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1. INTRODUCCION

Para quc pucda ser llevado a cabo el proceso de produccion, se re-
quiere de un paso, una etapa que se da antes y durante la produc-
cion: el proceso de consumo, que en este ensayo hemos denominado
como productivo. Existe asimismo otro proceso de consumo, el que
realizan los hombres en la sociedad a nivel individual para producir-
se y reproducirse: un consumo para si mismos.'

El interés que presenta este trabajo esta motivado, fundamental-
mente, por la preocupacién respecto al efecto del capital trasna-
cional en las formas del consumo — productivo e individual —, en
los paises capitalistas subdesarrollados, concretamente en México.

Utilizamos el caso del sistema agroalimentario de nuestro pais pa-
ra analizarlo. A pesar de ser tratado con cierta superficialidad y sin
profundizar en otros aspectos colaterales que pudieran tener una
importancia relevante, ello nos da oportunidad de ofrecer un pano-
rama del control trasnacional del sistema, desde las modalidades
que impone a la produccioén agricola, hasta las distorsiones y modifi-
caciones que provoca en el consumo. En suma, la trasnacionaliza-
cion del consumo productivo e individual.

Para ello se estudia el capital extranjero y su influencia, en dos ni-
veles.

Por una lado, como capital trasnacional en su conjunto, en donde
sus diferentes modalidades — inversiones extranjeras, directas e indi-
rectas (IED, IEI} y empresas trasnacionales (ETN)—, realizan toda
una actividad conjunta de expansién, persiguiendo un mismo objetivo,
la ganancia. Todos a la vez —capital productivo, capital bancario,
capital financiero internacional — entrelazan sus intereses con el
apoyo oficial, directo e indirecto, de los gobiernos de sus paises de
origen.

Por otro lado, se trata de analizar el control del capital trasna-
cional ya no sobre cierta actividad o rama econémica en particular,

! A lo largo de la exposicién definimos estos conceptos de acuerdo al enfoque
del ensayo.

? Queremos puntualizar que hemos considerado también como capital trasna-
cional a ciertas inversiones extranjeras indirectas de origen “oficial” y/o “suprana-
cional” (v. gr., préstamos del Fondo Monetario Internacional, Banco Mundial,
Banco de Reconstruccién y Fomento, Banco Interamericano de Desarrollo, EXIM-
BANK, etcétera), ya que se convierte en muchos casos, como se ha llegado a de-
mostrar, en capital de apoyo de las inversiones directas y empresas extranjeras, para
lograr la internacionalizacién del capital y la trasnacionalizacién de la economia
mundial.



sino sobre un sistema mis complejo que involucra la participacion e
interrelacién de varias actividades, en una especie de integracién
sectaorial. El caso del sistema agroalimentario en México —como
ejemplo de un sistema econdémico tal— ilustra estos dos niveles de
accion del capital trasnacional.

Este pretende ser un trabajo de difusién, no sélo para especialis-
tas, sino también para quienes desean iniciarse en el estudio de las
inversiones extranjeras y del proceso de trasnacionalizacién de la econo-
mia, particularmente en lo que se refiere al consumo. De esta manera
las partes que constituyen el presente ensayo corresponden a tres fa-
ses de presentacion del problema. La primera (formada por los
capitulos 2, 3 y 4) que representa propiamente el proceso de investi-
gacién (una presentacién de los supuestos tedricos y analiticos del
problema en cuestién) —que en otras condiciones podria haber sido
reducida a un minimo de paginas— se incluye tal cual por preten
der ser ésta — como se sefiala en el titulo— un conjunto de notas pa-
ra quienes desean introducirse o iniciarse en el estudio del problema
a tratar. En una segunda fase se desarrolla propiamente el tema
concreto del ensayo. Estd constituida por los capitulos 5, 6 y 7, asi
como por la nota post scriptum. La tercera y altima fase la forma el
apéndice que se presenta al final, en el que se incluyen datos elabo-
rados en cuadros e informacion ilustrativa del problema.

A causa del caracter de difusién que pretende tener este ensayo

- dirigido especialmente a estudiantes de nivel medio superior (ba-
chillerato) y de nivel superior en las disciplinas correspondientes a
ciencias sociales y, en general, a todo aquel cuyo interés sean los
problemas del desarrollo en México, América Latina y en el Tercer
Mundo — se busco utilizar un lenguaje y una explicacién lo mas cla-
ra y sencilla posible (aun cuando asumimos el riesgo de que ello
puede traducirse en el tratamiento superficial e incompleto de cier-
tas cuestiones complejas), con objeto de hacerlo accesible a un
pablico amplio.

El ensayo, parte a parte, se compone de diversos capitulos.

El anilisis del capital trasnacional debe considerar a éste como un
fenémeno global, como expresién combinada de las manifestaciones
de las diversas formas del capital extranjero, cuyo principal objetivo
es contrarrestar -y hasta invertir en ciertos casos y momentos deter-
minados— la caida de la tasa de ganancia del capital en su conjun-
to, tratando de establecer un equilibrio —recuperarlo y en ocasiones
rebasarlo— en donde unas formas hacen las veces de contrapeso de
las otras, en defensa de los intereses globales del capital trasna-
cional. Esta operacién conjunta cuenta con el apoyo de los gobiernos
imperialistas (capitulo segundo).
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La crisis capitalista generalizada, expresada en una crisis de so-
breproduccién, estd ligada a esa baja tendencial, histérica, de la ta-
sa de ganancia. Esta crisis afecta de manera directa al consumo, pe-
ro el sistema capitalista cuenta con diversos elementos y mecanismos
para amortiguar, contrarrestar — no eliminar o detener, pues es re-
sultado del caracter contradictorio del capitalismo— esa tendencia
decreciente, a través del impulso al consumo, por ejemplo, como es
el caso que se pretende analizar. Un elemento es el Estado capitalis-
ta mismo, a través de su politica econémica, como subsidiador del
consumo y como consumidor mismo. Un mecanismo es la publici-
dad, alentadora del sobreconsumo (capitulo tercero).

Un caso concreto que ilustra la vinculacién del capital trasna-
cional en su conjunto — con el apoyo de su gobierno originario— y el
uso de la publicidad para expandirse internacionalmente y para
amortiguar la caida tendencial de la tasa de ganancia, es el norte-
americano, del que se da cuenta en el capitulo cuarto.

Las inversiones extranjeras en México tienen su histona. En el ca-
pitulo quinto se hace un breve repaso y una revisién de ello —a ma-
nera ilustrativa—, de principios de este siglo a nuestros dias, para
que el pablico lector que se inicia en el tema conozca las tendencias
mas marcadas del capital extranjero, asi como sus principales re-
orientaciones en el curso de la historia econémica de nuestro pais.
Cabe hacer notar que el presente ensayo fue realizado antes de los
importantes hechos econémicos ocurridos en México después de 1982,
por lo que una brevisima actualizacion se contempla en una nota
post scriptum, redactada en junio de 1983, incluida en este trabajo
después de la parte correspondiente a las consideraciones finales.

Se desemboca (capitulo sexto) en un intento por mostrar —a tra-
vés de un ejemplo de actualidad - el motivo que nos empuja en este
ensayo: de cdmo el capital trasnacional en su conjunto afecta al con-
sumo — productivo e individual -, en el caso concreto del sistema
econdmico agroalimentario en México.

Por ltimo, se hacen algunas consideraciones acerca del tema tra-
tado y se contemplan ciertas perspectivas que podrian constituirse
en alternativas para lograr atenuar y disminuir la creciente trasna-
cionalizacion de nuestra economia.

Al final se incluye un apéndice estadistico-informativo, formado
por diez anexos, que pretende apoyar lo estudiado en el trabajo,
particularmente lo tratado en el capitulo dedicado al estudio de ca-
so. La informaci6n se presenta en forma de cuadros estadisticos, de
listados y como reproduccion de fichas hemerograficas, esperando
sea (til como material de consulta para este tema concreto.
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2. LAS INVERSIONES EXTRAN]JERAS

El estudio del capital extranjero es importante por el papel que
juegan dentro del proceso de internacionalizacién del capital. Las
etapas por las que ha pasado el sistema capitalista han hecho emer-
ger nuevas formas de reproduccién de éste.

En la actual fase la exportacién de capitales toma un fuerte im-
pulso. Las inversiones extranjeras —directas (IED) e indirectas
(IEI)— van a constituir uno de los aspectos mas importantes de la
reproduccién internacional del capital. Ambas formas (IED e IEI)
se presentan en ocasiones como fenémenos aislados uno de otro; sin
embargo, su estudio merece considerarlas vinculadas entre si, ya
que de su anélisis se desprende que ambas formas —siendo expre-
sion de una sola, la del capital extranjero— adoptan ciertas
caracteristicas en conjunto y se entrelazan en persecucion del objeti-
vo comGn de la ganancia.

Ambas formas realizan, asi, una actividad conjunta que podria
asemejarse —aunque no del todo, por tratarse de un fenémeno
social - a la ley fisica de los vasos comunicantes: la finalidad es
mantener, minimamente, el equilibrio en los niveles de obtencién
de beneficios, y ain superarlos.

Ambas formas constituyen, en suma, el capital trasnacional en su
conjunto.

2.1. Del capitalismo competitivo al capitalismo monopolista

Un rasgo definitorio del sistema capitalista es que convierte a la
produccidn y al intercambio de mercancias en un acto generalizado
que realiza la sociedad.’

% En el capitalismo todos los productos resultado del trabajo del hombre revisten
la forma de mercancias. "El caricter misterioso de la forma mercancia estriba
[. . .], pura y simplemente, en que proyecta ante los hombres el caricter social del
trabajo de &stos como si fuese un caracter material de los propios productos de su
trabajo, un don natural social de estos objetos y como si, por tanto, la relacién so-
cial que media entre los productores y el trabajo colectivo de la sociedad fuese una
relacion social establecida entre los mismos objetos, al margen de sus productores.
Este quid pro quo es lo que convierte a los productos de trabajo en mercancia, en
objetos fisicamente metafisidos o en objetos sociales [. . .] Lo que aqui reviste [. . .]
la forma fantasmagérica de una relacién entre objetos materiales no es mas que una
relacion social concreta establecida entre los mismos hombres”. Carlos Marx, El Ca-
pital, Ed. Fondo de Cultura Econémica, México, 1978, Tomo I, pp. 37-38.
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Son dos las mercancias a las que finalmente se reducen todas las
demas: el capital y el trabajo. Durante el proceso histérico de gesta-
ci6n y desarrollo del capitalismo surgen dos clases sociales, también:
capitalistas y trabajadores. Los hombres que conforman la sociedad
capitalista pertenecen a una o a otra clase, dependiendo del tipo de
mercancia que poseen. Los capitalistas son propietarios de capital;
los trabajadores, de su fuerza de trabajo.*

Es en el mercado donde ambas mercancias se intercambian: el ca-
pitalista ofrece capital con el cual compra fuerza de trabajo; el tra-
bajador ofrece fuerza de trabajo a cambio de capital (en este caso
por un salario).

Finalmente, todas las demas mercancias que surgen en el sistema
econémico capitalista son producto de la interaccion, de la relacion
entre estas dos mercancias basicas, originales.

Es en el mercado — que es el espacio social donde este intercam-
bio se realiza— donde se establece, por tanto, la relacién entre los
poseedores de ambas mercancias, es decir, donde se establecen rela-
ciones entre los individuos de la sociedad, relaciones sociales.

El sistema capitalista se caracteriza también por una expansién
continua de la mercancia capital en detrimento de la mercancia
fuerza de trabajo. El primero crece a costa del segundo, a través de
la apropiacién, por parte del capital, de una porcién de la riqueza
(la plusvalia) creada, generada por el trabajador.

De esta manera el sistema se ha desenvuelto a lo largo de toda su
existencia, manteniendo, viviendo y desarrollando una serie de
contradicciones nacidas de su seno, producto de la confrontacién
entre capital y trabajo. Ellas podrian resumirse en dos, fundamen-
talmente:

a) Mientras la produccién es cada vez mis eminentemente social, los
medios de produccién siguen siendo de propiedad privada;

b) Paralelamente se desarrolla la siguiente contradiccién: hay recurren-
tes disparidades, desencuentros, desequilibrios entre una constante e
ilimitada tendencia al crecimiento de la capacidad productiva y, al
mismo tiempo, una constante tendencia a la restriccion —relativa —
del consumo social.?

Estas dos contradicciones se expresan en forma de una lucha de
clases sociales —las clases que representan tanto los intereses del ca-
pital como los del trabajo— que se agudiza cada vez mas.

* Hasta aqui hemos usado trabajo como sinénimo de fuerza de trabajo. Mis
adelante definiremos correctamente tanto estos conceptos como otros mas.

5 Trias, Vivian, La crisis del imperio, Ediciones de la Banda Oriental, Montevi-
deo, 1970, p. 33.
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El desarrollo mismo del capitalismo lleva como motivo intrinseco
la tendencia a la expansion, ilimitada, del capital. Esta expansion se
va a realizar, primeramente, a través de un creciente ritmo de acumu-
lacion. Como la fuerza interna del sistema se basa en la compe-
tencia entre los capitalistas y en el ritmo del proceso de acumulacion,
esto va generando un proceso de concentracién y de centralizacion del
capital méas acelerado.

Estos procesos, sobre todo el de la centralizacién, se van convir-
tiendo en tendencias crecientes del sisterna a partir de la invencién de
las llamadas sociedades andnimas’, conocidas también como socie-
dades por acciones. Asi, al “crecer las proporciones de los estableci-
mientos industriales, se sientan por doquier las bases para una orga-
nizacion mas amplia del trabajo colectivo de muchos, para un de-
sarrollo mayor de sus impulsos materiales; es decir, para la transfor-
macion cada vez mis acentuada de toda una serie de procesos de
produccién explotados aisladamente y de un modo consuetudinario
en procesos de produccién combinados social y cientificamente or-
ganizados”.®

Todo el proceso global de acumulacién, concentraci6n y centraliza-
cién va a provocar una aceleracién en los cambios de la composicion
del capital (relacion — social— de capital constante/capital va-
riable), sustituyendo crecientemente capital variable (fuerza de tra-
bajo) por capital constante (medios de produccién). Este fenémeno
que se presenta como una tendencia creciente, intrinseca e histérica
del capitalismo, va a provocar otras tendencias, igualmente historicas,
como lo es la baja de la tasa de ganancia del capital en su conjunto
(véanse los apartados 2.2 y 2.3).

Todo este proceso global de acumulacién, centralizacién y con-
centracién da como resultado, como ya vimos, la formacién de
grandes capitales cada vez mas poderosos. Junto a esto el mercado

& Explicamos sencillamente estos dos conceptos. La concentracion se refiere a la
acumulacién de capital bajo control de un capitalista o0 empresa. La centralizacion,
a la combinacién de los diferentes capitales ya existentes. Véase: fbid, p. 43. Marx
los define asi: La concentracién es un proceso de aglutinacién de capitales indivi-
duales, ya existentes, cuyo resultado serd la creacion de unos cuantos capitales mas
grandes y la desaparicién de los mis pequefios. La centralizacion es una distinta
distribucién de los capitales que ya existen y funcionan. Algo importante que dife-
rencia a la concentraciéon de la centralizacion, es que la capacidad de ésta —la
centralizacién — no esta limitada por el incremento absoluto de la riqueza social o
por las fronteras absolutas de la acumuldcion’. 1.a concentracion, por el contrario,
si estd limitada por esas mismas razones. Véase: C. Marx, op. ci., tomo 1, p. 529
(subrayado de C. Marx).

? C. Marx, op. ait., T. 1, p. 531.

8 Ibidem. Aqui vermnos ya por qué hablibamos mdas arriba de una de las contra-
dicciones del capitalismo: a medida que la produccién toma cada vez méis un caric-
ter social, la apropiacién privada del capital es rtamhién, cada vez, mayor.
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mundial crece también cada vez mas, ampliando y expandiéndose el
comercio internacional.

Al tiempo que este proceso de acumulacién, de concentracion y
de centralizacion aumenta, la “libre competencia” entre multitud e
infinidad de pequefios capitalistas va siendo desplazada como forma
caracteristica del desarrollo capitalista. Ese capitalismo competitivo
va a verse sustituido, paulatinamente, por un capitalismo monopo-
lista, expresando asi la competencia entre un reducido nimero de
grandes empresas, de monopolios.

Ambas caracteristicas, ampliacion y expansion del mercado mun-
dial, ademas de la sustitucion del capitalismo competitivo por un ca-
pitalismo monopolista, permiten que el sistema se desarrolle a rit-
mos y niveles nunca antes conocidos, provocando con ello una cre-
ciente difusién internacional del sistema capitalista, que se va a
expresar en nuevas formas de expansion.*

Estas caracteristicas confluyen hacia fines del siglo XIX en una
nueva fase del capitalismo, mas conocida como imperialismo, y que
Lenin denominé como la “fase superior del capitalismo™. Esta fase
marca la etapa acelerada de la internacionalizacién del capital, la
difusién del capitalismo a nivel mundial, pero con caracteristicas y
niveles diferentes de desarrollo en cada lugar en que se impuso.

2.2. La composicion del capital

Veiamos que el capitalismo se desarrolla histéricamente inmerso
en su caracter contradictorio que supone la existencia, produccién y
reproduccién de dos clases sociales, diferentes una de otra y contra-
rias y contradictorias entre si: la clase capitalista y la clase trabaja-
dora.

Este hecho histérico se presenta en el capitalismo bajo la forma de
una lucha de clases, una confrontacién que se da finalmente entre el
capital y el trabajo, como expresion resumida de las dos clases anta-
gonicas.

Esta lucha presenta ciertas caracteristicas y tendencias historicas.
El capital se expande, crece a través de un proceso de extraccién y
acumulacién de plusvalia, que el capital hace de la explotacién de la
fuerza de trabajo.

La extraccién de plusvalia se realiza de maneras diferentes y se re-
sume en dos, basicamente.

® Una expansion que se va a traducir en una especie de expansién
“neocolonial”, a niveles que van a sobrepasar lo puramente econémico.

10 Véase: V. 1. Lenin, El imperialismo, fase superior del capitalismo, Ediciones
en Lenguas Extranjeras, Mosca, s/f.
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En términos generales, una es a través de la extraccién de
plusvalia por medio del aumento en la duracién de la jornada de
trabajo. A ésto se 'e llama produccién de plusvalia absoluta.! La
otra se realiza no aumentando — incluso hasta disminuyendo— esa
jornada de labor sino aumentando, cada vez mas, la intensidad del
trabajo mismo (lo que en otros términos se conoce como productivi-
dad) —entendiendo como trabajo el uso de la fuerza de trabajo y
por la cual el obrero recibe un pago, que es el salario. A ésto se le lla-
ma produccién de plusvalia relativa.'®

Histéricamente, a medida que el proceso de trabajo'® se de-
sarrolla, evoluciona también la fabricacién de instrumentos de tra-
bajo (Marx nos dice que “Los instrumentos de trabajo no son sola-
mente el barémetro indicador del desarrollo de la fuerza de trabajo
del hombre, sino también el exponente de las condiciones sociales en
que se trabaja’™*).

La historia de la humanidad es por ello, entre otras cosas, la histo-
ria del desarrollo de la fabricacion de estos instrumentos de trabajo
fabricados. Asi, el capitalismo expresa un punto, una etapa en la
historia del desarrollo de las fuerzas productivas (medios de produc-
cién y fuerza de trabajo) de la sociedad. Sabemos también que la
particularidad del sistema capitalista es la produccién tanto de
mercancias como de la existencia de las dos clases antagonicas que
ya hemos mencionado.

La produccién de mercancias presenta a su vez dos procesos: el
proceso mismo de produccién y el proceso de valorizacién. El prime-
ro se da a través del proceso de trabajo (produccién de valores de
uso). El segundo, el de valorizacion o de creacién de valor (produc-
ci6én de valor), se da a través de la aplicacion y consumo de la fuerza
de trabajo que da lugar a la creaci6n, al final del proceso, de una

! C. Marx, op. cit,, Tomo I, Seccién Tercera: “La produccion de la plusvalia
absoluta”, pp. 130-249,

12 Ibid, Tomo I, Seccion Cuarta: “La produccién de la plusvalia relativa”, pp.
250-424.

13 Proceso de trabajo: es el proceso mediante el cual el obrero, por medio del
uso de su fuerza de trabajo —trabajo mismo— transforma a la naturaleza. Se trata
de un proceso que tiene la particuiaridad de existir, antes de llevarse a efecto de
manera “tangible”, en la mente del obrero (existencia ideal). Este proceso se lleva a
cabo mediante el concurso de tres factores: el propio trabajo, su objeto y sus me-
dios. Ya hemos visto el primero. El segundo son “Todas aquellas cosas que el traba-
jo no hace mas que desprender de su contacto directo con la tierra” (objetos direc-
tos) y también aquellos objetos que han sufrido una cierta transformacién anterior,
por medio del trabajo (materias primas) y que van a ser objeto de transformaciorfes
mediante los medios que la fuerza de trabajo utilice. Estos medios de trabajo son los
objetos, instrumentos que el obrero usa para encauzar su trabajo, para transformar
su objeto de trabajo. Véase, Ibid, pp. 130-182.

4 Ibid, Tomo 1, p. 132.
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mercancia con un valor mayor que el inicial. Recordemos que es so-
lamente la fuerza de trabajo la Gnica mercancia capaz de crear va-
lor, de valorizar las otras mercancias, de crear riqueza y que es este
nuevo valor, plusvalor o plusvalia, el que se apropia el capitalista.
Su precio —el salario — estd determinado por el costo de los elemen-
tos necesarios que el obrero consume para su produccién y repro-
duccidon como tal, como fuerza de trabajo.

De esta manera, “Como unidad de proceso de trabajo y proceso
de creacion de valor, el proceso de produccién es un proceso de pro-
duccion de mercancias; como unidad de proceso de trabajo y de
proceso de valorizacion, el proceso de produccién es un proceso de
produccién capitalista, la forma capitalista de la produccién de
mercancias’.1

Dos son los elementos esenciales que intervienen en esa produc-
cién: a) los medios de produccién, que por ser objetos producidos
anteriormente por la fuerza de trabajo, sélo contienen “trabajo
muerto” y Gnicamente (ransfieren valor ya creado — el valor que ya
tienen incorporado—, y b) la fuerza de trabajo, que crea valor y va-
loriza a las mercancias. Ambos elementos entran al proceso de pro-
duccién de mercancias, al proceso de produccién capitalista. El ca-
pitalista, para llevar a cabo ese proceso de produccién de
mercancias, necesita comprar en el mercado estos dos elementos,
por los cuales tienen que pagar un precio con el dinero (capital en
manos del capitalista) que posee. Asi, estos dos elementos se convier-
ten en formas de ese capital que intervendran en el proceso de tra-
bajo.

Por un lado, la parte del capital invertida en medios de produc-
ciébn (materias primas, materias auxiliares e instrumentos de traba-
jo), por no cambiar de magnitud de valor en el proceso de produc-
cién, se conoce como capital constante (c). Por otro, la parte del ca-
prtal invertida es fuerza de trabajo, por cambiar de valor en el pro-
ceso de produccion (pues ademds de que reproduce su propia
equivalencia o valor crea un remanente, la plusvalia, cuya magnitud
puede variar) se conoce como capital variable (v).'* La relacién
entre estos dos factores (¢) expresa, asi, la relacion entre los medios
de produccion fisicos y la fuerza de trabajo en el proceso de produc-
cion.

Dicho de otro modo, esta relacion expresa las proporciones en que
uno y otro elementos van a intervenir en el proceso de produccién
que dirige, que comanda el capital. Cuando esta relacién estd

15 Ibid, p. 147.
16 Ibid, p. 158.
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expresada en términos de valor (como proporcién) se le conoce como
la composicion orgdnica del capital. Cuando ella se expresa aten-
diendo a la materia (a la masa o cantidad de medios de produccién,
por un lado, y por otro, la cantidad de trabajo necesaria para su
empleo) se le conoce como composicion técnica del capital: “Media
entre ambos una relacién de mutua interdependencia”.” Es decir,
son dos expresiones de una misma relacién.

2.3. Baja tendencial de la tasa de ganancia

El sistemna capitalista presenta una tendencia histérica a la expan-
sion del capital, a través de lo que se conoce como proceso de acumu-
lacién. Este proceso y su tasa de crecimiento se ven ligadas directa-
mente a la cada vez mayor extraccién de la plusvalia producida por
la fuerza de trabajo. Es asi que la tasa de acumulacién se va a con-
vertir en la variable independiente que va a determinar el ritmo de
explotacion de la mano de obra. Esta explotacion va a darse (como
ya vimos anteriormente en lo que se refiere a la extraccién de la
plusvalia relativa) en una explotacién intensiva de la fuerza de tra-
bajo.

Esto es, el sistema y el proceso de acumulacién tienden a sustituir
cada vez maés la fuerza de trabajo o “trabajo vivo” (capital variable)
por “trabajo muerto” (capital constante), con objeto de obtener una
misma o una mayor cantidad de producto con cada vez menos fuer-
za de trabajo (productividad de la mano de obra). Las innovaciones
tecnoldgicas, el avance técnico y organizativo, permiten que esa pro-
ductividad sea cada vez mayor. De esta manera la proporcién entre
el capital constante y el capital variable se modifica a favor de un
aumento del primero —como tendencia general, aunque no suceca
asi, necesariamente, en ciertos casos concretos—, lo cual quiere de-
cir que la composicién organica del capital aumenta con la perspec-
tiva de obtener mayores ganancias al poder crear mas plusvalia pro-
duciendo una cantidad mayor de mercancias con una misma canti-
dad de capital variable (mano de obra).

Esta creciente tendencia — histérica y general— del sistema capi-
talista que permite, dadas las necesidades del proceso de acumula-
cién y de concentracién del capital, una constante elevacién de la
composicién organica del capital provoca, al mismo tiempo, una
tendencia, decreciente, también histrica y general, de la tasa me-
dia de ganancia del capital en su conjunto (véase apartado 3.1).

Y7 Ibid, p. 517.
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Uno de los mas recientes teéricos marxistas que han estudiado este
problema nos dice: “Lo especifico del pensamiento marxista es la re-
laci6én entre el descense de la tasa de ganancia y la dinamica de la
acumulacién capitalista. ;Por qué la tasa media de ganancia tiene
necesariamente que descender a largo plazo? Porque — dice Marx—
el resultado del proceso de acumulacion de capital es el aumenio de
la composicién organica del capital”.®

2.4. Las inversiones extranjeras

La expansion del mercado mundial fue — deciamos— una de las
condiciones necesarias para la difusién del capitalismo a nivel mun-
dial, pero la “expansién y profundizacién del mercado mundial dej6
de ir asociada primordialmente a la exportacion de mercancias, pa-
ra adoptar cada vez mas la forma de movimientos trasnacionales de
capital. Y este nuevo interés por la inversién exterior tiene sus raices
en las caracteristicas diferenciadoras de esta nueva fase del de-
sarrollo [léase expansion| de los paises capitalistas avanzados, fase
que empezd a configurarse hacia finales del siglo XIX".1

Esto quiere decir que en el &mbito del mercado mundial las rela-
ciones entre los paises capitalistas van a sufrir modificaciones, que a
su vez van a dar lugar a nuevos tipos y formas de relaciones economi-
cas y politicas en general, relaciones jerarquicas de tipo dominacion-
sumision, en una nueva dimensién.

Al ir perdiendo importancia relativa las exportaciones de
mercancias, las exportaciones de capital se convierten en una de las
expresiones mas importantes, a nivel mundial, de la expansion del
sistema capitalista.

Estas exportaciones de capital toman la forma particular de inver-
siones de capital en el extranjero.

¥ Castells, Manuel, La teoria mdrxista de las crisis econdmicas y las transforma-
cines del capitalismo. Siglo XXI Editores, México, 1978, p. 20.

19 Harry Magdoff, “La empresa multinacional en una perspectiva histérica”, en
Revista Mensual/Monthly Review (edicion en castellano), Vol. 3, No. 6, Barcelo-
na, enero de 1980, p. 29.

' La exportacion de capitales en forma de inversiones extranjeras se debe a una
multiplicidad de motivos, lo que hace de €l un fenémeno complejo. Debido a la ten-
dencia historica del capital a sustituir “trabajo vivo” por “trabajo muerto” (fuerza
de trabajo por capital) la llamada composicién orgénica del capital (que expresa la
relacion capital/fuerza de trabajo) se va modificando hacia un aumento constante
de esa relacién. Esto provoca una tendencia histdrica al descenso de la tasa de bene-
ficio del capital en su conjunto. La exportacion de capitales en parte se explica co-
me una alternativa para que el capital se invierta en otros lugares en donde su bene-
ficio aumente. Sin embargo, como ya dijimos, existe una variedad mas amplia de
motivos que explican las razones de la exportacién de capital: “a) por necesidades
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Estas inversiones se realizan tanto entre paises cuyo capitalismo ya
estd bien establecido, cimentado, tanto hacia paises en donde el ca-
pitalismo todavia no est4 bien configurado e incluso hacia paises cu-
yas formas de produccién son todavia predominantemente precapi-
talistas: “En el caso particular de los paises coloniales, los capitales
se destinan exclusiva e inmediatamente a la explotacién de las fuen-
tes de materias primas o productos basicos para su importacién y
disfrute en el pais inversor: plantaciones, explotaciones mineras,
etc. Para lo cual se crearon solamente la infraestructura indispen-
sable (ferrocarriles, carreteras, puertos, etc.), lo que apenas signifi-
caba beneficio alguno para el pais en cuestién. Este es, ciertamente,
un reproche justo de los paises subdesarrollados a los [neo| coloniza-
dores del siglo XIX".#

Estas inversiones extranjeras toman, basicamente, dos formas de
expresion, de acuerdo al papel que juegan, al papel que desempe-
nan.

Nos referimos concretamente a lo que se conoce como inversiones
extranjeras directas (IED) e inversiones extranjeras indirectas (IEI).

Las primeras, las directas, son sustancialmente inversiones de ca-
pital que van a dirigir su funcién a actividades de tipo productivo y
de tipo comercial y servicios. Como contraparte de este tipo de in-
version, el capital extranjero obtiene una ganancia que resulta de la
extraccidn, directa, de plusvalia en forma de beneficios, de la fuerza
de trabajo del pais en donde se invierte.

Las segundas, las indirectas, se refieren a aquéllas que toman ge-
neralmente la forma de crédito (capital dinero) y que van a signifi-
car, para el pais que lo toma, una deuda externa. Como contraparte
de este tipo de inversion, el capital extranjero cobra por su uso v
disfrute un pago en forma de interés.=

Ahora bien, estas inversiones han llegado a provocar —directa e
indirectamente — modificaciones y distorsiones en las economias de

del desarrollo mismo del proceso de acumulacién capitalista; b) por la ley del de-
sarrollo desigual; ¢) por dominacién; d) para frenar [contrarrestar| la tendencia
decreciente de la tasa media de ganancia: e) por problemas de sobresaturacién {de
realizacién) de capital; f) por la rivalidad interimperialista (agudizacion de la
contradiccién interimperialista); g) por parasitismo del sistema; h) por la agudiza-
cion de la contradiccién capitalismo vs. socialismo, etcétera”. Véase: Olmedo
Carranza, Bernardo, “El estudio de la empresa trasnacional”, en: Bernal Sahag‘ﬁn.
V. M. et al., Las empresas trasnacionales en México y América Latina, UNAM,
México, 1982, p. 74 (ver nota de pie de p4gina niim. 4).

¥ Varquez de Prada, Valentin, Historia econdmica mundial, Tomo 11 (De la
revolucion industrial a la actualidad), Ediciones Rialp, Madrid, 1964, pp. 322-323,

2 Es evidente que este interés es una via indirecta en que esta forma de inver-
sién extranjera (propiamente llamada indirecta) extrae —se apropia de — plusvalia
del pais que la recibe.
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los paises subdesarrollados, modificaciones que son manifestacién
del desarrollo de un capitalismo deformado en ellos y ademas cre-
cientemente dependiente de las economias capitalistas avanzadas.

Veifamos que el interés inicial de las inversiones extranjeras fue
por la explotacién de las fuentes de materias primas. Es decir, habfa
una relacién de suministros de estos productos de los paises subde-
sarrollados hacia los desarrollados.

Sin embargo, en algunos casos —como es el de los alimentos— es-
ta relacibn de suministro se ha invertido y actualmente, por
ejemplo, los paises antes productores, exportadores y autosuficientes
de ciertos alimentos “basicos”, son ahora importadores netos de
ellos. Esta dependencia se agrava atin mas con la aparicién y poste-
rior creciente desarrollo de las empresas trasnacionales (ETN).

2.5. Las empresas trasnacionales

Una de las formas — de seguro la mas importante — que toma, a
su vez, la inversién extranjera directa son las llamadas empresas
trasnacionales. Vefamos ya cémo la etapa de librecambio en el capi-
talismo va siendo desplazada por la etapa monopolista, caracteriza-
da por el constante y creciente proceso de concentracién y centrali-
zacién del capital y dando lugar a la formacion de grandes, gigantes
empresas cuyos limites de accién empezaron a trasponer, a traspasar
sus fronteras nacionales (trasnacionales), dindose de esta manera
una de las formas mas particulares y concretas de la exportacion de
capitales.

De entonces para aca, las ETN han ido creciendo y expandiéndo-
se, tanto en tamafio propio como en extensién geogrifica. Ha cam-
biado también su orientacién a otras actividades: “Al igual que en el
pasado, el moderno salto adelante de la produccién trasnacional
también esta concentrado en manos de un nimero relativamente re-
ducido de sociedades andnimas. Pero a diferencia de la pauta de
conducta anterior, las principales empresas ya no operan sélo en
uno o dos paises extranjeros sino que han extendido verdaderamente
sus brazos; asi, por ejemplo, doscientas de estas compafifas, que fi-
guran [hoy] entre las méis grandes del mundo, poseen actualmente
filiales en veinte o més paises. Ademas, en otro tiempo las multina-
cionales [trasnacionales], o sus prototipos, se dedicaban en su mayor
parte a la extraccién de materias primas y, en un grado limitado, a
la actividad bancaria. Las empresas planetarias actuales han invadi-
do las manufacturas y los servicios y han dado un importante saltc
adelante en la actividad bancaria internacional. (Obsérvese que los
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depbsitos en sucursales extranjeras de los mayores bancos con sede
en Nueva York aumentaron de un 8,5 a un 65,5% respecto a sus de-
positos domésticos entre 1960 y 1972". [Informacién tomada de:
United Nations, Multinational Corporations in World Develop-
ment, New York, 1973].»

Las ETN poseen una serie de caracteristicas que rebasan los limi-
tes mismos de la inversién extranjera directa tradicional.? Entre al-
gunas de ellas podemos mencionar:

— Su sede real se encuentra localizada, generalmente, en un pafs de-
sarrollado y tienen intereses en varios otros pafses (desarrollados,
subdesarrollados y ain en paises del drea socialista);

—~ Poseen una gran cap. amdatf financiera ya que sus ligas se extienden
tanto con la banca mtemacmnal (trasnacional), como con la banca
local de los paises en donde se establecen, ademais de poseer — por
sus caracteristicas trasnacionales— una extrema facilidad para trans-
ferir fondos (capitales) al interior del conglomerado (de matriz o filiales
y visceversa y de filiales entre si), lo que representa una mayor capa-
cidad financiera a medida que se dlvcmf}ia geogréficamente;

— La planificacién de sus objetivos se hace para el conglomerado como
un todo (beneficios, control de mercados, suministros, etcétera);

— La ETN detenta un control absoluto de todos los procesos producti-
vos, tecnolégicos, practicas comerciales, administrativas, de organi-
zacion, que ellas poseen;

— Cuentan con una gran capacidad de adaptacién y dinamismo;

— Toda esta serie de caracteristicas —y adn otras mis que se nos
escapan— le confieren a la ETN un gran poder que sobrepasa al de
la 1IED tradicional. Este poder econ6émico llega a tomar formas
politicas, y ha llegado a ser tan grande que afecta, y puede seguir
afectando, el desarrollo econémico, social y politico de los paises en
donde se establecen.?

2.6. El capital trasnacional en su conjunto

Como podra apreciarse, el poder de las inversiones extranjeras es
sumamente importante. La expansién del sistema capitalista se ha
basado, en gran medida, en el papel de ellas y sus actividades no se
han limitado a lo puramente econémico, sino también a lo politico.

Y adn cuando esta inversién toma distintas formas —directas, e
indirectas, ETN — ello no quiere decir que haya una diferencia real
y un abismo insalvable que las separe entre si.

#* Magdoff Harry, op. cit., p. 87.

™ La simple y directa provisién de capitales que caracteriza a la IED es sobrepa-
.ada por la ETN.

5 Véase: Bernardo Olmedo, C., op. cit., pp. 79-80.
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Antes al contrario, el capital extranjero en sus diferentes y diver-
sas expresiones debe verse como un todo, intimamente ligado y vincu-
lado el quehacer de uno con el de los otros, todo ésto inscrito dentro
del caracter expansionista de los pafses capitalistas desarrollados
(véase el capitulo cuarto). Esta es la légica general del capital
extranjero trasnacional en su conjunto (que en momentos coyuntu-
rales y particulares puede modificarse) y que se expresa en la trasna-
cionalizacién de la economia en su conjunto, a través de medidas
mis particulares como lo podrian ser la trasnacionalizacién de los
patrones de produccién y de consumo.

De esta manera, inversion extranjera directa e indirecta son
simplemente dos formas, dos aspectos de un mismo fenémeno.
Empresas trasnacionales, la banca internacional y los gobiernos de
los paises capitalistas industrializados que las apoyan, forman parte
de esta red expansionista en forma de acciones ligadas y conjuntas:

“La presencia del capital monopolista extranjero no se agota en la ope-
racién directa de unos cuantos centenares de grandes empresas. Atras y
a los lados de muchas de ellas estin las trasnacionales, los grandes ban-
cos [. . .], las instituciones financieras internacionales y la red del poder
tecnologico y financiero del imperialismo™.2

# Aguilar M., Alonso, “Capitalismo monopolista de Estado, subdesarrollo y cri-
sis”, en revista Estrategia, México, afio 2, vol. 2, nfimero 10, julio 26 de 1976, p. 70.
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3. SOBREPRODUCCION Y CONSUMO

La crisis economica capitalista se expresa, en terminos generales,
en una crisis de sobreproduccion, originada a su vez por una tenden-
cia historica al descenso de la tasa media de ganancia.

Esta crisis afecta al consumo de manera directa. El sistema capita-
lista cuenta, sin embargo, con elementos y mecanismos contrarres-
tantes —aunque no nulificadores — de la baja tendencial de la tasa
de ganancia, a travées del impulso al consumo, por ejemplo (no tanto
porque haya un subconsumo social, sino porque se trata de alentar
el consumo de lo sobreproducido).

El Estado capitalista, en su caracter de rector de la economia, de
subsidiador del consumo y como consumidor mismo, es uno de estos
elementos.

Un mecanismo contrarrestante es la publicidad y su aplicacion,
creada para alentar el sobreconsumo.

Hay mas elementos y mecanismos contrarrestantes y amorti-
guadores, pero nos interesa destacar solamente estos dos como facto-
res de gran importancia en el proceso de trasnacionalizacion de
nuestra economia, expresado - entre otras— en una trasnacionali-
zacion del consumo y de la produccion.

3.1. Crisis capitalista de sobreproducciéon

El problema de la crisis capitalista de sobreproduccién est4 ligado
a la teoria marxista de las crisis econémicas (al anilisis de la tenden-
cia descendente de la tasa de ganancia), y “esta teoria sintetiza una
tendencia histérica global,’.77

La formulacion general de esta teoria por parte de Castells*® —y
siguiendo los lineamientos del analisis marxista que aparecen en el
libro 111 de El capital — seria la siguiente: "cuanto mis se desarrolla
el capitalismo, mas desciende la tasa de ganancia media del capital.
[Este descenso] origina una excedente de capital, porque el creci-
miento del capital acumulado, gracias a la creciente extraccién de
plusvalia, encuentra cada vez menos posibilidades de inversién que

7 Castells M., op. cit., p. 14.
® Para entender, de manera esquemnitica y mas técnica, la forma en que la tasa
media de ganancia tiende a decrecer, véase: Ibid, pp. 21-23.
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conlleven una rentabilidad adecuada. De ahf se deriva un descenso
de Ia inversién productiva que produce una disminucién del empleo
y la consiguiente reduccién de los salarios pagados por el capital [lo
que disminuirfa el consumo de los obreros]. Al disminuir los sala-
rios, la demanda baja paralelamente, provocando una crisis en la
venta de las mercancias previamente almacenadas. Asf se produce
una crisis de sobreproduccién porque la capacidad productiva no
puede ser absorbida por la demanda solvente existente, que resulta
de las restricciones sobre la demanda derivadas del descenso de las
inversiones. La incapacidad para realizar sus mercancias lleva al ca-
pital a detener su produccién, generalizindose el paro y deprimién-
dose los mercados. Puesto que la produccion capitalista solo esta in-
teresada en la creacién de valores de uso [cosas atiles, sin llegar a ser
mercancias mientras no sean objeto del intercambio] en tanto que
sean soportes del valor de cambio [los valores de uso convertidos en
mercancias al entrar al intercambio generalizado], la economia sélo
se reactivara cuando el paro masivo origine salarios muy bajos,
cuando la quiebra de muchas empresas haya desvalorizado el capital
fijo y cuando el Estado intervenga o se produzca un acontecimiento
inesperado (tal como una guerra) que incremente sustancialmente
los mercados y permita la inversion rentable de capital”.2

De esta manera, la crisis general en el modo de produccién capi-
talista toma el caricter de crisis de sobreproducciéon — como conse-
cuencia de un desequilibrio entre la produccién y el consumo—,
que al ser ligada a la tendencia decreciente de la tasa media de ga-
nancia se convierte en un rasgo, en una caracteristica implicita e
inherente al sistema.

Sin embargo, dentro del anilisis de la tendencia descendente
mencionada es necesario ver la existencia de contratendencias que
se dan en ciertos momentos, ya sea para amortiguarla, ya para
incluso invertirla. Algunas de estas contratendencias serian: “La
creciente intensidad de la explotacién; el descenso de los salarios por
debajo del valor de la fuerza de trabajo; el abaratamiento de los ele-
mentos del capital constante; la sobrepoblacion relativa; el comercio
exterior, y el incremento del stock de capital”.*

2 Ibid, pp. 19-20.

%0 Ibid, p. 25. Otros consideran que la crisis misma es otra de las fuerzas
contrarrestantes mas importantes para el sistema como un todo, jugando asf (la cri-
sis) un papel dialéctico, al tener como origen las contradicciones internas del capi-
tal, en tanto relacién social, y al ser una medida que trata de resolver esas contra-
dicciones en un nivel superior. Véase: Weeks, John, “La esfera de la produccién y el
analisis de las crisis en el capitalismo™, en revista Criticas de la Economia Politica,
No. 9, México, octubre-diciembre de 1978, p. 9. El mismo autor piensa que la crisis
toma la forma, finalmente, de una crisis de realizacién (recesién) y que en este sen-
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El Estado juega, a nuestro juicio, un papel de primera importan-
cia para amortiguar —y contrarrestar— la tendencia a la cafda de
la tasa de ganancia, pues se le puede considerar como el elemento o
agente social que impone el ritmo de la explotacién capitalista, asi
como por su carédcter de subsidiador del consumo — productivo e in-
dividual (véase siguiente apartado)— y por ser uno de los principales
consumidores de las mercancfas y servicios producidos por las
empresas privadas.

Estas, por su parte, contribuyen también con algunos mecanismos
que permiten atenuar la crisis y sus efectos. Uno de ellos —y el que a
nosotros interesa destacar en este trabajo— es la publicidad, al con-
siderdrsele como impulsor del consumo (y del sobreconsumo).

Tanto el papel del Estado como el de la publicidad sera tratado
mas adelante.

3.2. Consumo productivo y consumo individual

Como acabamos de mencionar, el consumo se convierte en un as-
pecto importante dentro del problema de la crisis de sobreproduc-
cién en el sistema capitalista. Parte del motivo de este trabajo es, co-
mo su titulo lo indica, el tratamiento del consumo — tanto el pro-
ductivo como el individual — como proceso necesario para la pro-
duccién y reproduccién del sistema, del capital y de la sociedad, y
las modificaciones que sufre ante la presencia e influencia del capi-
tal trasnacional.

Hemos de definir, por principio, lo que entendemos por estos dos
conceptos dentro del marco del presente trabajo. Debemos conside-
rar que, simultdneamente al proceso de produccién, se da un proce-
50 de consumo, un consumo de elementos que el capitalista adquiere
para hacer posible el proceso de produccién. Se consume entonces
capital constante y capital variable. Entendiendo globalmente que
sblo este consumo hace posible la produccién podriamos entender
este consumo como productivo. Sin embargo, y para efectos del pre-
sente ensayo, s0lo consideraremos como consume productive a
aquel que se reduce estrictamente al consumo de capital constante
(materias primas, materias auxiliares, instrumentos de trabajo, en
suma medios de produccién) dentro del proceso de trabajo, consu-

tido la crisis tiene un doble proposito: a) la reduccién, para el capitalista, del costo
de la fuerza de trabajo y, b) la reestructuracion del sistema capitalista como un toedo
al ser eliminados otros capitalistas (pp. 11-12), lo que conduce a concluir que tanto
el proceso de concentracion como el de centralizacién se agudizan, no tanto en el
periodo de expansion del ciclo econémico sino en el periodo de recesién.
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mo que realiza el obrero de ellos dentro del proceso de produccidn
para convertirlos en productos valorizados, es decir, con un “valor
superior al del capital desembolsado”.”

Hay que decir —en términos del proceso de produccién que al
mismo tiempo que el obrero consume esos medios de produccién
consume su propia fuerza de trabajo —consumo de capital
variable —, de donde se podria deducir que el consumo que realiza
el obrero de medios de vida para producirse y reproducirse como
fuerza de trabajo, resultaria ser también un consumo productivo.*

Sin embargo, en este caso no utilizaremos tal connotacién, sino
que consideraremos como consumo individual —un consumo para
si mismo— la inversién que realiza el obrero para pagar, con el sala-
rio que le ha sido retribuido por el uso de su fuerza de trabajo, los
medios de vida que necesita para, como deciamos, producirse y
reproducirse como tal, como fuerza de trabajo. En este sentido,
hablaremos también del consumo individual realizado no sélo por
los obreros productivos como consumo “necesario”, sino igualmente
del consumo “suntuario” realizado atn por los obreros improducti-
vos (los que no se encuentran directamente en el proceso de produc-
cién) y por los mismos capitalistas (lo que, finalmente, seguiria sien-
do un consurno para si mismos).

Ello se contempla desde la perspectiva de que el sistema capitalis-
ta necesita de la realizacién de su produccién —en forma de consu-
mo, productivo e individual — para continuar produciendo y repro-
duciendo sus condiciones de existencia (al poder mantener el proce-
so de acumulacion y de valorizacién del capital), y para seguir pro-
duciendo y reproduciendo a la fuerza de trabajo. Asi se asegura la
reproduccidn social, tanto del capital constante como del capital va-
riable.

3.3. El Estado

Dado que la tendencia a la caida de la tasa media de ganancia es
histérica en el modo de produccién capitalista, el capital necesita,
para evitar o contrarrestar e incluso modificar esta tendencia, dedi-

31 C. Marx, op. cit., Tomo I, p. 480.

Al respecto, Marx cita 2 Malthus: “El iinico consumo productivo, en el verda-
dero sentido de la palabra, es el consumo o destruccién de riqueza [el autor se re-
fiere al consumo de los medios de produccién] por el capitalista con vistas a la
reproduccién [. . .El obrero. . .] es un consumidor praductivo para la persona que
lo emplea y para el Estado, pero no lo es, en rigor, para si mismo™. Véase: Ibid, p.
482 (nota de pie de pégina No. 12).
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carse a actividades que le permitan obtener altas utilidades para po-
der proseguir con su ritmo de reproduccién y de acumulacién.

El Estado capitalista cumple, en este sentido, un papel muy im-
portante como uno de los elementos imprescindibles para establecer
las condiciones favorables para que el capital privado, nacional y
extranjero, pueda obtener altas ganancias y contrarrestar asi la
caida de la tasa de ganancia.

El Estado capitalista cumple, por ello, varias funciones con objeto
de minimizarle — al capital privado — sus costos de produccién y pa-
ra encontrar consumidores a las mercancias producidas por éste.

El Estado, como organizador global de la economia, como eje en
la acumulacién de capital y como regulador del ritmo de explota-
«i6n —en su papel de empleador—, pone a disposicioén del capital
privado toda una gama de instrumentos y mecanismos de politica
econdémica tendiente a optimizar las condiciones de inversion con un
minimo de riesgos: politicas fiscales que gravan al minimo al capital
y al maximo al consumidor individual, politicas de contencién al
aumento de los salarios, control sindical, incentivos de diversa espe-
cie para que el capital privado se dedique a actividades determina-
das, haciéndolas econdémicamente rentables, a través del finan-
ciamiento estatal a la empresa privada, y asi un sinfin mas de facili-
dades, promociones e incentivos.

También existen otro tipo de acciones que el Estado lleva a cabo
con el mismo proposito:

— El Estado subsidia al capital privado vendiéndoles bienes y servicios
producidos por €l a muy bajos precios, con objeto de reducirles sus
costos de produccién y aumentar sus margenes de ganancia. Cabe se-
fialar que generalmente esos bienes y servicios son producidos por el
Estado en términos deficitarios ya que casi siempre son actividades
que reportan pérdidas por los altos costos de produccién que se
tienen: electricidad, petrdleo y sus derivados, gas, obras piblicas,
obras de infraestructura, suministro de agua, etcétera, etcétera. Evi-
dentemente que es la sociedad —en su conjunte— quien carga con
todas esas pérdidas pues es su dinero —el capital soctal que mane-
ja el Estado, el que se invierte. Obviamente, el capital privado nunca
tendri la intencién de dedicarse a las actividades que no le reporten
ganancias y es entonces cuando el Estado entra en escena.

-~ A través de la construccién de las grandes obras piblicas, de infra-
estructura, de las mismas empresas estatales, etc., el Estado permite
al capital privado obtener grandes ganancias al otorgarle los contra-
tos para su realizacion.

— Al mismo tiempo el Estado es uno de los grandes consumidores de los
bienes y servicios producidos por la empresa privada con lo que asi
ayuda también a atenuar y contrarrestar la tendencia descendente
de la tasa de ganancia.
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— Y por si fuera poco, a través del subsidio que otorga al consumo indi-
vidual (por medie del subsidio a la produccién de mercancias y servi-
cios basicos de subsistencia), el Estado ayuda al capital privado a que
sus ganancias aumenten. Ello debido a que, gracias a estos subsidios,
el costo de produccién y reproduccién de la fuerza de trabajo puede
mantenerse bajo, lo que supone costos de produccién también bajos
para el capital privado, pues los salarios — parte del costo de produc-
cién en la empresa — son contenidos, limitados en parte, a través de
este mecanismo.

Cabe agregar que esta contencién se acomparia de todo un control
sindical que no permite alzas salariales que afecten las ganancias del
capital.

— El Estado toma a su cargo parte de los costos de reproduccién del ca-
pital variable, al ser el mayor empleador de la sociedad. Asi, como
empleador mismo, el Estado es entonces capaz de poder imponer,
controlar y regular, de manera global, el ritmo general de explota-
cion.

3.4. La publicidad

Como hemos visto, mientras que la capacidad productiva tiende a
crecer constantemente, el consumo tiende, relativamente, a restrin-
girse.® Esta disparidad acaba por convertirse en una crisis de
sobreproduccién, de realizacion.

La publicidad se ha ido convirtiendo en uno de los mecanismos
por excelencia para servir como instrumento amortiguador de esta
crisis*, ya que su principal objetivo es la orientacién del consumo a
través de una serie de medios — generalmente de tipo sicolégico —,
que le permitira a la empresa que 1a utiliza “dirigir” las compras de
los individuos y provocar un sobreconsumo.

La capitalista es una sociedad donde el desperdicio de recursos se
convierte en caracteristica fundamental. Y en este sentido la publi-
cidad es un gasto dispendioso, improductivo, pero que se ha conver-
tido en vital e indispensable dada la competencia existente entre ca-
pitalistas para poder abarcar una porcién cada vez mayor del mer-
cado.

33 Citado por Vivian Trias, op. cit., p. 21. Cuando hablamos de una restriccion
relativa del consumo, nos referimos al hecho no de que disminuya éste sino que, de-
bido a la sobreproduccién, hay cada vez mis mercancias producidas
—generalmente innecesarias— que necesitan ser consumidas para poder mante-
ner, minimamente, la produccién y reproduccion del capital. De no consumirse, se
almacenarian, se destruirfan, sin la consiguiente ganancia para el capitalista.

4 “Un estudio publicado en el nimero de enero-febrero de la Business Review
de Harvard, escrito por Nauriman Dhalla, jefe de economistas de la Walter
Thompson [la empresa publicitaria mas grande de los Estados Unidos], muestra
que las compafifas que aumentaron sus presupuestos de publicidad durante la rece-
sibn de 1973 a 1975 «aumentaron sus ganancias y sus ventas, o al menos evitaron
que éstas se erosionaran». Véase: Excélsior, 27-VI-1980, p. 26-A.

30



Por otro lado, la publicidad alienta el consumo de mercancias y
servicios superfluos, innecesarios. El productor, para aumentar sus
ventas y sus ganancias, produce mercancias en base a una préctica
comin llamada “diferenciacién de productos”, que consiste en cam-
biar ciertos elementos, generalmente inocuos, que forman el com-
puesto principal, basico, de la mercancia. Junto a ésto la presenta-
ciébn exterior para su venta es cominmente cambiada también, dan-
dose asi la impresion al péblico consumidor de que est4 enfrentando
a diversas mercancias con diversas utilidades y propiedades. Todas
estas supuestas caracteristicas van a estar apoyadas por toda la cam-
paifia publicitaria del productor, a través de los diferentes medios
masivos de comunicacion: radio, cine, televisidn, prensa, anuncios
exteriores. . ., etcétera.

De esta manera, como el capitalista necesita lievar a cabo su pro-
ceso de acumulacion que le permita seguir aumentando sus ganan-
cias con objeto de incrementar su capital, tendera a producir cada
vez mas; pero como las necesidades basicas de los consumidores se
cubren rapidamente, con pocas mercancias, entonces el productor,
utilizando la publicidad, inventa nuevas necesidades a los consumi-
dores. Produce entonces mercancias que no necesita realmente, pe-
ro que le van a ser cada vez mas “necesarias”, socialmente, en la me-
dida en que la publicidad, con toda una campafa sicolégica de
ideologizacién, lo convenza de ello, al suprimir en el individuo con-
sumidor toda una serie de facultades conscientes. De esta manera
sus actos, al momento de decidir su consumo y sus compras, pierden
toda racionalidad por esa pérdida — parcial o total — de la concien-
cia.

En este sentido, los capitalistas, a través de la publicidad, son res-
ponsables —en gran medida— del cambio en los patrones de consu-
mo habituales de los individuos, todo con el fin primordial de en-
contrar, de fabricar consumidores para las mercancias sobreprodu-
cidas y evitar asi que sus ganancias bajen.

Atn cuando la publicidad esta al alcance de todo capitalista, es
evidente que es ¢l gran capital quien mayores recursos posee para
disponer y usar todos los medios disponibles y necesarios para em-
barcarse en la realizacién de toda una estrategia publicitaria —a
corto, mediano y hasta largo plazo—, segiin lo constatan las infor-

%5 En una encuesta sobre consumo realizada en la ciudad de México (area
metropolitana) a un sector de clase media y en edades que fluctuaban entre los 18y
los 30 afios de edad, los resultados “denotan que los consumidores buscan satisfacer
necesidides que la publicidad va imponiendo, es decir, pretenden una forma de vi-
da diferente, asi como niveles mis altos que aparentemente se pueden alcanzar en
una gran ciudad”. Véase el articulo “Efectos de la publicidad en el comportamiento
humano”, aparecido en Gaceta UNAM, 12 de mayo de 1980, p. 19.
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maciones especializadas de todo el mundo. Y ésto sucede tanto en
los paises desarrollados como en los subdesarrollados.

En el caso particular de México se sabe que son también las gran-
des empresas quienes se lanzan a hacer los grandes gastos en publici-
dad comercial, provocando los consiguientes efectos que ya hemos
enunciado. Pero ademis, y debido a toda la propaganda ideologi-
zante del sistema capitalista, el modo de vida de la “democracia”
norteamericana se levanta como un ejemplo a seguir por nuestros
consumidores. De esta manera no sélo se logra que los individuos
consuman cada vez mas productos innecesarios, sino que también
cambian los hébitos mismos, las tradiciones propias de nuestro
pueblo. Esto es realizado mediante un mecanismo conocido como
efecto demostracion —en términos econémicos— cuyo efecto preci-
samente es el de practicamente “obligar” a las personas a adoptar
patrones de consumo ajenos, como resultado de un proceso de imi-
tacion,

Cabe seiialar que hemos utilizado hasta aqui el consumidor indi-
vidual para ejemplificar todo este proceso. Sin embargo, es necesa-
rio decir que ésto también es valido a nivel del consumo productivo,
ya que incluso se siguen formas, modos, “estrategias” de crecimiento
y desarrollo econémico que muchas veces poco o nada tienen que
ver con las condiciones existentes y las necesidades particulares de
un pais dado o de una regién determinada, como ha sido el caso de
las economias subdesarrolladas. Estas “estrategias” son, muchas ve-
ces, resultado de la imposicion de las economias industrializadas a
través de toda una serie de mecanismos: el apoyo oficial de los go-
biernos, las inversiones extranjeras directas, las empresas trasna-
cionales, los créditos extranjeros — provenientes de organismos “ofi-
ciales” y de la banca trasnacional —, el suministro de tecnologia,
magquinaria y equipos, de servicios de organizacién, etcétera, ello
apoyado, en cierta medida, por las campaiias publicitarias de la
gran banca internacional y de los grandes productores mundiales de
tecnologia, de maquinaria, de bienes y servicios, provocando la tras-
nacionalizacién —de hecho una desnacionalizacién— de la estruc-
tura econémica de los paises.

3.5. Inflacién y consumo
Uno de los grandes problemas y preocupaciones del sistema capi-
talista es el de la inflacién —aumento generalizado de los precios de

la mercancias y servicios. Sabemos que este fenémeno no es particu-
lar de ciertas economias, sino de todo el mundo capitalista y que
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aun llega a afectar a las economias socialistas debido, en gran medi-
da, a las relaciones econémicas internacionales que mantienen con
las economias capitalistas.

La inflacién es un fendmeno de tipo estructural, que resulta de las
caracteristicas intrinsecas mismas del sistema y que no se da como
algo casual, fortuito o coyuntural. En un afan por obtener superbe-
neficios y/o por recuperar mas rapidamente sus ganancias, los capi-
talistas aumentan los precios de las mercancias, menos de una: la
fuerza de trabajo.

En las actuales épocas de crisis, el fenémeno de la inflacion se
agudiza hasta llegar a grados alarmantes.* El consumo individual y
particularmente el de los obreros — quienes poseen la fuerza de tra-
bajo - disminuye, pues sus salarios no crecen al ritmo en que lo ha-
cen los precios de las demas mercancias; es decir, no crecen al ritmo
de la inflacién.

Sin embargo, el apetito, el deseo que de la ganancia tiene el capital,
no se detiene. De esta manera — por ejemplo  las tasas de interés ban-
carias aplicadas, entre otros, a los créditos al consumo individual y a
los utilizados en la inversién productiva (consumo productivo),
aumenta. Aumentan los precios de los grandes industriales y comer-
ciantes y asi la carrera de los precios se acelera.

Y es aqui donde finalmente vemos que son los grandes capitales
monopolistas - industriales, comerciales, bancarios —, nacionales y
extranjeros, quienes resultan beneficiados, pues esos altos precios
que rigen les reportan mayores utilidades.

Es necesario apuntar que el fenémeno inflacionario estd intima-
mente vinculado al problema de la sobreproduccién y a la sobreacu-
mulacién monopolista. La constante elevacion de los precios le per-
mite al gran capital obtener, con la venta de una parte de su pro-
ducciéon “sobreproducida”, las utilidades de todo su stock de
mercancias. Cuando la inflacién es cada vez mayor e incontrolada,
las utilidades de los monopolios son cada vez mas altas, provocando
una sobreacumulacion. Es por ello que la inflacién es —en altima
instancia— un mecanismo de redistribucién del producto social en
favor del capital monopolista.

A pesar de ello, es al obrero a quien se culpa de la agudizacion del
fenémeno inflacionario por sus “constantes presiones hacia el alza de
los salarios”, cuando lo Gnico que estd haciendo al solicitar aumen-

% En anteriores épocas de crisis del sistema, la inflacién llegaba, incluso, a dis-
minuir. Es actualmente que la crisis capitalista presenta esta particularidad: rece-
sién con inflaci6n (algunos autores la denominan “estanflacién” — de estancamien-
to e inflacién).
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tos.al precio de su trabajo —su salario— es tratar de evitar al méaxi-
mo la pérdida, el descenso de su capacidad y poder adquisitivos.
En todo el mundo los precios de las mercancias han subido mas
que los salarios. El poder adquisitivo de los obreros se ha ido dete-
riorando y cada vez la brecha entre precios y salarios se amplia.
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4, EL CASO DEL CAPITAL TRASNACIONAL Y EL
ESTADO NORTEAMERICANO

Como vefamos en el segundo capitulo, lo importante en el analisis
del capital foraneo es verlo como un fenémeno global, como expresién
conjunta de las manifestaciones de las diferentes formas del capital
extranjero, cuyo proposito fundamental es contrarrestar la caida de la
tasa de ganancia del capital en su conjunto. De esta manera, tanto
unas como otras formas tratan de establecer un equilibrio haciendo
unas las veces de contrapeso de las otras. Es esta la tendencia del
funcionamiento del capital extranjero, que se maneja a nivel de los
intereses globales del capital trasnacional en busca de un mismo ob-
jetivo: la ganancia.

Dentro de todo este modo de operar, de funcionar del capital trasna-
cional, el papel de los gobiernos de los Estados imperialistas es bien im-
portante, en la medida en que se convierten en sus avales oficiales
ante los ojos del mundo, brindandoles apoyo de todas las maneras
imaginables. Esto se explica por el caracter mismo — capitalistas y
altamente desarrollados— de estos Estados.

Ademas, porque son Estados que obedecen a la actual logica expan-
sionista del capitalismo, pues es en sus paises que se han originado y se
han dado en su maxima expresiéon los procesos de acumulacién,
concentracién y centralizacion del capital, hecho que ha provocado
una cada vez mayor internacionalizacién del capital —y que toma
en nuestros dias el caracter trasnacional.

De esta manera, capital monopolista y gobiernos extranjeros es-
tablecen hilos de comunicacién y de intereses comunes. Empresas
trasnacionales, créditos extranjeros, Estados imperialistas se con-
vierten a la vez en un solo interés, el del capital, que tiene como fi-
nalidad el control de la estructura econémica mundial, y de los
paises subdesarrollados sobre todo.¥

Durante su actuacion, este capital va provocando deformaciones
y distorsiones a distintos niveles, pasando por los que provocan
— como ya en otro capitulo lo mencionabamos— desde la estructura
productiva hasta los patrones mismos de consumo.

37 Queremos hacer notar que estamos refiriéndonos particularmente al caso del
capital y los Estados extranjeros, con lo cual no queremos decir gue tal interés y ac
cionar conjunto sea por ser extranjcros, sino por ser simplemente capital y Esrado
capiralista.
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Por la importancia que tiene la trasnacionalizacién de nuestro
pais, se estudiaran ciertas formas en que el capital monopolista y el
gobierno norteamericano se vinculan para apoyar y seguir difundiendo
ese proceso de trasnacionalizacion, a nivel del consumo productivo e
individual. Colateralmente se analizara el caso de la publicidad tras-
nacional norteamericana.

4.1. El caso norteamericano

Es de nuestro interés, como deciamos, hacer resaltar ciertas ma-
neras como la IED, las ETN y la IEI se ligan entre si, y todas ellas
con el Estado, para lo cual se vera basicamente el ejemplo norteame-
ricano.

Debido sobre todo al proceso de centralizacion, el capital se ha liga-
do en sus diferentes formas de expresion: capital productivo, capital
comercial, capital bancario. De esta manera, las grandes empresas
trasnacionales (industriales, comerciales, de servicios) mantienen
estrechas relaciones entre si y con los sistemas bancarios trasna-
cionales y a su vez todos estos con sus Estados originarios, con un fin
global de expansion.

Es asi como ciertas ETN llegan a tener participacién y en oca-
siones hasta el control de ciertos bancos también trasnacionales.
También se da el caso de que ciertos bancos participan y hasta con-
trolan a empresas trasnacionales. Todo esto en un constante proceso
de fusién, de interaccién que les da un poder econémico enorme. En
Estados Unidos, por ejemplo, el ritmo de fusiones se ha presentado,
de 1950 a 1969, de la siguiente manera:*

Namero de

ANOS fusiones
1950-1954 1 424
1955-1959 3 365
1960-1964 4 366
1965-1969 14 453

3 Aparecido en: Instituto de Economia Mundial y Relaciones Internacionales
de la Academia de Ciencias de la URSS, El Imperialismo Foy, Ed. Ateneo, Buenos
Aires, 1978, p. 80. Tomado de: Giron, Alicia, "Hacia una conceptualizacién de la
empresa trasnacional”, en revista Problemas del Desarrollo. IIEc-UNAM, México,
Ao IX, No. 35, agosto-octubre de 1978, p. 42.

36



Este proceso de centralizacion se ha presentado también en otros
paises: “[en Japén] se produjeron 11 836 fusiones de empresas priva-
das entre 1951 y 1969. En Inglaterra, el promedio anual de fusiones
entre 1954 y 1958 fue de 292 y para 1960-1969 se elevé a 794. En Ita-
lia hubo 176 fusiones de grandes companias entre 1961 y 1967; en
Francia, de 893 fusiones que se producen en 1956 se pasa a 17562 fu-
siones en 1967; en Alemania Occidental, de 15 en 1958 a 168 fusiones
para el ano de 1969”.%

Por otro lado, en 1976 las 500 empresas mas grandes de Estados
Unidos contaban con 24 200 filiales en todo el mundo. Las diez pri-
meras corporaciones tuvieron ingresos brutos casi iguales al valor de
las exportaciones de los paises subdesarrollados y mayores que el
Producto Interno Bruto { PIB) de cualquiera de los paises de Améri-
ca Latina. A su vez ellas mantienen relaciones con los cinco primeros
bancos de Estados Unidos, formando grupos financieros como el
Morgan Guaranty Trust, Rockefeller Chase Manhattan Bank, Du
Pont Chemical, First National City Bank y el Mellon Bank.*

Ahora bien, respecto a las ligas que se establecen entre Esiados y
monopolios trasnacionales es bien claro el apoyo — a través de diver-
sos medios y medidas— de aquél hacia éstos. Una de ellas es el res-
paldo financiero de los organismos oficiales de crédito a las ETN,
tanto dentro de sus fronteras originales como en el exterior. Asi, por
ejemplo —en el caso de Estados Unidos—, a “las filiales norteamerica-
nas y a las compafifas bajo su control se ha dedicado la mayor parte
de los créditos del Banco de Exportacion e Importacién de Estados
Unidos [EXIMBANK], del Banco Internacional de Reconstruccion
y Fomento (BIRF) y la Corporacion Financiera Internacional
(CFI)”.41 En el caso de EXIMBANK, su creacion en 1934 “marco el
comienzo de la financiacién estatal de la actividad privada de los
monopolios yanquis en el exterior”.

Otro ejemplo de la vinculacién entre Estado y el capital trasnacional
es el caso de la AID (Agencia Internacional de Desarrollo) que, al igual
que el EXIMBANK vy otras instituciones mads, son organismos de crédi-
to, promovidas por el gobierno norteamericano, para actuar en el
exterior (organismos que han llegado a conceder préstamos al gobierno
de México). La AID fue creada como agencia semi-autonoma del De-
partamento de Estados Unidos en 1961, con el objetivo primordial de
coordinar toda la actividad relativa a las concesiones y realizacion de

3 Ibidem, p. 41.

W Cfr. Girén, Alicia, op. cit., p. 44.

# Zajmitov, M. 1., Los monopolios y la politica econdmica exterior de Estados
Unidos, Ediciones Suramérica Limitada, Bogotd, 1969, p. 20.

2 fbid. p. 155.
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toda la “ayuda” econémica y técnica norteamericana. En ella se
centralizan las actividades de varios organismos gubernamentales

-que ya existian antes de la creacion de la AID— que dirigian esa
tarea. Entre otras de sus funciones, la AID controla la venta de exce-
dentes agricolas y controla también las exportaciones a los paises so-
cialistas. Pero también coordina la concesién de “ayudas” militares
a muchos paises y dirige los abastecimientos —para las fabricas
militares— de utillaje, articulos industriales y agricolas ya in-
dustrializados. Realiza ademais trabajos de investigacién de merca-
dos y de condiciones de los paises subdesarrollados para empresas
trasnacionales que piensen invertir en ellos,* y también financia a
empresas norteamericanas —a expensas del gobierno de EUA — que
establezcan filiales en el extranjero.«

De esta manera, la AID se halla ligada a muchas ETN norteame-
ricanas en diversas actividades. Como un ejemplo de ello tenemos
que esta vinculada a la Latin American Agrobusiness Development
Corp. (LAAD), consorcio que agrupd, inicialmente, a diez enormes
corporaciones trasnacionales dedicadas a las actividades agricolas,
creada en 1970 por el Bank of America con el objetivo de «mejorar
la eficiencia de la produccién, del procesamiento y la distribucién y
contribuir al provechoso desarrollo de la agricultura en Latinoamé-
rica». Los socios fundadores son nada menos que Adela Investment,
Cargill, Caterpillar Tractor, CPC International, John Deere, Dow
Chemical, Gerber, Monsato, Ralston Purina y Standard Fruit and
Steamship.® Tanto la LAAD como el Bank of America se vinculan
con la AID ya que “esta otorgando maxima prioridad al incremento
de la produccion agricola”. %

Por otro lado, la LAAD y sus socios, mas que tener su interés en el
desarrollo de la agricultura latinoamericana, lo tienen en la obten-
cion de beneficios provenientes del control de los mercados de Amé-
rica Latina, desde los mercados internos de los paises hasta los mer-
cados regionales creados con la aparicién de instituciones como la
recientemente fenecida ALALC (Asociacién Latinoamericana de
Libre Comercio) —hoy funcionando con el nombre de ALADI
{Asociacién Latinoamericana de Integracién)—,* el Mercado Co-

*3 Vease: Fbid, pp. 31-33. Debido a esta diversidad de funciones, “la AID orga-
niz6 [en 1962] en la zona del canal de Panam4 una academia militar interamerica-
na destinada a preparar cuadros militares para el hemisferio” (p. 180).

“ [bid, p. 162.

% Goff, Fred, “El Bank of America tiene a su hombre en la agricultura latino-
americana”, en: Varios Autores, El poder de los bancos extranjeros, Proceso Edi-
ciones, Buenos Aires, 1972, pp. 117-118.

% I'bid., pp. 129-130.

# Véase: “Informe mensual de la integracién latinoamericana”, en revista Co
mercio bxterior, México, Vol. 30, No. 7, julio de 1980, pp. 758-759.
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min Centroamericano, el Pacto Andino, etc.: “[Para los socio de la
LAAD)] la necesidad individual y la calidad del producto siguen a la
comercializacion y a los beneficios. De esta manera hallamos que la
Ralston Purina produce cereales de escaso o ningiin valor nutritivo y
la Dow Chemical distribuye herbicidas y plaguicidas de «gran éxito»
que a la larga devastan el campo”.+

De este modo, este tipo de organizaciones oficiales juegan un pa-
pel sumamente importante en el proceso de robustecimiento y ex-
pansi6n del capital trasnacional, en este caso de origen norteameri-
cano.

Lo mismo sucede con los organismos financieros internacionales
del tipo Fondo Monetario Internacional, Banco Mundial y otros
considerados del tipo de “agencias independientes” pero que, como
es bien sabido, son manejados, manipulados y controlados por la
politica exterior del gobierno norteamericano y por las mismas cor-
poraciones trasnacionales de EUA, de donde su aparente imparciali-
dad al otorgar créditos se desvanece.

4.2. Diversificacidon

Otro aspecto que nos interesa es ver hasta dénde llega la diversifi-
cacién de las ETN en sus paises de origen y cdmo ella es trasladada
siempre hacia los paises en donde se establecen y donde atn se si-
guen diversificando.

La diversificacién de las empresas es precisamente una de las
caracteristicas de la centralizacién del capital. En el caso de las ETN
es muy clara esta diversificacion. Sus actividades van desde, como ya
vimos, las actividades bancarias hasta las publicitarias y de comer-
cializacién, pasando por las actividades productivas en diferentes
negocios, desde la fabricacion de chicles hasta la construccion de
naves espaciales y equipos militares, pasando por la fabricacién de
autombviles, papel, la industrializacion de alimentos, etcétera, etcé-
tera. Se dedican a la explotacién de la tierra, a la industria de la
construccién, a las actividades de mineria, y asi sucesivameute, li-
gando, una tras otra, actividades que aparentemente resultan
disimiles entre si pero que en conjunto es lo que les da el poderio
econdémico que poseen a nivel mundial: “. . .la mayoria de nosotros
vivimos el fenémeno «Westinghouse» por la mediacién de sus centros
de Lavo-Matic, sus televisores, sus lamparas de vapor de mercurio,
sus fluorescentes y no habituamos vivirlo a través de sus minas, sus
detonadores, sus torpedos y sus proyectiles.

4 Goff, Fred, op. cit., p. 132.
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Hasta que un dia, una de las tantas corporaciones multinaciona-
les [trasnacionales], fabricante de nuestro entorno y encandilamien-
to cotidiano, rompe con el protocolo de las relaciones fantasmagori-
cas y deja, como la International Telephone and Telegraph (ITT),
entrever una vitrina no abierta al pablico que descubre su caracter
hibrido”.#

“Para la mayoria de los dominados, la cita que cada cierto tiempo
tendrin con la Westinghouse o la Textron no se dara afuera de la
encinta contrabandeada (sic) de los supermercados o de la intimi-
dad familiar. En cambio, otros, como el pueblo vietnamita, tendran
esta misma cita a través de las cargas mortiferas de dichas corpora-
ciones. Ambos encuentros son realidades parciales vividas por el
mundo que requieren ser reunificadas para mostrar el caracter
represivo de ambos productos”.

4.3. La publicidad trasnacional

El mismo capital —ya sea nacional—, trasnacional o estatal -
utiliza tanto la publicidad como la propaganda® como dos instru-
mentos poderosos para lograr el consumo de sus mercancias, y al
mismo tiempo hacer pensar y sentir al consumidor que lo que consu-
me es ‘‘gracias’ al capitalismo de libertad y democracia en que vive.
De esta manera, la manipulacién ideolégica actia como elemento
represivo que no permite al consumidor distinguir entre unas y otras
actividades — igualmente represivas— de una misma ETN.

Esta influencia y manipulacién sobre los hombres se da a través de
muchas formas. Desde la exaltacion y defensa del sistema hecha por
el mismo Estado capitalista, hasta las técnicas y medios utilizados
por las grandes empresas.

En este contexto, la publicidad juega un papel bien importante
para las ETN, y es por eso que atn ellas mismas llegan a crear sus
propias agencias publicitarias, o bien se vuelven socios de ellas para
que manejen la difusién — a través de los diversos medios masivos de
comunicacién — de sus productos. Pero aun estas mismas agencias

# Mattelart, Armand, Agresion desde el espacio. Cultura y Napalm en la era de
los satélites, Siglo XX1, Eds. México, 6a. edicién, 1978, p. 8.

" Jbid, p. 9.

51 “«Publicidad es un conjunto de técnicas y medios de comunicacién dirigidos a
atraer la atencidn del ptiblico hacia el consumo de determinados bienes o la utiliza-
cion de ciertos servicios»". “«Propaganda es el conjunto de técnicas y medios de co-
municacién social tendientes a influir, con fines ideologicos, [en] el comportamien-
to humano»”. Ambas definiciones fueron tomadas de: Bernal Sahagan, V. M.,
Anatomia de la publicidad en México, Ed. Nuestro Tiempo, 2a. edicién, México,
1976, p. 49.
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EUA: FACTURACION DE AGENCIAS PUBLICITARIAS. PAR TiciprA CION DE LA FACTURACION
EXTERIOR DENTRO DE SUFACTURACION TOTAL

(1958-1976)

(porcientos)

Agencias 1958 1960 1962 1964 1966 1968 1970 1972 1974 1976
J. Walter Thompson 29.1 32.4 52.9 34.1 36.0 37.% 42.9 48.8 53.7 50.4
Young & Rubicam Int. 14.2 10.9 16.5 15.8 20.7 24.4 31.5 36.5 37.5 38.7
Mc. Cann-Erickson 21.9 29.2 34.1 35.1 38.2 45.9 54.9 66.8 70,0  66.8
Leo Burnett Co. 2.8 * 1.9 2.1 4.9 3.7 272 33.5 36.6 30.5
Ted Bates & Co. * 7.8 12.3 19.7 35.4 39.8 38.7 44 8 54.9 50.0
Batten, Barton, Durstine &

Osborn (BBDO) 0.8 3.7 5.1 4.4 5.6 5.3 7.4 12.7 28.8 32.2
Grey Advertising = X * 1 1.9 174 200 21.3 250 28.0
Doyle, Dane, Bernbach ¥ * 5.0 7.2 8.5 11.8 14.3 19.8 25.3 28.4
Foote, Cone & Belding 12.0 17.0 14.0 17.0 22.1 22.8 25.6 27.1 26.9 31.4
SCC & B Inc. FORMADA EN 1970 44.0 50.0 55.2 68.7

Notas: * L.a agencia no tuvo operaciones internacionales durante cse afio.

Fuente: Cuadroelaborado en base a informacién aparecida en: Instituto Latinoamericano de Estudios Transnacionales (ILET), A survey of the
transnational structure of the mass media and advertising, Report prepared for the Center of Transnationals of the Unired Nations. Mé-
xico, julio 1978 (mimeo), pp. 101-102.



publicitarias llegan a ser trasnacionales, de tal manera que por don-
de quiera que vayan por el mundo, corporaciones trasnacionales y
empresas publicitarias también trasnacionales van difundiendo la
misma ideologia y los mismos patrones de consumo, a través de los
medios masivos de comunicacién también trasnacionales (television,
radio, cine, revistas, prensa, etcétera). Todos ellos, ligados entre s,
forman toda una estructura trasnacional: de la publicidad y los me-
dios masivos de comunicacién, por un lado, y de éstos con el capital
trasnacional (productivo, comercial, financiero), por el otro.

Este proceso de trasnacionalizacién puede detectarse en la
creciente participacién de la facturacién hecha con el exterior de
EUA, dentro del total de la facturacién de algunas de las principales
y mas grandes agencias publicitarias norteamericanas:

La mayoria de estas agencias publicitarias norteamericanas tie-
nen filiales en nuestro pais:

Agencia Norteamericana

Filial en México

Glen Advertising Inc.

Norman, Craig & Kummel
Inc.

Leo Burnett Co., Inc.

J. Walter Thompson Co.

Doyle Dane Bernbach Inc.

Foote, Cone & Belding
Communications Inc.

McCann-Erickson, Inc.
Ogilvy & Mather, Inc.

D’Arcy-Mac Manus & Masius,
Inc.

Leon, S. R. Co., Inc.

Glenn Advertising de México.

Arellano NCK Publicidad,
S.A.deC. V.

Leo Burnett-Novas, S. A,
deC. V.

J. Walter Thompson de México,
S. A.

Deltakos

Doyle Dane Bernbach de México,
S. A. de C.V.

Foote, Cone & Belding de
Meéxico, S. A. de C.V.

McCann-Erickson-Stanton,
S.A.deC. V.

Panamericana de Publicidad,
S. A

Publicidad D’Arcy, S. A.

Publicidad Efectiva, S. A.
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Compton Advertising, Inc. Publicidad Ferrer, S. A.

Young & Rubicam Intl., Inc.  Young & Rubicam, S. A.

deC. V.

Knoth & Meads Adv. Knoth & Meads Adv.

FUENTE: Standard Directory of Advertising Agencies, (The Agency Red Book),

No. 170, National Register Publishing Co., Inc., Skokie, Ill., EUA, oc-
tubre, 1973.

Otra fuente indica que otras agencias publicitarias trasnacionales
norteamericanas tienen también filiales en nuestro pais. Tal es el ca-
so de las agencias BBDO y la SSC & B.5z Esta misma fuente indica
también cuales han sido, entre otras, algunas de las razones de la ex-
pansién de estas agencias norteamericanas hacia mercados del exte-
rior.s

52
3

n

Obtienen mas altas tasas de crecimiento fuera de Estados Unidos.
Esto refleja la diferente estructura de mercado que existe, en com-
paracion, entre los paises desarrollados y los subdesarrollados, y que
se manifiestan en:

Limites en el mercado doméstico de EUA;

Mercados extranjeros menos saturados;

Menor competencia por parte de otras agencias;

Las politicas de sustitucion de importaciones de los pafses subde-
sarrollados han permitido a las agencias publicitarias contar con
mercados cautivos para las mercancfas producidas en ellos por
ETN, mayoritariamente bienes de consumo;

Obtienen mayores margenes de utilidad en el exterior que dentro de
los EUA (por ejemplo, la tasa de utilidad forinea para J. Walter
Thompon —en 1972— fue del 18.1% en promedio, mientras que
dentro de EUA esa tasa fue de 9.9%. Este fue el comportamiento ge-
neral resultante de una encuesta realizada entre varias agencias
publicitarias con actividades fuera de EUA).

Las agencias publicitarias son “empujadas” al exterior por sus clien-
tes trasnacionales para penetrar en otros mercados. Las corpora-
ciones trasnacionales necesitan agencias publicitarias trasnacionales
por muchas razones:

® Las agencias publicitarias trasnacionales ofrecen al cliente una
coordinacién global de la publicidad en la distribucién de mate-

ILET, op. cit., p. 110.
Véase: 1bid, pp. 127-133,
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riales creativos, gracias a que tienen acceso a las técnicas més re-
cientes y a los sistemas de comunicacién;

® Esto facilita aplicar una politica consistente en cuanto a la selec-
cién de técnicas y estrategia de los medios;

® Esto ayuda a coordinar los diversos tipos de medios masivos que se
utilicen;

¢ La transferencia de herramientas de EUA al extranjero garantiza
una mezcla efectiva entre técnicas norteamericanas y expertos lo-
cales;

¢ Los mejores anuncios se realizan localmente, dentro del contexto
cultural del pais donde trabajan;

® Hay una planeacién conjunta entre la matriz y filial que permite
que las campaiias se realicen rapidamente;

® Las agencias publicitarias trasnacionales ayudan a sus clientes
trasnacionales en el control de sus presupuestos publicitarios en
todo el mundo.

— Las agencias publicitarias trasnacionales son “jaladas” por las firmas
locales de los paises donde trabajan. Estos clientes locales sienten la
necesidad de contar con la misma tecnologia y recursos que sus com-
petidores trasnacionales para “ganarse” a los consumidores, por lo
que usan los servicios de las agencias publicitarias trasnacionales.

— La diversificacién geografica y de esfuerzos les permite dispersar sus
riesgos financieros en tiempos “dificiles”,

— Hay un mejoramiento en la distribucién de materiales creativos
cuando las agencias controlan —entre matriz y filiales— ambos
extremos de la transferencia.

— Cuando hay paises en los que se presentan restricciones oficiales a la
publicidad extranjera, es mejor que exista una filial ahi,
fisicamente, para producir localmente la publicidad o para hacerla
aparecer como localmente producida.

Por el lado de los anunciantes, existe en nuestro pais una Aso-
ciaciébn Nacional de Anunciantes de México, formada por las
empresas con mayores gastos publicitarios, de las cuales se calcula
que alrededor del 70%, son empresas trasnacionales.> En un trabajo
sobre ETN y publicidad, se muestra como las agencias publicitarias
trasnacionales norteamericanas que trabajan en México manejan
preferentemente las cuentas (clientes) de las ETN que también ma-
nejan en los Estados Unidos."

En un anilisis de los gastos publicitarios en México, se demostr6
que los mayores montos erogados por las empresas para publicidad
se realizan en sectores lidereados y controlados por las ETN. Esta
comparacion se hizo relacionando los gastos publicitarios con la for-
macién de capital fijo de las ramas industrializadas,* llegandose a la

% Bernal Sahagiin, op. cit., p. 106.
% Ibid, pp. 107-115.
% JLET, op. cit., pp. 241-244.

44



conclusién de que se dedican mas recursos a los gastos publicitarios
que a la generacion de empleos y al crecimiento de la produccién y
que los gastos publicitarios crecen a una tasa promedio anual mucho
mayor que el Producto Nacional Bruto. Por ello se podria conside-
rar, en este sentido, que se da una tendencia regresiva en la acumu-
lacién de capital debida no sélo a la publicidad, sino también a que
los productos anunciados bien podrian “ser consideados como su-
perfluos en un pais con una distribucién del ingreso tal como el de
México” .5

De ello se concluye que el estudio del impacto del capital extran-
jero y de la publicidad trasnacional en el consumo — por no hablar
de otros aspectos— es de suma importancia para el caso de México.
Ello se vera corroborado en capitulos y anexos subsiguientes.

57 Ibid, p. 244.
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5. LAS INVERSIONES EXTRANJERAS EN MEXICO

La inversidon extranjera se ha convertido, como hemos visto, en
una de las manifestaciones econémicas mas importantes del expan-
sionismo, del poder del capitalismo imperialista, tendiente a lograr
un papel de primera importancia, vital, en el desarrollo econémico
de los paises, sobre todo de los subdesarrollados, para influir en su
estructura productiva y, en general, en todas sus manifestaciones so-
ciales.

Esto, como podemos constatarlo cotidianamente, se presenta en
nuestro pafs. Ello tiene su historia.

En el presente capitulo se hace un repaso y una revisién de las in-
versiones extranjeras en México, de principios de este siglo a nuestros
dias. Partimos de finales del porfiriato, por considerar que puede ser
ilustrativo para el publico lector que se inicia en este tema y para
que conozca asi las tendencias més marcadas e importantes del capi-
tal fordneo y las principales reorientaciones que han sufrido, en una
forma global y sintetizada.

Este ensayo fue inicialmente bosquejado y realizado antes de los
dramaticos sucesos econémicos habidos en México después de 1982.
A causa de ello, el texto original adolece de algunas cifras actualiza-
das sobre inversiones extranjeras. Es por eso que al final de este tra-
bajo incluimos una nota post scriptum, redactada en junio de 1983,
donde se da cuenta de ello.

5.1. Antes de los cuarentas

5.1.1, Finales del porfiriato

Durante el régimen de Porfirio Diaz, el capital extranjero toma
una importancia fundamental, sobre todo en el desarrollo de los fe-
rrocarriles, el petréleo, 1a mineria, la generacion de energia eléctri-
ca, entre otros sectores econémicos.

El capital extranjero — tanto la IED como la IEI— se habia dirigi-
do, para fines del porfiriato —1911—, a los siguientes sectores y en
las siguientes proporciones®:

%8 Cfr.: Bernal Sahagiin, V. M., en colaboracién con Angelina Gutiérrez A. y
Bernardo Olmedo C., El impacto de las empresas multinacionales en el empleo y
los ingresos: El caso de México, Oficina Internacional del Trabajo (OIT)/ Instituto
de Investigaciones Econémicas (UNAM), Ginebra, 1976, p. 26.
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Ferrocarriles 33.29%

Mineria y metalurgia 24 0%
Deuda Piblica 14.6%
Servicios Pablicos 7.0%
Bienes Raices 5.7%
Banca 4.9%

Cabe destacar que en esta época la importancia del capital ex-
tranjero dentro de las actividades manufactureras es todavia inci-
piente, considerindose que su participacion apenas alcanzaba un
3.9% dentro del total de la inversién exterior.*® Esto, como se apun-
ta en el trabajo que aqui citamos, refleja “claramente la fase de la
division internacional del trabajo prevaleciente en el mundo: de-
sarrollo de las comunicaciones, extraccion de materias primas y ex-
portacién de capitales”.5

Para destacar la importancia que durante el porfiriato llegaron a
tener las inversiones extranjeras directas, sabemos que dentro de las
170 sociedades anénimas mas grandes de México, ejercian control
en 130 (76% vy tenian participacién en otras 9 mas de ese grupo, de
manera tal que el control extranjero representaba, en términos de ca-
pital, el 77.7 por ciento del total de las “170 grandes").® Por otro lado,
el capital nacional sélo controlaba alrededor del 23 por ciento del
capital total de ese grupo de empresas, de las cuales 14 por ciento
correspondian al Estado mexicano y el resto, 9 por ciento, al sector
privado nacional.®

De esta manera, el grado de control directo e indirecto (por parti-
cipaci6n) de la IED sobre la actividad econémica de la época (1910-
11) se expresaba de la manera siguiente:®s

Petréleo 100.0%
Mineria 98.29,
Actividades Agricolas
{Sociedades anénimas) 95.7%
59 Ibid, p. 27.
% Ibid, p. 26.

61 José Luis Ceceiia Gimez, México en lu orbita imperial, Ediciones El Caballi-
to, México, México, 1975, pp. 53-54.

52 Ibid, p. 63.

8 Ibid, Cuadro No. 2, p. 54. Hay que hacer notar que en la industria el control
directo era de 84.3% mas 2% de participacion (es decir, 86% en total); en electrici-
dad, 87% de control directo més 2% de participacién (tatal 89% ); bancos 76.5%
de control directo més 2% de participacién (total 78.5%); y ferrocarriles, 27.5%
de contral directo mis 25.4% de participacion (total 52.9%) (véase: {bud, p. 55).
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Industria 86.0%

Electricidad 89.0%
Bancos 78.5%
Ferrocarriles 52.9%

En cuanto a su origen, la IED participaba en las actividades eco-
némicas en el pais con un control directo en las siguientes propor-
ciones (1910-1911):

(Porcentajes)
Control
extranjero
Estados Gran Ale- directo de la

Actividad Unidos Bretana Francia mana actividad
Petréleo 39.2 60.8 100.0
Mineria y
Metalurgia 81.0 14.5 2.0 97.5
Empresas
Agricolas 66.7 28.9 0.3 95.9
Industria 15.8 12.8 53.2 3.7 85.0
Electricidad 8.0 78.2 1.0 87.2
Bancos 18.3 11.4 45.7 1.8 76.7
Ferrocarriles 9.0 18.4 27.4

FUENTE: Cuadro elaborado con base en la informacién de: Cecefia Gamez, José
Luis, op. cit., pp. 55-61.

Con lo anterior vemos que son tres, basicamente, los paises que
participan principalmente: Estados Unidos, Gran Bretafia y Fran-
cia, con preminencia alterna segin la actividad, aunque dentro del
grupo de las “170" el control de la IED, por paises, se presenta asi
(1910-1911):

& Elaborando con base en: Cecefia Gamez, José Luis, op. cit., cuadro No. 3,
p- 63.
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Total 100.0%

Estados Unidos 44.09%
Gran Bretafa 24,09
Francia 13.09,

Junto a lo anterior se da también otro de los aspectos del capital
extranjero, es decir, la deuda externa, conocida también —como ya
hemos visto— como inversion extranjera indirecta. Esta creci6 rapi-
damente y para 1910-11 representaba alrededor de 50 millones de li-
bras esterlinas (250 millones de pesos), lo que significa que habia
crecido mis de diez veces desde 1886. Esta deuda externa se en-
contraba repartida del modo siguiente (perfodo 1910-1911):6

Total 100.0%
Francia 65.89%,
Gran Bretana 16.5%
Estados Unidos 11.6%
Holanda 5.4%
Alemania 0.4%

Es decir, la IEI se encontraba concentrada, principalmente, en pai-
ses de Europa (88 por ciento), destacdndose — por su cuantia — los in-
versionistas franceses.

De esta manera, al final de la etapa de Porfirio Diaz, la importan-
cia del capital extranjero es evidente. A los 3,400 millones de pesos
de IED se suman los 250 millones de pesos de la deuda externa, dando
un total de 8,650 millones de pesos de capital extranjero total.

5.1.2. La etapa revolucionaria

Con el estallamiento de la lucha armada en nuestro pais —du-
rante el periodo revolucionario— se suceden ciertos hechos. Uno de
ellos es el incremento de la participaciéon, importancia e influencia
estadunidense dentro de la composicion del capital extranjero en
México, hasta llegar a ser predominante.®

85 Véase: Cecena Gamez, José Luis., op. cit., p. 98.
% Al término del régimen porfirista (1911) la participacién del capital norte-
americano dentro de la IED, aunaue mayoritario (38% del total contra €] 29.19% de
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Este cambio se debid, entre otros hechos, a que los Estados Unidos
aprovecharon las condiciones internacionales existentes en el perio
do 1910-1920, ya que los paises de Europa disminuyeron su activi
dad en México debido a los acontecimientos de la Primera Guerra
Mundial, con lo que la influencia norteamericana se vuelve mayor al
encontrarse en guerra las economias europeas y disminuir la posi-
cién, importancia y monto de sus inversiones en nuestro pais.

Podria decirse que es desde entonces que la influencia de Estados
Unidos en México se torna hegeménica, influencia que se ird inten-
sificando en los subsiguientes afios, apoyada por la posterior entrada
masiva de las corporaciones trasnacionales después de 1940 y el cre-
cimiento de la deuda externa, crecimiento que se vuelve explosivo
sobre todo en la década de los setentas, como podremos ver mas tarde.

Durante la etapa revolucionaria, el capital extranjero practica-
mente se estanca e incluso disminuye en ciertos sectores, a excepcidn
del petroleo y la energia eléctrica.

Un balance general de lo ocurrido en el periodo revolucionario de
1910-1921 arrojaria los siguientes hechos:

— La poblacién total se redujo en un 5.4%.

— La poblacion econémicamente activa descendié el 7.2% (hasta
1930 alcanza el nivel de 1910).
La PEA [Poblacion Econémicamente Activa) industrial disminuyé
en un 27.19% y la dedicada a manufacturas en 22.3% (en 1930 re-
presentaban el 85.3 y el 91.1%, respectivamente, en relacién a
1910 y en 1940 la PEA ocupada en manufacturas era un 0.6 % infe-
rior a la de treinta afios antes); y

— La produccion de petréleo crudo, controlada totalmente desde el
exterior, crece en mds de 33 veces: 3.6 millones de barriles en 1910
contra 193.4 millones en 1921; el volumen mas alto en toda la his-
toria del pais hasta 1973, afio en el que fue de 191.5 millones de
barriles.f?

De este modo la situacion del pais, al finalizar el periodo de la
lucha armada, es lamentable debido a que la destruccién dejé su
huella en la vida econémica. La época de la reconstruccién empe-
zaria y este papel debia ser llevado a cabo por las administraciones
posteriores al término del conflicto. Se pondrian en marcha los in-
tentos por la consolidacién capitalista en nuestro pas.

Gran Bretafia y el 26.7% de Francia) no resulta prominente, Cfr.: Bernal Sahagin
et al., El impacto de. . ., op. cit., p. 26.

8 Véase: Ibid, pp. 29 y 30. Datos tomados de: Censos Generales de Poblacién,
Direccion General de Estadistica y Petrdleos Mexicanos, tomados de Nacional Fi-
nanciera, Statistics on the Mexican Economy, México, 1974, cuadros 1.1 y 1.7,
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5.1.3. La Gran Depresion

Sin embargo esto se ve interrumpido — en buena medida— porla
aparicién de la Gran Depresion en los paises capitalistas avanzados y
cuyos efectos se dejaron sentir, de manera intensa, en nuestro pais.
Reflejo de ello es lo siguiente:

. .€l producto nacional bruto disminuye —a precios constantes en
1950 — en una quinta parte entre 1928 y 1932, afio en el que alcanza su
punto mas bajo desde 1909. El comercio exterior se deprime, tanto en
importaciones como en exportaciones, casi a la mitad y la produccitn
petrolera decrece en un 34.6% en el mismo lapso, etcétera.s®

En relaci6én a las inversiones provenientes del exterior, tanto las
directas como las indirectas. disminuyeron. Un estudio del Senado
norteamericano hace notar que la Gran Depresion provoco un re-
traimiento de la inversién en toda el drea de América Latina y la re-
patriacién de mucho capital extranjero,* a excepcion de aquél des-
tinado a la actividad de la extraccién petrolera.

De esta manera, el capital extranjero en México mostraba la siguien-
te situacién, para 1929. En cuanto a la deuda externa (IEI), tres eran
los paises acreedores més importantes de nuestro pais, concentrando
ellos mas de las tres cuartas partes del total (77.4%); Estados Unidos
(28.9%), Francia (27.8%) y Gran Bretania (20.7%), deuda contrai-
da fundamentalmente desde la administracién de Porfirio Diaz.7
Sobre la IED, si bien la informacién no es muy completa, se calcula
—para 1929 también— en 682 millones de délares (contra 617
millones de dolares para 1911) la norteamericana, y en 160 millones
de libras esterlinas la proveniente de Gran Bretana.™

En resumen, el periodo que va de 1910 a 1934 se caracteriza por
un constante flujo y reflujo de los capitales extranjeros debido a las
condiciones y aconteceres internos en nuestro pais (lucha revolu-
cionaria) asi como por la situacién que privaba en el ambito interna-

4 Ibid, p. 30.

5 Newfarmer, Richard 8. y Willard F. Mueller, Multinational Corporations in
Brazil and Mexico. Structural sources of econamic and noneconomic power, Re-
port to the Subcommittee on Multinational Corporations of the Committee on Fo-
reign Relations, United States Senate, U.S. Government Printing Office, Washing-
ton, D. C., 1975, p. 47.

0 Fl resto de nuestros acreedores extranjeros eran: Holanda, con un 5.5% del
total; Espaiia (5.0%); Alemania (4.9%); Bélgica (4.1%) y Suiza (3.1%). Fuente:
Turlington, Mexico and her foreign creditors, p. 320, citado por Jan Bazant, en:
Historia de la Deuda Exterior de México (1823-1946), p. 206, citado por José Luis
Cecefia Gamez, of. cit., pp. 116-117.

! Fuente: Fred J. Rippy: British Investment in Latin America, citado por José
Luis Cecefia Gamez, op. cit., p. 117.
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cional (inicialmente la Primera Guerra Mundial y posteriormente la
Gran Depresién en que se vio sumido el sistema capitalista).

5.1.4. El periodo Cardenista

De esta manera arribamos al periodo 1934-1940 que corresponde
al régimen presidencial de Lazaro Cardenas. Al inicio de esta etapa
el pais se encontraba dominado todavia por poderosos monopolios
extranjeros y la IED (que tomaba, en gran medida, la forma de em-
presas filiales y subsidiarias) alcanzaba la cifra de 3,900 millones de
pesos en 1935 (cifra oficial del gobierno de México), cantidad suma-
mente importante si se le compara con el Producto Nacional Bruto de
nuestro pais, en ese mismo afio, que fue de 4,500 millones de pesos.”

La IED se encontraba ubicada principalmente en las actividades
econdmicas que se mencionan a continuaciéon:

— Petréleo: 95% de la produccién controlada por dos compaiiias nor-
teamericanas y una angloholandesa.

— Electricidad: «Dos grandes monopolios, uno de capital canadiense-
europeo y otro norteamericano, manejaban alcededor del 90 por
ciento de la industria de generacion de energia eléctrica del pais».

— Mineria: tres empresas norteamericanas controlaban el 90 por
ciento del total de la produccién minera.

— Comunicaciones y transportes: A excepcion de «el servicio local de
telégrafos [estatal. . .]y algunos servicios de teléfonos locales, en la
frontera norte del pais» las comunicaciones por cable estaban do-
minadas por dos firmas norteamericanas y una sueca.

— Los ferrocarriles: aunque el sisterna principal tenia el 51% de par-
ticipacidn estatal, el 49 por ciento restante y una crecida deuda, es-
taba en manos de capitalistas extranjeros. De las otras dos firmas
que disponian del «35 por ciento del kilometraje y del servicio» una
era inglesa y otra de los EUA.

— Industria: el ensamble de automaéviles, la produccion de llantas, el
hierro y el acero y la industria quimica estaban controladas o
tenian fuerte partipacién norteamericana. La produccién de ce-
mento estaba controlada por los ingleses, el papel por franceses y
alemanes y la industria textil por capitales franceses y espafioles.

— Comercio: «El gran comércio en la preguerra se encontraEa domi-
nado por intereses franceses. [. . .] El mediano comercio y el de
granos era acaparado por ciudadanos de diversas nacionalidades,
especialmente espafioles».”

Como puede apreciarse, la importancia del capital extranjero y
las presiones que ejercia al inicio del periodo de Cardenas no eran
7 José Luis Cecefia Gamez, op. cit., pp. 117-118.

™ Ibid, pp. 118-121, citado por Bernal Sahagun et al., El impacto de. . ., op.
cit., pp. 31-33.
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nada despreciables. Este periodo se caracteriza por una dréstica dis-
minucién de la IED en nuestro pais, resultado de una politica con
tintes nacionalistas tendientes a disminuir la dependencia del ex-
tranjero. Entre otras medidas tomadas por el gobierno mexicano se
encuentran tanto la nacionalizacién de los ferrocarriles como la
expropiacién del petréleo. Se realiza ademas una amplia e impor-
tante reforma agraria:

Estas medidas, aunadas a la politica obrera del cardenismo, que
favorecia francamente la distribucién del ingreso, fortalecieron el mer-
cado interno, vy sentaban las bases para el ulterior crecimiento de una
industria independiente, pues el nacionalismo del Estado, que contaba
con una amplia base popular, habia producido una retraccién de la
IED.™

De esta manera, como ya se menciond, la IED se redujo entre
1935 y 1940: “La IED bajo, de los 3,900 millones de pesos en 1935
[...] (1,084.2 millones de dolares, al tipo de cambio de ese afio,
3.597 pesos por délar) a 2,471.9 millones de pesos en 1940 (449.1
millones de délares, por la devaluacién de 1938)".7 Esto quiere de-
cir que la reduccién —debida a fluctuaciones cambiarias—, a pre-
cios corrientes, seria del 58.6% en cifras en délares o de 36.69 con
referencia a pesos mexicanos.”

Aunque la IED se redujo, la IEI —por el contrario— aument6.
La deuda externa “habia aumentado, pero no por nuevos présta-
mos, que no los hubo en absoluto, sino como resuitado de las expro-
piaciones del petréleo, y agrarias, por la nacionalizacién de los
ferrocarriles y por las reclamaciones de dafios causados en la lucha
armada”.”

Hasta aqui hemos podido constatar que es durante los afios presi-
denciales de Cirdenas cuando la IED muestra un dréstico descenso
después de haber mostrado periodos de cierto crecimiento, algunos
espectaculares, sobre todo durante el régimen de Porfirio Diaz. En
cuanto a la deuda externa, como ya se anotd, aunque aumenté con-
siderablemente como resultado del pago por indemnizaciones e in-
versionistas extranjeros que el gobierno de Cardenas tuvo que reali-
zar, no fue utilizada como otro elemento que dinamizara a la
economia nacional. En este periodo de la administracién de Carde-

4 Bernal Sahagin et. al., El impacto de. . ., op. ci., p. 33.

™ La cifra de 1935 del gobierno mexicano fue tomada de José Luis Cecefia Ga-
mez, of. cit., p. 117; la de 1940 es del Banco de México, tomada de B. Segn‘llveda y
A. Chumacero, La inversién extranjera de México, F.C.E., México, 1975, p. 120
ambos citados por Bernal Sahagin et al., El impacto de. . ., op. cit., p. 34.

" Bernal Sahagim, et. al., El impacto de. . ., op. cit., p. 34.

"7 José Luis Cecefia Gamez, op. cit., p. 124. '
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nas toma relevancia el papel del Estado dentro del proceso econémi-
co en México. Esta creciente intervencién del Estado marca, ade-
mais, un cambio, una reorientaciéon de toda la actividad econ6émica
hacia la industrializacion del pais. El Estado y el capital monopolista
nacional coinvierten més frecuentemente con el capital extranjero.
Y, como veremos mas adelante, la IED y especiaimente las empresas
trasnacionales (ETN) muestran también esa reorientacion hacia el
sector manufacturero y, al igual que la 1EI, su crecimiento se reacti-
va y acelera en una marcha ascendente que continaa hoy dia.

5.2. De 1940 a 1970. Industrializacién y trasnacionalizacién

Deciamos que el Estado habia aumentado su participacién dentro
de la actividad econémica de la nacién y su papel ya no se limitaba a
los ferrocarriles y al sector financiero (como hasta antes de 1930), si-
no que empezd a tener accién en el petrdleo y la electricidad, los dos
sectores basicos de la economia necesarios para el posterior de-
sarrollo industrial del pais y que se traduciria, entre otras cosas, en
sustanciales subsidios al capital privado. Hay que hacer notar que
este papel del Estado ha ido también creciendo de manera notable
hasta nuestros dias, al grado de que ahora su actividad econémica se
extiende hasta las “mayores plantas de acero, los complejos de ferti-
lizantes, fabricas de equipos para ferrocarriles y algunos bancos adi-
cionales [actualmente la anterior banca nacional privada es hoy pro-
piedad del Estado], asi como a la petroquimica, aviacion y explota-
ciones minerales”.”

Uno de los factores externos que ayudé a consolidar este cambio,
tanto en el papel del Estado como en la reorientacion de la actividad
econdmica, fue indudablemente la situacion presentada por el sur-
gimiento de la Segunda Guerra Mundial. Debido a que los grandes
paises capitalistas se encontraban involucrados en la guerra, sus res-
pectivas economias se orientaron, fundamentalmente, hacia la pro-
duccién bélica. Algunos paises capitalistas poco desarrollados se
convirtieron —en otra fase de la division internacional del trabajo —
en suministradores, de las economias avanzadas, de mercancias que
requerian de una industria manufacturera para producirlos y que
los paises desarrollados no podrian fabricar en ese momento. Otros
autores” coinciden en que es a partir de los afios cuarenta que

™8 Varias fuentes, citadas por Newfarmer y Mueller, op. cit., p. 47.

" Fajnzylber. Fernando y Trinidad Martinez T., Las empreses transnacionales
Expansion a nivel mundial y proyeccion en la industria mexicana, F.C.E., México,
1976.
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—debido a factores basicamente de indole externa, especialmente la
escasez de importaciones de manufacturas que resultd del segundo
conflicto bélico mundial— se propicié la industrializacién con las
caracteristicas que tiene hasta hoy en nuestro pafs.

México empieza a modificar su estructura productiva y la in-
dustrializacion se convierte en la tarea prioritaria a realizar. El Esta-
do impulsa la politica econdémica de sustitucién de importaciones,
politica que se ve acompafniada de una serie de medidas como los ba-
jos precios de bienes y servicios proporcionados por el sector estatal,
el bajo nivel impositivo efectivo general y el casi nulo al capital y sus
rendimientos®, etcétera, todo ello con objeto de reducir los costos y
levar la tasa de ganancia del capital privado, tanto nacional como
extranjero.

De ahi que el capital extranjero, y en particular la entrada masiva
-y mas acelerada— en ETN a nuestro pafs, muestre una reorienta-
cién de su actividad hacia el sector industrial, una reorientacién que
se ajusta perfectamente a la tendencia generalizada de las ETN a
actuar crecientemente en la produccién de manufacturas en todo el
mundo, siguiendo las pautas de esta fase de la divisién internacional
del trabajo, implementada por el sistema capitalista mundial, en ge-
neral, y por los paises industrializados y las ETN, en particular. Ello
queda constatado en las cifras del siguiente cuadro:

MEXICO: DISTRIBUCION SECTORIAL DE LA IED,
1940-1945

(millones de ddlares)

% de

1940 9% a/ 1945 9 a/ wvariacion

1945/1940
Total 449.1 100.0 568.7 100.0 26.6
Agricultura 8.3 1.9 12.0 2.1 44.6
Mineria 107.5 23.9 134.9 23.7 25.5
Petréleo 1.2 0.3 0.9 0.2 (25.0)
Industria 2.0 7.1 99.8 17.6 211.9

80 Sepilveda y Chumacero, op. cit., p. 51,
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Contimuactin

Construccién — — 4.0 0.7 —
Electricidad 141.2 31.4 136.2 240 3.5
Comercio 15.7 3.5 28.7 5.1 82.8
Transportes y

Comunicaciones 142.0 31.6 1455 25.6 2.5
Otras 1.1 0.3 6.7 1.2 509.1

a/ La suma puede ser diferente a 100 por el redondeo de cifras.

FUENTE: Elaborado por datos del Banco de México aparecidos en B. Septilveda y
A. Chumacero, op. cit., p. 120. Tomado de Berna] Sahagtin et. al., El
Impacto de. . ., op. cit., p. 35.

Sin embargo, el crecimiento de la IED —aunque no su
reorientacion — se frena temporalmente durante el periodo 1947-
49,5 para después continuar con su incesante incremento.

En el orden de la deuda externa (IEI), durante buena parte de la
década de los cuarenta se llevaron a efecto una serie de arreglos y
convenios del gobierno mexicano con sus acreedores internacionales
con objeto de arreglar, liquidar y ajustar toda la deuda pendiente
que se habia heredado de los regimenes pasados. Sin embargo, a
partir de 1940 se da una reapertura de créditos y aunque la entrada
de las inversiones extranjeras indirectas (también llamadas “de car-
tera”’) se da en un principio de manera incipiente y en poca cuantia,
durante los siguientes afios y regimenes se incrementa de manera no-
table. De esta manera durante el régimen de Avila Camacho (1940-
1946) se obtuvieron créditos del exterior por un monto de 56 millo-
nes de dolares, los cuales crecieron en 207 millones de délares mas

81 En este periodo la IED decrece de 618.5 a 518.6 millones de délares y — entre
otras causas externas— se debe a la tarea de reconstruccitn europea y japonesa y al
interés del capital norteamericano por aseguiarse una posicién importante en esas
economias, a la crisis de la economia de EUA, a la reconversién de una economia de
guerra en una de “paz”, la previsién de la guerra en Corea, el problema que repre-
sentaba la revolucion china a occidente, el incremento de la capacidad importado-
ra de América Latina. Como cavsas internas tendriamos: una confianza, perdida,
en la seguridad de las inversiones después del perfodo de Cérdenas, las nacionaliza-
ciones de empresas de transportes, la repatriacién de capitales que se refugiaron en
México durante el conflicto mundial y el impacto inicial que result6 de la creacién
de una comisién intersecretarial, en 1947, que se encargaria de reglamentar la par-
ticipacion extranjera hasta en un 49%, en ciertas ramas de la produccion, en el ca-
pital de las empresas; Cfr.: Bernal Sahagin et al., El impacto de. . ., op. cit., pp.
36-87.
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entre 1947 y 1951 (presidente Aleman,® es decir, aumentaron en
mas de un 400 por ciento entre un periodo presidencial y otro.

Durante el periodo de Alemin esta tendencia de aumento del ca-
pital extranjero y su reorientaci6n se afirman, e incluso se acentiian,
con hechos como los siguientes: se “mexicanizan” actividades real-
mente de infraestructura (transportes, comunicaciones internas), se
nacionaliza la industria eléctrica, hay exencién de impuestos locales
y federales, se implementa una politica de puertas abiertas al capital
extranjero, no se establece ningan control de cambios, se incremen-
ta la desnacionalizacién de la industria nacional via la compra de
empresas privadas nacionales por parte del capital externo, etcéte-
ra.»n

De esta manera, México participa en esta fase del desarrollo del
capitalismo mundial, donde ocupa un determinado papel en la
nueva divisién internacional del trabajo, “lo que explica la persis-
tente tendencia del capital extranjero a desplazarse hacia el sector
industrial y, dentro de éste, particularmente a las ramas producto-
ras de bienes de consumo”.#

Por ello —durante los subsiguientes periodos presidenciales —, la
tendencia de la IED en general y de las ETN en particular al aban-
dono de actividades, sobre todo de tipo infraestructural y de pro-
duccién de bienes y servicios basicos de apoyo a la industria, se acen-
tia y son tomadas por el Estado.

Asi, la IED en transportes y comunicaciones baja a menos de 1%
del total después de 1965; en electricidad desaparece de hecho — de-
bido a la mexicanizacién de la industria eléctrica durante los
periodos de Lépez Mateos y Diaz Ordaz —; en minerfa su participa-
cion desciende de un 19.76% en 1950 a 5.44% en 1973,% lo que
muestra una tendencia del capital extranjero a dirigirse a activida-
des bastante mas rentables.’

Podriamos resumir todo este proceso hasta 1970, en el cuadro si-
guiente:

82 Véase: Bonilla Sinchez. Arturo, “Las relaciones econdémicas internacionales:
comercio exterior e inversiones extranjeras”, en Revista Gaceta UNAM, Suplemen-

to 12, México, 7 de junio de 1979, p. 9.
8% Bernal Sahagin et al., El impacto de. . ., op. cit. p. 41.
8 Ibid., p. 99.
8 Ibid., pp. 41-42.
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MEXICO: IED POR ACTIVIDADES, 1940-1970

(distribucién porcentual) a/

1940 1950 1960 1970

Total 100.0 100.0 100.0 100.0
Agricultura 1.9 0.7 1.8 55 §
Mineria 23.9 19.8 15.6 5.5
Petréleo 0.3 2.1 2.0 0.9
Industria 7.1 26.1 65.7 73.8
Construccion — 0.9 0.8 0.4
Electricidad 31.5 24.2 1.4 0.1
Comercio 3.5 12.4 18.1 15.5
Transportes y

Comunicaciones 31.6 13.3 2.8 0.3
Otras 0.3 0.6 1.7 2.5

a/ Las sumas pueden no ser igual a 100, debido al redondeo de cifras.

FUENTE: Elaborado con datos del cuadro 1 del Apéndice estadistico de B. Sepdl-
veda y A. Chumacero, op. cit., pp. 120-121.

Cabe aclarar que por su origen, Estados Unidos ha mantenido
una posicién absolutamente dominante y mayoritaria dentro del to-
tal de la IED en México. Esto debido, como todos lo saben, a la
cercania que tenemos con ellos, al papel tan principal que histérica-
mente han jugado dentro del continente y en particular con México
dentro de sus relaciones internacionales — politicas y econémicas —,
y a su posicién hegeménica lograda al haberse levantado como lider
del sistema capitalista mundial. De esta manera, la participacién
norteamericana en la IED total representa el 63.7% y el 71.1% en
1940 y 1955, respectivamente. Para 1961 alcanza su méximo con
un 85.3% para después descender hasta llegar al 79.4%, en 1970.#

8 José Luis Cecefia Gamez, op. cit., p. 132.

87 Cifras tomadas de Bernal Sahagin et al., El impactode. . ., op. cit., p. 45y
elaboradas con datos del Banco de México, aparecidas en B. Sepilveda y Chuma-
cero, ep. cit., pp. 120-121.
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Mientras tanto, la deuda externa siguié creciendo también. Ana-
lizando por sexenios presidenciales y después de Alemin, el de Ruiz
Cortines (1953-58) se endeudé con 432 millones de délares. El si-
guiente, de 1959 a 1964 (Lépez Mateos) lo hizo con 2,414 millones
de délares. Diaz Ordaz (1965-1970) llegd a la cifra de 4,067 millones
de délares.®® Ritmo impresionante de crecimiento el logrado por la
IEI, de la cual han cambiado también ciertas caracteristicas. En
1960 la deuda externa se encontraba contratada practicamente por
partes iguales entre organismos internacionales oficiales
— principalmente Banco Internacional de Reconstruccion y Fomen-
to (BIRF), Banco Interamericano de Desarrollo (BID), Banco de
Exportaciones e Importaciones (EXIMBANK)— y organismos pri-
vados. Para 1970 estas proporciones se modifican, encontrandose el
origen del crédito piblico externo obtenido por México de la mane-
ra siguiente: instituciones oficiales, 42.8%, acreedores privados,
57.2%*. Esto nos indica el inicio de una tendencia que en los seten-
tas se acentuara atn mas, como veremos adelante, es decir, una ten-
dencia hacia la “privatizaciéon” de la deuda externa pablica del pais,
sobre todo con bancos trasnacionales.

5.3. Los setentas. Una nueva etapa del capital trasnacional en
México

La década de los setentas nos va a mostrar una suerte de recompo-
sici6n del capital extranjero en su conjunto — recomposiciéon que se
ha iniciado ya en los sesentas—, aunque no un cambio en sus ten-
dencias generales, al tiempo que el papel del Estado se va a acrecen-
tar como resultado de su excesivo endeudamiento externo.

Por un lado, la IED aumenta en los cuatro primeros afios de la dé-
cada llegando a los 4 mil setecientos millones de délares en 1974, pe-
ro este crecimiento se hace menor durante los siguientes afios, lle-
gando a los 5 mil seiscientos millones de délares en 1977. Sin embar-
go, segtin informacién de la Secretaria de Patrimonio y Fomento In-
dustrial (Anuario Estadistico de Inversiones Extranjeras y Transfe-
rencia de Tecnologia, México, 1981). La 1ED suma ya cerca de los 7
mil millones de délares en 1979 (registrandose un incremento de 810
millones de délares en solo ese afio).

Se calcula que el crecimiento de la IED en 1980 fue de mas de
1,600 millones de dblares (de nueva inversién), con lo que ya suma-
ba cerca de 8,500 millones de délares acumulados a ese afio. Todos

8 Bonilla Sanchez, A., op. cit., p. 9.
® Ibid, p. 10.
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estos cambios tienen una explicacién en la crisis del sisterna capita-
lista cuyos efectos se dejaron sentir en México precisamente en
1973/74. Posteriormente, la devaluacién del peso mexicano en 1976
provoca un retraimiento de la inversién extranjera. Pero después las
expectativas de un “nuevo” México, con todo y su petréleo, logran
aumentar nuévamente —y a un ritmo todavia mayor— la IED. To-
do hace suponer que esta tendencia se ir4 agudizando cada vez mas.
Actualmente hay planes para que capitales provenientes de paises
arabes productores de petrleo se inviertan en cantidades importan-
tes.* Pero mientras, los EUA siguen manteniendo una posicién ma-
yoritaria dentro de la IED total, aunque ha descendido al 69% co-
mo resultado de un aumento de la inversién proveniente de algunos
paises europeos, pero sobre todo del Japén. En cuanto a la distribu-
cién sectorial de la IED, la tendencia se mantiene mis o menos es-
table, concentrando la industria manufacturera el 77.6%,, el comer-
cio cerca del 99 —a disminuido desde el 159 en 1970 —, servicios
el 8.5% y el resto otros sectores (industria extractiva y sector agrope-
cuario).®

Por lo que toca a la IEI, su crecimiento en los setentas ha sido
explosivo. Solamente en seis afios (presidente Echeverria) el gobier-
no mexicano dispuso de la friolera de 15 mil millones de délares, su-
biendo la deuda piiblica externa — por cuantia la mis importante
en México — de 4,500 millones de délares en 1971 a 19,600 millones
en 1976, afio en que se devalda el peso mexicano. Sin embargo esta
deuda, lejos de perder celeridad en su crecimiento, aumenta hasta
llegar, en 1978, a los 27 mil millones de délares, calculindose que
para mediados de 1981 habra llegado a alrededor de 35 mil millones
de doblares o mas segin datos oficiales. Esta deuda piblica externa
representa aproximadamente el 70-75% de la deuda externa total;
es decir, que el otro 25-30% viene reprentando la deuda privada ex-
terna (estimada en alrededor de 15 mil millones de délares).

Segiin datos del Banco Mundial y del Fondo Monetario Interna-
cional, la deuda piiblica externa de México en el periodo 1974-78 es-
taba contratada en un 84.9 por ciento, con instituciones financieras
extranjeras privadas,” sobre todo con bancos (continuando con la
tendencia a la “privatizacién” de la deuda). Obviamente esa banca
internacional — léase trasnacional — es predominantemente norte-
americana, aunque también la hay de origen europeo, japonés, ara-

90 Excélsior, 26-1X-1980, p. 4.

91 Secretaria de-Patrimonio y Fomento Industrial, Anuarie Estadistico de Inver-
siones Extranjeras y Transferencia de Tecnologia, México, 1981.

%2 Walter Robichek, E., “Consideraciones sobre el endeudamiento piblico ex-
terno”, en revista Finanzas y Desarrollo, marzo 1980, p. 16,
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be y hasta mexicano:* Chase Manhattan Bank, Citicorp Interna-
tional Group, Morgan Guaranty Trust, Bank of America, Chemical
Bank, Manufactures Hannover, Deutsche Bank, Westdeutsche
Landesbank Girozentrale, Dresdner Bank, Swiss Bank Corp., Credit
Swisse, Bank of Tokyo, Sumitomo Bank, Mitsui Bank, Credit Bank
of Japan, etcétera. Entre los organismos financieros internacionales
que prestan a México recordamos nuevamente al Fondo Monetario
Internacional, BIRF, Banco Mundial, BID, EXIMBANK y AID
(Agencia Internacional de Desarrollo), CFI (Corporacién Finan-
ciera Internacional), todos ellos con un claro y evidente control
—visible e invisible — por parte de los paises altamente industrializa-
dos y por Estados Unidos mas particularmente.

Una vez visto el panorama global del capital externo en la década
de los setentas podemos sefialar lo siguiente. Se ha notado que a me-
dida que la IED ya no crecia con tanta rapidez, la IEI, por el contra-
rio, aumentaba de manera explosiva. Pensamos que esto se ha debi-
do, entre otras cosas, a que los riesgos de la inversién se han incre-
mentado debido al estancamiento de la economia mundial y a los
conflictos sociales que se han agravado durante esta década. El in-
vertir capital productivo —IED y ETN — presenta ciertos riesgos
que pueden dificultar la rapida obtencién y recuperacién de ganan-
cias. La IEI, por el contrario, no ha presentado tantos riesgos, aun-
que los Gltimos acontecimientos sucedidos (1982-1983) no sélo en
México sino en todo el mundo, empiezan a poner en duda la preten-
dida mayor seguridad de la IEI para obtener mas rapidamente mas
altos beneficios, pues la capacidad de endeudamiento externo de los
paises subdesarrollados ha llegado —en algunos casos — o esté lle-
gando a su limite.

Por mientras, es innegable la gran importancia actual del en-
deudamiento externo de los paises. Una de las principales razones
por las que también ha crecido tanto se vincula al hecho de que el
Estado se ha convertido en el depositario intermediario de la mayor
parte de esa deuda, garantizando su pago con la riqueza de la na-
cién, de la sociedad.

De esta manera, los riesgos de la IEI se han minimizado, relativa-
mente, pues son el Estado y la sociedad quienes garantizan el pago
tanto de la deuda como de sus intereses.

Asi, a través del interés que se paga por el uso del capital dinero
(que eso es la deuda externa), la tasa de ganancia del capital mono-
polista extranjero, en su conjunto, se recupera (y aun se supera) y se
asegura.

9 Véase: Ramirez Carlos, “La banca nacional, intermediaria de consorcios
europeos”, en revista Proceso, No. 202, 15 de septiembre de 1980, pp. 6-9.
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6. CAPITAL TRASNACIONAL Y CONSUMO EN
MEXICO. EL CASO DEL SISTEMA
AGROALIMENTARIO

En el presente capitulo trataremos de establecer —a través de la
ejemplificacion — la manera en que el consumo en México esta de-
terminado, cada vez mas, por las condiciones actuales del capitalis-
mo internacional y la division internacional del trabajo, y las parti-
culares del capitalismo en nuestro pais.

El capital trasnacional en su conjunto —como ya hemos visto
anteriormente — cubre materialmente una serie de sectores econod-
micos, los moldea y los controla, desde el mismo proceso de produc-
cibn hasta la etapa de la comercializacion y distribucién.

Es importante ver ahora al capital extranjero ya no como contro-
lador de cierta industria o cierta rama econdémica, de manera aisla-
da. Su actividad sobrepasa, per se, esos limites. Su actividad es, ca-
da vez mas, una actividad integradora —en el sentido de tratar de
abarcar todos los sectores conexos, una integracion intersectorial —
de un sistema econdémico determinado. En esta parte del trabajo ha-
remos un esbozo del sistema agroalimentario en nuestro pais como
una muestra de interrelacién sectorial y su creciente trasnacionaliza-
cién. Su efecto en el consumo quedara evidenciado en la medida en que
el control y la orientacién del sistema sea, mas o menos, trasnacional.

6.1. Los alimentos basicos.

El problema alimentario en el mundo se ha agudizado cada vez
més. Segiin estimaciones, alrededor de 500 millones de habitantes
en el mundo apenas cuentan con lo suficiente para sobrevivir y apro-
ximadamente 1,300 millones no alcanzan a cubrir sus necesidades

minimas de nutrientes.% ]
Este problema estad relacionado, en parte, con el problema

agricola de los paises subdesarrollados. Durante la década de los se-
tentas, los paises desarrollados tuvieron un crecimiento de su agri-
cultura mayor que el crecimiento de su poblacién. Pero para los se-
tentas ese ritmo se estanco e incluso disminuyé, lo que agravé su ya
de por si deteriorada situaciéon alimentaria. De ser, incluso, hasta
exportadores de excedentes agricolas, pasaron a ser importadores
netos de ellos.

9 Estévez, Jaime y Belfor Portilla, “El hambre: reflejo critico del Sistema Ali-

mentario Mundial”, en revista Estudios del Tercer Mundo, Vol. 3, No. 2, junio de
1980, p. 9.

63



Por el contrario, los paises industrializados, desarrollados, se han
convertido, hoy dia, en los abastecedores de las economias deficita-
rias en alimentos, gracias al impresionante desarrollo de su agricul-
tura motivada por una modernizaciéon de ella, que requirié de un
uso creciente de créditos e insumos industriales (lo que a su vez trajo
efectos de impulso a la industria).

Dentro de este marco de referencia cabe sefialar que de los pro-
ductos agricolas, los cereales en particular tienen una gran impor-
tancia. A nivel global, ellos suministran actualmente el 61% de las
calorias y el 54.7% de las protefnas en la energia dietética de los
paises subdesarrollados, en tanto que en los paises industrializados
estos porcentajes bajan al 30.7% vy al 30.4%, respectivamente.” Es
necesario poner énfasis en que los cereales ocupan una parte muy
importante, como puede verse, de la canasta elemental de alimentos
“basicos™ de la poblacion de los paises subdesarrollados, cuando an-
teriormente no cra asi. Ello se presenta precisamente cuando los
patrones trasnacionales han logrado modificar el consumo y la
estructura productiva — agricola ¢ industrial — de ellos y se hace pa-
tente su déficit en la produccion agricola de estos productos a la vez
que la anterior situacién deficitaria que los paises industrializados
presentaban en la produccién de cereales se torna superavitaria de
manera explosiva, convirtiéndose hoy en los graneros abastecedores
del mundo, lo cual queda ilustrado en el cuadro siguiente:

EVOLUCION DEL COMERCIO MUNDIAL DE CEREALES
(Millones de toneladas)

Region 1934-38 1948-52 1960 1970 1976
América del Norte +5 + 23 +59 +56 +94
Europa Occidental -24 -22 -25 -30 -17
Europa del Este +5 0 0 0 -27
América Latina +9 +1 0 +4 -17
Australia y Nueva

Zelandia +3 +3 +6 +12 + 8
Africa +1 0 -2 -5 -10
Asia +2 -6 -17 -37 -47

Los signos + indican exportaciones netas y los - importaciones netas.
FUENTE: E. U. Congress Budget Office, Food and Agricultural Policy in the
Werld Economy, Washington, 1976.
Tomado de: Estévez, Jaime y Belfor Portilla, “El hambre: reflejo critico del Siste-
ma Alimentario Mundial”, en revista Estudios del Tercer Mundo,
vol. 3, nam, 2, México, junio 1980, p. 19 (cuadro nuam. 7).

% Ibid, p. 14.
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Esta situacién es doblemente aprovechada por los paises de-
sarrollados, utilizando los alimentos como instrumento politico y
econémico de presion; los Estados Unidos en particular se han con-
vertido en el lider como el mayor “granero del mundo”, pues contro-
lan, entre 5 0 6 ETN norteamericanas, mas del 85 por ciento de las
exportaciones de granos (cereales) en el mundo.

Como ilustracién a lo anteriormente expuesto, insertamos aqui un
par de citas que expresan muy bien esta situacién:

--“Los alimentos son un arma. Son ahora una de las principales herra-
mientas de nuestro bagage de negociacién”.

— "En un mundo mis dificil y por tanto mas hambriento, el cuasimono-
polio de los Estados Unidos como exportador de alimentos ...podria
darle a Norteamérica una cantidad de poder como nunca antes ha teni-
do, posiblemente un dominio econdmico y politico mayor que el que tu-
vo en los afios inmediatamente posteriores a la Segunda Guerra Mun-
dial... Washington podria adquirir virtualmente un poder de vida y
muerte sobre el destino de multitudes de necesitados”.”

Recordamos asimismo, el embargo de cereales que Estados Uni-
dos hizo a la URSS, “motivado” por la invasion soviética a Afganis-
tan y como boicot a los juegos olimpicos que se celebraron el afio de
1980 en la Unién Soviética.

6.2. El «agribusiness» trasnacional.

Esta situacion ha provocado de paso, junto a la caida y deterioro
de la agricultura en los paises subdesarrollados, que las empresas
trasnacionales del ‘agribusiness’ controlen sus sistemas agroalimen-
tarios, incluyendo desde la produccion hasta el consumo productivo
e individual.

Este problema se ha presentado en México de manera igualmente
grave. Somo un pais que sufre de hambre y subalimentacién. Segiin
resultados de una encuesta realizada por el Instituto Nacional de la
Nutricién, poco menos del 90% de la poblacion (21 millones de per-
sonas) —a nivel rural — sufre de subconsumo calérico y proteico en
algin grado. Cerca de 9.5 millones padecen déficit calérico grave,
que va del 25 al 40% del nivel considerado como minimo (que es de
2,750 calorias diarias por persona). En las zonas urbanas, por lo me-

9% La primera cita es una declaracién de Earl Butz, secretario norteamericano de
Agricultura durante la administracién de Nixon. La segunda se le atribuye a la
Agencia Central de Inteligencia (CIA). Ambas aparecen en: Gunder Frank, Andre,
Third World agriculture and agribusiness, 1978 (mimeo); tomado de: Garcia, Mar-
celo, "Alimentos y politica internacional de los Estados Unidos”, en revista Estudios
del Tercer Mundo, Vol, 3, No. 2, México, junio de 1980, p. 54.
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nos un millén de personas presentan también déficit calérico impor-
tante (menos de 2,000 calorias diarias).*

México padece también del grave problema agricola y sufre de un
creciente déficit en la produccion de cereales, los que tiene que im-
portar de EUA a través de compaiiias trasnacionales: Continental
Grain, Cargill, Benage, Cook Industries y Bunge. L.a importacién
de granos basicos representaba el 9 por ciento del total sectorial en
1965, el 67 por ciento en 1975 y se calculaba que para 1980 llegaria
al 80 por ciento.®

Sin embargo, gran parte de los cereales — producidos e importa-
dos por México— sirven como alimento para la engorda de ganado
en lugar de ser utilizados como alimento humano, directamente. Se
ha llegado incluso a aseverar que “la proteina contenida en los ali-
mentos para el ganado es mas y de mejor calidad que la dieta de los
campesinos”.” Se prefiere usar los cereales para producir proteinas
animales que para utilizarlos en la dieta humana, directamente co-
mo proteinas vegetales.

En la dieta del mexicano del 4rea rural, ha disminuido el consu-
mo de maiz y el de frijol. Por el contrario, ha aumentado el consumo
de pan y pastas (cereales industrializados por grandes empresas y
ETN).

En las areas urbanas los habitos se han mantenido, mas o menos
pero ha aumentado el consumo de productos industrializados de
mala calidad.1o

Pero a pesar de todo y segan proyecciones del Departamento de
Agricultura de EUA, las importaciones mexicanas de productos
agropecuarios habian alcanzado la cifra de 1,600 millones de déla-
res para 1980; se calcula que entre 1980-1981 se gastaran 4 mil
millones de délares por el mismo concepto, y que de 1982 a 1985
esas importaciones agropecuarias creceran a un ritmo de 2 mil
millones de délares anualmente. '

97 Véase: Oficina de Asesores del C. Presidente, SAM, (Primer planteamiento de
metas de consumo y estrategia de produccion de alimentos basicos para 1980-1982),
México, lo. de marzo de 1980 (mimeo), pp. 8-9. Este documento lo denominare-
mos SAM I

% Ibid, p. 1.
% Véase: Phillips, Graciela, “Cara y cruz del Afio Internacional del Nifio", en revis-
ta Comercio Exterior, Vol. 30, No. 3, México, marzo de 1980, p. 211.

W SAM Iop. cit., p. 12.
101 Excélsior, 17-VII-1980, p. 22-A. Funcionarios del Departamento de Agricultura
de los EU han estimado que s6lo las importaciones mexicanas de granos fueron de
2.6 millones de toneladas en 1981, frente a 6.5 millones en 1982. Calculamos que
para 1983 sobrepasaran los 10 millones de toneladas (véase; Bernardo Olmedo C.,
“Empresas Transnacionales, malnutricién y dependencia alimentaria™. en revista
HQY, nam. 2,216, Mexico, 8-XI-1982, p. 50.
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Frente a este hecho la trasnacionalizacién de nuestro sector agro-
pecuario crece. Se trata asi de imponer un proceso de moderniza-
cién a nuestra agricultura y en ello las ETN cuentan con el apoyo de
la banca trasnacional, oficial y privada. Un reconocido especialista
en materia alimentaria y agricola — Ernest Feder — sefiala que orga-
nismos financieros internacionales como el Banco Mundial (BM) y
el Banco Interamericano de Desarrollo (BID), cumplen con una
funcién muy especifica, la de apoyar a las ETN en los negocios que
realizan. Sefiala que durante seis afios (de 1971 a 1977) México reci-
bié6 de los bancos antes mencionados créditos directos para la
ganaderia “por poco mas de 583 millones de délares, lo que oblig6 al
pais [a México] a destinar un fondo de contrapartida de alrededor
de 1,154 millones de délares que en ese lapso se utilizaron en gran
parte en la compra de insumos, maquinaria y equipo [parte del con-
sumo productivo], que producen y se venden por medio de las cor-
poraciones agroindustriales trasnacionales”.!%

La penetraci6n trasnacional en el sistema agroalimentario mexi-
cano se ha dado en una combinacién de las diferentes formas que
adopta el capital extranjero: capital productivo, capital comercial,
capital bancario, financiero. Esto corresponderia a las formas de las
que hemos venido hablando: inversion extranjera directa (IED),
empresas trasnacionales (ETN), inversién extranjera indirecta (1EI).
De esta manera pueden controlar, por un lado, los diferentes aspec-
tos y etapas de un sistema econdémico como el agroalimentario, que
incluye desde la agricultura, ganaderia y aun pesca, hasta el proce-
samiento e industrializacién de los productos agricolas, produccion
de semillas mejoradas, provisién de créditos al campo, control direc-
to (disfrazado) e indirecto de la propiedad de la tierra, provisién de
insumos, fertilizantes, pesticidas, maquinaria, equipos, procesos
técnicos y tecnoldgicos, etc., comercializacién y distribucién.

Por otro lado se establece una vinculacién de este sector agroali-
mentario con otros —integracién sectorial - de control también
trasnacional, como lo es el sector automotriz (fabricantes e importa-
dores de tractores y maquinaria agricola); con el sector gquimico-
farmacéutico (productor de medicamentos, productos veterinarios,
fertilizantes, pesticidas, herbicidas); con el sector comercial (empre-
sas comercializadoras trasnacionales tanto para el interior —v. gr.
los supermercados— como para el exterior); con el sector de servi-
cios, a través de agencias publicitarias, restaurantes, despachos (pa-
ra solucionar sus asuntos legales, financieros, laborales, contables),
también trasnacionales:!%

102 Excélstor, 22-1V-1980, 1a. plana.
103 Fs evidente que el control trasnacional no es total, completamente. Que aun
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“Un recuento que no cubre la totalidad de las actividades econémicas
que componen el SAM [Sistema Alimentario Mexicano] ni el total de las
filiales, aunque si las mas significativas e ilustradoras, permiten consta-
tar la presencia en ella de 8340 establecimientos multinacionales [trasna-
cionales] pertenecientes aproximadamente a una 160 matrices que ope-
ran en diversos paises del mundo. En la produccién de maquinaria y
equipo se ubican 3 de ellos, 25 son laboratorios dedicados a la produc-
cion de medicamentos veterinarios de uso avicola y 44 granjas avicolas.
En la rama 20 del Catalogo Mexicano de Actividades Econémicas [in-
dustrializacién de alimentos] se ubican entre otros establecimientos de
ET [ETN], 35 que se dedican a la produccién de alimentos balancea-
dos, 18 a la de grasas y aceites vegetales, 27 a! procesamiento industrial
subsectores de Frutas y Legumbres. Entre supermercados y cadenas de
restaurantes hay 21 y, finalmente, 12 son empresas publicitarias que se
relacionan con las ETN procesadoras de frutas y legumbres”. 1%

“En general, las ETN operan en més de una actividad econdmica y
mantienen un alto control sobre sus filiales —superior al 75% del capi-
tal social de la firma — actuando a través de un sdlo inversionista."'%

6.3. Las trasnacionales del hamhbre

Segin un informe preparado por el Departamento de Agricultura:
de los EUA —a peticién de periodistas mexicanos —, son 66 empre-
sas trasnacionales norteamericanas — principalmente— quienes
controlan la produccién agricola —directa e indirectamente, e
inclusive la industrializacién de alimentos— en México, asi como su
comercializacién tanto interna como en el exterior, por medio de sus
filiales y sucursales.

La lista de ellas es la siguiente:'®

1. Allenberg Cotton Co., Inc. 10. H. F. Campbell Co,

2. Amax, Inc. 11. Campbell Soup Co.

3. American Cyanamid Co. 12. Canada Dry International.

4. Anderson Clayton and Co. 13. Carnation Corporation.

5. Archer Daniels Midland Co,  14. Caterpillar Tractor Co.

6. Bemis Co,, Inc. 15. Chevron Chemical Co.

7. Big Dutchman, Inc. 16. The Coca-Cola Export. Corp.
8. Booth Fisheries Div. 17. The Coker's Pedigreed Seed
9. Borden Co. Co.

empresas nacionales y hasta estatales también intervienen en todo este sistema y en
los demas sectores. Sin embargo, nuestro interés es solo poner énfasis en la parte del
control trasnacional, ya que éste ha impuesto la dindmica, las modalidades de su
desarrolio. . . .

1% Oficina de Asesores del C. Presidente, El §istema Alimentario Mexicano, Méxi-
co, 1980, Capftulo II, pp. 29-30 (mimeo). Este documento lo denominaremos en
adelante como SAM II.

105 fbid, p. 30.

W6 Excélsior, 10-VII-1980, 1a. plana.
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18. Cook and Co. 43. Pan American Standard

19. Davis and Lawrence Co. Brands, Inc.
20. Del Monte Corp. 44, Pepsico International.
21. Diamond Shamrock Corp. 45. Phillip Morris International.
22. Florasynth, Inc, 46. Pillsbury Co.
28. Fries and Fries, Inc. 47. PVO International, Inc.
24. General Foods Corp. 48. Quaker Oats Co.
25. Gerber Products Co. 49. Ralston Purina Co.
26. B. F. Goodrich Chemical Co.  50. Richardson-Merrell, Inc.
27. Griffith Laboratories, Inc. 51. Salsbury Laboratories.
28. Griffin and Brand. 52. Schenley Industries, Inc.
29, Harvard Industries. 53. Seven-Up Export Corp.
30. H. J. Heinz Co. 54. Southeast Foods, Inc.
31. Hohenberg Brothers Co. 55. Standard Brands, Inc.
32. International Flavors and 56. Stange Co.
Fragances. 57. Swift and Co.
33. Honneger's Farms Co. 58. Towner Manufacturing Co.
34. International Multifood. 59. United Fruit Co.
35. Jewel Company, Inc. 60. Volkart Brothers, Inc.
36. Kellog Co. 61. Walgreens Co.
87. Kraft Foods. 62. Warner Jenkinson
38. Ligget and Myers, Inc. Manufacturing Co.
39. Minute Maid, Co. 63. Webb Cor .
40. Mission of California. 64. Whitmoyer Laboratories, Inc.
41. Morton Salt Co, 65. William Wrigley Jr. Co.
42. National Biscuit Co.. 66. Zeigler Cattle Corp.

Recordemos que existen ETN de Europa, Japon, Canada, igual-
mente importantes que las norteamericanas, como son: Agroali-
ment International, S. A.; Ajimoto Co.; Gervais Danone; Canada
Packers Limited; Ciba-Geigy Co.; Delaware Lay Co.; Dragoco Gm-
bh; Givaudan Dudendorf A. G.; Green Grain of Canada, Ltd.; In-
terfood; Mauvibel, B. V.; Nestlé Alimentana, S. A.; Soctété Finan-
ciere du Development Industriel; Universal Foods Co.; Unilever, et
cétera, etcétera.

6.4. El control trasnacional del campo

Las ETN se encuentran con impedimentos legales para poder
participar en el control y apropiacion directa de la tierra en México,
aunque existen casos de propiedad total directa por parte de ellas,
logrado a través de mecanismos ilegales o en forma disfrazada. Para
ello, las ETN utilizan otro tipo de mecanismos, legalmente sin
problemas, que les confieren un control indirecto sobre la tierra y di
recto sobre el agricultor, su forma de trabajo y su producto. Uno de
estos mecanismos usados para regular la produccién agropecuaria
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consiste en proporcionar a los agricultores paquctes tecnolégicos
“que incluyen el suministro de semillas, fertilizantes, insecticidas,
pesticidas y eventualmente maquinaria o aval crediticio para obte-
nerla, asi como financiamiento para el gasto corriente de los agricul-
tores. Proporciona también asistencia técnica consistente en la su-
pervision permanente de la produccién agricola”.'? De esta manera,
las ETN se benefician de las ganancias pero se sustraen de los riesgos
eventuales de la actividad agricola directa.

Estos paquetes tecnolégicos no son dados a cualquier agricultor,
sino a aquéllos que tienen una prosperidad relativa y que seran los
que se verdn ‘beneficiados’ de los potenciales altos rendimientos
que el paquete les ofrece. Minifundistas y ejidatarios no son elegi-
dos, generalmente, por no tener condiciones de solvencia econémica
que garanticen el éxito de la produccidn agricola ni el suministro de-
mandado por las empresas agroindustriales (aunque se da una ex-
cepcion: la fresa). Ademds, las ETN rechazan hacerse cargo del
problema de los costos de transporte, por lo que obligan al produc-
tor agricola a responsabilizarse de él y a entregar en las bodegas o
plantas de la empresa. Es por ello que, dadas las condiciones que es-
tablece e impone al paquete tecnologico en la produccién agricola,
las ETN prefieren tratar con grandes productores, con agricultores
capitalistas.108

Se establece un contrato en donde el agricultor, por una parte,
obtiene el paquete tecnoldgico y, por otra, se compromete a entre-
gar parte o el total de su produccién. De esta manera, el capital tras-
nacional va propiciando una ‘modernizacién’ —léase trasnacionali-
zacion — de la agricultura que a la larga va a tener sus efectos en to-
da la estructura agricola y alimentaria del pais, e incluso en todo el
resto de la economia.19®

Hay que tener en cuenta el papel de los créditos otorgados por los
organismos [inancieros internacionales que, como apuntibamos
mds arriba, acuden en apoyo de las ETN, lo que hace que de esta
manera tanto éstas como la inversion extranjera indirecta se liguen
en una misma aventura,

197 SAM II, op. cit., cap. 11, p. 50.

1% Ibid, p. 82. La misma politica agraria y agricola del gobierno mexicano ha dado
énfasis y apoyo a la agricultura de tipo capitalista —que es la que cuenta con
recursos —, en detrimento de la agricultura tradicional, de autoabastecimiento —la
¢jidal o comunal.

9 Hay que anotar que este proceso se da dentro del marco de toda una estrategia
de politica econémica establecida por parte del gobierno mexicano, que de muchas
maneras ha favorecido la penetracién y expansién del capital extranjero, politica
que ademas ha provocado una caida en general de la agricultura que ha anulado el
autoabastecimiento de productos agricolas.

70



6.5. Otras etapas de control trasnacional

De esta manera empieza a configurarse la penetracién del capital
trasnacional en el sistema agroalimentario del pais.

A esta etapa inicial se suceden muchas otras hasta llegar a
completar el control trasnacional de todo el sistema.

6.5.1. Maquinaria y equipo agricola.

Asi, por ejemplo, controlan el suministro de maquinaria y equipo
agricola por varios medios. Puede ser a través de la venta directa, o
bien a través de los créditos que otorgan a los agricultores para que
la arrienden a empresas extranjeras. De esta manera se ha llegado a
establecer (1974) que ETN norteamericanas como Birds Eye de Meé-
xico, Campbell’s de México, Gerber Products, Clemente Jacques (en
ese entonces de United Brands) y Productos del Monte arrendaban
maquinaria y equipo agricola a los agricultores con los que
mantenian contratos, y que Productos del Monte tenia el parque
més importante de maquinaria agricola del Bajio.!'” Pero ademas
hay que mencionar que de las principales empresas productoras de
tractores, tres son ETIN norteamericanas: Massey Ferguson, John
Deere e International Harvester que eran conjuntamente respon-
sables de las dos terceras partes de la produccién nacional en 1977.
A ello hay que agregar que como la cantidad de unidades produci-
das ha sido insuficiente, estas ETN y otras —como ya vimos - las
importan de sus casas matrices. La otra empresa responsable de la
restante tercera parte (Ford-Sidena) es maquiladora de ETN, como
se puede apreciar.!!t

6.5.2. Semillas mejoradas y productos farmacéuticos.

En el suministro de semillas mejoradas las ETN cubren casi por
completo el panorama. Sélo una empresa estatal (PRONASE) le ha-
ce ‘competencia’ . Son casi veinte ETN, pero pocas son las que pro-
ducen sus semillas aqui. Las otras las importan de sus casas
matrices'’ o de filiales ‘hermanas’ establecidas en otros paises que

N0 SAM II, op. cit. Cap. 1T, p. 91.

Y1 La informacién que de aqui en adelante se consigna fue obtenida casi toda ella
(a excepcion de aquélla en que se aclare lo contrario) de: /bid, Anexos Estadisticos.
Capitulo IL

"2 Es interesante subrayar que existe una estrecha relacion —a nivel comercio
exterior— entre filiales y matriz. De esta manera las subsidiarias norteamericanas
importaban - como proporeién de sus importaciones totales — (todos son datos de
1973) el 74% de los EUA, las japonesas el 93.6% del Japén, las alemanas el 81% dc
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no son los originales (practica por cierto muy comin llevada a cabo
por las ETN dedicadas a cualquier actividad, a través de un comer-
cio intrafirmas, que por lo demas le produce ganancias extraordina-
rias al conglomerado en su conjunto, al tranferirse recursos via la
sobre o subfacturaci6n de los precios de los productos objeto del co-
mercio intrafirma. Es tan importante que se calcula que alrededor
del 30 por ciento del comercio mundial y 50 por ciento del comercio
en el llamado Tercer Mundo es un comercio intrafirmas de ETN).

En cuanto a los productos farmacéuticos para uso animal, son
producidos basicamente por las mismas ETN que los producen para
uso humano. Se sabe muy bien que esta rama industrial esta contro-
lada por ETN de diversas nacionalidades.

6.5.3. Industrializacion agroalimentaria.

En la industrializacion de los productos agropecuarios y pes-
queros, las ETN se encuentran presentes en el procesamiento de va-
rios de ellos. Se calcula que son alrededor de 190 las filiales que se
dedican a la industria agroalimentaria, principalmente distribuidas
como sigue (por namero de establecimientos):

* 33 filiales en fabricacién de alimentos para animales.

® 23 en la de concentrados para jarabes.

®* 18 en la congelacion y elaboracion de conservas de frutas y le-
gumbres.

¢ 12 en la de dulces, bombones y confituras.

Se encuentran también filiales de ET'N en otras industrias agroali-
mentarias: en la fabricacion de salsas, sopas y alimentos colados y
envasados; fabricacion de café soluble; fabricaciéon de harinas y pro-
ductos de molino a base de cereales y leguminosas; pasteurizacion,
rehidratacién, homogeneizacion y embotellado de la leche; fabrica-
cién de cremas, mantequillas y queso; fabricacién de leche conden-
sada, evaporada y en polvo; fabricacién de flanes, gelatinas y pro-
ductos similares; fabricacién de yogurt y otros derivados de leche:
fabricacion de pan y pasteles, galletas y pastas alimenticias; chicles;
aceites, margarinas y otras grasas vegetales alimenticias; almidones,
féculas, levaduras y productos similares; palomitas de maiz, papas

Alemania Federal, las francesas el 42.79% de Francia, las italianas el 35.3%; de Ita-
lia, las suecas el 67.2% de Suecia, las suizas el 54.1% de Suiza. Solamente las ingle-
sas importaban ¢l 53.7% de EUA y sblo el 4.4% de Gran Bretafia. Por otro lado y
como informacién adicional, las empresas del gobierno mexicano importaban el
56.89% de Estados Unidos y las empresas privadas nacionales importaban el 62.49%,
de EUA, también. Informacién tomada de: Fajnzylber, Fernando y Irinidad
Martinez T., op. cit., cuadro Nam. 7, p. 296.
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fritas, charritos y productos similares; condimentos; helados y pale-
tas, principaimente. Habria que agregar otras industrias que se han
llegado a considerar dentro de un sistema agroalimentario, como es
el caso de la elaboracion de bebidas diversas (refresco, vinos, alcoho-
les, etcétera), derivados del tabaco y otras.

6.5.4. Comercializacion y distribucién.

En la comercializacién internacional ya hemos visto cémo se com-
portan las ETN a nivel intrafirmas. Hacia el interior del mercado
mexicano las mismas empresas nacionales se ocupan de ello, aparte
de las grandes cadenas de supermercados propiedad de ETN.
Dentro de esto podemos mencionar también el control que el capital
extranjero tiene sobre grandes cadenas de restaurantes: Vip's, Bur-
ger Boy, Linny’s, Kentucky’s Fried Chickens, etcétera, o la empresa
Dilox, filial de ETN, que se dedica a la fabricaciéon de todos los
complementos utilizados en las comidas preparadas en las lineas
aéreas o en las cadenas de restaurantes (sobres para mostaza, de sal,
azicar, mermeladas, palillos, etc.)

6.5.5. Servicios publicitarios.
En cuanto a la liga que existe entre agencias publicitarias trasna-

cionales y ETN agroalimentarias, podemos citar un ejemplo del sub-
sector frutas y legumbres:

ETN  Procesadora ETN Publicitaria

® Alimentos Findus, S.A. Publicidad D'Arcy, S.A. de C.V.
Panamericana Ogilvy & Mather, S.A.
® Anderson Clayton Co., S.A. McCann-Erickson Stanton, 5. A.
Arellano NCK Publicidad, S.A. de C.V.
Publicidad D’Arcy, S.A. de C.V.
s Campbell's de México, S.A. Panamericana Ogilvy & Mather, S.A.
de C.V.
¢ Cia. Nestlé, S. A. Leo Burnett, S. A. de C. V.
Panamericana Ogilvy & Mather, S. A,
®* General Foods de México, Arellano NCK Publicidad, S.A. de C.V.
S.A. Young & Rubicam, S.A. de C.V.
® Gerber Products, S.A. Publicidad D'Arcy, S.A. de C.V.
® Kraft Foods de México, S.A. J. Walter Thompson de México, S.A.
® Mezxatlin, S.A. de C. V. Hart y Asociados.
® Productos de Maiz, S.A.  Foote, Cone & Belding de México, 5.A.
® Productos del Monte, S.A. McCann-Erickson Stanton, S.A.
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Cabe sefialar que agencias nacionales de publicidad llegan a dar
servicio a las ETN, y también trasnacionales publicitarias a empre-
sas nacionales.

6.5.6. Otros servicios.

Finalmente veremos el caso de los despachos profesionales trasna-
cionales que se dedican a asesorar a sus clientes, también trasna-
cionales, en asuntos laborales, legales, financieros, contables (y que
también dan servicio a clientes mexicanos).

Participacion
Rama o Sector extranjera

(%)
Tabacalera 100
Alimentos infantiles 100
Productos veterinarios 90
Alimentos preparados 90
Insecticidas, pesticidas 95
Tractores y maquinaria 93
Fertilizantes (directa o a través de patentes) 90
Aceites vegetales 75
Alimentos balanceados 70
Dulces y Chocolates 65
Refrescos y %olosinas 70
Maderera-Silvicola 65
Venta de alimentos 35
Comercializacién 20

A lo anterior habria que agregar el impacto —dificilmente mesu-
rable, cuantificable— del capital trasnacional en forma de créditos
al campo, otorgados por los organismos financieros internacionales
(trasnacionales).

De alguna manera hemos querido dejar constancia de las formasy
modos en que el capital trasnacional se vincula a los procesos de pro-
duccién y distribucién, provocando con ello su creciente trasna-
cionalizacién, a la vez que su efecto en el consumo es también tras-
nacionalizante.

En notas inéditas, sin nombre del autor y que llegaron a nuestras
manos (se busca autor) se hace mencion de despachos profesionales
ligados a — o directamente controlados por— ETN. Entre los bufe-
tes de abogados —entre los que algunos se dedican a prestar otros
servicios, por ejemplo contables— se encuentran los siguientes:
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® Goodrich, Dalton, Little & Riquelme.

® Hardin, Hess, Santos Galindo y Hanhausen (su matriz en Nueva
York: Hardin, Hess, Eder & Rashap).

¢ Noriega y Escobedo.

¢ Bashamm, Ringe y Correa.

® Santamarina y Steta, que originalmente era Baker, Botts, Miranda y
Santamarina, asociados a Baker, Botts, Shepherd & Coates, de
Houston,

® Sepialveda y Sepalveda, asociados con Baker, Mckenzie & Hightower
de Chicago.

* Fulbricht, Crooker y Jaworske, asociados con Fulbricht, Crooker, F.
Freeman, Bates & Jaworske de Houston.

® Escobar, Garcia Adler y Antolinos.

Por lo que toca a despachos contables trasnacionales, tenemos:

Matriz en EUA Sucursal en México

¢ Arthur Andersen & Co. Ruiz y Urquiza y Cia., S. C.
* Price Waterhouse and Co. Gonzalez y Vilchis y Cia., §.C.

¢ Haskins and Sells Luis Nieto y Cia., S.C.
® Touche Ross and Co. Gadaz, Carstens, Chevero y Cia, S.C.
® Peat Marcuick Mitchell Ramén Cardenas, Dosal y

and Co. Cia., 8.C.

Hace no mucho tiempo algunas personas se vieron envueltas en
fraudes a la Secretaria de Hacienda por varios millones de pesos,
pues se falsificaban facturas con objeto de reducir impuestos de co-
nocidas ETN. Algunas de estas personas eran socios del bufete Go-
odrich, Dalton, Little & Riquelme.

Algunos de ellos estin consignados. Otros, como Jess N. Dalton
(socio del bufete mencionado) estdn préfugos. Sin embargo, antes
de ser descubierto el multimillonario fraude, el sefior Dalton era
— ¢o sigue siéndolo? — consejero de uno de los bancos privados na-
cionales mas importantes, director general de Coca-Cola en Meéxico,
y a la vez era Presidente del Consejo de la ‘renombrada’ Universi-
dad de las Américas, que tiene su sede en Cholula, Puebla, asi como
propietario de uno de los hoteles-hacienda mas codiciados del esta-
do de Hidalgo (San Miguel Regla), etcétera, etcétera. Para muestra,
¢basta un botén?.

Segun dos autores, la participacién extranjera —resumida — en el
sistema agroalimentario mexicano presentaria el siguiente panora-
ma, a grandes rasgos:'"

U3 Gomezjara, Francisco y Nicolds Pérez R., “Multinacionales y Educacién
Agropecuaria”, en: Excélsior, i1-VII-1980, p. 26-A.
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7. CONSIDERACIONES FINALES

El caso del sistema agroalimentario en nuestro pais resulta ser una
buena muestra de lo que constituye la influencia del capital trasna-
cional —tal como se ha definido en sus diversas y diferentes
formas— sobre el consumo, tanto el productivo como el individual.

Es evidente que el efecto producido en el consumo productivo se
expresa en un proceso de trasnacionalizacién de la produccién, pro-
ceso que se refleja y se refuerza con el consumo individual, confor-
mando asi una especie de circuito retroalimentador del proceso tras-
nacionalizante y trasnacionalizador, que cada vez se ve acrecentado.
Es, a la vez, un buen ejemplo de cémo se vinculan las diferentes for-
mas que adopta el capital trasnacional en su conjunto.

El caso particular al que se ha hecho referencia muestra el grave
problema alimentario que sufren México y los paises subdesarrolla-
dos, problema que se pretende hacer aparecer como efecto de la lla-
mada crisis mundial de alimentos, cuando tiene que ver sobre todo
con la estructura del sistema capitalista y como expresién de las desi-
gualdades generadas por él.

El problema alimentario no es actual; es un problema crénico que
hoy se agudiza. Nuestros paises siempre lo han sufrido. Las desigual-
dades también se manifiestan en el hambre de los campesinos, de los
obreros, de los desempleados, en fin, de los pueblos subdesarrolla-
dos.

Este problema ha provocado una creciente dependencia de
nuestros paises en materia de produccién y suministro de alimentos.

Debido a las limitaciones y distorsiones derivadas de los patrones
de produccion seguidos en la agricultura, la produccién de alimen-
tos ha decrecido alarmantemente y nuestro pais ha continuado
reproduciéndose bajo los esquemas trasnacionales, lo que ha provo-
cado la necesidad de recurrir a los mercados internacionales para re-
solver el problema de escasez de alimentos, importando crecientes
volimenes de productos agricolas, sobre todo de granos — cerea-
les— que significan el suministro de alrededor del 50% de los re-
guerimientos caléricos y proteicos humanos —promedio— a nivel
mundial, requerimientos de acuerdo a los patrones de consumo im-
puestos por los paises industrializados y por las empresas trasna-
cionales.

El constante recurrir a los mercados internacionales para comprar
alimentos produce, como reflejo de un circulo vicioso, desquicia-
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mientos en la produccién agropecuaria, lo que ha permitido que el
proceso de internacionalizacion del capital se manifieste con mucha
intensidad en nuestro pais, a través de una creciente trasnacionali-
zacién de nuestra agricultura en particular y de nuestra economia
en su conjunto, en general.

Baste decir que en épocas como la actual, las inversiones extranje-
ras en la agricultura y en la industrializacién de alimentos en los
paises subdesarrollados y en nuestro pais han mostrado aumentos
considerables, lo que apoya lo antes mencionado, como se aprecia
en el siguiente cuadro:

INVERSIONES AGROALIMENTARIAS DE ESTADOS UNIDOS
EN AMERICA LATINA

(Paises Seleccionados)
(Millones de doélares)

Pais 1966 1974 1977
Argentina 52 56 51
Brasil 56 159 282
Colombia 14 19 37
Meéxico 107 191 205
Perd 38 46 41
Venezuela 24 56 110
Subtotal 291 527 676
Total América Latina 356 643 R32

FUENTE: U. S, Departament of Commerce. Elaborado del Survey of Current Bu-
siness por Arroyo, G. y G. Aceituno,

Cuadro reelaborado en base al cuadro nimero 3 de: Arroyo, Gonzalo, Silvio Gomes

de Almeida, Jean Marc von der Weid, “Empresas transnacionales y agricultura en

América Launa", en revista Estudios del Tercer Mundo, vol. 3, nimero 2, México,

Jjunio 1980, p. 158,

Seg(in informaciones consignadas en los estudios que la Oficina
de Asesores del Presidente ha llevado a cabo sobre el analisis del Sis-
tema Alimentario Mexicano, nuestro pais ocupé6 —en el afio de
1975 — el primer lugar como receptor de la inversiéon con fines
agroindustriales proveniente de Estados Unidos hacia Ameérica Lati-
na, concentrando el 31% correspondiente al subcontinente, cosa
por demas significativa si se considera que después del Brasil, Méxi-
co es quien mas inversién extranjera norteamericana en manufactu-
ras absorbe en Ameérica Latina —29% del total regional.

La trasnacionalizacién de la que hablamos se presenta a dos nive-
les. Uno lo constituye la trasnacionalizacién de la produccién. El
otro, las trasnacionalizacion del consumo.
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La primera se presenta como resultado de la creciente participa-
cion del capital extranjero en la produccion agropecuaria, que tien-
de a ser ligada a la industria de alimentos procesados. De esta mane-
ra se presentan cambios en los patrones de produccion agrope-
cuaria, promovidos por el capital trasnacional, lo que ha permitido
una explotacidn intensiva pero depredadora y contaminante de los
recursos naturales. Al imponerse patrones “modernizantes’ — léase
trasnacionalizantes—, la produccién agropecuaria tiene que reali-
zar, consecuentemente, un consumo productivo de ciertas mercan-
cias (tractores, maquinaria, insumos, fertilizantes, semillas mejora-
das, productos veterinarios, pesticidas, herbicidas, etcétera) que son
generalmente producidas por ETN, importadas de sus matrices o de
filiales “hermanas”, o producidas por empresas nacionales bajo un
estilo trasnacional.

Dicho proceso de trasnacionalizaciéon se ve apoyado, indirecta
mente, por el capital prestado a nuestro pais por los diversos orga-
nismos financieros internacionales, que es canalizado a través de la
banca oficial al sector agropecuario y, preferentemente, a las mejo-
res tierras y a los cultivos que estan relacionados con la industrializa-
cion de alimentos, reforzando asi el proceso centralizador.

La trasnacionalizacion alcanza a la industrializacién de productos
agricolas, pecuarios y pesqueros. Pero ademas este proceso se extien-
de, debido a que los patrones ‘modernizantes’ utilizados por las
ETN se difunden al resto de la economia. Y por imitacién, las
empresas nacionales (EN) —impelidas por el deseo de beneficiarse
de la productividad y bajos costos de produccion que les daria la
tecnologia trasnacional, y por el afan del rapido beneficio que les
otorga un mercado ya abierto y susceptible de una mayor
expansion— se ven impulsadas a procesar alimentos similares a los
fabricados por las ETN, convirtiéndose en sus competidoras en el
mercado, viéndose por ello empujadas, las EN, a seguir un patrén
de consumo productive de mercancias y servicios de origen trasna-
cional: desde la utilizaciéon de técnicas y tecnologia, pasando por la
adquisicién de maquinaria e insumos, hasta el uso de los servicios de
comercializacién, «management», de publicidad y aun de las
companias y bufetes de servicios profesionales —contables,
juridicos, de consultoria, etcétera— y de reclutamiento de personal
(a imagen y semejanza de las eficientes ETN).

Al mismo tiempo, 1a trasnacionalizacién de los patrones de consu-
mo individual — o social en tanto que consumo de la comunidad de
individuos— se da paralelamente al de la produccién y del consumo
productive. Esta trasnacionalizacion ha consistido en las modifica-
ciones, distorsiones y desviaciones que han sufrido los patrones de
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consumo habituales y tradicionales de la comunidad, de la pobla
cién. Lejos de pensar en que estas alteraciones solo han repercutido
en la poblacion de mas altos ingresos, se ha demostrado que tam-
bién la poblacién con menos recursos se ha visto crecientemente in-
corporada al consumo de los alimentos procesados por el aparato
productivo y comercial trasnacionalizado (ETN y EN).

Esas modificaciones y distorsiones del consumo apoyadas. ¢n gran
medida, por el uso de la publicidad y los modernos medios masivos
de comunicacion, han desequilibrado la ya de por si insuficiente ali-
mentacion de la poblacién, a la par que el raquitico ingreso de los
sectores de mas bajos recursos se ha ido mermando aceleradamente
debido a la crénica inflacién, en general, y a los cada vez mas altos
precios de los alimentos procesados, en particular.

De esta manera se han ido incorporando a la dieta de la poblacién
alimentos de escaso o nulo valor nutritivo, algunos inneccsarios,
conteniendo grandes cantidades de sustancias quimicas que actiian
como aditivos y conservadores, alimentos excesivamente refinados y
despojados de sus elementos nutrientes, etcétera, que llegan a pro-
vocar deficiencias y a producir enfermedades que van desde las leves
hasta las mas graves y que aun pueden causar la muerte.

Es asi como en el consumo y la dieta de la poblacion mexicana en-
contramos cada vez menos alimentos originales de nuestro pais, fres
cos, naturales y nutritivos, siendo éstos sustituidos por cantidades
crecientes de ‘alimentos’ sumamente refinados y preparados, deri-
vados en general de la ‘cultura cerealera’ que nos ha sido impuesta
por el capital trasnacional.

En resumen, a través del complejo proceso de trasnacionalizacion
—que incluye los efectos derivados de la actuacion de las institu-
ciones capitalistas, desde los gobiernos de los paises sede de las ETN
hasta las mismas ETN, pasando por los organismos financieros in-
ternacionales controlados por el capitalismo imperialista el de-
sarrollo capitalista de los paises subdesarrollados se ve trastocado,
provocando modificaciones y distorsiones que alcanzan tanto a su
estructura econdmica como a los aspectos sociales y culturales mis-
mos, haciéndolos cada dia mas dependientes a través de la division
internacional del trabajo impuesta por los paises capitalistas in-
dustrializados, divisibn por la cual el imperialismo asigna a cada
pais un determinado papel, “necesario” para la difusién y expansién
—internacionalizacién — del capital a escala mundial, que final-
mente se va a traducir en la produccién de particulares relaciones de
dominacién — sumisién —, y que van a constituir un determinado
modo de reproduccion del sistema capitalista mundial como tal.
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Ante este sombrio panorama surge una gran interrogante para los
paises subdesarrollados: ¢como enfrentarse a la fuerza del capitalis-
mo trasnacionalizador?

Se podria pensar que la solucién mas revolucionaria serfa el cam-
bio estructural que los convirtiera al socialismo.

Pero, ¢qué hacer mientras se conjuntan las condiciones necesarias
para ese cambio? Las relaciones capitalistas de produccién seguiran
reproduciéndose durante todavia buen tiempe en muchos de
nuestros paises, antes de que un cambio radical se produzca en ellos.

Mientras tanto —y al margen de los avances que puedan realizar
tanto el movimiento obrero como el campesino en su lucha por un
cambio estructural — es sblo el Estado capitalista subdesarrollado
quien puede y debe poner atencién a los problemas derivados de la
creciente trasnacionalizacion de la economia.

El Estado mexicano, en particular, debe comprender que es
correr un grave riesgo — para la estabilidad social y econémica mis-
ma del pais— el continuar con los mismos esquemas, patrones, for-
mas o modos de desarrollo con los que hasta hoy se ha trabajado.
Cabe destacar que muchos de los procesos de produccién, los mas
importantes y dinamicos —dada su importancia dentro de la
economia en su conjunto— son, en gran medida, prolongacion de
los esquemas utilizados en los paises industrializados, que de scguir
con ellos se seguirad agudizando y profundizando la ya de por si cre-
ciente trasnacionalizacién, lo que significaria cancelar definitiva-
mente las posibilidades de que nuestro pais pueda ser menos depen-
diente y mas auténomo en sus propias decisiones. De otra manera,
tanto la autodeterminacién como la soberania nacionales estarin
cada vez mas alejadas de nuestra propia voluntad, pero mas cerca
de las decisiones extranjeras.

Pensamos que en el caso concreto del sistema agroalimentario, es
necesario realizar una cuidadosa revision — por parte de todos los es-
tudiosos involucrados en estas cuestiones  de los conceptos utiliza-
dos hasta ahora. En particular destacamos la importancia que tiene,
a nuestro juicio, el entender conceptos como, por ejemplo, el de ali-
mento bdsico dentro del contexto de las necesidades reales del
pueblo, de sus posibilidades geograficas y fisicas, de sus disponibili-
dades — presentes y futuras , de su cultura historica y tradicional,
etcétera, etcétera. Creemos que en la medida en que este concepto
se entienda y se comprenda como un concepto ligado a las necesida-
des reales particulares e histéricas de cada pueblo, se habra dado un
gran primer paso contra el creciente proceso trasnacionalizador, no
s6lo de la estructura econémica de nuestros paises, sino también de
nuestras propias necesidades
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Ello podria ser el inicio de una politica que reconsiderara la estra-
tegia de desarrollo actual y que ayudaria, entre otras cosas, a deter-
minar los patrones de produccion necesarios y adecuados para satis-
facer los reales requerimientos y necesidades alimentarios del
pueblo. Es necesario apuntar que este planteamiento no quisiera pe-
car de ingenuo, en la medida en que pudiera pensarse que con ello
—si llegara a realizarse — el proceso de trasnacionalizacién desapa-
receria, pues seria imposible romper totalmente con la secuela de los
patrones trasnacionales ya establecidos y ciertamente difundidos y
arraigados, aun en las mentes de quienes elaboran las politicas eco-
nomicas del pais.

Esa politica de reconsideracién, de replantamiento, conduciria
forzosamente a reexaminar muchos otros conceptos, mecanismos y
politicas que hasta la fecha han conformado el papel que nos ha sido
asignado en la actual fase de la divisién internacional del trabajo.

Es muy probable que ello se reflejaria hasta en una inversién un
cambio en la actual forma de plantearse problemas tan importantes
como lo seria el de la tecnologia, punto en el cual consideramos que
confluyen hechus tan esenciales que, permitirian la reorientacién de
la politica econémica de que hablamos.

De esta manera, nuestra idea se dirige en el sentido de invertir el
planteamiento dominante: hasta ahora el desarrollo econémico se
ha realizado, en gran medida, siguiendo la orientacién de la
tecnologia extranjera, determinada por la divisién internacional del
trabajo imperante, ya sea a través de la tecnologia que viene con las
empresas trasnacionales y que se difunde al resto de la econo-
mia—, por la importacién tecnolégica hecha por las empresas na-
cionales —privadas y estatales - , y por toda la politica nacional de
investigacion y desarrollo que reproduce las caracteristicas de la
tecnologia extranjera, trasnacional, ‘modernizante’. De este modo
se establece un circuito trasnacionalizador dificil de romper, tanto
por las presiones del imperialismo internacional y del gran capital
nacional, como por ciertas condiciones internas en donde, por
ejemplo, el papel de la ‘inteligencia’ nacional — trasnacionaliza-
da--, responsable de la investigacion cientifica del pais es determinante.

Pensamos que una posible alternativa podria ser la implementa-
cién de una politica tecnolégica que tienda, no a la reproduccion de
los esquemas de desarrollo trasnacional, sino a la investigacién y de-
sarrollo cientifico basado en las necesidades reales, potenciales, his-
toricas, nacionales, sociales (necesidades que hay que redefinir) de
nuestro pueblo, y que de ahi parta toda la estrategia de desarrollo
del pais que pretenda frenar el creciente proceso actual de trasna-
cionalizacion de la economia mexicana.
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Esto no es una tarea facil, como tampoco lo es continuar platean-
dose maés y mas alternativas que puedan ser viables en la practica, y
que nos permitan atender nuestras propias necesidades con nuestros
propios medios, recursos, posibilidades y disponibilidades. No se
trata solamente de idear simplistamente buenos deseos, pues detras
de todo ello esta el poder del capitalismo, y mas concretamente del
imperialista, esta el poder politico del gran capital monopolista y de
sus aliados, nacionales y extranjeros.

Pero hay que intentar seguir planteando alternativas, mientras
tanto.
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POST SCRIPTUM

En virtud de que este ensayo fue terminado practicamente antes
de los acontecimientos sucedidos en México, después de 1982, el tex-
to adolece de cierta falta de informacién mas reciente.

Asi, por ejemplo la deuda externa total de México alcanza, ofi-
cialmente, una cifra superior a los 85 mil millones de délares
—segin datos hasta el primer trimestre de 1983 — aunque algunas
versiones en el extranjero la llegan a estimar hasta en alrededor de
110 mil millones de délares para el primer semestre de 1983.

En cuanto a la IED, ya para 1982 se calculaba su monto acumula-
do en alrededor de 12-13 mil millones de délares, pero recientes
declaraciones del presidente de la Comision Nacional de Inversiones
Extranjeras de México, Adolfo Hegewish (Exceélsior, 27-V-1983, p.
5-A), el monto de nueva IED para 1983 ascendera aproximadamen-
te a otros 12 mil millones de délares, que de ser cierto - algo que se
nos antoja ciertamente exagerado— sumara ya mas de 24-25 mil
millones de délares la IED total acumulada en nuestro pais para fi-
nes de 1983.

Otro aspecto de las inversiones extranjeras que reviste gran im-
portancia particular para nuestro pais lo constituye la inversion en
maquiladoras, localizadas hasta ahora, preferentemente, en la fron-
tera norte de México. Debido a las devualuaciones ocurridas aqui
después del 17 de febrero de 1982, a raiz de lo cual la paridad del
peso mexicano respecto al délar estadunidense pasé de alrededor de
27 pesos por 1 délar hasta 150 pesos por 1 délar (diciembre de 1982),
el precio de la mano de obra nacional se redujo brutalmente, en
comparacién con los salarios internacionales y sobre todo con los pa-
gados en los paises altamente industrializados, convirtiéndose en un
factor sumamente atractivo para las maquiladoras norteamerica-
nas, que para finales de 1982 pagaban, segiin nuestras estimaciones,
algo menos de una décima parte de lo que pagarian en EU, en tér
minos de salarios minimos.

Cuando se decreté el control de cambios y la nacionalizacién de la
banca privada en México el pasado lo. de septiembre de 1982, se
pensd en un posible retraimiento de la IED hacia México. Sin em-
bargo. ha sucedido lo contrario. La Comunidad Econémica Euro-
pea, a través de su presidente, el sefior Gastén Thorn, respondi6 in-
mediatamente en el sentido de invertir mas en nuestro pais. La Busi-
ness International Corporation (BIC), organismo que agrupa a mas

85



de 100 de las mas grandes ETN de todo el mundo - muchas de ellas
funcionando en México , se reunio en Puerto Vallarta en enero de
1988 para analizar las condiciones prevalencientes en nuestro pais y
poder definir sus perspectivas de inversion aqui, concluyendo que el
pais seguia ofreciendo un clima todavia aceptable y con grandes po-
sibilidades de pronta recuperaciéon econémica, lo que permite seguir
considerandolo un pais con seguridades para la IED. También se
anunciaron fuertes inversiones en maquiladoras estadunidenses en
nuestro territorio y sugirieron que el gobierno mexicano flexibilizara
su legislacion para propiciar una mayor afluencia de capital extran-
jero al pais.

La actual situacion de crisis generalizada en el sistema capitalista
ha provocado condiciones mas dificiles para los paises subdesarrolia-
dos. Su capacidad de endeudamiento externo se limita cada vez
mas, pues sus recursos — incluyendo nuevos endeudamientos  ya
no les alcanza muchas veces ni para pagar los intereses.

En 1982, México tuvo que declararse en virtual ‘quiebra’ y se vio
obligado a renegociar su deuda foranea. El FMI impuso al gobierno
mexicano un programa de recuperacién y reajuste econémicos (véa-
se la Carta de Intenciones firmada por México con el FMI, en no-
viembre de 1982), con medidas tendientes a controlar la inflacién
—que en 1982 ascendi6 a 100 por ciento, segin datos oficiales vy
racionalizar el gasto publico, como son elevar el precio de los bienes
y servicios producidos por las empresas pablicas, aplicando reformas
fiscales y topes salariales, limitando el endeudamiento externo del
sector publico, etcétera.

Los precios internacionales del petrdleo se redujeron y los espera-
dos ingresos por concepto de su venta al exterior no fueron suficien-
tes ni siquiera para que México pudiera pagar el servicio de su deuda
externa (servicio de la deuda = intereses + pago del capital) en 1982.

El mercado internacional de mercancias se ha ido restringiendo.
Las politicas proteccionistas de los paises industrializados son aplica-
das con mayor frecuencia y continta la drastica caida de los precios
internacionales de las materias primas en perjuicio de los paises pro-
ductores subdesarrollados. Los ingresos de éstos por concepto de ex-
portaciones se ven cada dia mas disminuidos. Los créditos externos
se les restringen y cada vez tienen menos oportunidad de cubrir sus
crecientes déficit comerciales y presupuestales. El sistema monetario
internacional esta en crisis desde hace ya muchos afos, y la altima
reunion de los siete paises capitalistas mas industrializados efectuada
en mayo de 1983 en Williamsburg, Virginia (EU), evidencidé poca
voluntad de éstos por realizar una reestructuracion del sistema mo-
netario mundial para hacerlo menos injusto para el Tercer Mundo.
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En este contexto, México se enfrenta a nuevos y mas graves
problemas en relacion a las inversiones extranjeras. Las trasnaciona-
lizacion de nuestra economia puede adoptar otras modalidades,
otros caminos, otras caracteristicas. De hecho, ya hay elementos que
asi lo indican.

El mes de junio de 1983 fue prédigo en acontecimientos al respec-
to. Las dos empresas automotrices en que el Estado participaba como
principal accionista — Vehiculos Automotores Mexicanos (VAM) y
Renault — fueron reprivatizadas y el gobierno mexicano vendié su
parte al capital extranjero.

Casi simultaneamente se anuncié que la IED contaba con todas
las facilidades legales para ser accionista mayoritario (hasta el 100
por ciento del capital social) de las empresas en que invirtieran, si se
considera ‘necesaria’ para el pais. Anteriormente, la legislacion res-
pectiva limitaba esta participacién extranjera a un 49 por ciento.
Sin embargo, ella incluye una cliusula en donde se contemplan ex-
cepciones a la regla general, de tal manera que ni siquiera ha sido
necesaria una modificacidn a la legislacion (en vigor desde 1972) pa-
ra permitir una mayor participacién extranjera.

AGn mas, el gobierno acepta que una empresa nacional endeuda-
da con el exterior convierta su deuda en participacion directa
extranjera en el proceso productivo de la firma. Es decir, cambiar su
deuda externa (inversién extranjera indirecta —IEI ) por inversién
extranjera directa (IED y ETN).

Esto es una evidencia mas de que al capital extranjero le basta con
cambiar su disfraz —ya sea por si solo, ya con la ayuda de otros ele-
mentos (en este caso el gobierno mexicano)  para poder asegurary
mantener y hasta elevar sus ganancias.

Ello significa, nada menos, que una apertura total, una oportuni-
dad irrestricta al proceso de trasnacionalizacion de nuestra econo-
mia. El mismo Plan Nacional de Desarrollo 1983-1988 dado a cono-
cer el mismo mes de junio de 1983 por el presidente de la Madrid,
da una gran importancia al papel ‘complementario’ (?) de la IED*
en la promocién del proceso de expansién, diversificacion y moder-
nizacion de la planta productiva nacional. Asimismo, establece que
la politica oficial dejara de ser pasiva y defensiva en la seleccion de la
IED, para convertirse en activa y sistematica.

;Y qué manera de ponerlo en practical, vendiendo al capital
extranjero las empresas estatales, permitiendo la transformacion de

* Veéase: Secretaria de Programacion y Presupuesto, Plun Nacional de Desarrollo
1983-1988, México, junio de 1983, apartados 6.5.3 y B.6.4, referentes a los linea-
mientos y la politica nacional sobre inversiones extranjeras.
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la IEI en IED y aceptando inversiones fordneas en cantidades nunca
antes vistas (jy en délares!), como ya mencionabamos.

El fortalecimiento de la posicion del capital extranjero en nuestro
pais contrasta con (y contradice) el interés expresado por el gobierno
mexicano respecto a un fortalecimiento de nuestra economia basada
en una supuesta politica de autodeterminacién, soberania e inde-
pendencia nacionales.

Los hechos, hoy, muestran lo contrario. Los hechos, manana, tal
vez lo confirmen, muy a pesar nuestro y para desgracia de nuestro
pueblo. Podiia pensarse en la capacidad negociadora del Estado co-
mo elemento fundamental en el control del capital extranjero.

Mientras tanto, nuestra historia, las recientes lecciones y las alti-
mas medidas tomadas muestran lo contrario. Seguramente el proce-
so de trasnacionalizacién continuara y las manifestaciones oficiales
proseguiran asimismo. No pretendemos realizar aqui una cronolo-
gia de los hechos posteriores. S6lo hemos intentado actualizar, hasta
donde fue posible, el anélisis de los Gltimos acontecimientos.

El autor

Junio de 1983

el
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APENDICE

El presente apéndice, formado por diez anexos, pretende apoyar
lo tratado a lo largo de este trabajo, particularmente en lo que se re-
fiere al dltimo capitulo (Capital trasnacional y consumo en México.
El caso del sistema agroalimentario).

Se ha optado por presentar la informacién en forma de cuadros,
de listados y como fichas hemerogriéficas (con contenido estadistico
y numeérico la mayoria), buscando con ello una ilustracidon menos
técnica y mas amena, y esperando ademas que sea Gtil como mate-
rial de consulta. Las referencias son hechas fundamentalmente al
caso mexicano, aunque no de manera exclusiva.

El anexo 1 contiene informacion sobre el consumo y la produccién
de refrescos.

El 2, algunas caracteristicas de ellos.

El anexo 3 muestra — a manera de comparacién con el anexo 2 —,
el analisis nutritivo de las aguas de fruta natural que se preparan en
el hogar.

El nimero 4 presenta un cuadro en el que aparece el anilisis del
consumo medio mensual por persona de los principales alimentos,
por estratos de ingreso familiar, en México.

El anexo 5 es un cuadro de las 100 primeras empresas interna-
cionales agroalimentarias, donde aparecen sus ventas por concepto
de alimentos y bebidas como porcentaje de sus ventas totales.

El 6 es un listado de empresas trasnacionales norteamericanas,
con subsidiarias y filiales en el sistema agroalimentario mexicano.

El namero 7 es otro listado de ETN de alimentos y bebidas en Mé-
xico, con algunos productos y marcas.

El 8 presenta un cuadro con las mayores agencias publicitarias en
el mundo y sus filiales en México.

En anexo 9 estd formado por 6 cuadros que presentan un panora-
ma estadistico del mercado mundial de cereales (produccién, co-
mercio internacional, dependencia).

Finalmente, el anexo nimero 10 presenta citas textuales (a mane-
ra de fichas hemerograficas) de notas periodisticas, agrupadas en
seis temas principales (penetracion trasnacional en la industria ali-
mentaria y en el campo; apoyo imperialista a ETN agroalimenta-
rias; dependencia externa de productos agropecuarios; publicidad,
hébitos de consumo, mal nutricién, hambre, contaminacién; auto-
suficiencia alimentaria y nacionalizacién de esa industria).

93



ANEXO 1

MEXICO: ALGUNOS DATOS SOBRE EL CONSUMO Y LA
PRODUCCION DE REFRESCOS*

* El consumo promedio diario en México (sobre la base de 72
millones de habitantes), es de 60 millones de refrescos.

* El mercado de refrescos se reparte de la siguiente manera:
75 por ciento: Coca Cola y Pepsi Cola.
15 por ciento: Mirinda y Fanta.
10 por ciento: Embotelladoras nacionales.

¢ Consumo promedio minimo anual por habitante: 65 litros de
refresco.

® Obreros ocupados: alrededor de 85,000

® Pago anual por uso de formulas al extranjero (1980): alrededor
de 6,600 millones de pesos (otros informes sefialan 4 mil millo-
nes de pesos).

* Venta anual calculada (1980): 15 mil millones de pesos.

* Véase: Excélsior: 15-V-1980, p. 5. A; 26-VI-1980, p. 14 A.
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ANEXO 2

MEXICO: ALGUNAS CARACTERISTICAS DE LOS REFRES-
COS QUE DA A CONOCER EL INSTITUTO NA-
CIONAL DE LA NUTRICION A LOS
CONSUMIDORES*

e La mayorfa de los refrescos contiene irritantes — como acidu-
lantes y gas— que pueden causar trastornos gastrointestinales,
por lo que debe limitarse su ingestién.

® El aziicar que contienen los refrescos provoca caries, lo que ha-
ce necesario el lavado bucal después de ingerirlo, cosa que no
sucede al beber agua potable. Un envase pequefio de refresco
contiene el equivalente a 4.5 cucharadas de azticar, en prome-
dio.

® Los refrescos de cola frios causan un efecto excitante mayor
que una taza de café caliente.

¢ EI INN estima necesario regular el consumo de refrescos y re-
ducirlo al minimo.

Andlisis nutritivo de los refrescos, por marca
(en base a un litro de refresco)

® Orange Mundet: 569.50 calorias.
152.30 grs. de carbohidratos.
1,000 mg. de vitamina C.
® Sidral Mundet: 416 calorias.
104  grs. de carbohidratos.

® Coca Cola: 477 calorias.

109.40 grs. de carbohidratos.
® Pepsi Cola: 481.20 calorias.

120.30 grs. de carbohidratos.
* Mirinda: 636.60 calorias.

159.10 grs. de carbohidratos.
¢ Boing de frutas: 547.30 calorias (el que mas) y
481.20 (el que menos)
186.80 grs. de carbohidratos (el que
maés) y
120.30 (el que menos).

* Véase: Excélsior, 16-V-1980] p. 5-A,
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ANEXO 3

ANALISIS NUTRITIVO DE LAS AGUAS DE FRUTA
NATURAL PREPARADAS EN CASA
(por litro de agua preparada)

Aguas de

Nutrientes Limon Nareanja Pera Durazno Manzana
Calorias 606.50 836.75 717 636.50  730.50
Proteinas (grs) 2.50 2.50 4.50 1.50
Grasas (grs) 0.50 1.0 (.50 2.5
Carbohidratos (grs) 148 7.50 174.50 153.50 17.50
Calcio (miligramaos) 137.5 360 45.0 80 35
Fierro (miligramos) 3.70  7.57 9.75 10.65 -+
Vitamina A (unidades) 36.30 329.17 18.15 366.30 54.45
Vitamina Bl (mg) 0.15  0.67 0.15 0.10 0.10
Vitamina B2 (mg) 0.07 0.30 0.35 0.20

Niacina (mg) 0.50 2.25 1.0 3.0 1.0
Vitamina C (mg) 105 502.50 35.0 95 50

FUENTE: Elaborado con informacién aparecida en; Excélsior, 16-V-1980, p, 5-A.
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ANEXO 4

MEXICO: CONSUMO MEDIO MENSUAL POR PERSONA DE
LOS PRINCIPALES ALIMENTOS, SEGUN ESTRATO DE
INGRESO FAMILIAR,

1975.

(en kilogramos y litros)

Estrato de ingreso Maiz y sus Semillas Carne Leche Pescados y
familiar mensual productos leguminosas Jresca Huevo mariscos
Promedio

Nacional 9.80 1.74 2.04 590 091 0.32
Hasta 300 pesos 15.20 1.85 0.72 1.52 0.40 0.06
301-600 9.56 1.83 0.97 296 0.60 0.05
601-1,000 10.59 1.79 1.23 3.78 0.60 0.07
1,001-3,000 9.82 1.81 1.97 5.82 0.87 0.30
$,001-6.000 8.25 1.66 2.74 825 1.82 0.42
6,001 10,000 7.59 1.65 3.63 10.06 1.49 1,04
10,001 en adelante 5.46 1.28 3.84 995 1.33 0.50

FUENTE: Secretaria del Trabajo y Previsién Social, CENIET. Encuesta de ingre-
sos y gastos famultares 1975,
Tabulaci6n especial (preliminar), enero 1979. Consultado en; SPP. Ma-
nual de Estadisticas bdsicas sociodemogrdficas.
I Poblacion, octubre 1979, pp.631-632 (reducido por los autores)

Tomado de: Manuel Mandujano G. y Miguel Pineda O., “Realidad: ni carne ni

alimentos suficientes”, Cuadro No. 1, en revista Hoy, no. 2215, Méxi-
co, lo. de noviembre de 1982, p- 25.
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ANEXO 5

100 PRIMERAS EMPRESAS AGROALIMENTARIAS
MUNDIALES VENTAS DE ALIMENTOS Y BEBIDAS COMO
PORCENTAJE DE SUS VENTAS TOTALES MUNDIALES,

1976.
Ventas Alimentos y Bebidas
Empresa Pais de
oTigen Ventas totales mundiales

(%)
Unilever GB-Holanda 49 6*
Nestlé Alimentana, S.A. Suiza 86.2*
Kraft Inc. EUA 96.0
General Foods Corp EUA 89.7
Esmark Inc. EUA 74.6
Beatrice Foods Co. EUA 74.6
Coca-Cola Co. Inc. EUA 96.0*
Greyhound Corp. EUA 63.8*
Ralston Purina Co. EUA 69.7*
Borden Inc. EUA 69.1*
United Brands Co. EUA 98 6+
Iowa Beef Processors Inc. EUA 100.0*
Archer-Daniels-Midland Co. EUA 97.5*
Pepsico Inc. EUA 75.2*
Associated British Foods Ltd. GB 66.9*
Carnation Co. EUA 92 5+
CPC International Inc. EUA 7%.0
LTV Corp. EUA 42,7
Heinz H. J. Co. EUA 100.0
Seagram Co. Ltd. Canada 91.5
Imperial Group Ltd. GB 51.9
Ranks Hovis McDougall Ltd GB 96.8*
Procter & Gamble Co. EUA 24 .5*
Nabisco Inc. EUA 87.8*
General Mills EUA 59.6
Grand Metropolitan GB 57.3
Unigate Ltd. GB 94.1
Campbell Soup Co. EUA 97.3*
Cadbury Schweppes Ltd. GB 95.8
Asociated Milk Producers EUA 92 4%
Mars Inc. EUA 100.0*
BSN- Gervais Danone, 5. A. Francia 54.7
Allied Breweries Ltd. GB 80.0*
Anderson Clayton EUA 91.5
ITT EUA 12.1*
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ANEXO 5 (Continuacion)

Pais de

Empresa origen (%)
Standard Brands Inc. EUA 78.0*
Kellog Co. EUA 100.0
Canada Packers Ltd. Canada 84.6*
Sunto Japon 100.0*
Anheuser-Busch Inc. EUA 94.2%
Cargill Inc. EUA 12.5%
Central Soya Co. Inc, EUA 73.83*
Mitsui & Co. Ltd. Japén 10.2
Heublein Inc. EUA 83.3*
Del Monte Corp. EUA 85.7%
Spillers Ltd. GB 95.5%
Norton Simon Inc. EUA 64.1
Consolited Foods Corp. EUA 41.9
Lyons J. & Co. Ltd. GB 78.2
Brooke Bond Liebig Ltd. GB 93.8*
Snow Brand Milk Products
Co. Ltd. Japon 83.2*
Hormel Geo A & Co. Inc. EUA 100.0*
Oscar Meyer & Co. Inc. EUA 96.0*
Quaker Oats Co. EUA 69.0*
Amstar Corp. EUA 92.4*
Land O’Lakes EUA 82.3*
United Biscuits Holdings Ltd. GB 96.1
Bass Charrington GB 62.4*
Tate & Lyle Ltd. GB 20.4
Schlitz EUA 100.0*
Philip Morris Inc. EUA 23.0*
Kirin Brewery Co. Ltd. Japon 48.5
Faellesforeningen for
Danmarks Brugsforeninger
FDB Dimarca 75.6*
South Africa Breweries Ltd.  Sudafrica 71.0*
Union Laitiere Normandie,
S.A. Francia 100.0*
DET Ostasiatiskekommpagni
A/S. Dinamarca 223
Whitebread & Co. Ltd. GB 85.0
Heineken Holanda 91.7
Dubuque Packing EUA 100.0*
Mid-American Dairymen EUA 94 .4*
Ajinomoto Japén 73.9
Staley A. E. Manufacturing Co. EUA 100.0
Rapid American Corporation EUA 34.4*
Foremost McKesson Inc. EUA 29.7
Rowntree Mackintosh GB 100.0
Nippon Suisan Kaisha Ltd. Japon 90.9*
Missouri Beef Packers MBPSL EUA 93.0
Kane-Miller EUA 94.1%
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ANEXO 5 (Continuacion)

Pais de

Emgpresa origen (%)
Distillers GB 43.9
Pabst Brewing EUA 99.6
Great Adantic and Pacific Tea EUA 10.0*
Nisshin Fluor Milling Co. Ltd.  Japén 99.1*
Castle and Cook EUA 83.0
George Weston Ltd. Canada 16.3*
Pillsbury Co. EUA 49.2
Sudvieh-Sudfleisch RFA 94.2*
Campbell Taggart EUA 100.0*
Pet Inc. EUA 65.5*
Oetker Gruppe RFA 62.5
Arthur Guinness GB 80.1
Meiji Milk Product Co. Japén 81.0
International Multifoods Corp. EUA 78.0
Safeway EUA 6.2
Continental Grain Co. EUA 12.9
Liggett Group EUA 77.5*
Taiyo Fishery Co. Ltd. Japbn 36.6
Sand W Berisford Ltd. GB 40.0
Gold Kist EUA 69.2*
Bunge and Born Argentina 30.0*
Koninlijke Wessanen NV Holanda 84.0

* Datos de agosto de 1979.

FUENTE: Centro de Investigacion e Informacién sobre las Empresas Transna-
cionales, de Naciones Unidas.

Cuadro elaborado en base al cuadre Niim. 1 de: Gonzalo Arroyo, Silvio Gomes de
Almeida y Jean Marc von der Weid, "Empresas transnacionales y agricul-
tura en América Latina™ en revista Estudios del Tercer Mundo, vol. 3,
niim. 2, México, junio de 1980, pp. 150-152.
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ANEXO 6

EMPRESAS NORTEAMERICANAS, SUBSIDIARIAS Y FI-
LIALES EN EL SISTEMA AGROALIMENTARIO MEXICANO

1. Allenberg Cotton Co., Inc.
Algodonera Comercial Mexicana, S. A.

2, AMAX, Inc. Amax Center.
Alumex, S. A. de C. V.
Kawneer de México, 5. A. de C. V.

3. American Cyanamid Co.
Cyanamid de México, 5. A. de C. V.

4. Anderson Clayton & Co.
Anderson Clayton & Co., S. A. de C. V.
Cfa. Industrial de Matamoros, S. A. de C. V.
Cia. Lagunera de Aceites, S. A. de C. V.
Luxus, S. A.
Productos Api-Aba, S. A.

5. Archer Dantels Midland Co.
Admex, S. A. Cuauhtémoc & Morelos.

6. Bemis Co., Inc.
Bemis Craftil, S. A.

7. Big Dutchman, Inc.
Big Dutchman de México.

8. Booth Fishertes Division.
Booth Fisheries de México, S. A. de C. V.

9. Borden Co.
Holanda, S. A.

10. H. F. Campbell Co.
Gro-Green Campbell de México, S. A. de C. V.
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11.

12.

13.

14.

15.

16.

17.

18.

19.

20.

21.

22.

23.

ANEXO 6 (Continuacion)

Campbell Soup Co.
Campbell de México, S. A. de C. V.
Campbell's Sopas Condensadas.

Canada Dry International.
Extractos y Derivados, S. A. de C. V.

Carnation Corp.
Carnation de México, S. A.

Caterpillar Tractor Co.
Caterpillar Mexicana, 5. A. de C. V.

Chevron Chemical Co.
Insecticida Ortho, S. A.

The Coca-Cola Export Corp.
The Coca-Cola Export Corp.

Cokers Pedigreed Seed Co.
Coker de México, S. de R. L.

Cook & Co.
Cooper Labs. de México, S. A.
Servicios Agricolas Cook, S. A.

Dauvis and Lawrence Co.
Davis Flavors. de México, S. A.

Del Monte Corp.

Fruta y Verduras Selectas

Productos Bali, S. A. de C. V.
Productos del Monte, S. A. de C. V.,

Diamond Shamrock Corp.
Diamond Chemicals de México, S. A. de C. V.
Nopco Industrial, S. A,

Florasynth, Inc.
Florasynth, S. A. de C. V.

Fries & Fries, Inc.
Fries & International de México, S. A.
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24.

25.

26.

27.

28.

29.

30.

81.

82.

33.

34.

35

36

37

38

ANEXO 6 (Contrnuacion)
General Foods Corp.
General Foods, S. A. de C. V.

Gerber Products Co.
Gerber Products, S. A. de C. V,

B. F. Goodrich Chemical Co.
Geon de México, S. A.
Quimica Orginica de México.

Griffin & Brand.
Despepitadora “Los Pinitos”, S. A.

Griffith Labs., Inc.
Laboratorios Griffith de México, S. A.

Harvard Industries.
Ames Tinsa, S. A.

H.]. Heinz Co.
Heinz Alimentos, S. A. de C. V.,

Hohenberg Brothers Co.
Empresas Hohenberg, S. A.

Honegger Farms Co.
Honegger's International Latinoamericana, S. A.

International Flavers and Fragances.
International Flavors and Fragances de México, S. A. de C. V.

International Multifood.
La Hacienda, S. A. de C. V,

. Jewel C., Inc.
Midco, §. A.

. Kellog Co.
Kellog de México, S. A. de C. V.

. Kraft Foods, Kraftco Court
Kraft Foods de México, S. A. de C. V.

. Liggett & Myers, Inc.
La Tabacalera Mexicana, S. A.
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39.

40,

41.

42,

43,

44.

45,

46.

47.

48.

49,

50.

51.

ANEXO 6
Minute Maid Co.
Jugos Concentrados, S. A.

Mission of California, Inc.
Mission Orange de México,

Morton Salt Co. Division
Sales del Istmo, S. A.

National Biscuit Co.
Nabisco-Famosa, S. A.

Pan Amertcan Standard Brands, Inc.
Marcas Alimenticias Internacionales, S. A. de C, V.

PepsiCo International.
Pepsi Cola Mexicana, S. A.
Pepsi Cola de México, S. A

Cia. Embotelladora Nacional, S. A.
Embotelladora de Occidente, S. A.

Philip Morris International.
Cigarrera Nacional, S. A.

Pillsbury Co.
Galletas y Pastas, §, A.

P V O International Inc.

Aceites, Grasas y Derivados, S. A.

Quaker Oats Co.

Productos Quaker de México, S. A. de C. V.

Ralston Purina Co.
Purina, §. A. de C. V.

Richardson Merrell, Inc.

Larin, Division of Richardson Merrell, S. A. de C. V.

Salsbury Laboratories.
Salsbury, S. A. de C. V.

. Schenley Industries Inc.

Schenley Mexicana, S. A.

(Continuacion)

5. A.
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ANEXO 6 (Continuacion)
53. Seven-Up Export Corp.
Seven-Up Mexicana, S. A.

54. Southeast Foods, Inc.
Cia. Industrial del Golfo y Caribe, S. A.

55. Standard Brands, Inc.

Pan American Standard Brands, Inc.
56. Stange Co.

Stange Pesa, 5. A. de C. V.

57. Swift & Co.
Swift y Cia., 5. A. de C. V.

58. Towner Manufacturing Co.
Towner de México, S. A.

59. United Fruit Co.
Clemente Jacques y Cia., S. A.

60. Volkart Brothers, Inc.
Volkart Hermanos de México, S. A. de C. V.

61. Walgreens Co.
Sanborn Hermanos, S. A,

62. Warner Jenkinson Manufacturing Co.
Warner-Jenkinson, S. A. de C. V.

63. Webb Corp.
Quimica Interamericana, S. A.

64, Western Hatcheries.
Western Hatcheries de Monterrey, S. A.

65. Whitmoyer Labs., Inc.
Whitmoyer de México, S. A.

66. William Wrigley Jr. Co.
Wrigley de México, S, A.

67. Zewgler Cattle Corp.
Zeigler Cattle Corp.

* Nota de BOC: Se trata, evidentemente, de una lista no exhaustiva, y no cubre la

totalidad del Sistema Agroalimentario Mexicano.
FUENTE: Tomado de: Marcelo Garcia, op. cit., pp. 67-71.
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ANEXO 7

MEXICO: ALGUNAS ETN DE ALIMENTOS Y BEBIDAS; AL--
GUNOS PRODUCTOS Y MARCAS,
1979.

1. Cia. Nestlé, 8. A.
— Chocolates: Milo y Quik.
— Consomé: Magg:.
— Jugos: Clic.
— Cereales: Cerelac.
— Leches: Chambourcy, La Lechera, Sveltes.
— Café: Decaf, Nescafé.
— Queso: Chambourcy.
— Salsa picante: Maggi.
— Condimento y sazonador: Magg?.
— Puré de papa: Magg:.
— Salsa inglesa: Maggi.

2. Pepst Cola.
— Refrescos: Pepsi Cola, Mirinda.
— Botanas: Sabritas.

8. General Foods de México.
— Consomé: Consomate, Rosa Blanca.
— Jugos: Tang.
— Gelatina: Jello.
— Aguas frescas: Kool Aid-Limolin.

4. Chiclets Adams.
— Chicles: Adams, Skol, Bubble Yum.
— Pastillas y paletas: Certs, Grabs, Halls, Pecas.

5, Coca Cola Co. de México.
— Refrescos: Coca Cola, Fanta.

6. Productos Quaker de México.

— Chocolates: Carlos V, Express, Presidente.
— Harinas preparadas: Aunt Jemima.
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10.

11.

12.

13.

14.

16.

17,

FUENTE:; Agencia de Corresponsales Americanos, Gastos de Publicidad T'V-DF
de todas las mércas que se anunciaron en este medio en agosto de 1979,

ANEXO 7 (Continuacion)

. Productos de Maiz.

— Harinas: Maizena.
Consomeé: Knorr.

. Kellogs de México.

— Cereales: Corn Flakes, Corn Pops, Zucaritc

Kraft Foods de México, §. A.
— Gelatina: Royal.

Flanes y budines: Royal.
— Aguas frescas: Royal.
— Quesos: Kraft.

Richardson Merrel.
— Chocolate: Choco Milk.

Anderson Clayton And Co.
— Gelatinas: Pronto.
~ Mayonesa: Capullo.

Nabisco Famosa, S. A.
— Alimentos para animales: Sabueso.

Purina, §. A. de C. V.
— Alimentos para animales: Chow Purina, Ladrina.

Continental de Alimentos.
— Panes y pasteles: Twinky Wonder.

Productos del Monte, S. A. de C. V.
— Mermeladas: Del Monte.
— Salsa picante: Bifalo.

Productos Tutsi, §. A.
— Caramelos: Tutsi Pop.

Mc Cormick de México.
— Mayonesa: McCormick.

México, octubre de 1979.

Tomado de: Alberto Montoya Martin del C., “Los determinantes dé la
informacién en la sociedad mexicana”, anexo estadistico, en: Varios
autores: Condicionantes histdricos de la comunicacion social, Coordina-
cién General de Comunicacién Social, Presidencia de la Reptiblica, Mé-

xico, 1981,
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ANEXO 8

MAYORES AGENCIAS PUBLICITARIAS EN EL MUNDO, Y
SUS FILIALES EN MEXICO,

1977.

Rango Mundial y Empresa Rango y Filial en México

* Dentsu, Inc.

1. J. Walter Thompson 6. J. Walter Thompson

2. Young and Rubicam 5. Young and Rubicam

3. Mc Cann-Erickson 2. Mc Cann-Erickson Stanton,

S.A4.

4. Ogilvy & Mather Int'l 9. Panamericana de Publicidad

5. B B D O International 14. Dieste, Merino B B D O

6. Leo Burnett 7. Leo Burnett

7.88C&B, Inc 13. 5§ C & B Orvananos

8. Ted Bates & Co.

9. Grey Advertising
10. Foote, Cone & Belding 15. Foote, Cone & Belding
11. D'Arcy-Mac Manus & Masius 4. Publicidad D’'Arcy
12. Doyle Dane Bernbach 10. Doyle Dane and Bernbach
13, Norman, Craig & Kummel 8. Arellano NCK Publicidad

* La agencia japonesa Dentsu, la mayor en el mundo, no opera en México.

FUENTE: Advertising Age, apnl 17, 1978.
Elaborado en base a los cuadros 16 y 17 de: Alberto Montoya Martin del
C., “Los determinantes de la informacién en la sociedad mexicana”, en:
Varios autores: Condicionantes histéricos de la Comunicacion Social,
Coordinacién General de Comunicacién Social, Presidencia de la Re-
pablica, México, 1981.

Nota: Una nueva trasnacional publicitaria (el grupo Kenyon & Eckhardt, Inc.) es-
tablecié una filial en México en agosto de 1980. La agencia se llama Kenyon
& Eckhardt de México, S. A. de C. V., que se formé en asociacién con un
publicista “‘mexicano”, el sefior Christian Gilly.
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ANEXO 9
A

MERCADO MUNDIAL DE CEREALES.?/
ORIGEN DE LAS EXPORTACIONES,

1955 a 1979
(porcentajes)
Paises Paises en Paises
Periodo Desarroliados Desarrollado Socialistas

1955 a 1959 60.4 24.0 15.6
1960 a 1964 69.1 19.3 11.6
1965 a 1969 71.4 19.2 9.4
1970 a 1974 80.0 13.3 6.7
1975 a 1979 82.5 15.0 4.5

1" Grupos 041 a 045 da la Clasificacion Uniforme del Comercio Interna-
cional (CUCI).

FUENTE: Preparado con cifras de la ONU, Monthiy Bulletin of Statistics, varios
nimeros.

Tomado de: Eduardo A. Santos, “El mercado mundial de cereales: las opciones
para el Tercer Mundo”, en revista Comercio Extertor, vol. 33, nGm.,
6, México, junio de 1983, p. 553 (cuadro nim. 2).

B

ESTRUCTURA DEL MERCADO MUNDIAL DE CEREALES!
DESTINQ DE LAS EXPORTACIONES,

1955 a 1979,
(porcentajes)
Paises Paises en Paises
Pertodo Desarrollados Desarrollado Socialistas

1955 a 1959 57.7 28.7 13.6
1960 a 1964 48.5 32.9 18.6
1965 a 1969 50.9 53.3 15.8
1970 a 1974 48.5 35.8 15.7
1975 a 1979 44.7 35.3 20.0

1Y Grupos 041 a 045 de la CUCI

FUENTE: Preparado con cifras de la ONU, Monthly Bulletin of Statistics, varios
nameros.

Tomado de: Ibid, cuatro nim. 3
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ANEXO 9 (Continuacion)

C

IMPORTACIONES DE CEREALES COMO PORCENTAJE
DE LA PRODUCCION INTERNA.

Paises Paises en

Periodo Desarrollados Desarrollo
1961-19642 12.8 8.7
1965-1969 13.4 10.0
1970-1974 14.5 10.6
1975 14.5 12.7
1976 15.4 12.0
1977 14.9 11.7
1978 13.9 14.3

*/ Promedio.

FUENTE: Preparado con datos de la FAO, Trade Year Book y Production Year
Book, varios nimeros.

Tomado de: Ibid, p. 554 (cuatro nim. 5).

D

IMPORTACIONES DE TRIGQ COMO PORCENTAJE
DE LA PRODUCCION INTERNA.

Paises Paises en
Periodo Desarrollados Desarrollo
1954/55 a 1958/59 20.3 23.8
1959/60 a 1963/64 16.9 36.9
1964/65 a 1968/69 1%.3 44.0
1969/70 a 1973/74 12.6 37.6
1974/75 a 1978/79 9.0 41.3

FUENTE: Preparado con cifras de World Wheat Statistics, International Wheat
Council, varios nimeros.

Tomado de: Ibid, p. 554 (cuatro nam. 6).
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ANEXO 9 (Continuacion)
E
PRODUCCION ¥ EXPORTACION DE GRANOS BASICOS DE 1.0S ESTADOS UNIDOS

{en mullones de toneladas métricas cuando corresponda)

Productos y Produccion Exportaciin % de la Exportaciones % estadu- Producciin Importacion % de exporta-

atios de produccign  mundiales midense de de paises de paises ctones estadu-

comerciali- exportada lus exporta- menos desa menos desa-  nidenses a paises

zacion. ciones mun- rrollados. rollados. menos desa-
drales. rroliados.

Trigo

1975/76 a8 32 55 67 48 121 39

1979/ 80 58 38 66 7 48 143 50 7%

granos en

bruto*

1975776 185 46 25 76 60 221 15

1979/80 225 71 31 101 70 257 27 25

Arroz

1975:76 5 2 40 io0 20 302 9

1979/80 6 3 50 11 27 321 10 85

Totales

1975:76 248 B0 32 153 52 hd4 63

1979/80 249 112 40 191 59 701 87

* Granos en brute: maiz, cebada, avena, sorgo y centeno.

FUENTE: EU. Depantament of Agriculture. World grain situation outlook of 197980, world foud board, Oct. 16, 1978

Tomado de: Marcelo Garcia, “Alimentos y politica internacional de los Estados Unidos”, en revista Estudios del Percer Mundo, vol. 3, nim. 2, Méxi-
co, junio 1980, p. 46 (Cuadro nim. 3)



ANEXO 9 (Continuaciin)
F
A4 MERIC‘A LATINA: DEPENDENCIA DEL SECTOR
AGRICOLA CON RELACION AL MERCADO MUNDIAL,
1971 y 1974. (en porceniajes)

Volumen agricola Importacion productos
Faises exportado/volumen agricolas/oferta interna
agricola producido de prods. agricolas
1971 1874 1971 1974
Bolivia 2.8 5.5 13.8 10.8
Colombia 15.3 14.6 7.3 5.8
Chile 2.8 3.4 37.1 36.5
Ecuador 16.4 18.0 8.0 10.1
Peri 9.4 8.9 15.7 23.0
Venezuela 3.4 3.0 19.5 25.7
Argentina 23.6 24.1 6.9 4.9
Brasil 11.4 8.9 7.6 4.7
México 8.5 6.7 6.0 15.8
Paraguay 15.1 13.4 27.2 12.0
Uruguay 15.6 17.0 11.4 5.3
Costa Rica 50.5 58.2 19.5 11:3
El Salvador 36.0 50.5 8.8 6.7
Guatemala 37.2 46.5 9.9 7.8
Honduras 38.1 29.6 8.9 7.5
Nicaragua 34.4 41.7 16.1 14.4
Barbados =
Guyana 45.7 38.7 22.7 20.3
Granada - - — —
Jamaiaca 37.5 28.5 50.9 45.0
Trinidad y
Tobago 46 .8 38.7 h8.8 56.8
Bahamas — ~ - —
Cuba 54.1 40.9 42.3 32.2
Haiti 11.5 11.1 6.8 6.1
Panama 30.2 22.8 30.6 20.1
Repiiblica
Dominicana 36.4 37.7 12.5 16.1
TOTAL
AMERICA
LATINA 18.2 17.9 12.2 11.9

d . A -
Las cantidades se valoraron y agregaron a precios cif. de 1970. La pro-
duccién interna y las cantidades exportadas se valoraron y agregaron a
precios de productor de 1969.

FUENTE: Estimaciones de la Division Agricola Conjunta CEPAL/FAQ, sobre la
base de FAO, Anuario de Comercio, 1974.

Tomado de: CEPAL, Situacién y evolucion de la agricultura y la alimentacion en
América Latina, E/CEPAL/1017, 9 de junio de 1976, p. 120 (cuadro
nam. B).
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ANEXO 10
a) Penetracion trasnacional en la industria alimentaria.

“Las empresas trasnacionales elaboran mis de 80 por ciento de los
productos que se expenden en el sistema de tiendas CONASUPO
[...] La diferencia de precios entre los productos que se venden con
marca «Conasuper» y los de las firmas trasnacionales refleja el gran
margen de utilidades que logran las empresas extranjeras”,
(Excélsior, 7-VIiIl-1978, p. 4-A)

“[...] las grandes cadenas de supermercados, [...] las tiendas sindi-
cales y [...] los estanquillos [...] estan inundados de productos con
marcas extranjeras, pero lo que perciben [los consumidores| es s6lo
«la punta del iceberg» pues existen muchas marcas utilizadas por las
empresas trasnacionales que inducen a pensar que se trata de pro-
ductos de empresas mexicanas, tales como «Abuelita», «Primavera»,
«Capullo», «Rico», «La Lechera», etc, etc.

1) Anderson Clayton. Empresa norteamericana [...] con opera-
ciones principalmente en Estados Unidos, México y Brasil. [...] Fi-
liales en México: Anderson Clayton (61%)...; Productos Api-Aba
(100%); Operadora de Granjas (60%); Mercantil Altamira (60%);
Nacional de Dulces (50%)...; y muchas otras filiales mas. [...] Acti-
vidades: compra-venta de algodén; despepite de algodén; flanes y
gelatinas marcas Pronto y Tesoro; salsas y mole marcas Clasico y Ri-
co; harinas preparadas, jarabes y mieles marca Pronto; aceites co-
mestibles, manteca y margarinas marcas Capullo e Inca; alimentos
para perros marcas Apican y Campeon; alimentos balanceados mar-
cas Api-Aba; dulces y confituras marcas Hershey's y Luxus. [...]
Ventas totales en México, en 1978... de 5,592 millones de pesos.
2) Nestlé Alimentana. Empresa suiza [...] Opera ampliamente en
Europa, Estados Unidos y América Latina, principalmente en Méxi-
co y Brasil, en los ramos de alimentos, vinos, aguas minerales ( Vittel)
y cosméticos (L'Oreal). [...] Filiales: Compaiiia Nestlé (100%); In-
dustrias Alimenticias Club (100% ); Alimentos Findus (100%); Par-
ma Industrial (100%) y Autoparadores de México (60%). [...] Acti-
vidades: Leche en _:olvo, marcas Nido, Milo, Quick; leche conden-
sada L.a Lechera; leche para lactantes, marca Nan; queso, mante-
quilla, yogurth y crema, marca Club y Chambourcy; cafés solubles
marcas Nescafé, Decaf, Diamante; alimentos congelados marca Fin-
dus; helados marca Bambino; sopas en polvo y jugos, marca Maggi;
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pure de papa marca Muselin. [...] Las ventas totales de México
fueron de 2,310 millones de pesos en 1976 [...)

3) Ralston Purina. Empresa norteamericana [...] Filiales: Industrias
Purina (49%). En 1978 se mexicaniz6 en un 51% [...] Nutricos,
S. A. (100%); Purina del Pacifico (50%); Purina y Ganaderos de La
Laguna (100% ); Compaiiia Incubadora Purina (1009%); Purina del
Noroeste (75%); Avicola y Ganadera del Bajio (100%,); Granja Car-
melita (80%) y Granja Ménica (80%) [...] Actividades: produccién
de alimentos balanceados; cria y engorda de animales [...] En 1978
[...] realizé6 ventas totales en México de 3,250 millones de pesos.”
(Editorial de José Luis Cecefa Gamez, Excélsior, 11-1X-1979, p.
7-A).

“Frente a 30 millones de mexicanos que no consumen leche - 40 por
ciento de la poblacién —, la politica del Estado se orienta en este sec-
tor a la consolidacion de las empresas transnacionales que controlan
ciento por ciento de la produccién de derivados licteos [...] A la
Nestlé y Carnation las subsidia —mediante leche en polvo
importada—, con 3,500 millones de pesos al afio, ingresos que se de-
cuplican al fijar estos consorcios los precios de los productos que co-
locan en el mercado doméstico [...] No solo subsidia [...] a las pro-
ductoras de derivados lacteos; apoya de una manera decisiva a las
compaiiias elaboradas de alimentos concentrados para ganado, co-
mo la Anderson Clayton y Purina, a las que proporciona granos a
precios bajos, los que una vez procesados y revendidos por las mis-
mas empresas en el mercado nacional, repercuten en el encareci-
miento de los sistemas de produccién, en este caso particular, de la
leche. [...] De los 1,800 millones de litros de leche en polvo que en
este afno [1980] import6 [CONASUPO], la mitad los envié de mane-
ra directa a empresas transnacionales ...”

(Reportaje de Mario Ruiz Redondo y Aurora Berdejo. Excélsior, 17-
XI-1980, p. 1-A).

“La produccién y comercializacién alimentaria de México es
controlada por 122 industrias trasnacionales, por medio de 251 fi-
liales [...] que manejan también la elaboraciéon de alimentos para
animales [...] La mayoria de ellas son estadunidenses —103 - se-
guidas de las suizas, canadienses, espafiolas, japonesas, francesas,
alemanas, italianas, asi como de Luxemburgo, Holanda y Panama.
[...] Nestlé, con su filial «Compania Nestlé» [...] Carnation Com-
pany [...] La también norteamericana Del Monte Company [...] su
representacion mexicana Productos del Monte, 8. A, |...] Se inclu-
yen en estos intereses a Alimentos Mexicanos Selectos, Frutas y Ver-
duras Selectas y Papas y Fritos Monterrey, [...] The Quaker Oats
Company, elabora cocoa y chocolate de mesa, dulces, bombones y
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confituras, por medio de la Fabrica de Chocolates La Azteca y Pro-
ductos Alimenticios La Azteca. Dentro del grupo se integran Fisher
Price de México, Acra, S. A., y Productos Quaker de México [...]
General Foods... con sus filiales Rosa Blanca, S. A. —sopas, salsas y
alimentos colados y envasados—; Aceitera La Gloria, 5. A., fabri-
cante de aceites, margarinas y grasas vegetales alimenticias; Birds
Eye de México — conservas y encurtidos de frutas y legumbres, jugos
y mermeladas; General Foods de México, en el ramo de café soluble
y envasado de té y Cafés de México, en el mismo renglén [...] Camp-
bell’s Soup Company y sus ramificaciones Campbell's de México y
Sinopastas, S.A., que producen salsas, sopas y alimentos colados y
envasados [...] La francesa BSN Gervais Danone. Su filial Danone
de México, S.A. [...] fabricacion de yogurts y otros derivados de
leche, junto con cajetas y leche condensada, evaporada y en polvo.
[-.-] Anderson Clayton Company, con fabricas en Sinaloa, Co-
ahuila, Nuevo Leén, Chihuahua, Jalisco, Durango, estado de Méxi-
co y Tlaxcala [...] Kellog Corporation, de Estados Unidos, con
Kellog de México, S. A., elaboradora de harinas y productos de mo-
lino a base de cereales y leguminosas junto con palomitas de maiz,
papas fritas y productos similares. [...] el area de citricos [por| la pa-
nameia Citricos Tropicales, S. A., representada por Industrias Di-
co, S. A. [...] La Nabisco Famosa, filial de la matriz estadunidense
Nabisco International, junto con la empresa Productos Alimenticios
La Aurora, §. A., operan en la fabricacion de galletas y pastas ali-
menticias. [...] McCormick de México, S. A., dominando en la
fabricacién y envase de sal, mostaza, vinagre y otros condimentos.
Elabora conservas y encurtidos de frutas y legumbres, jugos y mer-
meladas. [...] En el mismo ramo opera Northon Norwich Products,
con su filial Sales Hogar, S. A. [...] United Brands = Clemente Jac-
ques y Compaiiia, S. A. y Comercial Cartago— [...] en el renglon de
conservas y encurtidos de frutas y legumbres, jugos y mermeladas,
ademas de empacado de carmes. [...] Betters Foods Sales Inc.
—Empacadora Intermex, S. A. y Alimentos Mundiales, S. A. — es-
pecializadas en conservacién y envasado de pescados y mariscos,
conservas y encurtidos de frutas y legumbres, jugos y mermeladas.
[...] CPC International Inc. — Aceites Mazola y Productos de Maiz,
S. A.—, fabricantes de aceites, margarinas y otras grasas vegetales
alimenticias y de harinas, productos de molino a base de cereales y
leguminosas, concentrados, jarabes y colorantes, almidones, fécu-
las, levaduras, salsas, sopas y alimentos colados y envasados. |...}
Consolidated Foods Corp. — Booth Fisheries de México, S. A. y Em-
paque y Congelacién Fronterizos de Matamoros, S. A. — expertos
en preparado, conservacion y envasado de pescados y mariscos. [...]
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Dawuied International Inc. —Dawuied International, S. A.—, pre-
paracion, conservacién y envasado de carnes. [...] Davis Flavor
Corp. —Davis Flavor de México—, elaboradora de concentrados,
jarabes y colorantes para alimentos. [...] General Mills Inc.
— Productos de Trigo, S. A.—, fabrica de galletas, pastas alimenti-
cias y harina de trigo y otros productos alimenticios.”

(Reportaje de Mario Ruiz Redondo, sobre un informe especial de
manejo interno en el SAM. Excélsior, 8-111-1982, p. 4-A)

""[David Colmenares Paramo, vicepresidente del Colegio Nacional
de Economistas| afirmé que el avance transnacional en los sectores
mas dindmicos de la industria alimentaria y la agricultura nacional
es evidente y menciond estas cifras: 93 por ciento en café soluble, 70
por ciento en harinas elaboradas con cereales y leguminosas, 97 por
ciento en leches industrializadas y ciento por ciento en alimentos in-
fantiles. [...] Afiadié que hay un control casi total de la fabricacion
de leche evaporada, condensada y en polvo (97 por ciento) y de la
elaboracién de palomitas de maiz, papas fritas, «charritos» y otros
productos similares (73 por ciento).” (Excélsior, 9-VI-82, p. 1-A)

“Las empresas transnacionales ejercen un absoluto control en los
alimentos para ganado y en el material genético — principalmente
semillas - , con lo cual provocan un auge interno del cultivo de sorgo
y soya en detrimento de granos basicos y originan la creciente impor-
taciébn de éstos, dijo Diédoro Carrasco Altamirano, presidente de la
Asociacién de Economistas de la Secretaria de Agricultura y Recur-
sos Hidraulicos. [...] diez de las 1,843 empresas y unidades avicolas
que hay en el pais, controlan 30 por ciento de la produccién na-
cional de huevo [...] existen actualmente en el pais 49 empresas
fabricantes de alimentos balanceados [...] seis de las cuales son fi-
liales de empresas transnacionales [...] Las transnacionales son «An-
derson Clayton» «Ralston Purina», «International Multifoods» y
«Carnation», de origen estadunidense, y «Nestlé» y «<Adela», de ori-
gen europeo [...| Aqui tienen 29 establecimientos. [...| Tres de esas
transnacionales controlaban, en 1975, aproximadamente 51 por
ciento de la-produccién de alimentos balanceados y para 1979 sélo
dos de ellas... «Purina» y «Anderson Clayton» ...concetraban el 34
por ciento de la produccién nacional de balanceados. [...] cultivos
fundamentales quedan en manos de empresas privadas, particular-
mente transnacionales. Asi, el dominio del capital transnacional es
fuerte en sorgo, hortalizas y maiz, donde controlaban en 1979, el 77,
57 y 49 por ciento de la produccién nacional respectivamente. Para
ese mismo afio, la encuesta de cultivos basicos reportd, en el caso de
sorgo, so6lo el 0.2 por ciento de utilizaciéon de semillas nacionales; el
99.8 por ciento restante fueron semillas importadas o provenientes
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de empresas mexicanas pero con patente de produccién extranjera”.
(Excélsior, 11-VI-1982, p. 4-A).

b) Penetracion trasnactonal en el campo.

“[...]la intervencién del capital extranjero ciertamente aumenta la
produccién agricola, pero anicamente de ciertos productos, no ali-
mentos basicos para nuestros pueblos, como el maiz, por lo que !os
estados tienen que importarlos”.

(Conferencia del investigador Gonzalo Arroyo. Excélsior, 6-VIII-
1978, p. 1-A).

“En las postrimerias del porfiriato y durante las tres primeras dé-
cadas del presente siglo [en México], las compaiiias extranjeras ope-
raron sin restricciones en el sector agropecuario y el problema ali-
menticio de nuestra poblacién lejos de disminuir crecié, hasta que el
régimen cardenista realiz6 la gran reforma democritica del reparto
agrario. La Colorado Land River, la Richardson, la United Sugar,
la United Fruit y otras «companies» se dedicaban a producir para ex-
portacin en tanto sus peones vestian de manta y mal comian alcan-
zando un promedio de vida inferior a los 35 afios. [...] A la fecha las
transnacionales financian cultivos en considerables superficies, prin-
cipalmente algodén, café, tabaco, hortalizas, legumbres, frutas y
hasta cebollas, tanto en terrenos privados como ejidales”.
(Editorial de Oscar Gonzalez Lépez. Excélsior, 8-VIII-1978, p.
7-A).

“De las 26 especialidades [en que se aividia la educacién agricola
superior en México, en 1977...] encontramos que las cinco prime-
ras, representantes nada menos que del 79.69% del total [de estu-
diantes], se concentran en las siguientes carreras: agronomia, fito-
tecnia, zootecnia, parasitologia e ingenieria agricola, o sean las
carreras destinadas a la seleccion de semillas, eliminacién masiva de
plagas, mejoramiento genético del ganado y las obras de riego, todas
ellas claramente encuadradas en el modelo de la revolucién verde y
azul patrocinadas por la Fundacion Rockefeller y el Banco Mundial,
destinadas a servir a cabalidad a la agricultura moderna
capitalista.”

(Articulo de Francisco Gomez Jara y Nicolas Pérez Ramirez. Excél-
stor. 15-VII-1980, p. 26-A).

“1 La crisis agricola mexicana la provoca el capitalismo mundial
para beneficio de EU y Europa Occidental. Para trasladar su crisis
al tercer mundo y luego para recuperarse, su intervencién ocurre
mediante dos vias simultaneas:
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1.1. Una es la imposicion de modelos agricolas en los paises de-
pendientes orientados a desarrollar una agricultura «<moderna» bajo
esquemas tecnologicos, educativos y econdmicos ideados en las
metropolis, que garanticen proveer de materias primas abundantes
y baratas a sus economias a la vez que consuma crecientes insumos
industriales y capitales a precios elevados, importados desde alla.

1.2. Otra es el control directo de la agricultura por las empresas
multinacionales [trasnacionales], crecientes monopolizadoras de la
investigacion, la tecnologia, la produccién, la comercializacion e in-
dustrializacién de la produccién agricola.

2. Enfrentar la crisis agricola mexicana, o sea su déficit de granos
y alimentos populares, mediante la multiplicacién y ampliacion de
las escuelas de agricultura concentradas en las areas de agricultura
de exportacioén y «moderna» o especializadas en este.tipo de produc-
cion, no significa mas que generar cuadros técnicos al servicio de las
multinacionales y las necesidades de los paises desarrollados. Es de-
cir, implica ahondar la crisis general:

2.1. Crisis agricola, porque se dedica a su «modernizacién» que
significa multiplicar su estructura dependiente al servicio del capita-
lismo mundial en lugar de producir una tecnologia destinada a mul-
tiplicar los cultivos de granos y alimentos populares.

2.2. Crisis regional, porque refuerza la tendencia al desarrollo de-
sigual del pais, concentrando las inversiones, obras y servicios en los
estados del norte del pais en detrimento de las demas regiones.

2.3. Crisis social-educativo, porque en términos generales, repro-
duce el sistema educativo nacional destinado a beneficiar a un 209
de la poblacién, compuesta por la pequefia y gran burguesia™.
(Articulo de Francisco Gomez Jara y Nicolas Pérez Ramirez. Excél-
stor, 16-VII-1980, p. 26-A).

c) Apoyo imperialista a empresas trasnacionales agroalimentarias.

“El Banco Mundial [BM] y el Banco Interamericano de De-
sarrollo [BID] apoyan a las empresas trasnacionales con filiales en
paises subdesarrollados y su finalidad es acabar con el campesino,
como ha sucedido en paises desarrollados. [...] Cabe agregar que las
fundaciones que las apoyan directa o indirectamente, como la Fun-
dacién Ford, la Rockefeller y finalmente universidades como la de
Harvard, estan plenamente comprometidas en darles su respaldo in-
telectual, mejorar su imagen y encontrar nuevas formas de canaliza
cion del capital de los paises desarrollados hacia actividades nuevas y
expandidas por las transnacionales.representan la modernizacion de
la agricultura subdesarrollada y que, al ser expandida con rapidez,
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se orientan principalmente a la eliminacién del campesinado |...]
«La modernizacion en cuanto a los cultivos no implica necesa-
riamente una racionalizaciéon en el uso de los recursos fisicos y eco-
noémicos», ya que «las condiciones especiales en que se encuentran
las compaifiias extranjeras en los paises subdesarrollados, les permite
una utilizacién totalmente irracional de los recursos humanos y
fisicos en los cultivos»”.

(Declaraciones del investigador Ernest Feder. Excélsier, 19-VI-1977,
p- 29-A).

“El Banco Mundial controla severamente los recursos crediticios a
ejidos colectivos. Y la nueva politica trazada en este renglén —en la
que participan la banca privada y la estatal —, corresponde a es-
quemas transnacionales y tiende a acentuar el control sobre los cam-
pesinos; a esclavizarlos mediante el endeudamiento de por vida, v a
la vez a hacer de ellos meros asalariados de los prestamistas. |...] el
CIMMYT [Centro de Investigaciones para el Mejoramiento del
Maiz y el Trigo, que opera en México con la ayuda de las Funda-
ciones Ford y Rockefeller| representa «una nefasta vanguardia y es el
voceador del ‘agribusiness’ extranjero, cuya influencia sobre la
politica agraria en el pais es indiscutible en todos los niveles» [...| a
los ejidos colectivos el prestamista les determina su forma de organi-
zacidn, los fines del crédito (los cultivos), cudnto y cudndo se otor-
gan los fondos, las condiciones de los préstamos, la distribucion de
las utilidades (si hay) y la manera de remholso.”

(Resultados de una investigacion de Ernest Feder. Excélsior, lo.-VI-
1979, p. 1-A).

“[...]«no hay ningian rubro importante del sector agricola mexicano
lihre de la dominacion extranjeras, y [...] ahora ese dominio simple
mente se expande al sector ganadero. [...] Aparte del BID y el BM,
Feder sefiala que también la USAID, el PNUD, el Eximbank, la
FAQ y otras agencias, financian en América Latina proyectos de
«desarrollo», que no son realmente proyectos de beneficiencia.”

(Excélsior, 22-1V-1980, p. 1-A)

“A costa de las tierras de los campesinos y de la destruccion de las
zonas boscosas, México serd un pais ganadero como Brasil, nacion
en donde mas de siete millones de hectareas de la selva del Amazo-
nas fueron arrasadas para la instalacion de la Anderson Clayton,
Nestlé, Borden y otros consorcios agroindustriales transnacionales.
[...] Dentro de esta estrategia [dice Feder...], el Banco Mundial
(BM) y el Banco Interamericano de Desarrollo. (BID) apoyan en
México innumerables planes de desforestacion, de suerte que toda la
zona del Gollo de México estara totalmente desmontada para 1990.
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[...] los bosques ocupaban [en esa zona] en 1957 el 69.2 por ciento
del area total, pero sélo 42 por ciento en 1972".
(Excélsior, 23-1V-1980, p. 1-A).

“México se ha convertido en un verdadero laboratorio para las
agencias internacionales y las agroindustrias transnacionales, que
experimentan nuevas estrategias de préstamos para los campesinos
«pobres», a quienes finalmente les venden los insumos producidos
por esas empresas o con quienes garantizan sus fuentes de abasteci-
miento de materias primas, [...] en el pais se inicia esta experiencia
desde principios de los afios sesentas y han participado en ella la
Agencia Internacional de Desarrollo (AlID), la International Mine-
rals and Chemical Corporation, el Bank of America, la Massey Fer-
guson de México, Ingenieros Civiles Asociados y la Fundacién Mexi-
cana Para el Desarrollo Rural, entre otros organismos [asegura Fe-
der]". (Excélsior, 24-1V-1980, p. 1-A)

d) Dependencia externa de productos agropecuartos.

“México continuara dependiendo cada vez mas de Estados Unidos
para abastecerse de alimentos basicos —maiz y frijol — debido a que
su agricultura esta dominada por empresas privadas y transnaciona-
les estadunidenses interesadas en exportar y no en producir para el
mercado interno mexicano, segin proyecciones de la Oficina de
Contraloria General (OCG) [de EU] [...] sefiala que la produccion
agricola insuficiente en México, asi como la «desnutricién cronica»
que padece el 30 por ciento del total de habitantes en nuestro pais,
son resultado directo de las politicas gubernamentales mexicanas a
partir del régimen del Presidente Manuel Avila Camacho y de las in-
versiones de empresas privadas y transnacionales de Estados
Unidos..." (Excélsior, 20-11-1980, p. 36-A)

“[...]Mientras 25 millones de seres humanos [...] mueren en el mun-
do victimas del hambre y la desnutricién, el gobierno de Estados
Unidos les paga a sus agricultores para que dejen de sembrar granos
basicos, manteniendo asi elevados los precios y las ganancias. [...]
No debe olvidarse que la pérdida de la autosuficiencia alimentaria
en los paises subdesarrollados y su caracter agroexportador, es el re-
sultado de la insercion de la agricultura de estos paises en un es-
quema de comercio y de division internacional de trabajo creada y
controlada por los paises ricos. [...] El poder alimentario de Estados
Unidos es fruto de una politica gubernamental [...] y ha tratado de
desalentar a toda costa la produccidn de cereales en los paises subde-
sarrollados, inundando el mercado de estos paises con granos bara-
tos para quebrar a los productores locales y forzar el surgimiento de
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una politica de ventajas comparativas, favorable a los intereses ame-
ricanos.”
(Editorial de Fernando Rello. Excélstor, 3-VII-1982, p. 7-A).

“Es necesario modificar dos caracteristicas que han surgido en el
comercio de cereales en los Gltimos afios: el aumento excesivamente
rapido de las importaciones de los paises en desarrollo y la creciente
dependencia de Ameérica del Norte como fuente de abastecimiento
[...] Al afirmar lo anterior, la Organizacién de las Naciones Unidas
para la Agricultura y'la alimentacion, FAO, explicé que de conti-
nuar esta tendencia «se daria lugar a que los paises en desarrollo hi-
ciesen importaciones por 225 millones de toneladas para el afio
2000» [...] También da a conocer que la concentracion geogréfica
de las existencias es otro problema importante del comercio mundial
de cereales. «<En el periodo transcurrido entre las dos guerras mun-
diales, América del Norte suministré alrededor del 25 por ciento de
las exportaciones mundiales de cereales. En 1969-1971 su contribu-
cion se elevd b5 por ciento, y en 1978-1979, 58 por ciento [...]»"
(Excélsior, 10-VIII-1982, p. 4-A)

“La produccién de alimentos mundial seguira siendo insuficiente
para satisfacer las necesidades de la poblacién, si no se realiza una
«revaluacién seria» de las politicas agropecuarias gubernamentales
tanto en los paises en desarrollo como en los industrializados, advir-
tié hoy el Banco Mundial en su informe anual de 1982. |...] «<En los
Gltimos tres decenios, la produccién agropecuaria ha aumentado a
una tasa casi doble que la de los periodos anteriores» y afade que el
crecimiento agropecuario en los paises de ingresos medianos fue su-
perior a tres por ciento anual, pero en los paises pobres el aumento
de la poblacién redujo pronunciadamente los beneficios per capita
de dicha expansiéon.” (Excélsior, 16-VIII-1982, p. 31-A)

e) Publicidad, hdbitos de consumo. Malnutricion. Hambre. Conta-
nminacion.

“4[...]qué se puede decir de muchos alimentos infantiles que venden
empresas estadunidenses en pafses en desarrollo? Estudios hechos en
las areas urbanas de naciones pobres, en las cuales ha aumentado la
alimentacién de nifios por medio de botellas, indican que la mal-
nutricion ocurre principalmente a una edad temprana, especial-
mente en los primeros meses de 'a vida. New Internationalist, una
revista britanica, informé que una investigacién hecha en hospitales
de Freetown, Sierra Leona, en 1976, mostré que «173 de 717 bebés
admitidos en los nosocomios por desnutricién, habian sido alimenta-
dos con botella»".

(Excélsior, 11-11-1978, p. 19-A)
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“El ano pasado se revelo que la mitad de los jitomates que Estados
Unidos importé de México contenian residuos de leptophos, segtin
un analisis hecho por la Administracién de Drogas y Alimentos. El
leptophos es un pesticida estadunidense cuyo eso esta prohibido en
Estados Unidos, por ser extremadamente t6xico. [...] Antes de que
se diera a conocer lo anterior, se publicaron informaciones acerca de
que un namero indeterminado de empleados de la principal empre-
sa fabricante de leptophos, la Velsicol Chemical Corporation,
habian sufrido trastornos neurolégicos debidos a su contacto con el
pesticida en las instalaciones donde se elabora”.

(Excélsior, 11-11-1978, p. 19-A)

“El Tercer Mundo posee técnicas alimentarias tradicionales que
se adaptan mejor a su interés que la actual importacion masiva de
alimentos enlatados o en polvo [...] La fuerza de la publicidad es tal
que [segan la revista francesa Development et Santé] en 1970 un
grupo de investigadores franceses en Costa de Marfil, Africa Occi-
dental, descubrié que muchas madres daban nescafé a sus bebés de
15 a 20 meses.

[...| Estudiantes del pais explicaron a los sorprendidos investigado-
res que las radioemisoras nacionales repetian tres veces por dia la si-
guiente frase. «Nescafé vuelve a los hombres mas fuertes, a las muje-
res mis alegres y a los nifios mds inteligentes» [...] La dimension del
problema publicitario puede medirse con ejemplos con el siguiente:
la gran firma estadunidense General Food Corporation gastd sola-
mente en publicidad en 1972 un total de 125 millones de dolares.
[...] Esta suma es netamente superior nadz menos que al presupues-
to de la Organizacion Mundial de la Salud (OMS), que ese mismo
ano fue de 83 millones de doélares.”

(Excélsior, 9-V 1978, p. 26-A)

“El boicot internacional de consumidores a la compania Nestlé se
extendio [...] a Gran Bretana [...] Los boicoteadores dicen que la
falta de agua limpia, la escasez de dinero para comprar la cantidad
correcta de leche en polvo y el analfabetismo que hace imposible se-
guir las instrucciones, hacen que muchos ninos del Tercer Mundo
reciban una solucién contaminada y diluida. [...] A causa de ello,
sufren infecciones, malnutricién y a veces mueren.

(Excélsior, 11-VII-1980, p. 28-A)

“Dia tras dia, cada minuto que transcurre, 28 personas mueren
de hambre en el mundo. Veintiuna son nifios. |...]|
«El mundo gasta 400,000 millones de dolares en armamentos y solo
7,000 millones en desarrollo econémico y social y practicamente na-
da en climinar las causas del hambre[...] en los Gltimos cinco afios
han muerto mas personas de hambre que en guerras, revoluciones y
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asesinatos habidos en los Gltimos cien afios» [...] desde 1945 a la
fecha el hambre y la sybalimentacién, asi como la desnutricién, han
sido eliminadas en 32 paises, todos ellos regidos por una economia
centralizada o mixta. La poblacién en esos paises representa 40 por
ciento del nimero total de habitantes del mundo.”

(Datos del Centro de Informacién sobre Hambre en el Mundo, con
sede en Nueva York, EUA, Excélsior, 15-VIII-1980, p. 18-A)

“Fue un boténico soviético, Vavilov, quien por primera vez, en los
anos veinte localiza las dreas de gran riqueza genética: el Oriente
Medio y Etiopia. Los Andes y las elevadas mesetas mexicanas, Chi-
na, Malasia e Indonesia, y, en dltimo lugar, los alrededores del Me-
diterraneo. Son las Gnicas regiones que, durante la era glaciar, no
fueron enterradas bajo toneladas de hielo. Es allf en donde nacieron
las especies y en donde se diferenciaron. Posteriormente, durante
miles de afios, el hombre seleccioné y cultivé las plantas de esas re-
giones excepcionales. Inventd, ni mas ni menos, la agricultura [...]
En los tiempos prehistéricos [segin la organizacién estadunidense
Worldwatch] los hombres utilizaban para alimentarse, 1,500 plan-
tas salvajes diferentes. Hace tres o cuatro siglos, se cultivaban
todavia 500 tipos de verduras y de cereales. Hoy en dia, se conocen
solo 200. Se explotan en masa sélo unas veinte. Y las tres cuartas
partes de nuestros cereales provienen de tres cultivos: el trigo, el
arroz y el maiz. Una dependencia terriblemente peligrosa”.
(Excélsior, 2-X1-1980, p. 4-A)

“En la encuesta nutricional que se efectud para la elaboracion de
los documentos base del Sistema Alimentario Mexicano (SAM), se
descubri6é que la penetracién de las transnacionales en el 4rea de la
leche maternizada, ha ocasionado un mayor deterioro nutricional
de los nifios. [...] Inicialmente, a las madres derechohabientes de los
sistemas de seguridad social, se les otorga una racién de leche en
polvo como complemento de la alimentacién materna. Pero se ha
observado una fuerte y abrumadora tendencia a no dar al hijo la
leche natural, de pecho, y sustituirla por leches elaboradas princi-
palmente por Nestlé y Carnation. [...] Para reforzar la inclinacién al
uso de la leche en polvo, se ha observado un apoyo abierto de la
Secretaria de Salubridad y Asistencia, en la penetracion de los pro-
ductos de las transnacionales al consumidor mexicano. Permite la
salida al mercado de un mayor nimero de marcas innecesarias, con
importantes diferencia$ en sus precios sin que medie una diferencia
sustancial en lo nutritivo, mas que en la presentacién comercial”.
(Excélsior, 17-X1-1980, p. 1-A)

“Actualmente, el pueblo mexicano consume setenta millones de
litros de licor al mes; y al afio, las cifras son de ochenta litros de
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refresco y cuarenta de cerveza, por persona |...] Todo nuestro siste-
ma de alimentacién estd formando un pueblo desnutrido, ya que
consumimos tantos pastelillos como huevos y preferimos éstos a un
bolillo que cuesta seis veces mas barato, y tiene tres veces mas
proteinas. [...] se ha detectado que los estratos mas altos y los mas
bajos [en el DF] son los que mas alcohol beben, y que asi el consumo
de éste ha subido en mil por ciento en los Gltimos tres afios [...] los
cuadritos de consomé de pollo son Gnicamente sal, agua y sabor y no
tienen valor nutritivo [...] uno de los problemas fundamentales es
que 80 por ciento de los nifios ven cuatro horas diarias de televisién
durante los cuales reciben alrededor de 150 comerciales que les cre-
an necesidades falsas...”

(Entrevista a Enrique Rubio Lara, director del Instituto Nacional
del Consumidor. Excélsior, 28-X1-1980, p. 26-A)

“[...]el Fondo de las Naciones Unidas para la Infancia (UNICEF) re-
vel6 [...] que en este afio murieron 17 millones de nifios [...] a causa
del hambre y la desnutricién [...] que del 30 al 40 por ciento de la
poblacién de los paises del Pacto Subregional Andino (Bolivia, Co-
lombia, Ecuador, Perii y Venezuela) estd subalimentada, un 30 por
ciento en riesgo permanente de desnutricién, y mas del 50 por ciento
de la nifiez estd desnutrida. |...] cada dos segundos, en 1981, un ni-
fio murié abandonado por el mundo en que nacié [...] el costo de
atencién médica y nutricién de un nifio en este afio [1981] fue menos
del equivalente a 100 dolares [...] en 1982, de los 125 millones de ni-
fios que naceran en todo el mundo, otros 17 millones moriran antes
de cumplir 5 afios. Los pafises més pobres de Africa y del Sur de Asia
han sido los més golpeados, con las tres cuartas partes de las muertes
infantiles, y después Ameérica Latina”.

(Excélsior, 26-X11-1981)

“La desnutricién aguda que impera en México, hace que 78% de
la poblacién infantil (22 millones y medio) «tenga estatura y peso
por debajo de la considerada como normal. Este hecho también se
refleja en una tasa alta de mortalidad la que es, en promedio, 10 ve-
ces mayor que en los pafses donde se ha abatido practicamente la
desnutricién» [...] «alrededor de 50% de la poblacién no tiene acce-
50 a los minimos nutricionales. En el medio rural, aproximadamente
96% de la poblacién preescolar sufre algiin grado de desnutricién.
El 46% se ubica en el primer grado, cerca de 28% padece en segun-
do grado y aun 5.4% se encuentra en tercer grado, en los limites
estrictos del hambre»”.

(Articulo de José Cabrera Parra. Excélsior, 17-1-1982, p. 1-A)

“Solamente once por ciento de los nifios mexicanos se alimenta de
leche materna, desde el nacimiento hasta el destete natural,
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mientras que 50 por ciento [...] jamas recibe la menor dosis de este
alimento [...] Se le niega a los nifios por una serie de absurdas razo-
nes. [...] tres de cada diez nifios s6lo se nutren de leche materna 15
dias como promedio; nueve por ciento mis son amamantados entre
uno y dos meses. [...] la desnutricién por ignorancia es uno de los
mas graves problemas en México, especialmente en la nifiez, dado
que 30 por ciento de los menores sufren algiin grado de desnutri-
cién, mientras otro 28 por ciento esta constituido por gordos mal ali-
mentados con golosinas y pastelillos”.

(Entrevista al doctor Javier Luengas Bartels, subdirector del hospital
de Pediatria del Centro Médico Nacional. Excélsior, 24-1-1982, p.
21-A).

“Pesticidas y plaguicidas prohibidos en Estados Unidos son utiliza-
dos sin control en la agricultura mexicana, y los suelos, en algunas
regiones, se hallan contaminados. [...] «Esto trae consecuencias im-
portantes, porque cuando queremos vender nuestros productos
agricolas a Estados Unidos, ellos nos dicen que no compran». « Los
plaguicidas son] nocives a la salud, porque dichos productos
quimicos actGan de una u otra forma en la cadena alimentaria»”.
(Entrevista al subsecretario de Mejoramiento del Ambiente de la
S. S. A., Manuel Lapez Portillo. Excélsior, 3-11-1982, p. 1-A).

“A diez mil millones de pesos ascenderan las ventas de «apaci-
guadores de hambre» durante 1982 [segiin la Asociacién Mexicana
de Estudios para la Defensa del Consumidor]. El consumo per capi-
ta de frituras, cacahuates, botanas y semillas [alimentos “basura” o
“chatarra”] —sin ningan contenido alimenticio— [...] se calcula en
73.43-kilos y el gasto en 1,428 pesos anuales. [...] El precio promedio
de estas mercancias es de 200 pesos por kilo. [...] la quinta parte de
la produccién mundial de papas se destina a la elaboracién de fritu-
ras [ ...] los precios del producto final oscilan [en México] entre 163 y
$25 pesos por kilo. [...] En cuanto a los chicharrones de harina de
trigo, cuya elaboracidn se realiza en condiciones de higiene «detes-
tables» los precios van de 130 a 300 pesos el kilo. El de «chicharron
auténtico» cuesta 650. [...] Los «charritos», con notables faltantes en
el peso, se expenden desde 60 hasta 357 pesos por kilogramo |[...] el
articulo mas caro son las almendras tostadas, que alcanzan cotiza-
ciones de 740 pesos [...] lo mas censurable de las frituras es que, por
la excesiva cantidad de sal que contienen, predisponen a la hiper-
tensién y a la arterioesclerosis; el acido citrico y el chile dan al traste
con los estbmagos delicados —y han llegado a causar lesiones en la
lengua y el paladar de nifios—, los colorantes y saborizantes causan
hiperactividad y falta de concentracién. [...] Ademads las grasas,
hasta 38 por ciento de los componentes de las frituras, son particu-
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larmente inestables y debido a los calentamientos repetidos que
sufren, llegan a generar «especies quimicas nuevas» que pueden ser
muy téxicas”. (Excélsior, 25-11-1982, p. 82-A)

“[.--]JEn 1980, mientras una tonelada de «papas fritas» tuvo un
precio de 200 mil pesos, el mismo peso, en acero, tuvo un valor de
ocho mil pesos. [...] José Luis Rufz Gutiérrez, investigador del Area
de Maestria del Departamento de Sociologia Rural de la Universi-
dad de Chapingo, dijo que en ese mismo afio, el gasto publicitario
de esta industria alimentaria fue de diez mil millones de pesos, de los
cuales 65 por ciento se canaliz6 a la televisién. [...] Sélo entre 1970 y
1975, sus ventas crecieron 466 por ciento y su gasto publicitario
representd un incremento de 355 por ciento «como consecuencia de
la monopolizacién sufrida por las grandes compaiiias estaduniden-
ses». [...] «son los sectores de escasos recursos los que dedican la 1na-
yor parte de sus ingresos a la compra de esos productos —40 al 50
por ciento del total» [...] Gran parte del impacto publicitario [...] es
a nivel subliminal, de tal forma que tiende a afectar la conducta y
los habitos del consumidor sin que sea consciente de ello, principal-
mente si se trata del sector infantil, que es el principal mercado. |...]
En los nifios, se fomenta la idea del consumo masivo de refresco, bo-
tanas, dulces, chocolates, chicles, panes, pastelillos industrializados,
saborizantes de chocolate, flanes, budines, leche condensada y que-
s0, en un horario de las cuatro de la tarde a las nueve de la noche”
(Excélsior, 9-111-1982, p. 5-A)

“Nueve millones de toneladas de granos basicos — soya, sorgo, tri-
go, maiz— se estan empleando en producir alimentos balanceados
para los animales y constituyen una tercera parte de las disponibles
para consumo humano [...] para que un pollo produzca un kilo de
carne es necesario que consuma 4 kilos de forrajes balanceados; para
que una vaca produzca un kilo de carne necesitara consumir 30 kilos
de forrajes; para que un cerdo produzca un kilo de carne, necesita
consurmir 14 kilos de granos [...] en México solo 9 de las 9,000 espe-
cies de granos que existen se producen en forma intensiva...”
(Excélsior, 28-TV-1982, p. 31-A)

“[...] La presién publicitaria sobre el consumidor es muy grande y
determinante en el condicionamiento para su pronta adquisicion. El
padre de familia debe convencerse de que la inversién que su hijo
haga en golosinas es dinero que no utilizari para comprar alimentos
que si puedan nutrirlo”.

(Excélsior, 26-VIII-1982, p. 1-A)
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f) Autosuficiencia alimentaria.
Nacionalizacion de la industria alimentaria.

“[...]«es inadmisible» que los consorcios foraneos participen en 27 de
las 40 actividades de la rama industrial [alimentaria], con un total
de 151 establecimientos [...] el problema alimentario es resultado
del modelo de desarrollo y para ser superado se requiere que sea
replanteado «en torno de un proyecto nacional alterno al transna-
cional, cuyos ejes sean el Estado y el sector social» |...] es necesario
que la inversién extranjera solo sea aceptada en proyectos social-
mente prioritarios, que no puedan ser cubiertos con capital o
tecnologia nacionales, y con caractér minoritario. En el caso de la
industria alimentaria, debe ser eliminada la inversion foranea [...]"
(Afirmaciones de David Colmenares Piramo, vicepresidente del Co-
legio Nacional de Economistas. Excélszor, 9-VI-1982, p. 1-A)

“Lograda ya la autosuficiencia en cultivos basicos, México debe
nacionalizar su industria de alimentos en un plazo no mayor de 30
afios, afirmé Rodolfo Echeverria Zuno, coordinador general de
Agroindustrias de la Secretaria de Agricultura y Recursos Hidrauli-
cos [...] indicé que el pais deberd [...] definir la estrategia que le
permita la nacionalizacion de la industria de alimentos para recupe-
rar asi el control de este sector estratégico de la economia [...]"
(Excélsior, 10-VII-82, p. 4-A).
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