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				Prólogo

				Los últimos 30 años han significado un auge de literatura empírica gracias a los avances en los métodos estadísticos y econométricos, el acceso a bases de datos y el avance técnico en las computadoras. Esto haría pensar que la elaboración de tesis en licenciatura y maestría se ha simplificado; sin embargo, no necesariamente es así.

				A través de nuestra actividad como directoras de tesis de licenciatura y posgrado nos hemos dado cuenta de que los estudiantes, a pesar de haber leído los libros de metodología de la investigación o incluso llevar cursos, no visualizan en la práctica qué es un problema de investigación, cómo hacer la pregunta y cómo aplicar los conceptos teóricos en la investigación.

				En nuestra opinión, existe un vacío de material que enseñe de forma práctica cuál es el método para investigar en economía, en particular, en la investigación empírica; simplemente se espera que el estudiante haga el salto de un curso de metodología de la investigación a la redacción de un protocolo y después a una tesis.

				Hemos encontrado algunos problemas y carencias frecuentes en los jóvenes investigadores que elaboran sus tesis:
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				Se obsesionan con un tema sin haber analizado la disponibilidad de información adecuada, lo que puede llevarlos a utilizar datos inconvenientes o a paralizar la tesis.

				Sobrestiman la importancia de una base de datos interesante y tienden a realizar un análisis descriptivo de toda la información sin decantar aquélla que es pertinente, y sin postular preguntas e hipótesis de forma adecuada.

				No saben cómo discutir o evaluar las lecturas al elaborar el marco de referencia. Esta carencia los lleva a enumerar distintos autores en el marco teórico sin evaluarlos (positiva o negativamente) o sin relacionarlos con el tema de su tesis. Los estudiantes deben aprender a evaluar el trabajo de otros para hacer lo mismo con el suyo.

				Sobrevaloran la econometría en detrimento del análisis económico previo. Es importante que los estudiantes entiendan los usos, potencialidad y limitaciones de los distintos métodos antes de aplicarlos.

				Interpretan sus resultados econométricos de forma limitada.

				Sus conclusiones no tienen relación con los resultados de la investigación.

				Sin duda, hay una gran variedad de libros de metodología de la investigación científica que han sido de ayuda para los estudiantes; por eso, es necesario explicar por qué pensamos que añadir un libro sobre el tema puede ser útil. Por un lado, muchos de estos libros tienen 
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				un contenido abstracto, así que con su sola lectura es difícil para los estudiantes aplicarlos en su tesis; además, cuando hay ejemplos, con frecuencia corresponden a distintas disciplinas, predominantemente psicología y sociología, y rara vez a la disciplina económica. Por otra parte, los libros de metodología, en general, no hacen explícito el mapa de ruta de la investigación.

				Este libro tiene como objetivo que los lectores conozcan la estrategia de investigación empírica en temas de economía aplicada, si bien también puede ser útil en otras ramas de las ciencias sociales. La idea del texto es que, para aprender a investigar, es útil conocer el recorrido que hacen los investigadores para elaborar un trabajo. Nuestra intención es, a través de trabajos de distintos autores y nuestros, hacer explícitas las rutas y obstáculos que se presentan en el quehacer investigativo en distintas áreas temáticas de la economía, a través de estudios de caso específicos.

				Se seleccionaron temas de diversa índole, ya sea por su enfoque, el uso de distintos métodos estadísticos o econométricos, o la selección de las bases de datos. Al escogerlos, no pretendemos que sean trabajos modelo, sino que a través de este análisis el estudiante pueda evaluar sus ventajas y limitaciones, así como formas alternativas para presentar la investigación. Las cuatro grandes temáticas que elegimos son macroeconomía, economía industrial, economía y género, y demografía.

				No pretendemos que los lectores repliquen los trabajos analizados ni ningún otro trabajo en específico, sino que a través de ellos puedan desarrollar una forma distinta de pensar el análisis teórico y empírico. Se trata de elementos que les permitirán dar respuesta a los problemas específicos que ellos enfrentarán en sus investigaciones.
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				La intención es que este texto sea una herramienta que permita a los estudiantes y jóvenes investigadores construir una tesis a nivel licenciatura, especialización y maestría o escribir su primer artículo. En nuestra opinión, este libro puede también ser útil para los directores de tesis y profesores en materias como seminarios de tesis y metodología.

				El libro consta de nueve capítulos, además de esta introducción. En el primer capítulo, “Reflexiones sobre el proceso de investigación en ciencias sociales”, de Martín Puchet Anyul, proporciona recursos para que estudiantes de ciencias sociales, provenientes de disciplinas como demografía, relaciones internacionales, historia económica, economía, sociología, trabajo social y ciencia política, piensen y escriban un proyecto de investigación, tanto para una tesis como para un artículo. El autor presenta un enfoque pragmático que considera el proceso de investigación como una experiencia. En particular, el texto busca convencer al lector de que la orientación de las actividades a realizar se basa en la idea de que investigar es plantear y resolver un problema, y de que la teoría en la concreción de esas tareas es un recurso presente, aunque tenga papeles acotados y variables según las fases y momentos en que se usa.

				En el segundo capítulo, “Estrategias de investigación empírica”, de Flor Brown y Lilia Domínguez, se analiza cada uno de los aspectos fundamentales en el proceso de investigación, ilustrándolos con ejemplos provistos por los autores de los distintos temas. Primero aparece el acercamiento al tema, la formulación de la pregunta de investigación y su pertinencia. En seguida están los aspectos más importantes a tener en cuenta en la elaboración del marco de referencia teórico y empírico, para terminar con el tema de las hipótesis. Después, se encuentra la estrategia de investigación empírica, la adecuación de las fuentes de 
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				información y los datos, la selección de las variables que contestan la pregunta de investigación y la estrategia empírica para contestarla. También se dedican unas líneas a la interpretación de los resultados y la coherencia de las conclusiones.

				Este libro pretende contar con ejemplos de la economía. Les pedimos a varios autores que eligieran un artículo de interés publicado e hicieran “ingeniería reversa”; es decir, explicaran ampliamente los pasos seguidos en la elaboración de ese texto: elección del tema, planteamiento de preguntas e hipótesis, y estrategia empírica y de presentación de resultados. Entre el capítulo 3 y 8 se encuentran organizadas, en las grandes temáticas arriba mencionadas, las presentaciones que realizaron los autores en cuanto a la forma en que abordaron el proceso de investigación, así como los desafíos y soluciones.

				Macroeconomía

				El capítulo “Salarios en México: una aproximación a la investigación empírica”, de Juan Carlos Moreno-Brid, Lizzeth Gómez, Luis Ángel Monroy-Gómez-Franco, Isabel Salat y Joaquín Sánchez1 expone los pasos seguidos en la realización del artículo original, haciendo énfasis en las herramientas teóricas y metodológicas empleadas para dicho análisis.

				Los autores parten del planteamiento del problema y el enfoque con que se aborda. Posteriormente, presentan las diferentes visiones de los organismos internacionales sobre su concepción de la política de salarios y las experiencias nacionales como referente para el desarrollo de la 
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				investigación. Una vez expuestas las herramientas teóricas, presentan las metodológicas, en las que se desarrolla la obtención de la información, la construcción de los indicadores utilizados, y la elaboración de mapas regionales usados en el trabajo base. Por último, muestran los hallazgos obtenidos bajo la ejecución del proceso metodológico del trabajo.

				Moreno-Brid, Pérez-Caldentey, Kevin-Sandoval, Sánchez Gómez y Valverde2 en el capítulo “Inversión, cambio estructural y crecimiento” reseñan el proceso que siguieron en su investigación, el porqué de la elección de dos grandes periodos de comparación y, en especial, la metodología para construir las series históricas para analizar la formación de capital fijo en México. Inician explicando sus motivaciones para realizar este trabajo y fundamentando sus preguntas de investigación e hipótesis. Una vez expuesto el contexto histórico que guiaba su investigación, los autores exponen acuciosamente su metodología para construir series de largo plazo para analizar la formación de capital fijo desde la demanda agregada y, posteriormente, por grandes grupos de actividad económica, mediante el cálculo de multiplicadores y la composición sectorial. También, dedican un espacio a describir las dificultades metodológicas y la selección del indicador de encadenamiento. Una vez elaboradas las series históricas, los autores explican el modelo basado en la contabilidad del crecimiento, que permite estimar los multiplicadores del ingreso, y la contribución de las exportaciones y de la inversión pública en el crecimiento del pib real.

				Manuel Ramos García3, en el capítulo “La Ley de Okun: una relectura para México, 1970-2004”, señala que el objetivo del artículo era presentar una revisión a fondo del artículo original de Okun (1962) y de los principales autores que trataron de actualizar o adaptar el método original, con la intención de poner a prueba la hipótesis de Okun para varios países. 
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				En este capítulo se hace el recuento del proceso de investigación con énfasis en la metodología para actualizar las estimaciones de esta ley con una nueva metodología de estimación econométrica.

				Economía industrial

				En el capítulo “Innovación y productividad en las empresas manufactureras mexicanas”, Flor Brown y Alenka Guzmán4 mencionan que el artículo original tenía como objetivo analizar la compleja relación, que pasa por varias fases, entre la innovación y la productividad. Las autoras explican por qué era necesario indagar primero en la propensión a innovar de las firmas manufactureras en México; posteriormente, en los factores que determinan el esfuerzo en innovación en las firmas manufactureras y, por último, en la relación entre el esfuerzo de innovación de las empresas y la productividad laboral. En primer lugar, explican las dificultades para el acopio de información, la utilización de distintas bases y la forma en que se construyeron las variables. En segundo lugar, reflexionan sobre la elección de un modelo econométrico secuencial con tres ecuaciones que permitía una estimación, tomando en consideración las fases arriba mencionadas. Finalmente, hablan de la presentación de los resultados y su confrontación con otros trabajos.

				Domínguez y Brown5, en el capítulo “México: Inserción de los servicios de Tecnologías de la Información y Comunicación (tic) en las cadenas globales de valor, capacidades y política pública”, reseñan y justifican la metodología para analizar la cadena global de valor del software en México, tanto desde el punto de vista teórico como empírico. Los aspectos ejes de la investigación son conocer la ubicación de las empresas en los nódulos 

			

		

	
		
			
				.

			

		

		
			[image: ]
		

		
			
				22

			

		

		
			[image: ]
		

		
			
				de la cadena de valor, dado el grado de complejidad de los servicios, explorar su relación con las capacidades empresariales y analizar el tipo de gobernanza de la cadena y su relación con las exportaciones de las empresas y la complejidad del producto. Por último, una preocupación adicional era el efecto de la política pública en la cadena global de valor. Las autoras explican que, dada la falta de información oficial, realizaron entrevistas en distintos niveles, y mencionan las características de la encuesta que efectuaron a 41 empresas.

				También, detallan la metodología para ubicar el nódulo de la cadena en que estaba cada empresa y estimar el valor del producto. La construcción de variables se realizó a partir de las respuestas de una o más preguntas de la encuesta con base en un sistema de puntajes imputado por las autoras, que justifican la necesidad de realizar un análisis factorial y un análisis de clúster, que permitió clasificar a las empresas por tipo de gobernanza.

				Economía y género

				Nava, Brown y Domínguez, en el capítulo “Diferencias de género en los factores asociados al ahorro de los hogares en México”, señalan como preguntas iniciales de investigación ¿cuáles son los factores que determinan el ahorro de los hogares?, ¿cuáles son las diferencias según sexo de la jefatura? Las autoras explican el proceso por el cual se determinó el nivel de observación, pasando de hogar a hogar declarado y finalmente a jefatura de facto femenina y masculina. La categoría “género” planteó la necesidad de dividir el análisis teórico en dos grandes temáticas: factores determinantes del ahorro y diferencias de género en 
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				el ahorro. Justifican la estimación de un modelo tipo Heckman en dos etapas, con el que se comprobó que el punto de censura no es endógeno al modelo y por tanto la mejor opción era estimar un modelo Tobit para los hogares de facto con jefatura femenina y masculina.

				Demografía

				En el capítulo “Seguridad social en los hogares de México: un análisis de cohortes sintéticas, un análisis metodológico”, el objetivo es analizar, como señala Isalia Nava6, los perfiles etarios del ahorro corriente de los hogares en México, según condición de acceso de los jefes de hogar a los servicios médicos por parte del trabajo. La autora señala que el análisis demográfico para el estudio del comportamiento de individuos a lo largo del tiempo es particularmente complejo y requiere de técnicas específicas. A manera de antecedente, Isalia Nava señala la necesidad de hacer una revisión de los orígenes y fundamentos de la seguridad social y de la situación del empleo, y de la desprotección social entre los trabajadores mexicanos. Presenta de manera detallada su estrategia metodológica: la utilización de la base de datos, la construcción del pseudopanel y del modelo econométrico.

				Después de la serie de trabajos que explican la estrategia de investigación seguida por sus autores, en el capítulo “Lecciones y enseñanzas” revisamos algunas características importantes de los trabajos presentados, como el título, la estructura y dedicamos unas líneas para resumir lo que en nuestra opinión son enseñanzas a tener en cuenta por tesistas de licenciatura, estudiantes de maestría y doctorado, y profesores que inician su trabajo académico.
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				Finalmente, el anexo contiene una serie de ejercicios para realizar y terminar en un proyecto de investigación que conduzca a una tesis o un artículo para su publicación. Queremos enfatizar la importancia de tener un enfoque activo en la lectura de este libro.

				Este libro no hubiera sido posible sin el apoyo del proyecto papime Economía aplicada: estrategias de investigación empírica pe301317. Expresamos nuestra gratitud por los fondos recibidos por parte de la unam, nuestra alma mater.

				También agradecemos a los autores de los capítulos, que con gran paciencia atendieron nuestros comentarios e indicaciones para hacer explícitos los pasos de su estrategia de investigación; a Fabiola García San Vicente, quien trabajó arduamente en la corrección de estilo; a Martín Puchet por leer varios fragmentos de este libro y aportar valiosos comentarios; a los dictaminadores externos, cuya gran labor nos permitió mejorar algunos temas y, finalmente, a nuestros estudiantes en los seminarios de investigación y tesistas, quienes fueron la inspiración para escribir este libro. A todos ellos nuestro agradecimiento y reconocimiento.
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				I. Reflexiones sobre el proceso de investigación en ciencias sociales7

				Martín Puchet Anyul8

				El objetivo de este capítulo es proporcionar recursos para que estudiantes de ciencias sociales, provenientes de disciplinas que van desde la demografía hasta las relaciones internacionales, pasando por la historia económica, la economía, la sociología, el trabajo social y la ciencia política, piensen y escriban un proyecto de investigación. En particular, el texto busca convencer al lector de que la orientación de las actividades que hay que realizar se basa en que a) investigar es constituir, plantear y resolver problemas, b) se debe ir al encuentro del problema mediante un ciclo fuertemente recursivo y c) se necesita producir un anteproyecto breve para concretar la fase primigenia de la investigación.

				Las ideas propuestas son el resultado de dos actividades

				La primera fue coordinar un taller interdisciplinar de metodología de la investigación en el doctorado de la Facultad de Ciencias Sociales (Universidad de la República, Montevideo) desde 2009 hasta 20189. Este taller general estaba al servicio del trabajo que cada participante iba haciendo con su orientador. De hecho, cada uno, desde su ingreso al doctorado, a partir de un conjunto indeterminado de ideas de que investigar, se proponía transformarlo en un proyecto de investigación. 
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						Martín Puchet Anyul 

						Es profesor titular de Métodos cuantitativos de la Facultad de Economía y forma parte del SNI desde 1989, donde hoy es nivel III, y es miembro regular de la AMC desde 1997. Investiga sobre temas de contabilidad nacional y social, análisis de insumo – producto, dinámica y metodología económicas; siempre se ha interesado en asuntos analíticos de las relaciones entre economía y ciencia política, últimamente, sobre aspectos institucionales de las políticas de ciencia, tecnología e innovación y del papel del conocimiento tradicional en la innovación. Participa, ha sido y es responsable de proyectos de investigación tanto radicados en México como originados en entidades internacionales
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				El taller era el ámbito para hacer un anteproyecto concebido como un resultado breve e intermedio de otro completo que había que entregar de seis a nueve meses después.

				La segunda actividad es la práctica investigativa en diferentes líneas de la economía. El planteamiento y elucidación de asuntos teóricos de alguna rama del análisis disciplinar, la propuesta de modelos multisectoriales de base contable a partir de enfoques teórico-empíricos, la especificación de marcos conceptuales para el estudio de aspectos institucionales de casos de políticas de innovación o la construcción de dispositivos analíticos para formular esas políticas son ejemplos de esta práctica. En cada una de esas vertientes se ha dialogado para defender lo planteado y para refutar lo objetado como es habitual tanto en la labor misma de investigación como en la difusión de sus resultados. Las referencias a esa experiencia y, en particular, a esta práctica no son accesorias respecto a la visión que se propondrá de los procesos de investigación.

				La experiencia del taller fue una posibilidad de estar en donde se gestaban muchas decenas de investigaciones sobre temas simultáneamente diversos, disciplinar e interdisciplinarmente. A la vez, hizo posible cierta intervención de manera paralela y tangencial en muchas prácticas investigativas. Esa presencia activa posibilitó una reflexión sobre una base conjunta amplia que hizo factible conocer y actuar respecto a muchos procesos disímiles donde, simultáneamente, se está conociendo y actuando. De ahí que ideas y categorías que se proponen tengan grados de generalidad que, como siempre, resultarán más benéficas para la investigación como experiencia integral que sólo para casos concretos. Lo expuesto tendrá entonces sentidos dispares para quienes 
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				se ubiquen en los papeles diversos de investigadores en ciernes haciendo su proyecto, de otros que orientan esos procesos o de aquellos que coordinan un taller complementario de ambas labores.

				La fase primigenia de la investigación conduce a situarse ante el problema, es decir, que está antes del problema hasta que éste ¿aparece, se encuentra, se descubre, se constituye, se deja plantear, se formula?, para luego transitar hacia la propuesta de hipótesis y al esbozo de una estrategia para sostenerlas.

				Este es un texto abierto cuya principal fuente es la experiencia. Se requerirá en otra etapa hacer una presentación y valoración detallada de bibliografía de referencia sobre puntos polémicos de sus distintas secciones y parágrafos.

				Después de esta introducción, el texto se organiza en tres secciones. La primera plantea la idea de investigar problemas mediante ideas para tener en cuenta. La segunda caracteriza la fase primigenia del proceso de investigación. La tercera sitúa y distingue momentos de esta fase y los describe y entrelaza para que a futuro puedan caracterizarse y formalizarse de mejor manera. Al final se sugiere una ruta para seguir y pensar la metodología de la investigación desde una concepción pragmática y un enfoque argumental.
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				1. Investigar problemas mediante “ideas para tener en cuenta”10

				El uso de la palabra problema, su plural y el nombre genérico respectivo atrae asuntos y, al mismo tiempo, dificulta la comprensión de aquello que invoca. Ciertos términos, por ejemplo, vallas, dificultades, carencias, brechas, ausencias, fallas, fisuras, rupturas, dispersiones, polarizaciones, desigualdades, que para muchos análisis están en las realidades culturales, sociales, políticas, económicas, sobre todo latinoamericanas, se aluden, de manera genérica, como “problemas”. Se trata, en la mayoría de los casos, de situaciones indeterminadas que muestran, a primera vista, hechos que sería importante que no se repitieran, no se extendieran o no se agudizaran en sus manifestaciones negativas; incluso muchas de esas situaciones se consideran indeseables al grado tal que no deberían existir o presentarse. Se registra como problema una traba en el decurso de una actividad, una carencia en una situación observada, una cesura en el devenir adecuado de las relaciones humanas, una diferencia entre miembros de una población o, más todavía, configuraciones que, mediante imbricaciones de ellas mismas, se conforman y que es deseable, en concordancia con alguna valoración o juicio normativo, que se mitiguen o que desaparezcan.

				Cada uno de los términos arriba mencionados, el abigarramiento constituido por varios de ellos, o la configuración expresamente conformada que a veces se hace relacionándolos, probablemente por motivos meramente discursivos, no debería, en muchos, si no es que en todos los casos, calificarse como problema de investigación o su unión como problemática; es decir, esa confusa imagen transmitida habitualmente como la de “los problemas de…”, convendría distinguirla, de forma expresa, de lo que constituye un problema desde el ángulo de la investigación.
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				La distinción en el discurso de ese uso específico del término problema posibilita introducir la idea de que se investiga por problemas constituidos, construidos, planteados mediante un conjunto de recursos de aproximación que hacen posible formularlos y luego abordarlos. Al mismo tiempo, esta idea permite precisar, aminorar o, por lo menos, amortiguar la concepción de que las ciencias sociales solucionan, resuelven o transforman de forma directa la ocurrencia real.

				Es frecuente que un estudiante plantee el estudio de la pobreza en un país como algo que se debe resolver mediante la investigación que se propone sin distinguir que la contribución que ésta hace será la aclaración de algunos aspectos que permitan su disminución. Cuando se produce esta atribución solucionadora a la investigación desaparecen los medios de las soluciones sociales que suponen, en sí mismos y en cuanto tales, investigaciones y que dependen, en su operación instrumental, de complicados dispositivos que no siempre están al alcance de las capacidades de los investigadores.

				Reservar la palabra problema para referirse a un ejercicio de concreción del pensamiento tiene posiblemente tres ventajas: i) no tornar uniforme mediante un mismo término situaciones que son distintas, heterogéneas, divergentes, indeterminadas, sino usar aquél cuando se trata de conocer esas situaciones por medio de una interrogante común respecto a una cierta clase de hechos y sus circunstancias que se han concebido y distinguidos como tales, ii) colocar en lugares distintos dos aspectos del conocer; a saber, la percepción de la ocurrencia, por un lado, y la caracterización de situaciones, por el otro, y iii) confinar, y tal vez esto sea lo más importante, la palabra problema, su plural y sus derivados 
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				para designar el resultado de un proceso que conduce de la percepción, apreciación, aprehensión, captación de la ocurrencia a la caracterización de una situación determinada que será materia de una investigación.

				Cuando se trata de pasar de la percepción de la ocurrencia, una instancia en principio vaga, difusa, poblada de las ambigüedades de la experiencia misma, hacia un problema se requieren, para discernir, distinguir, concebir, indicaciones, guías, recursos que, en principio, forman ideas. El carácter de estas ideas importa porque ellas constituyen redes, mallas, tramas, filtros de la ocurrencia que conducirán a descubrir, detectar, identificar, determinar un problema. No están fijas ni forman un cuerpo establecido de conocimientos previos, aunque de ellos se nutren y no constituyen un sistema que siempre hace posible llegar al problema.

				Esas ideas primigenias, inciertas, filtradoras, entretejidas, reticulares son aquéllas que se tienen en cuenta en circunstancias concretas para intentar asir el problema. Es tal vez en ese desafío de pasar de lo que ocurre al problema de investigación donde, quien investiga, se juega la fuerza de esas “ideas para tener en cuenta”. Por ello estas ideas son perecederas, mutables, desechables; no obstante, su importancia radica en que son siempre provisionales, aunque quien investiga tenga por ellas el ilimitado aprecio que se ostenta por todo asidero.

				2. Investigar: definición y concepción

				El proceso de investigación parte del siguiente pre-juicio11 , que se expresa como una definición: la investigación es el proceso de plantear y resolver un problema. Este punto de partida hace posible delinear 
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				un ejercicio metodológico prototípico. Este tiene, por lo general, en la enseñanza de la metodología, una forma estándar. La siguiente es una de sus pautas factibles y es la que, con algunas variaciones, se usaba en el taller invocado al inicio.

				“En un máximo de cinco cuartillas12 formular un ante ©

				Aclaraciones conceptuales o formales necesarias para comprender formulación y preguntas (una cuartilla).

				Hipótesis que…

				sean enunciados de soluciones tentativas del problema o respuestas posibles de las preguntas formuladas, y

				de las cuales se muestre qué relaciones y vínculos tienen con el planteamiento del problema, o de las que se diga cómo funcionan para resolverlo (una cuartilla y media).

				Estrategia de investigación especificada en términos de qué procedimientos, articulación de métodos y técnicas, se usarán para respaldar, apoyar, validar, comprobar, probar las hipótesis formuladas y de cómo será el proceso de investigación que, para lograrlo, usará esos recursos (una cuartilla).”

				El límite de extensión del ejercicio del anteproyecto es, como se verá, un elemento importante de la propia investigación. En el proceso mismo, la necesidad de poner los términos de aquello que es el punto inicial y las guías de las acciones investigativas en un conjunto acotado de caracteres es sustancial para la argumentación y las decisiones concomitantes.
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				El primer conjunto de acciones para concretar la pauta es aquél que lleva al investigador hacia un problema, es el que va yendo hacia ese punto de partida de la investigación, no sin avances y retrocesos, no sin desviaciones y círculos en que se regresa sobre lo mismo, no prescindiendo de volutas que se acercan o se alejan de la meta. La enunciación de temas, asuntos o problemas es la forma habitual en que se inicia este proceso de búsqueda que conducirá a la identificación de su problema de investigación. La pregunta: ¿cuáles son las diferencias entre tema, asunto y problema?, resulta pertinente.

				Por lo general, en el esbozo, idea o primer proyecto de investigación se enumeran y exponen algunos temas que se tienen relativamente claros y sobre los que se quiere estudiar o aportar algo. Puede haber distintas opciones: un conjunto de hechos o de circunstancias y ocurrencias observadas, que merecerían narrarse de otra forma; explicaciones de cierta base fáctica que no se han planteado y respecto a la que se tiene (o podría tenerse ahora) un conjunto de recursos para realizar otra interpretación; tal vez, otra teoría, la disposición de una técnica que se quiere aplicar sobre nuevos y desafiantes datos.

				Las situaciones descritas casi siempre son narradas ante la pregunta ¿cuál es el tema de investigación en que se pretende trabajar? En ellas no hay un asunto específico del cual ocuparse, sino un manojo más o menos entrelazado de temas mediante creencias previas relativamente fundadas o justificadas, según narrativas sobre lo ocurrido o unidas por medio de recursos analíticos. Es más, se carece casi siempre de una catalogación o clasificación de los temas de interés. No se identifica la existencia de una organización temática o tematización, ni hay definida una manera de conectarlos, jerarquizarlos, ubicarlos en un espacio o tiempo establecidos.
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				Aunque parezca repetitivo, los siguientes matices importan, porque pensar es también hacer distinciones. Para las temáticas no se dispone de una perspectiva o encuadre de cuáles pertenecen al ámbito de las ideas o de las teorías existentes o posibles, cuáles provienen de la narración, ordenamiento o periodización de hechos, cuáles son resultado de la impresión, captación u organización de rasgos de una situación o de la inducción informal realizada a partir de datos formalizados o de simples evidencias impresionistas, o cuáles se refieren al modo de concebir o abordar alguna situación, trayectoria o cambio de las cosas que pasan en el mundo.

				Recuadro 1. El tema que me preocupa como habitante de San Pancracio

				Fuente: Narración basada en experiencia.

				Aun cuando, a veces, se dispone de un marco general en el que parece que se pueden poner muchos temas que interesan, persiste la pregunta ¿cuál es el asunto al que el investigador dedicará unos años de vida y tal vez más que eso? Y esto es así porque unas teorizaciones sobre algunos casos, situaciones o hechos, o unas colecciones o secuencias de ellos mismos conectados por un discurso que éstos ilustran, o unas 
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						-Oiga profe, he observado que mi región es de las más pobres del país. Todos los índices relativos al ingreso por persona, al acceso a la educación, la salud y la vivienda nos colocan en los últimos tres lugares en la clasificación de las 131 regiones geoeconómicas. He visto que ello se debe a que en el reparto de lo que nos corresponde del total del presupuesto cada año salimos peor: siempre disminuye la cantidad de dinero porque usan la población relativa de nuestra región en el total nacional como el criterio para asignarnos la cuota presupuestal anual. Como hay malas condiciones de vida cada día la gente migra a otras regiones o al extranjero.

						-¿Y?

						-Fíjese que la regla tiene que ser inversa a la situación social de la gente y no según la proporción de población que tenga la región. Voy a hacer una investigación para que se convenzan allá arriba de que, si nos dieran porque somos de los más pobres, durante unos años, lo que les dan a los que más población tienen, y el gobierno regional fuera honesto, nuestra gente llegaría, en ingreso y acceso a servicios básicos, a un lugar que nos ubicaría a la mitad de la tabla de las 131 regiones. Mi tema es: La regla de más asignación presupuestal por menor ingreso per cápita regional para disminuir la pobreza en San Pancracio, ¿qué le parece?

						-Me parece que tal vez el gobierno no sea honesto o que los migrantes se van a dónde más les pagan o que nadie quiere poner negocios en San Pancracio para que haya empleo o…
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						-Pero cómo profe, si hasta tengo un título pegador: El Estado creador de pobreza.

						-En la temática planteada hay, por lo menos, los siguientes temas de distinta índole: 1) una disparidad de situaciones observadas según ingreso y acceso a servicios para las distintas entidades subnacionales, 2) una posible asociación entre esa disparidad y la distribución de fondos del presupuesto nacional, 3) una conexión probable entre los fondos destinados a cada entidad y su calidad de vida, 4) una causalidad propuesta que va de la regla de asignación de recursos presupuestales a una entidad hacia los cambios en la calidad de vida de sus habitantes, 5) una recomendación tentativa de política basada en la modificación de la regla de asignación. Parece, en principio, que cada tema pertenece a ramas distintas de la economía aplicada a lo regional; para decirlo rápido, el 1) a la geografía económica, el 2) a la fiscalidad, el 3) a la del bienestar, el 4) a la institucional y el 5) a la política económica.
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				descripciones de datos, o unas técnicas útiles para ciertas señales de los hechos prefiguran temas, pero no constituyen asuntos. Se tiene quizás un portafolio con sus reparticiones delimitadas y con los folios en un orden temático, pero aún se conoce poco sobre aquello que se tratará de investigar.

				Esta distinción entre tema y asunto, términos muy cercanos en el lenguaje común, es conveniente precisarla de la siguiente forma. El tema aparece casi siempre como el resultado de una clasificación a priori de las materias o situaciones de interés. El asunto tiende a ser una derivación del tema de la cual quien comienza a investigar no solamente se preocupará, sino que se ocupará con dedicación y rigor. Tal como cuando uno dice: Me llama la atención o me motiva tal aspecto de una ocurrencia o tal tema de una asignatura de estudio, y luego distingue, respecto de ese dicho, aquello que no sólo le interesa, sino en lo que invertirá tiempo para conseguir antecedentes e información.

				Por ejemplo, de un asunto se tiene información de diversos tipos: teorética o empírica, proposiciones lógicamente estructuradas o datos procedentes de algún sistema de información, criterios para sopesar o ponderar esos distintos tipos de información; ideas sobre lo que pasó o sobre cómo sucedió, pero ninguna que haga posible saber, intuir u obtener información sobre una proposición tentativa, sobre un juicio a priori que posibilite develar la ocurrencia misma. Hay, como en cualquier expediente judicial, muchas fotos, testimonios, peritajes, relatos, pero ninguna descripción suficiente que sirva para formular una hipótesis de quién es el culpable.
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				Recuadro 2. El expediente de Serafín, ese investigador que vino de San Pancracio

				Fuente: Narración basada en experiencia.

				Con el expediente armado en sus diferentes partes: evidencia, casos, conceptos, ideas y teorizaciones, hay que interrogarse si allí subyace una cuestión a investigar, es decir, si al final quien pretende investigar se ha planteado una pregunta que se considere que debe preocuparlo y ocuparlo varias horas al día por unos cientos de días. Hasta no condensar todo en una pregunta hay que sospechar que estamos lejos del problema; una vez hecha ésta, se necesita pensar si es efectivamente una pregunta que expresa un problema o si se trata de una simple emboscada del lenguaje. Sin duda la peor parte de una investigación es situarse ante el problema y no antes del problema (Vaz Ferreira 1938: 99). Y ello suele surgir después de mucho trabajo previo.

				Lo inquietante es que ni la complicación de un relato ni el hecho de que lo narrado puede hacerse de varias otras formas revela que se está ante un problema. Tampoco la cuestión nace de separar que lo importante no son los hechos que se organizan y se concatenan, sino los códigos, los propósitos y los puntos de vista implícitos en su configuración y 
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						Del tema 3) del recuadro anterior una conexión probable entre los fondos destinados a cada entidad y su calidad de vida, que tiene el aspecto de estar a medio camino tanto de lo observado como de lo pensado, el investigador de marras trae un expediente bajo el brazo, pero, sobre todo, más que tenerlo en archivos de lecturas y datos, lo tiene en mente. Ese pesado conjunto de folios físicos y virtuales tiene distintas partes; ellas no sólo se presentan en su idea inicial y escrita de proyecto de investigación, sino que también constan, para sí y pueden evidenciarse para los demás, en la información y la experiencia que ha acumulado. Las siguientes son las partes de su expediente.

						Evidencia. Tres bases de datos consistentes para las 131 regiones geoeconómicas: una con los fondos destinados a cada región por el presupuesto nacional en distintos rubros durante el último cuarto de siglo, otra con el ingreso, la población y las migraciones de cada región y otra más con los datos de acceso a la educación, la salud y la vivienda por estrato de ingreso de los habitantes de cada región.

						Casos. Aunque no todos han sido coleccionados en una bitácora sistemática, el sanpancracino tiene una colección de estudios de personas de su región respecto a su ubicación por estrato de ingreso, escolaridad, edad y sus carencias de funcionamientos para satisfacer algunas necesidades que, en entrevistas con el investigador, ellos consideran valiosas.

						Conceptos, ideas y teorizaciones preliminares. Los tipos de fondos, sus clasificaciones, el papel presupuestal que juegan, los destinatarios que tienen y sus montos son conceptos que organizan los datos que 
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						están contenidos en esta evidencia. Los vínculos entre esos conceptos y ciertos atributos de los habitantes de las regiones están entre las ideas del investigador. Para conceptos, vínculos y atributos ha revisado varias fuentes bibliográficas y de hemeroteca que establecen relaciones entre ellos y, luego, entre esas categorías –conceptos, vínculos y atributos– para proponer algunas teorizaciones sobre la conexión entre gasto social destinado a mejorar el ingreso o el acceso a servicios y el bienestar de las personas. La revisión que ha hecho de fuentes conceptuales y teóricas, aunque parcial, arroja ciertas causalidades que hacen posible una confrontación de esos principios de consecuencia con las ideas que él se ha forjado y tiene en mente respecto a cómo la calidad de vida de las personas es modificada por la asignación de fondos presupuestales a una región. Sobre estas frases conceptuales –calidad de vida y asignación de fondos– ha hecho algún trabajo analítico para comprenderlas mejor en el ámbito de las teorías económicas del bienestar y de la fiscalidad.
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				secuencia. Es más aún, aquello que se busca hallar, la trama de un relato o la trayectoria de los hechos, no es ocurrencia singular, sino que ha sido puesta de relieve ya, tal vez muchísimas veces, por otros investigadores que iniciaron nuevos procesos de investigación.

				Recuadro 3. Sin tirar al bote su temática y con el expediente bajo el brazo Serafín se pregunta

				Fuente: Narración basada en experiencia.

				El ir y venir de los cuestionamientos acerca de un texto que, a su vez, es casi una bitácora de lo pensado es la ruta para ir develando, en medio de la sucesión dramática que conduce del tema a los asuntos implicados y de ahí a la constitución del problema, alguna pregunta que lo sintetice y represente adecuadamente. Por ello, la destilación de la pregunta es a la vez complicada, angustiante e imprescindible en el proceso de la investigación.
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						Si es evidente que cuantos más fondos públicos llegan a una región, esa región le da más acceso a seguridad, educación, salud y vivienda a sus habitantes, por qué no cuestionarse entonces de la siguiente manera: cuantos más fondos presupuestales disponibles hay en una región, mayor será la calidad de vida de quienes allí viven.

						Aparecerán ahora, como antes en cada paso previo, quienes interroguen a Serafín: ¿Qué significa que los fondos estén disponibles y qué es calidad de vida?, ¿hay forma de establecer algún indicador de cada uno?, ¿existe correlación entre ambos indicadores?, ¿no es una mera coincidencia entre conceptos que siempre crecen?, ¿no habrá otros elementos que subyacen la correlación?, ¿no será una mera asociación que responde a la omisión de esos otros elementos y a que se ha impuesto que el primer concepto enunciado condiciona, por el orden mismo de la proposición, al segundo, pero que si se invierte el orden de enunciación se dirá que cuanto mayor calidad de vida, habrá más fondos presupuestales disponibles en la región? Si se cambian los indicadores ¿no será que no existe correlación o que si existe se rompe si intervienen otros elementos o que si se condiciona a la inversa desaparece la idea de que una reasignación de fondos mejorará la calidad de vida? Y, finalmente, ¿será que no hay una fórmula simple y adecuada para que los sanpancracinos suban en la tabla del bienestar?

						Serafín pone en orden, mentalmente, los cuestionamientos. Percibe que para algunos tiene respuestas fáciles, para otros puede exhibir alguna evidencia, en tanto que, para cierto número no insignificante, se percata de que sólo tiene una contestación que recurre a la autoridad
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						de algún autor o de un estudio sobre un caso o situación similar. Respecto a la mayoría de los cuestionamientos sólo tiene dudas que configuran un clima de incertidumbre. Cuando comienza el diálogo va exponiendo sus razones; no obstante, a medida que avanza crece la incertidumbre. El diálogo se torna intenso, el intercambio de razones que muchos esgrimen agota a Serafín. No tiene ahora claro por dónde avanzar. Por suerte diálogo, intercambio, razones a favor y en contra, incertidumbre son imaginarias. Serafín está sólo frente a la pantalla y se ha puesto a cuestionar la pregunta a la que había arribado. Decide sabiamente irse a dormir diciéndose lo que todos: mañana será otro día. Sabe que hay que volver a empezar y que, aunque nada tenga, tal vez, entre manos, ha aquilatado alguna experiencia.
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				Recuadro 4. La dificultad de asir un problema y la incertidumbre de perseguir su solución

				Fuente: Narración basada en experiencia.

				Los recuadros anteriores muestran cómo aproximaciones sucesivas deben llevarnos del ramillete de temas a algún asunto y de ahí hacia un problema que trascienda intereses momentáneos. Esta descripción lábil de las primeras acciones de investigación es, sin embargo, un caso ejemplar que, como cualquiera, es una ficción. En general, así se empieza: hay un portafolio de temas, un expediente más o menos abultado sobre algún asunto (o asuntos) y unas interrogantes que no se logra discernir si son dilemas, trilemas, multilemas, si son acertijos o enigmas, si son simples dificultades o ambigüedades del lenguaje o si reflejan dudas pertinentes que conducirán a problemas en ciernes.

				El reto inicial y toral de ese proceso de investigación es si de un enredo, batiburrillo o entrevero de temas, asuntos y problemas, cada investigador inmerso en la actividad de indagar, haciéndose preguntas sobre el mismo discurso que va planteando, es capaz de trazar una secuencia, relativamente clara y progresivamente fundada que tenga el esquema siguiente: temas  asunto  problema.
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						En el último seminario, Serafín sintió la presión impuesta por los cuestionamientos precisos sobre los conceptos que usaba y, a la vez, la posibilidad de hacer argumentos convincentes sobre ellos. Se dio cuenta de que cada vez que lo interrogaban percibía en su planteamiento debilidades que no había detectado, pero al mismo tiempo veía qué sendas recorrer para reparar aquello que se tambaleaba y a la vez formas de hacerlo que tornaban más clara y sutil la formulación de sus preguntas.

						Limpió el escritorio de libros y notas sobre teorías, métodos, técnicas; cerró en la computadora la carpeta con las hojas de cálculo con los datos presupuestales y los indicadores geoeconómicos sobre su región. Ante la nuda página en blanco del procesador de texto aisló aquello que, por un lado, categorizaba como fondos presupuestales y, por el otro, como calidad de vida de las personas.

						Los fondos se agrupaban convencionalmente en seguridad pública, salud, educación y vivienda. Cada rubro con sus ítems correspondientes; por ejemplo, vivienda se desglosaba en saneamiento, drenaje, agua entubada, pavimentación de calles. La calidad de vida se relacionaba en casi todas las fuentes de datos que había tenido a la vista con los ingresos y el acceso a servicios de los que disponían las personas. Ahora en medio de ambos conceptos –fondos presupuestales y calidad de vida– y sus diferentes aspectos percibió un corte, una cesura, probablemente, una brecha que aparecía nítida ante sus ojos de conocedor de su entorno y que estaba plenamente documentada en informes, estudios de caso y muchos 
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						documentos de diversa índole que había leído. Esa brecha eran las capacidades con las que contaban las personas para alcanzar un cierto umbral de calidad de vida.

						Serafín pensó en su alrededor y se dijo qué tanto es posible tener un ingreso y acceder a servicios si la esperanza de vida de la gente está amenazada por la ola de homicidios dolosos o por la carencia de agua potable o por la prevalencia de obesidad infantil; qué tan posible es lograr una fuente de ingresos si la escolaridad está sujeta a la incertidumbre de tener una escuela cerca; qué posibilidad hay de prevenir una enfermedad digestiva si la alimentación diaria y sana no está disponible.

						Vio entonces que tenía dos colecciones de variables, una referida a los fondos presupuestales, otra a las capacidades de las personas. Comprendió que era necesario determinar la incidencia de esos fondos sobre dichas capacidades y, al mismo tiempo, entendió que ingreso y acceso de las personas a servicios dependían de esas capacidades y eran un resultado de sus evoluciones individuales y coordinadas.

						¿Qué incidencia han tenido los fondos presupuestales en las capacidades de las personas? ¿Cómo determinan dichas capacidades la calidad de vida de las personas? ¿Cuál es el efecto que tiene la evaluación de la calidad de vida de las personas sobre la asignación de los fondos presupuestales?
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						¡Uf!, se dice Serafín, ¡al fin un punto de partida para comenzar a investigar! Veremos cómo me va en el seminario con los pares. Hacia adelante sólo queda la búsqueda de la solución.

						Reflexiona: Lo único claro es que en la investigación todo es incierto, mientras se sostengan nuestros dichos. No será extraño que luego del seminario mis preguntas sean otras.
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				En ese cuadro surgen dos aspectos relevantes de las acciones investigativas. El primero es el trabajo de poner los temas sobre una trama, organización o clasificación temática, de pasar de los folios sueltos al portafolio, de incursionar en aquella labor de colectar información, sistematizarla y valorarla para tener entre manos un expediente y, finalmente, el de intentar plantear una pregunta que no tenga el rostro de un enredo dramático. Todos estos empeños requieren del lenguaje. Al mismo tiempo, hacer cada una de las labores, para decirlo de modo sintético, tematizar, armar un asunto y problematizarlo supone que, en cada paso, en los sucesivos y en los que vuelven sobre sí mismos, hay que decidir.

				El otro aspecto de las acciones, expresado de manera inmediata, es que hay que escribir y decidir sobre lo dicho, hay que volver sobre lo escrito y valorar otra vez para tomar la siguiente decisión. Y cuando las acciones se expresan en el lenguaje y se vuelve sobre ellas para volver a generar lo que sigue hay que reconocer que algo se está comunicando y que de alguna manera se está interactuando o se está conversando. Cualquier persona que investiga sabe que, en principio, lo que va haciendo se lo comunica a sí misma y que su interacción no es más que con la conciencia que la guía.

				En los aspectos que se han puesto de relieve está el porqué de introducir esta definición: la investigación es un proceso compuesto por un subproceso decisional situado en un entorno interactivo y por un subproceso argumental inserto en un contexto comunicativo para plantear problemas acotados y resolverlos mediante soluciones modélicas.

				El proceso de investigación como secuencia de acciones que van hacia al problema y después hacia las hipótesis y, finalmente, hacia la estrategia 
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				para sustentarlas tiene, en cada etapa, que usar un lenguaje. A la vez, en su decurso, necesita dar razones de cada acción y comunicarlo de manera clara y adecuada para el interlocutor y en cada momento hay que tomar decisiones.

				3. Fase informal de la investigación

				El esquema siguiente fijará los elementos que se han ido estableciendo anteriormente. La fase informal de la investigación, la larga marcha hacia el problema y las hipótesis tienen, como todo el proceso, una faceta argumental y otra decisoria. Por ello, a un lado y otro de la columna central donde está la actividad de investigar se encuentran otras que se denominan argumentación y decisión.

				La fase informal está compuesta por tres momentos. El momento A referido, según los términos usados antes, va del tema (o temas), pasando por el asunto hacia el problema. Estos tres nombres en realidad designan, como se puede apreciar en los recuadros anteriores y en las consideraciones en que están inmersos, conjuntos de variadas acciones sustantivas de investigación. El momento B está centrado en el planteamiento del problema y el C es donde se formulan las hipótesis, sus relaciones y la estrategia de investigación para respaldarlas.

				No obstante, el principal contenido del esquema que se introduce abajo es un diagrama de flujo decisional como el que se ha usado en la programación de computadoras. Este diagrama muestra que esta fase, como lo será todo el proceso, es altamente recursiva. Los rombos simbolizan si las tareas y actividades que se realizan han cumplido 
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				o no con su meta; como se ve éstos se repiten y encadenan en todo el diagrama. La recursividad muestra i) que hay que valorar y luego continuar o retornar, según el resultado, de cada paso dado y ii) qué tareas argumentales y prácticas decisorias se conectan y, a la vez, se retroalimentan en cada una de sus respectivas secuencias.

				Esquema 1. Investigación entre la argumentación y la decisión

				Fuente: Elaboración propia.

				La descripción siguiente de los diferentes momentos tiene, de manera intencional, el aspecto de una trama dramática. Ello es importante para remarcar el carácter dialógico de la argumentación y, a la vez, el entrelazamiento consustancial con la decisión que se da en cada paso de las acciones investigativas.

				Momento A: ¿Cuáles son los pasos para ir del ramillete de temas al problema?

				Una primera acción sustantiva es la inmersión en los temas. Se lee, se navega, se vagabundea por fuentes de información: bibliotecas, hemerotecas, bases de datos, repositorios y colecciones digitales de 
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				todo tipo, búsquedas sistemáticas y al azar. Sensación primera del buscador, ese proponente diseñador de rutas, caminos, lineamientos para ir hacia su tema o temas de forma justificada y convincente, cuando está ante los resultados de sus búsquedas escucha que Perogrullo, el oponente que él lleva dentro, objeta: “Todo se ha hecho en cada tema, tus ideas personales son de muchos más, ya todo fue escrito”. Sus ideas puestas en práctica sobre dónde y cómo buscar son refutadas mediante proposiciones de sentido común: no es posible fijar un periodo; cada periodo condiciona los demás, las secuencias parecen cadenas causales: lo que pasó antes determina lo que sucede después; no es posible fijar las fronteras de interés, lo que ocurre en un dominio se intersecta con los demás: todas las perspectivas disciplinares, las temáticas, los enfoques resultan pertinentes en igual grado. Las distinciones son válidas, pero no operativas para guiar lo que se quiere hacer. Perogrullo, su oponente íntimo, que él también encarna, gana todos los días.

				Segunda sensación: la desesperación crece y vuelve a crecer al día siguiente. El buscador va con los amigos, con los pares, con los profesores, con el orientador; lleva un texto que él entiende que aísla temas y propone una temática, que motiva el asunto de su investigación mediante recursos de diversa índole: información, hechos, razonamientos que intentan mostrar, describir, afirmar postulados; hace diagramas, cuadros, gráficos, ejercicios analíticos y estadísticos. Nadie entiende, la exposición es clara para quien la hace, es densa y caótica para los otros. Quien ha escrito y expone se cuestiona: ¿Será una imposibilidad de pensar, será una dificultad de expresión, habrá una carencia de lecturas o se están presentando todas a la vez producto de la tensión? ¿Quién lo puede saber? Hay que volver al cubil (¿o al cubículo?) y hacer un esquema mínimo de las 15, de las 20, de las 50 páginas expuestas. El cuadro sinóptico, el diagrama, el recurso usado para 
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				sintetizar tiene más nodos, más relaciones, más envolventes que los deseables. Perogrullo retorna y susurra: “Mejor un esquema claro que ese enredo lleno de información”. Tercera sensación: “A dormir, sólo el sueño es buen consejero y seguro mañana también amanece”.

				Alguna mañana siguiente, un débil hilo temporal, espacial, disciplinar, de perspectiva, de enfoque, de ubicación en las circunstancias, de relevancia posibilita restringir, acotar, ponderar, mirar hacia el caótico mar de los temas y extraer un asunto (o un conjunto de asuntos). Se vuelve a leer lo leído y otras páginas, se recorren senderos de navegación ya recorridos y otros desconocidos, se pasea por zonas conocidas y se interna en otras nuevas. Ahora es posible decir si se quiere hacer algo más teórico que empírico o al revés, más básico que aplicado o viceversa, con más acento en un tema que en otro, con un periodo o un lugar definidos. Se tiene sólo una descripción de aquello que interesa; es mejor que la lista de temas inicial y todas sus intersecciones, pero no parece conducir hacia una interrogante esclarecedora. Su Perogrullo de cabecera le dice: “Tienes demasiados elementos como si tuvieras entre manos un expediente, un prontuario, un protocolo, pero quién cometió el delito”. El proponente arrinconado se interroga cómo extraer alguna pregunta.

				Siguiente sensación: la desesperación aminora, la angustia aumenta: “No tengo ninguna pregunta que tenga aspecto de tal”. Todas parecen acertijos o dilemas, dificultades o enredos dramáticos, brechas o situaciones que registra la historia. No tiene salidas fáciles. Perogrullo se venga: “No preguntes si ya presupones la respuesta”.

				Momento B: ¿Cómo se aprehende el problema?
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				Al fin, sin que haya anuncio alguno, antes de que inicie una tortuosa noche cualquiera parece que “el búho de Minerva sólo alza su vuelo en el ocaso”13 . Resalta entonces sobre la trama de un asunto relativamente bien descrito un esbozo de pregunta (o de preguntas). Se somete ese boceto a varias pruebas, y él azorado sin conciencia de que la mítica ave ha levantado vuelo, responde a si esta cuestión ¿constituye una duda auténtica?, ¿hay forma de plantearla?, ¿existen, en principio, condiciones para su solución? Lo invade una sensación de final de ciclo; parece como si los lazos establecidos desde la autenticidad de la duda hasta las condiciones de posibilidad para despejarla, pasando por la existencia de una forma de plantearla, conformaran un circuito repetitivo. Perogrullo socarrón le dice: “No te asustes, tal vez el búho de tu desconocido Jorge Guillermo Federico está alzando el vuelo en tu horizonte”.

				Con esa sensación se va a una confrontación con los pares en un seminario informado y relativamente informal. Todos zarandean el asunto: algunas ideas se derrumban, varias fuentes de información basadas en muchas lecturas o en datos recopilados con esmero junto con muchas horas de trabajo y desvelo se van al cesto de la basura (o a la papelera de reciclaje), porque en el diálogo paso a paso no son adecuadas, pertinentes, relativas al esbozo del asunto. Hay que escribir otra vez con las precisiones hechas y se trata de volver a formular preguntas, a pasarlas por sus pruebas ácidas. Así, una y otra vez mientras el tiempo apremia, las evaluaciones se acercan y el orientador levanta la ceja y respira hondo porque no logra que, ante quien él orienta, surja el ansiado problema. El investigador en ciernes se pregunta en su fuero íntimo: “¿Cuántas vueltas más habrá que dar para tener entre manos el ansiado problema?”.
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				Perogrullo reaparece para decirle al sí mismo que lo aloja: “Valora la experiencia, el aprendizaje, el torneo argumental que nacen de tus confusiones”. El investigador se siente más cerca de la meta; a su favor aquilata que su orientador no preguntó ni lo defendió; tal vez confía en que ya puede valerse por él solo. Perogrullo rotundo asevera: “Es entre ese mar de malentendidos que está el problema”. Una pregunta aparece entre la bruma del amanecer.

				Momento C: ¿De dónde vienen hipótesis y estrategia de la investigación?

				Las hipótesis en principio son respuestas tentativas a las preguntas. El primer impulso de quien ha llegado hasta aquí es enunciar las preguntas y, a cada una, darle una respuesta que funcione como hipótesis; es decir, que la respuesta, pregunta por pregunta, sea la base de la resolución del problema. “Si las cosas que valen la pena fueran fáciles, cualquiera las haría”, musita apenas Perogrullo.

				Es común que quien quiere investigar llegue con una hipótesis de la que cree, a pies juntillas, que es verdad y su aspiración máxima es hacer una investigación para probarla. Para ella, propuso una pregunta. Por lo tanto, la relación de una para otra ya estaba dada. Perogrullo irónico se interroga: “Si crees a pies juntillas entonces para qué ponerlo en duda”.

				Es claro que las preguntas expresan cada una cierta faceta del problema y que, en conjunto, relacionándolas, muestran sus perfiles más penetrantes. No obstante, como todo juego de expresiones, las interrogantes también condicionan y limitan aquello sobre lo que cuestionan. Por lo tanto, en la forma de responder se requiere también preguntarse, otra vez, sobre las relaciones subyacentes entre los conceptos que están en esas 
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				preguntas; se necesita dudar sobre si es posible responder una a una las preguntas o si es necesaria una hipótesis conjunta que anide distintas arquitecturas de respuestas individuales a cada pregunta.

				Revisando las preguntas se aprecian dependencias de distintos tipos entre ellas; en unos casos por su forma de plantearlas, en otros por sus contenidos subyacentes; a veces parecen tener una jerarquía u orden de importancia, sea formal o sustancial; en otros se presentan como una red en donde cada una pesa lo mismo. En una situación intermedia, hay dos o tres preguntas centrales y las demás serán respondidas subordinadamente. Son esas diferentes arquitecturas quienes imponen el orden y la estructura de las respuestas tentativas que llamamos hipótesis. Lo claro es que hasta que esas relaciones entre preguntas y respuestas y entre estas mismas no se aclaran no hay lugar para diseñar la estrategia de investigación.

				El término estrategia invoca fácilmente algunos puntos clave: al ser tal, una estrategia de investigación tendrá un objetivo: sostener las hipótesis formuladas. Y si hay que lograr un objetivo es probable que sea prudente descomponerlo en algunas metas u objetivos intermedios; sin embargo, en muchas ideas de proyecto, o anteproyectos, o proyectos mismos, se pide comenzar por los objetivos de investigación. Es cierto, a veces es útil comenzar por decir qué se quiere hacer en la investigación, sobre todo si hay que calcular sus costos. La gran dificultad es que el proceso de investigación no entra realmente en su momento crucial si no hay planteado un problema y unas hipótesis, tal como se deriva de la prejuiciosa e intencionada definición dada en la sección 2. Entonces, hasta por razones de costo, conviene recorrer el diagrama de flujo del esquema hasta antes de diseñar la estrategia.
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				Así ubicada, ¿qué contiene entonces la estrategia? Ahora el soldado Perogrullo responde con voz de mando: “Pues lo obvio: objetivos, metas, métodos y técnicas para respaldar hipótesis, instrucciones de uso, adecuadas a las hipótesis, de esos métodos y sus técnicas”. Y el alter ego de Perogrullo se queda pensando: Pero ahora habrá quien pregunte, en el próximo seminario, si respaldar hipótesis es sólo apoyar, ¿o será también validar, comprobar, probar?, y también, si hacerlo adecuando métodos y técnicas a las hipótesis ¿no requerirá relacionar hipótesis y métodos de una forma específica? En todo caso ahora siente alivio porque en su mundo el modo de hacer las cosas es menos cuestionable que las operaciones de problematizar.

				Recuadro 5. Máximas de Perogrullo investigador Temática: El portafolio

				Fuente: Perogrullo.

				Las tribulaciones antes narradas son material suficiente para comprender más a fondo la fase informal de la investigación y sus momentos y, a la vez, posibilitan reflexionar analíticamente sobre cada momento y sus actividades. Esta reflexión se orienta hacia los quehaceres de la investigación que han sido puestos de relieve. Éstos son las acciones 
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						“Todo se ha hecho en cada tema, mis ideas personales son de muchos más, ya todo fue escrito”.

						 “Mejor un esquema claro que ese enredo lleno de información”.

						Asunto: El expediente

						“Tienes demasiados elementos como si tuvieras entre manos un expediente, un prontuario, un protocolo, pero quién cometió el delito”.

						“No preguntes si ya presupones la respuesta”.

						“No te asustes, tal vez el búho de tu desconocido Jorge Guillermo Federico está alzando el vuelo en tu horizonte”.

						Problema: La cuestión

						“Valora la experiencia, el aprendizaje, el torneo argumental que nacen de tus confusiones”.

						“Es entre ese mar de malentendidos que está el problema”.

						Hipótesis: Tentativas respuestas

						“Si las cosas que valen la pena fueran fáciles, cualquiera las haría”.

						“Si crees a pies juntillas entonces para qué ponerlo en duda”

						Estrategia

						“¿Qué contiene la estrategia de investigación? Pues lo obvio: objetivos, metas, métodos y técnicas para respaldar hipótesis, instrucciones de uso, adecuadas a las hipótesis, de esos métodos y sus técnicas”.
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				sustantivas que se hacen en relación al contenido mismo de lo que se investiga, las prácticas decisorias que se expresan, a cada paso, el modo en que se valora lo hecho y se toma una opción para el siguiente, encadenando, así, la secuencia completa del proceso y las tareas argumentales que se emprenden para justificar y validar pasos de cada acción sustantiva y decisiones implícitas.

				Presentar la investigación –ese tránsito de lo indeterminado a lo determinado (Dewey, 1938)– tanto desde una concepción pragmática de las actividades del análisis disciplinario o interdisciplinario (Kitcher, 1993) como mediante un enfoque argumental de su práctica (Rescher, 1977), requiere un trabajo detallado que será motivo de un trabajo posterior.

				4. Conclusiones

				Este capítulo, como está dicho al inicio, pretende ser útil para quien tiene que hacer una investigación. En su desarrollo se ha intentado conciliar la experiencia de investigar, narrada como un drama humano, con las consecuencias de analizarla y trascenderla en su fase informal, momentos y pasos.

				Las lecciones de la narración están sobre todo en la segunda sección basada en el caso de Sebastián, el investigador que llegó de San Pancracio, y en la tercera, en que el investigador que propone y Perogrullo, su alter ego, que se opone, exhiben cada momento de las acciones sustantivas que componen el proceso de investigación.
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				Este texto es un resultado preliminar y orientador de una propuesta más amplia que conducirá al análisis tanto de la fase informal de la investigación como de la formal. Tanto este primer resultado como lo que seguirá se ocupan de poner en tela de juicio una visión pragmática y argumental de la investigación, poniendo en el centro categorías cuyo significado sólo es definible y adquiere contenido específico por obra de las mismas actividades de investigación.

				Por ejemplo, la fase informal de la investigación y sus momentos se deberán aclarar en sus propios términos. Como diría Perogrullo: “El camino de toda aclaración de términos no sólo es largo sino intrincado”. Lo que sigue es extender el análisis de la experiencia de investigación.
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				EJERCICIOS

			

		

		
			
				A modo de reflexión, se sugiere realizar el ejercicio que hizo Hipólito:

				Redacta, en media cuartilla, qué tema (o temas) tenías en mente.

				Qué dificultades encuentras en el tema (o los temas) para convertirse en un asunto de investigación.

				Elige un tema y explica brevemente cuál es tu asunto de investigación.
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				II. Estrategias de investigación empírica

				Flor Brown y Lilia Domínguez

				Introducción

				En este capítulo hacemos una revisión de los aspectos concernientes a la realización de la investigación: el ciclo que va de la selección del tema al respaldo convincente de hipótesis, y de otros aspectos relativos a la exposición y escritura de los resultados de la investigación. El objetivo es examinar cada uno de ellos con un enfoque práctico y pedagógico, utilizando como ejemplos los trabajos analizados en este libro. Esperamos que mediante la lectura de este capítulo el estudiante o joven investigador visualice las dificultades que se enfrentan en cada etapa y la forma de sortearlas.

				Una primera cuestión que queremos aclarar es por qué especificar “economía aplicada” en el título del libro y no sólo “economía”.

				1 ¿Qué es economía aplicada?

				Según Colander (2004), Keynes fue el primer economista que sugirió la necesidad de distinguir entre la economía política como ciencia que 
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				implica la formulación de leyes que rigen la producción y la distribución de la riqueza y las aplicaciones a la práctica que utiliza las leyes para abordar los problemas prácticos.

				La razón por la cual Keynes enfatizó distinguir entre la economía aplicada o el arte de la economía positiva es que siguen distintas reglas metodológicas. Para desarrollar una teoría o una ley general sobre cómo trabaja la economía, la tarea es generalizar de lo específico a lo abstracto, desde lo concreto de nuestro conocimiento, y de ahí desarrollar modelos que capturan las relaciones que trascienden cualquier instancia.

				En la economía aplicada se aceptan leyes generales y modelos y se trata de aplicar las ideas a los problemas reales. Desde este punto de vista, la aplicación de esta teoría implica tener en cuenta algunos de los factores ignorados en la construcción de las teorías abstractas que responden a condiciones ideales y buscar aplicarlas en problemas reales, es decir, utilizar las ideas de la teoría a casos concretos. Esto significa tomar en cuenta a las instituciones del mundo real y las fricciones que fueron abstraídas en el desarrollo de una teoría.

				Es conocido que en la época actual han proliferado las revistas de economía aplicada y múltiples definiciones de este concepto, entre ellas tomamos la del Departamento de Economía aplicada de Cambridge: “La economía aplicada conjunta la teoría económica, la medición y los métodos de análisis estadístico y econométrico, y la interpretación de dicho trabajo analítico para dilucidar los fenómenos económicos e informar la política económica” (Begg, 1998).
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				Trabajar en economía aplicada tiene consecuencia en la conceptualización del marco teórico. Los análisis de economía aplicada no requieren utilizar teorías bien establecidas o formales; empero, requieren un marco conceptual o un marco teórico más o menos explícito, debido a la complejidad del mundo y del funcionamiento del sistema económico. Desde esta perspectiva, una teoría es una versión de la realidad que muestra cómo las cosas están relacionadas y qué factores son más importantes que otros en una relación. Se usa la teoría para justificar el uso de definiciones específicas de conceptos y variables, postular relaciones y hacer predicciones acerca de sus relaciones esperadas apoyadas por la literatura relevante al tema. En particular, en el campo de la economía aplicada las teorías son utilizadas para representar procesos económicos: por qué suceden y cómo funcionan estos procesos, por qué algunas políticas llevan a ciertos resultados o por qué son más efectivas que otras (Petchko, 2018).

				2. El acercamiento al tema de investigación

				La curiosidad que inspira la investigación surge de observaciones del mundo real y de la interacción de la experiencia directa con la teoría o del compromiso político con la práctica, así como de los intereses del investigador, como señala Puchet en el capítulo anterior.

				La idea, el tema o la preocupación, que al principio del proceso no está bien definido, surge de una combinación de la experiencia, problemas de la disciplina transmitidos mediante herramientas analíticas, métodos o teorías, y de la detección de obstáculos, hechos que no deben repetirse, acentuarse o extenderse en sus efectos negativos.
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				Algunos casos sobre temas que surgen de la apreciación de dificultades, carencias, brechas, rupturas, desigualdades en la sociedad y la economía, hechos que inquietan a los investigadores y de los que surge una primera idea aparecen, por ejemplo, en Nava, Brown y Domínguez (2014):

				La idea central que dio origen a esta investigación se originó en una charla informal entre las autoras. La experiencia individual en temas particulares como ahorro y género contribuyó a la selección del tema central. Respecto al ahorro, una de las autoras había estudiado el efecto de los cambios en la estructura demográfica sobre el ahorro de los hogares (Nava, 2011). En relación con el género, dos de las autoras habían analizado las diferencias entre mujeres y hombres en la actividad económica, el mercado de trabajo y las condiciones laborales (Domínguez y Grossman, 2013a, y Domínguez y Grossman, 2013b). Estos antecedentes llevaron a plantear que las desigualdades entre sexos también se expresaban de manera diferenciada en el ahorro.

				En Nava (2015)

				En el siglo pasado México experimentó importantes transformaciones sociales, económicas y demográficas; en la revisión de estos cambios, la seguridad social aparece como un factor relevante al elegir el tema de investigación […]. Los indicadores más recientes dan cuenta de una mayor precariedad en el mercado laboral, [de] la “alarmante” disminución de la Población Ocupada (PO) con protección social, [y del] deterioro de las condiciones de los trabajadores asalariados [así como de] la mayor presencia de contrataciones temporales, la ausencia de contratos escritos y el limitado acceso a las instituciones de salud.
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				En Armendares, et ál. (2018):

				Al iniciar la investigación, el lento crecimiento de la economía mexicana y la aguda desigualdad constituyó la primera motivación para estudiar la evolución de los salarios en México. La segunda, de carácter teórico responde a una explicación micro y macroeconómica.

				En Moreno Brid, et ál. (2016):

				Las motivaciones que guiaron la presente investigación surgen en un contexto en el que el crecimiento de la economía mexicana ha sido decepcionante; de 1987 a 2015 se expandió a una tasa real anual de 2.55 %; prácticamente una tercera parte de lo que creció de 1961 a 1981, cuya tasa promedio de expansión fue de 6.35 %. Partimos de ello para analizar cómo el giro en el modelo de desarrollo y cambio estructural, que incidió en el cambio del patrón de especialización productiva hacia un crecimiento basado en las exportaciones, ha sido insuficiente para garantizar que la economía mexicana crezca de manera sostenida.

				Otras investigaciones surgen de la detección de la evidencia sobre una característica insuficientemente estudiada; así el punto de partida en Domínguez, Brown y Carrera (2017) fue la creciente subcontratación en las empresas de ti.

				La selección del tema surgió de un trabajo previo en el que con seis estudios de caso analizamos el proceso mediante el cual las empresas de software en México se insertaron en la cadena global de valor, los obstáculos que enfrentaron y la observación de la importancia de la subcontratación en la industria de tecnologías de información (ti). A partir de estas entrevistas y de la revisión de estadísticas para México (Select Estrategia, SC, 2014) fue posible apreciar la importancia de la 
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				subcontratación o outsourcing en el mercado de ti y de la penetración de las cadenas globales de valor. La industria de ti ya contaba con varios trabajos sobre el tema con aportaciones interesantes (Hualde, 2008; Mochi, 2009); sin embargo, la inserción de las empresas en las cadenas globales de valor no había sido suficientemente estudiada.

				La experiencia y la interacción entre investigadores a menudo permite encontrar nuevas líneas de investigación, como ocurre en “Diferencias de género en los factores asociados al ahorro de los hogares en México”, que permitió reunir capacidades de dos líneas de investigación (ahorro y género), o ideas que surgen de trabajos previos, como en el trabajo de “Innovación y productividad”.

				3. De temas a problemas

				La primera idea es insuficiente para realizar una investigación, pues no es lo mismo tema que problema. El paso más difícil en un comienzo es identificarlo y definir una pregunta de investigación. Ni una teoría sofisticada o estadísticas de alta tecnología ni la riqueza de los datos pueden generar un resultado significante de una pregunta de investigación mal planteada (Alford, 1998).

				El uso de la palabra problema –como señala Martín Puchet en el capítulo anterior– dificulta la comprensión de aquello que invoca. No es lo mismo la apreciación de un problema real que de un problema de investigación. La desigualdad o la falta de crecimiento no pueden ser resueltos a través de la investigación; la aportación de esta última es contribuir al conocimiento para la posible o parcial solución de los problemas reales. 
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				Un problema de investigación es la demarcación de un área dentro de un contexto determinado que implica quién, qué, cómo, dónde, cuándo o por qué; es decir, debe formularse como una pregunta. Por tanto, la tarea del investigador es identificar una pregunta acerca de este problema cuyas respuestas no se han dado.

				Hay dos tipos de preguntas de investigación: teóricas y empíricas. Las primeras se derivan de un aspecto conceptual no resuelto, y las segundas provienen de evidencias o datos. Ambas pueden surgir de la experiencia del investigador y la literatura científica. La insatisfacción puede provenir de inconvenientes de una teoría, resultados parciales, contradictorios o confusos, metodologías erróneas, obsoletas o mal utilizadas.

				Llegar a la pregunta de investigación supone transitar por un proceso de inmersión en la bibliografía sobre el tema y consultar todo tipo de fuentes de información. Se trata de una revisión crítica de los distintos trabajos que nos permitirá conocer sus aristas según la forma en la que han sido abordados por los autores y los vacíos que existen en el conocimiento sobre el tema.

				Turabian (2013) señala varias formas posibles para acercarse a eso que no se sabe; por ejemplo, preguntarse: a) si nuestro tema se ubica en un contexto histórico, social, cultural, geográfico o económico más amplio; b) si es parte de un sistema más amplio, si ha cambiado en el tiempo; c) si tiene distintas categorías; d) qué pasaría si el tema nunca hubiera sido tratado, se considerara en un nuevo contexto o desapareciera; y e) qué opiniones contrarias o concordantes existen alrededor del tema.

				Este proceso de reflexión sobre el tema permitirá construir una argumentación que conduzca a identificar la pregunta de investigación, 
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				denominada planteamiento del problema. Éste conlleva aspectos importantes, como consideraciones y precisiones sobre cuestiones de forma, motivaciones, antecedentes, fuentes de información, carácter novedoso en algún aspecto y posible inserción en un entorno relevante más allá de los que tienen las acciones investigativas (Puchet, 2020).

				Los estudiantes a menudo escriben demasiadas cosas acerca de su tema en el planteamiento del problema –incluyendo material irrelevante–, de tal forma que el lector se sorprende cuando lee la pregunta de investigación, como señala Petchko (2018). De esta manera, el planteamiento resulta general y no prepara al lector para la pregunta de investigación. Lo importante es a) enfocarse en la relación y comunicar lo que se sabe de ésta; es decir, citar a los autores que la han abordado y b) comunicar la importancia del problema e identificar si hay brechas en el conocimiento o si es insuficiente.

				El libro ofrece varios ejemplos útiles sobre el proceso que siguieron los investigadores para el planteamiento de sus preguntas de investigación; por ejemplo, en Nava, Brown y Domínguez (2014):

				[La construcción del planteamiento del problema fue el resultado de la revisión bibliográfica del tema de ahorro y género que permitió] identificar que se trataba de un tema no estudiado para el caso mexicano; es decir, la propuesta de investigación cumplía con el cometido de ser novedosa […] y mostró que estudiaban el ahorro de los hogares como si éstos se comportaran conforme al modelo del “hogar unitario”, en el que una sola función de utilidad representaba sus preferencias. Pese a eso, los estudios de género enfatizaban la existencia de roles de género y de condiciones socioeconómicas diferenciadas entre mujeres y hombres, lo que llevó a plantear que estas desigualdades se extendían a los patrones de ahorro […]. [Otros trabajos] mostraban evidencia de que los cambios 
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				en el ingreso relativo de las mujeres influían en el poder de negociación dentro del hogar y, por extensión, tenían un impacto en el ahorro de los hogares.

				[De la anterior argumentación] el propósito principal de la investigación es centrarse en el análisis de las diferencias entre las decisiones de ahorro de los hogares con jefaturas femenina y masculina en México durante el año 2008 [con las siguientes preguntas] ¿Cuáles son los factores que determinan el ahorro de los hogares? ¿Cuáles son las diferencias según sexo de la jefatura?

				En el caso del trabajo de Brown y Guzmán (2014), la idea de emprender una investigación sobre la relación entre la innovación y la productividad surge de trabajos anteriores de las autoras; sin embargo, el tema era todavía muy amplio y se tenía la percepción de que entre las causas del incremento en la productividad el papel de la innovación no había podido ser bien explicado.

				Lo anterior muestra que el desarrollo de la habilidad para investigar conlleva la capacidad de conectar teoría con evidencia para construir explicaciones válidas sobre cómo funciona la sociedad (Alford, 1998). Puede decirse que lo mismo es válido para la investigación económica: necesita reunir la teoría, el método y la evidencia en una forma que pueda ser “legítima y poderosa”.

				Suele ocurrir que la revisión de la literatura no arroja resultados claros y contundentes en los distintos estudios sobre el tema. Entonces, la tarea es indagar sobre posibles causas y ahondar en variables, metodología y tipos de asociación. Así, la siguiente fase de la revisión bibliográfica en Brown y Guzmán (2014) se orientó hacia el tipo de variables utilizadas en los estudios y su asociación con la hipótesis:

			

		

	
		
			
				.

			

		

		
			[image: ]
		

		
			
				70

			

		

		
			[image: ]
		

		
			
				Al revisar la literatura encontramos que la relación entre innovación y productividad había inspirado numerosos estudios. […] Pudimos también constatar que el diseño y la aplicación de encuestas a firmas sobre indicadores de insumos y productos del conocimiento y, así como también el desarrollo de nuevas técnicas econométricas favorecieron la ampliación de investigaciones […] encontramos resultados mixtos […]. Descubrimos varias explicaciones para la falta de contundencia de los resultados […].

				Consideramos por tanto dada la complejidad de la relación entre la productividad y la innovación, era necesario plantear en varias fases las siguientes preguntas: ¿Cuál es la propensión a innovar de las firmas manufactureras en México? ¿Qué factores determinan el esfuerzo en innovación en las firmas manufactureras? ¿El mayor esfuerzo de innovación de las empresas influye en una mayor productividad laboral?

				Otros trabajos construyen la argumentación del planteamiento del problema sobre la base de insuficiencias en la metodología, como señalan Loria y Ramos (2007) en el trabajo “La Ley de Okun una relectura para México, 1970-2004”:

				[El] primer marco de referencia fueron las tres especificaciones econométricas del trabajo original de Okun con las que buscaban demostrar que existía una sólida relación estadística bidireccional entre desempleo y crecimiento económico, para la economía de Estados Unidos. De esta revisión concluimos que ni el autor ni los libros de texto de macroeconomía ni tampoco los artículos académicos sobre el tema cuestionaban varios aspectos fundamentales sobre estas especificaciones y sus resultados. […] Era sorprendente que “en la época actual” (principios de la década de los noventa) no se identificaran el orden de integración de las series ni se realizara el pertinente análisis, con rigor econométrico, de causalidad entre el producto y la tasa de desempleo.
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				La pregunta en el texto original no está explícita, pero en el texto previo a la edición cuestionaba “¿Hasta qué punto la hipótesis original de Okun se mantiene para México utilizando modelos estructurales de series de tiempo?”.

				Por último, la revisión de la literatura puede arrojar resultados parciales sobre algún tema. Así, Domínguez, Brown y Carrera (2017) señalan que después de una revisión de los distintos estudios de la industria y del análisis de la estructura del mercado de las Tecnologías de la Información, en cuanto a su distribución regional, aún existían aspectos de vital importancia por analizar.

				El primero era conocer la ubicación de las empresas en los nódulos de la cadena de valor, dado el grado de complejidad de los servicios, y explorar su relación con las capacidades empresariales. Una segunda cuestión era si el tipo de gobernanza de la cadena incide en las exportaciones de las empresas y qué otros factores, como la complejidad del producto, había que considerar. Por último, una preocupación adicional era el efecto de la política pública sobre las actividades de las empresas.

				Nótese que aquí no se enuncian preguntas como tal, pero eso no quiere decir que originalmente no hayan estado. Es conveniente expresar el problema en forma de pregunta sobre todo en las primeras fases de la investigación. Seguramente en este ejemplo las preguntas eran: ¿En qué nódulos de la cadena del valor se ubican las empresas? ¿Cuál es la relación de la ubicación con las capacidades? ¿Cómo incide el tipo de gobernanza en las exportaciones? ¿Cuál es el papel de la política pública?
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				Una vez planteado el problema de estudio y evaluado su relevancia y factibilidad, el siguiente paso es elaborar el marco teórico o marco de referencia; eso implica exponer y analizar las teorías, las conceptualizaciones, las perspectivas teóricas y las investigaciones importantes para el estudio que permitan llenar lagunas y extender estudios previos.

				4. Marco de referencia

				La investigación en economía aplicada necesitará crear un marco teórico para el problema estudiado tomando prestadas teorías, conceptos y perspectivas de varias disciplinas o áreas de investigación, como señala Petchko (2018). Señala la autora que con frecuencia no se usa una teoría formal; puede utilizarse un marco teórico, uno conceptual o una perspectiva teórica. Estos marcos de análisis son simples postulados hechos sobre la base de hallazgos consistentes de investigaciones previas, que han sido organizados para mostrar qué conceptos y variables son relevantes para la pregunta de investigación en particular y cómo estos conceptos y variables están relacionados. En tal marco, los investigadores pueden discutir teorías alternativas, definiciones de conceptos relevantes y variables, enfoques específicos o estrategias que han sido utilizadas para estudiar un problema, y sus propias conjeturas o predicciones.

				La revisión de la literatura permite construir el marco conceptual, teórico o de referencia; es decir, la revisión de la literatura, un proceso de inmersión en el conocimiento existente, es un proceso y un producto. Como señala Puchet en este libro, la teorización comienza cuando hechos y conceptos hacen posible formular categorías para organizar la 
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				información sobre lo que ocurre. En principio, la información será empírica (captada mediante ciertas señales de los hechos que se derivan del problema) o teorética (compilada de fuentes que contienen teorizaciones previas sobre problemáticas similares).

				En primer término, es necesario señalar que el investigador debe considerar los tipos de fuentes bibliográficas al hacer su búsqueda. Hay fuentes primarias, que constituyen los textos fundamentales y corresponden a los pioneros del tema; secundarias, que pueden ser textos contextuales, metodológicos, teóricos o simplemente relacionados con el tema; y terciarias, que son textos no originales, como enciclopedias, libros de texto, notas de periódicos o Wikipedia.

				El investigador debe identificar las fuentes primarias para su tema y citar alguna en su tesis o artículo (Belcher, 2019). En un trabajo de investigación, las fuentes más utilizadas corresponden a los textos relacionados con el tema. En cuanto a las fuentes bibliográficas secundarias, se debe guardar cierto equilibrio al citarlas en el marco de referencia. Las fuentes terciarias o derivativas pueden ser útiles para comprender algo, pero no deben citarse en un trabajo académico.

				Antes de pasar a otro tema, hay que advertir la necesidad de evitar un listado de resúmenes de trabajos; es decir, hay que elegir los textos más relevantes o representativos que estén relacionados con el argumento de la investigación; además, como señala Belcher (2019), hay que recordar que el marco de referencia es “una evaluación (no un resumen) de los distintos trabajos sobre el tema”.

				A lo largo de esta revisión se evalúan las investigaciones previas y se analiza cómo nos relacionamos con ellas, en cuanto a los conceptos y 
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				variables utilizadas o las relaciones postuladas. Una buena revisión debe identificar los conceptos clave y las limitaciones o contribuciones de las investigaciones; debe documentar las relaciones de las investigaciones previas y si hay un debate entre ellas, así como ubicar las diferencias frente a nuestra investigación. Los trabajos de investigación existen en relación con otros trabajos; la fuerza del nuestro radica en la habilidad para relacionar nuestro argumento con el de otros.

				También, después de hacer un trabajo de búsqueda y lectura de los principales trabajos al escribir nuestro marco de referencia, es importante tener claro el resultado del análisis de los distintos textos. Al respecto, Hernández, Fernández y Baptista (2010) señalan que la revisión de la literatura nos puede revelar que…

				Existe una teoría completamente desarrollada, con abundante evidencia empírica y que se aplica a nuestro problema de investigación.

				Hay varias teorías que se aplican a nuestro problema de investigación.

				Hay “piezas y trozos” de teorías con apoyo empírico moderado o limitado que sugieren variables potencialmente importantes y que se aplican a nuestro problema de investigación.

				Hay descubrimientos interesantes, pero parciales, que no llegan a ajustarse a una teoría o resultados interesantes; aquellos están ligados a metodologías que han sido superadas y que necesitan verificarse a la luz de nuevas metodologías.

				Solamente existen guías aún no estudiadas e ideas vagamente relacionadas con el problema de investigación.
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				Es frecuente entre los investigadores jóvenes o tesistas querer abarcar todo y presentar marcos teóricos muy largos y desconectados de las preguntas de investigación. La tarea del investigador es sistematizar o dar orden al conocimiento, que las más de las veces es disperso y no se encuentra organizado (Hernández, Collado & Baptista 2010). Así, el último tema es cómo organizar la redacción del marco de referencia, paso que no debe menospreciarse. A continuación, se presentan algunas guías.

				Una opción es organizar la literatura en varios subtemas de acuerdo a la pregunta de investigación. Tómese como ejemplo a Nava, Brown y Domínguez (2014):

				La revisión de la literatura se dividió en dos grandes temáticas: a) factores determinantes del ahorro y b) diferencias de género en el ahorro.

				La sección “Los factores determinantes del ahorro” a su vez considera los modelos macro y microeconómicos del ahorro. Iniciamos con la explicación del comportamiento del ahorro con los modelos conceptuales macroeconómicos.

				En cuanto a los modelos microeconómicos del ahorro en los hogares. La idea era analizar cómo éstos modificaron los modelos anteriores al suprimirse los supuestos simplificadores e incorporarse otros elementos que resultan especialmente importantes en la toma de decisiones. Así, presentamos la discusión sobre la evidencia empírica para el análisis del ahorro en los hogares a partir tanto de las proposiciones de la teoría keynesiana como de la hip y la influencia de las variables sociodemográficas.

				Cuando es necesaria más de una revisión de la literatura, la organización del marco de referencia puede distinguirlas en distintas secciones; por 
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				ejemplo, una de antecedentes históricos o empíricos necesarios para contextualizar la investigación, como la revisión de la literatura teórica para explicar algunas variables importantes. Ejemplo de esto es el trabajo de Nava (2015), en el cual se presentan los antecedentes históricos y empíricos en la sección “Seguridad social, principios y alcances”; esa es una revisión de los orígenes y fundamentos de la seguridad social y un análisis de la situación del empleo y de la desprotección social entre los trabajadores mexicanos, como el marco empírico que justifica las preguntas de investigación.

				Otra forma de organización es de acuerdo al debate que se encontró en las fuentes. Esto implica reflexionar en torno a los autores que participan en el debate –y a veces los que no lo hacen–, cómo se sitúan los distintos autores y si son o no convincentes. Después, es útil agrupar la literatura de acuerdo a las posiciones que toman. Como se ve, el orden de presentación de los trabajos no necesariamente debe ser cronológico.

				4.1. Conjeturar soluciones al problema o hipótesis

				Como se recordará del capítulo anterior, Puchet señala que probablemente la etapa más importante del proceso de investigación es preguntarse qué tan adecuado es este marco para el problema (P), la hipótesis (R) y la estrategia de investigación (E), ya que del marco de referencia deben extraerse y articularse los enunciados del planteamiento de problema, la formulación de hipótesis y el diseño de la metodología.

				Hay varias definiciones de hipótesis. Hernández, Fernández y Baptista (2010) las definen como proposiciones tentativas acerca de las relaciones 
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				entre dos o más variables y se apoyan en conocimientos organizados y sistematizados. Babbie (1998) señala que una hipótesis es una predicción específica acerca de la relación de dos o más variables.

				La etapa que tiene como fin postular hipótesis involucra una recursión hacia las posibles respuestas, que consisten en algunas teorías o en ensamblajes de las mismas ideados para tratar el problema, como señala en el primer capítulo Martín Puchet. Esa recursión se realiza con la finalidad de usar las respuestas que ya han operado o de confrontarlas con alternativas respecto a las ya formuladas y mostrar su carácter innovador. Las hipótesis provienen de la revisión de la literatura y, como señalan Hernández, Fernández y Baptista (2010), pueden surgir del postulado de una teoría, del análisis de ésta, de generalizaciones empíricas pertinentes al problema de investigación y de estudios revisados o antecedentes consultados; es decir, formular una hipótesis implica un ir y venir entre el planteamiento del problema, los marcos descriptivo y explicativo, y la hipótesis.

				Generalmente, en un artículo el marco teórico o de referencia se redacta en una sección distinta de las hipótesis, las cuales se plantean en la introducción. La revisión de la literatura de los antecedentes teóricos y empíricos es necesaria para postular hipótesis que a) sean enunciados de soluciones tentativas del problema o respuestas posibles de las preguntas formuladas, y b) de las cuales se muestre las relaciones y vínculos que tienen con el planteamiento del problema, o se diga cómo funcionan para resolverlo.

				Los enunciados hipotéticos que se postulen deben partir del problema de investigación. El papel de las hipótesis es orientar el descubrimiento o el hallazgo para contestar las preguntas.
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				Una función importante del marco teórico es apoyar la formulación de hipótesis. Las hipótesis indican lo que tratamos de probar y se definen como la solución tentativa a las preguntas planteadas; indican las expectativas acerca de las relaciones entre ciertas variables; no necesariamente son verdaderas y pueden o no comprobarse –en un comienzo no estamos seguros de su comprobación, y un resultado negativo es perfectamente aceptable si tiene una explicación–.

				Las hipótesis no siempre son explícitas, eso no quiere decir que no estuvieran consideradas a lo largo de la investigación. En algunos casos se observan en la especificación del modelo econométrico y en la discusión de los resultados, y en otros, el marco teórico está implícito y el marco de referencia constituye un análisis histórico y estadístico en el que se analiza el comportamiento de las variables centrales de un planteamiento teórico determinado; por ejemplo, en Moreno, et ál. (2016):

				El marco de referencia en la sección “Tres décadas de reformas: grandes logros y mayores pendientes” analiza las distintas etapas de desarrollo para comparar el desempeño del período 1960-1981 —bajo el viejo modelo de desarrollo—, frente al que tuvo en 1988-2015 –ya bajo el nuevo modelo de reformas estructurales centradas en robustecer la estabilización macroeconómica nominal y reducir el papel del Estado en la esfera económica—.

				La hipótesis de este trabajo se deriva del análisis de las “tres décadas de reformas” y es la propuesta tentativa para explicar el desempeño de la economía mexicana en estos tres periodos:

				[…] la insuficiente formación de capital fijo conduce a la trampa de lento crecimiento en la que lleva inmersa en las últimas tres décadas. 
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				En particular, la drástica reducción del papel del Estado en la esfera económica y como pilar fundamental del desarrollo (en el periodo anterior a las reformas de mercado) derivó en la caída progresiva de la inversión pública y ha incidido en la senda de muy lento crecimiento en la que lleva inmersa más de tres décadas.

				La revisión de la literatura puede arrojar resultados interesantes ligados a metodologías que han sido superadas y que necesitan verificarse o rechazarse a la luz de nuevas metodologías. Así, Loria y Ramos (2007) analizan en el marco de referencia los distintos resultados y metodologías para distintos países:

				En cuanto a los antecedentes empíricos, se eligieron a los autores que más se citan sobre tema y que trataron de poner a prueba la hipótesis de Okun para sus países. De ahí los resultados de estudios para países desarrollados que se reportan en el Cuadro 2A (Alemania, Australia, Canadá, Estados Unidos, Francia, Inglaterra, Italia y Japón) y de América Latina (Colombia, Chile, Venezuela, Uruguay, Costa Rica, Brasil, Panamá, Perú, México, Argentina, Paraguay y Bolivia) en el Cuadro 2B.

				Y ante la pregunta de investigación ¿Hasta qué punto la hipótesis original de Okun se mantiene para México utilizando modelos estructurales de series de tiempo?, los autores no hacen explícita la hipótesis de que esperaban que se cumpliera con el método de cointegración, aunque pensamos que su conjetura es que se mantendría.

				Entre algunos de los trabajos que se presentan en el libro, la revisión de la literatura permite apreciar que existen partes de teorías con apoyo empírico moderado o limitado que sugieren variables potencialmente importantes y que se aplican al problema de investigación. Por ejemplo, en Domínguez, Brown y Carrera (2017) se identifican varios aportes alrededor 
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				de las Cadenas Globales de Valor que enfatizan las exportaciones ligadas a la fragmentación del proceso productivo y la codificación. Otras teorías señalan que esta última no es completa y que es necesario analizar las capacidades tecnológicas y la transmisión de información y conocimiento de un nódulo a otro; es decir, la forma de gobernanza:

				El marco de referencia teórico se basó en una revisión de los principales aportes sobre el concepto de las cadenas globales de valor. […] La teoría de las cadenas globales de valor ha dado énfasis a factores tecnológicos, como la fragmentación del proceso productivo y la estrategia global de las multinacionales. […] Según algunos estudiosos de la fragmentación, los avances en la codificación del conocimiento facilitan la subcontratación mediante instrucciones precisas. No obstante, como ha sido señalado por la teoría evolucionista, la codificación nunca es completa, […] de ahí que sea necesario examinar la manera en que la información, el conocimiento y los materiales se transmiten de un nódulo a otro. Esto pone al frente del análisis la importancia de la acumulación de capacidades por parte de las empresas y la posibilidad de asimetrías a lo largo de la cadena, dando lugar a distintas modalidades de coordinación o gobernanza.

				De este marco de referencia los autores derivaron las siguientes hipótesis:

				a) El desarrollo y sofisticación tecnológica de la tic mexicana están asociadas a la gobernanza de cgv; b) la política pública ha propiciado que las empresas mexicanas se integren a las grandes cadenas transnacionales.

				Que pretenden dar respuesta a las siguientes preguntas:
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				¿En qué nódulos de la cadena del valor se ubican las empresas? ¿Cuál es la relación de la ubicación con las capacidades? ¿Cómo incide el tipo de gobernanza en las exportaciones? ¿Cuál es el papel de la política pública?

				Para dar orden a la exposición de los distintos autores, es necesario usar criterios lógicos y adecuados al tema de investigación. El orden puede ser cronológico, por enfoques teóricos o por metodologías, por mencionar algunos. Por ejemplo, en Brown y Guzmán (2014) el marco de referencia se ordenó de acuerdo a lo que las autoras consideraron tres temas principales:

				a) naturaleza de los esfuerzos de la innovación, b) los factores que explican a la innovación, y c) la relación entre innovación y productividad.

				Como se recordará, las preguntas eran…

				¿Cuál es la propensión a innovar de las firmas manufactureras en México? ¿Qué factores determinan el esfuerzo en innovación en las firmas manufactureras? ¿El mayor esfuerzo de innovación de las empresas influye en una mayor productividad laboral?

				Las respuestas tentativas planteadas de acuerdo a la revisión de la literatura que se presenta en el marco de referencia son…

				Las empresas mexicanas con mayor propensión a innovar son las más grandes, aquellas que tienen apropiabilidad de sus invenciones, las que exportan y las que tienen mayor participación en el mercado. […] En el esfuerzo de innovación influyen notablemente el acceso al crédito, la transferencia de tecnología, los recursos de la inversión extranjera, la cooperación entre empresas, las exportaciones y la apropiabilidad 
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				del conocimiento. […] Finalmente, esperamos que la innovación, como insumo, conjuntamente con el capital humano, impacten sustantivamente en la productividad laboral de la industria manufacturera de México

				En suma, el proceso de investigación es una secuencia de acciones que parten de una revisión de la literatura, que apoya la definición del problema, y después siguen hacia la especificación de hipótesis, que pueden ser tentativas. Posteriormente se elabora el marco conceptual o de referencia que, como señala Martín Puchet en este libro, implica recabar información sobre hechos e introducir un marco explicativo, comprensivo y argumentativo. En este proceso, nuestras hipótesis pueden reformularse o cambiar. Finalmente, es necesario definir una estrategia para sustentarlas; es decir, se pasa a la etapa formal de investigación para crear procedimientos y modelos para validar hipótesis o para resolver problemas: en ese momento se está en la fase formal de la actividad de investigación.

				5. Estrategia de investigación empírica

				En esta etapa el investigador debe buscar una metodología que permita responder a las preguntas de investigación y poner a prueba las hipótesis. La metodología explica cómo sostener, sustentar, respaldar, apuntalar, validar, verificar, comprobar, no rechazar y considerar adecuadas las hipótesis formuladas. Es un trabajo de diseño de procesos, de procedimientos y de rutinas de trabajo que supone:
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				Coordinar las categorías del marco de referencia con aquello que se considerará sostén, sustento, respaldo, puntal, evidencia válida, dato verificador, prueba, elemento contrafáctico o hecho adecuado respecto a lo que se quiere defender.

				Determinar en qué grado aquello que satisface alguna de las acciones a que se someten las hipótesis (sostener, sustentar, respaldar, apuntalar, validar, verificar, comprobar, no rechazar y considerar adecuadas) logra su objetivo.

				Decir de qué modo hacerlo, desde el punto de vista de una concepción de lo que será verdadero. El método presupone el rango de certeza con que cada acción enunciada mantiene una hipótesis; a qué nivel cumple con su objetivo de confianza, significación, credibilidad, consenso intersubjetivo, acuerdo o concordancia con algún otro criterio, sostén, sustento, respaldo, puntal, evidencia válida, dato verificador, prueba, elemento contrafáctico o hecho adecuado.

				Determinar qué tipo de verdad está implicada15.

				En otras palabras, el método es un conjunto de tareas inspiradas por las necesidades de a) obtener certeza sobre el proceso de defensa de la hipótesis, b) lograr confianza en lo que las defiende como respuestas tentativas y c) alcanzar, en algún sentido, una verdad acerca de lo propuesto.

				La siguiente cuestión es definir cómo se llevará a cabo el método: las técnicas, concebidas como asignaciones de medios a ciertos fines serán 
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				cualitativas, cuantitativas y, cada vez más, mixtas. El conocimiento de éstas es necesario para que la investigación tenga valor científico y sus resultados puedan ser difundidos en la comunidad científica (Puchet, 2020).

				La economía cuantitativa tiene como objetivos la evidencia, la contrastación, los hechos estilizados y, por supuesto, la predicción. Las principales técnicas cuantitativas en economía son, primero, la contabilidad (análisis de costos y beneficios, y contabilidad económica empresarial, financiera, gubernamental, institucional y nacional); después, la estadística (compilación y tratamiento de los datos, desde la descripción hasta la explicación de la información de carácter económico y afín), y, finalmente, la modelación de comportamientos, procesos y sistemas usando recursos contables, estadísticos, matemáticos y computacionales, tanto informáticos como algorítmicos. Por ejemplo, el análisis de series temporales y de corte transversal, la regresión, la cointegración, las técnicas que utilizan variables cualitativas y datos de corte trasversal o de panel, y los modelos estocásticos multiecuacionales (Cotte, 2016). Las ventajas de este método provienen del rigor con que los resultados se pueden validar. Las limitaciones son la falta de matices o detalles de un estudio o la imposibilidad de profundizar en temas en donde el factor humano y cultural son importantes (Muntean, 2016).

				Por su parte, la investigación cualitativa a menudo inicia en observaciones del mundo real que emergen de la interrelación de la experiencia directa con la teoría. Hay un ciclo de la investigación formado por la teoría, la práctica, las preguntas de investigación y la experiencia personal (Marshall, 1989). En los métodos cualitativos se parte de la presunción de que existen fenómenos y procesos de naturaleza social o conductual que no pueden medirse desde un punto de vista cuantitativo; entonces, 
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				los investigadores adoptan métodos cualitativos para entender fenómenos como el comportamiento, valores, creencias, rituales o sentimientos de la persona. Éstos son muy utilizados no sólo en la psicología y antropología, sino también en el entorno empresarial en el que la investigación se centra en el comportamiento del consumidor (Muntean, 2016).

				Los trabajos que se presentan en el libro son predominantemente cuantitativos, aunque uno de ellos combina ambos enfoques.

				5.1. Diseño de la estrategia empírica

				El diseño de la estrategia empírica en la investigación cuantitativa es un proceso igualmente recursivo porque, de la especificación de un modelo inicial, se pasa al análisis de las fuentes de información y datos, y se regresa al modelo que puede sufrir modificaciones. A continuación, se presentan varias cuestiones que deben considerarse.

				a) Las variables

				La definición misma de variable como “una característica, factor o atributo de una unidad de análisis (individuos, hogares, firmas, objetos o sistemas)”, debe ser susceptible de ser medida o conceptualizada, como señalan Millones y Bazán (2009). Siguiendo a los mismos autores, una variable puede cambiar con el tiempo o con el espacio de medición de referencia. Por otra parte, las variables consideradas pueden o no ser directamente observables y, por tanto, susceptibles de ser medidas con los datos directamente recolectados, derivados o inferidos a partir 
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				de éstos. Las variables son observables si el valor obtenido o dato es una buena aproximación (o coincide exactamente) al concepto que se quiere medir. Una variable no observada, latente o constructo se refiere a aquéllas imposibles de medir directamente de los datos porque carecen de contrapartida. En otras palabras, estas variables sólo pueden ser derivadas o inferidas a través de indicadores o de las propiedades medibles que envuelve el concepto. Por último, el nivel o escala de medición debe considerarse para evitar sesgos en la estimación.

				b) Fuentes de información

				La información presenta muchos desafíos: puede haber incompatibilidades, falta de actualización, ausencia de variables necesarias para el análisis o imposibilidad de trabajar en el nivel de desagregación deseado.

				En primer lugar, al iniciar la investigación, es necesario analizar la posibilidad de acceder a las fuentes: dónde son accesibles, si son fácilmente asequibles, y la capacidad para manejarlas. Cada investigación tiene sus propias fuentes de información para sus objetivos específicos.

				En ocasiones, la información puede no estar en fuentes primarias y es necesario construirla con encuestas de distintos tipos. Por ejemplo, en Domínguez, Brown y Carrera (2017), los autores señalan que…

				Dada la ausencia de microdatos, optamos por hacer entrevistas basadas en un cuestionario. Antes de realizar el cuestionario y elegir las empresas, la estrategia de investigación abarcó tres niveles: macro, meso y microeconómico. Para el nivel macroeconómico se investigó el comportamiento de la industria de la tics en México con datos oficiales. En 
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				el nivel mesoeconómico nos pareció esencial entrevistar a las instituciones que median entre las empresas y el nivel estatal o federal (asociaciones, consejos o cámaras de esta cadena). Asimismo, entrevistamos agentes clave en el quehacer del diseño de las políticas estatales y federales como herramientas para facilitar la entrada de empresas transnacionales y de empresas locales proveedoras de la cadena. A nivel microeconómico, entrevistamos a 50 empresas cuyos nombres fueron sugeridos por los entrevistados; de ellas sólo 42 estuvieron anuentes a ser entrevistados y contestar el cuestionario. Además, cabe señalar que los conocimientos derivados de las entrevistas nos permitieron elaborar el cuestionario que se presenta en el anexo.

				En segundo lugar, hay que verificar los periodos históricos de la información y la compatibilidad entre periodos. Es posible que las fuentes de información abarquen periodos más cortos de lo que se tenía planteado. En este caso, habrá que construir series de tiempo, lo que implica verificar la continuidad de los datos y los supuestos con que fueron construidos, porque suele ocurrir que no son compatibles.

				Un magnífico ejemplo de los problemas que una investigación enfrenta cuando los datos no están disponibles para el periodo que se desea estudiar se encuentra en el trabajo de Moreno, et ál. (2016), “Formación bruta de capital fijo en México: una introducción a su investigación empírica (1960-2015)”, en el que, ante la ausencia de series largas de tiempo, los autores tuvieron que construirlas con técnicas de estadísticas y empalme.

				Al realizar la construcción de las series históricas se enfrentaron con que los resultados obtenidos variaban considerablemente en función del método usado. Por ejemplo, en el método del indicador, “al seleccionar 
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				el ‘indicador’, éste puede provenir de cualquier año base que se tenga, de forma que pueden generarse distintos empalmes de series y surge la incógnita de ¿qué año base elegir de manera significativa?”.

				Otra de las dificultades que mencionan al utilizar el método del indicador es la aditividad, que se refiere a que las técnicas de empalme no siempre permiten mantener consistencia temporal y analítica, lo que genera problemas de inconsistencia aditiva entre las series.

				La solución propuesta por este trabajo consistió, entonces, en plantear una mezcla entre las técnicas de empalme, utilizando dos “indicadores” de referencia: el primero como las variaciones expresadas de la serie agregada (la formación bruta de capital total), y la segunda por medio de un indicador como las proporciones fijas de los coeficientes de inversión pública y privada aplicadas sobre la serie agregada.

				En tercer lugar, hay que verificar si las variables requeridas son observables; es decir, si el dato es una buena aproximación al concepto que se quiere medir (Millones & Bazán, 2009). Puede suceder que el investigador tenga acceso a la base de datos, pero que tenga la necesidad de construir algunas variables. Por ejemplo, en Nava, Domínguez y Brown (2014), las autoras señalan que para definir la variable ahorro en los hogares fue necesario revisar la literatura para encontrar las distintas definiciones y adoptar una.

				Seguimos a Szekely (1998), que lo define como la diferencia entre el ingreso del hogar y el gasto en bienes de consumo no durable. Los gastos en bienes de consumo durable no forman parte de la definición porque se realizan como una inversión para el hogar; es decir, representan la adquisición de bienes en el presente para el consumo futuro. Así, con 
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				la información de la enigh se estimó el ahorro restando del total de los ingresos corrientes del hogar el consumo en bienes no durables (se incluyen los componentes monetario y no monetario).

				En la Loria y Ramos (2007), los autores construyeron la tasa de desempleo, debido a que no se contaba con información oficial para un periodo largo (1970-2004):

				Definimos a la tasa de desempleo como tade = ((pea-pò) / pea), que difiere notablemente en nivel y variación de la serie trimestral oficial generada por el inegi. En el artículo se advierte de los problemas de este indicador y se justifica su uso a partir de la técnica econométrica utilizada.

				Otra dificultad aparece cuando las variables requeridas por la investigación no están en una sola base, sino que se encuentran en varias fuentes de información; por ejemplo, en Brown y Guzmán (2014), las autoras señalan que las variables requeridas por la investigación no estaban en una sola base, sino que se encontraban en varias bases industriales: Censo Económico, la enestyc 2005, la Encuesta Industrial Anual y la Encuesta de Innovación del Conacyt. Así, por ejemplo, en la eia se encontraba información sobre las actividades económicas de los establecimientos manufactureros, sus ingresos, gastos, personal ocupado e inversión en acervos físicos y remuneraciones. Los datos de la organización de la producción y de las actividades de innovación se encontraban en la enestyc. Finalmente, del Censo Industrial se encontraba información de las marcas y las patentes que se preguntó por única vez en el Censo de 2005. Por estas razones fue necesario solicitar al inegi la construcción de un panel con la información de las tres fuentes en los años 2004, 2005 y 2006 a nivel de establecimiento.
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				En los análisis demográficos, las encuestas que existen proporcionan información sobre los ingresos y gastos en cortes transversales. Si se optara por identificar los perfiles del ciclo de vida con base en la “fotografía” obtenida a partir de un análisis de corte transversal, los resultados pueden ser erróneos, tal como señala Nava (2015):

				Considerando que la literatura que analiza el ahorro con base en el análisis de cohortes sintéticas generalmente ocupa este criterio, en esta investigación la construcción de las cohortes se realiza a partir del año de nacimiento del jefe de hogar en intervalos de cinco años. La muestra se restringió a aquellos jefes en edades 20-74, ya que en los extremos se reduce el número de unidades familiares (Verbeek, 2007). Además, en la cuarta edad (75 y más años) es común la presencia de enfermedades crónico-degenerativas y discapacidades que limitan la participación en el mercado laboral (Nava y Ham, 2014).

				c) Método de análisis

				Una vez que el investigador logra integrar su base de datos, el siguiente paso es recurrir al análisis de la información con técnicas estadísticas apropiadas para la finalidad de cada investigación.

				Sin lugar a dudas, un buen análisis de estadística descriptiva, ya sea de series temporales o de corte transversal, puede ser muy útil (Kramarz, et ál., 2006). De allí se deriva, en un primer momento, un interesante conjunto de hechos que explican y proporcionan incentivos para generar nuevas ideas, métodos y enfoques para explicar los hechos, poner las cosas en perspectiva y estimular nuevas preguntas.
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				La estadística descriptiva ayuda a comprender tanto la estructura de los datos como su patrón de comportamiento. Existen varias formas de organizar los datos, ya sea mediante gráficos o cuadros que resuman características importantes, como promedios, desviaciones estándar o valores mínimos o máximos; además, al explorar los datos es posible detectar información errónea o inesperada que nos ayudará a tomar decisiones para las etapas posteriores del análisis.

				Al decidir cómo presentar la estadística descriptiva de los datos es necesario distinguir entre las variables continuas y las binarias, ya que para cada una de ellas existen normas convencionales, umbrales o valores de comparación generalmente utilizados. Por ejemplo, para las variables continuas generalmente se presentan promedios, desviaciones estándar y valores máximos y mínimos. Con esta información, el investigador está en una mejor posición para elegir valores razonables al comparar valores por arriba o por debajo de las medias; pero esta información no tiene sentido para las variables, en las que es más relevante la distribución que la media.

				Por otra parte, también es importante que la estadística descriptiva se relacione con la o las preguntas. La presentación de los cuadros es también una decisión que tomar: si se trata de subrayar algo, es preferible pequeños cuadros o gráficas; si el interés es generar la presentación de “datos estilizados”, es mejor optar por un cuadro. Las gráficas deben utilizarse selectivamente para proveer la claridad necesaria.

				En algunos trabajos la estadística descriptiva es suficiente para contestar una pregunta. Hay publicaciones interesadas en mostrar análisis de temas 
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				relevantes para un público amplio que desconoce técnicas sofisticadas. En estos casos, como señalamos anteriormente, es preferible un método sin complicaciones innecesarias.

				Así, en Armendares, et ál. (2018), los autores señalan la importancia de presentar los datos de la mejor manera posible, de tal forma que el lector logre entender con claridad el objetivo que se buscar expresar con los datos: “por tal motivo para este estudio presentaremos dos formas de exposición de gráficos salariales, gráficos de evolución y gráficos comparativos”. Además, con la intención de visualizar las diferencias de ingresos laborales que existen por regiones y por sector, los autores elaboraron mapas regionales que muestran las diferencias salariales por región a nivel nacional, para los dos años que cubre su análisis.

				Como señalan Kramarz, et ál. (2006), la econometría en sí misma no debe confundirse con el trabajo empírico que está orientado a preguntas; los métodos deben ser apropiados para abordar la cuestión de interés. En una pregunta estrechamente definida en la que la generalización y la extrapolación fuera de la muestra no son el interés fundamental, puede utilizarse un método simple que no requiere supuestos complejos. En contraste, con un problema cuyos resultados puedan generalizarse o extrapolarse más allá de la muestra, se necesitará un enfoque más estructurado y un método econométrico sofisticado.

				En Moreno-Brid, et ál. (2016), los autores buscaron aproximarse al análisis de la inversión desde la perspectiva de la oferta y la demanda. Por el lado de la demanda estimaron un modelo basado en la contabilidad del crecimiento para calcular los multiplicadores del ingreso, la contribución de las exportaciones, de la inversión pública y del crecimiento del pib real. Por el lado de la oferta, dado que la acumulación de capital es el 
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				eslabón fundamental que impulsa el cambio estructural, con la finalidad de analizar los cambios en la estructura productiva después de las reformas, estimaron la composición sectorial de la inversión con el índice de cambio estructural de la unctad. Además, utilizaron la metodología klems para cuantificar el aporte de los factores de la producción al crecimiento económico.

				En suma, la estadística descriptiva constituye una herramienta para analizar los datos. Hemos visto que algunos trabajos no incluyen el análisis econométrico, sino que usan marcos conceptuales y su conocimiento previo para apoyar sus argumentos, lo que es válido según el ámbito de la publicación y el público al que se dirige.

				Sin embargo, para las revistas académicas, el análisis de datos descriptivos puede no ser suficiente. En los últimos años ha aumentado el acceso a la información y los paquetes econométricos son más fáciles de usar que nunca. Como señala Takashi (2005), esto facilita a los investigadores poner a prueba sus hipótesis empíricamente con buenos datos y sofisticados métodos de econometría. Sin embargo, eso no quiere decir que estamos ante un tema trivial: pueden requerirse más de cien intentos para tener una ecuación satisfactoria que pruebe nuestras hipótesis y resulte en una correcta especificación desde el punto de vista econométrico.

				Aunque ésta última es una poderosa herramienta, es fácil abusar de ella. Con frecuencia los estudiantes tienden a sobreestimar el uso de técnicas sofisticadas innecesarias y olvidar la importancia de contar con una buena fundamentación, datos sólidos y métodos adecuados a la pregunta e hipótesis para lograr un trabajo robusto. Ante la proliferación de métodos y técnicas econométricas, es necesario delinear una estrategia que ordene el panorama para el uso óptimo de esta herramienta. Por un 
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				lado, como ya se señaló, debe tomarse en cuenta la naturaleza de las variables, su escala y su relación con la hipótesis formulada; por el otro, al seleccionar una técnica econométrica es necesario fundamentarla como la más adecuada.

				Varios de los trabajos que se presentan en el libro utilizaron como técnica de análisis la propuesta y estimación de un modelo econométrico con métodos variados, según se tratara de series de tiempo, análisis de corte transversal o dinámicos tipo panel. En los trabajos relacionados con la teoría macroeconómica que utilizan variables agregadas es más frecuente el uso de series de tiempo, cointegración y paneles dinámicos; en temas vinculados a la organización industrial son más frecuentes los análisis de corte transversal y paneles no lineales; y en cuanto a la demografía también se utilizan métodos similares y análisis no lineales y pseudopaneles.

				Por ejemplo, de los temas ligados a la teoría macroeconómica del libro, Loria y Ramos (2007) se basaron en las formas funcionales utilizadas por Okun en tres etapas, utilizando econometría moderna de series de tiempo. La primera es un modelo en diferencias para evitar problemas de asociaciones espurias y garantizar que la serie sea estacionaria; la segunda incluye la tendencia, y la tercera consiste en obtener el producto potencial como una tendencia lineal. Se estimaron los coeficientes de las tres ecuaciones originales con el enfoque de los modelos estructurales de series de tiempo (modelos estado-espacio). En primer lugar, a través del filtro de Kalman (1960) se estimaron los componentes o estados inobservables del sistema dinámico y, en segundo término, para evitar espuriedad econométrica, pusieron a prueba la cointegración entre las variables con base en un modelo de vectores autorregresivos.
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				Nava, Brown y Domínguez (2014), con una base de datos de corte transversal, eligieron como metodología econométrica la estimación de un modelo tipo Tobit debido a que…

				La estimación de los modelos que analizan los determinantes del ahorro generalmente tiene un sesgo de selección debido a que la decisión de ahorrar es endógena al modelo y, por tanto, el grupo de individuos que ahorra no es aleatorio; así, los modelos de variable dependiente limitada requieren una evaluación estadística para determinar su pertinencia. Por tanto, para analizar hasta qué punto existe un problema de endogeneidad, se estimó un modelo tipo Heckman en dos etapas, con el que se comprobó que el punto de censura no es endógeno al modelo y entonces la mejor opción es estimar un modelo Tobit para los hogares de facto con jefatura femenina y masculina, por separado, a partir de la variable latente y*, que cumple los supuestos de distribución normal, homoscedástica y con una media condicional lineal.

				Es factible que los modelos econométricos de una sola ecuación no sean adecuados y por ellos es necesario buscar una metodología distinta que involucre una secuencia de ecuaciones. Así Brown y Guzmán (2014) mencionan que…

				Los modelos econométricos de una ecuación no aportaban resultados contundentes porque no permitían examinar secuencialmente el proceso de innovación y su influencia en la productividad. Por tanto, era necesario buscar una metodología que de manera recursiva permitiera partir del esfuerzo de innovación, de la creación de nuevos procesos y productos, y de su relación con el incremento de la productividad. Encontramos que el modelo propuesto por Crepon, Duget y Mairesse (1998), conocido como cdm, se acercaba a nuestros objetivos. Este modelo tiene una estructura integrada por las tres etapas arriba mencionadas: a) la naturaleza de la innovación, b) impacto de la id en la innovación, y c) el esfuerzo de 
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				la innovación y la productividad. Esta secuencia se expresa en cuatro ecuaciones: (1) la decisión de la empresa para participar en inversiones en id; (2) la intensidad con la que la empresa se compromete a innovar; es decir, las inversiones en id; (3) la función de producción de conocimiento que vincula la intensidad de id con la innovación; y (4) la función de producción en la que la innovación es un insumo (Griffith, Huergo, Mairesse y Peters, 2006).

				Respecto a la utilización de técnicas cuantitativas versus cualitativas, tiende a haber un debate; sin embargo, las discusiones son a propósito de la adecuación de medios afines, por lo cual no está confirmada una asignación de jerarquías cuando los fines son diferentes en una técnica cualitativa respecto a una cuantitativa. La superioridad de una frente a la otra no está justificada, como señala Muntean (2016). En realidad, ambas pueden completarse mutuamente teniendo en cuenta sus diferencias específicas. Siguiendo al mismo autor, en la investigación es posible utilizar tanto los métodos cualitativos como los cuantitativos; es decir, un enfoque mixto, de acuerdo a la naturaleza del problema y a la realidad estudiada.

				En Domínguez, Brown y Carrera (2017), los autores utilizaron el análisis factorial con el método de rotación varimax y el análisis de agrupamiento de empresas se llevó a cabo utilizando los puntos factoriales con el método conocido como k-means. Las técnicas de análisis factorial son muy útiles para hacer distinciones cualitativas, ya que un factor define la forma en que las entidades difieren, así como el tamaño de un objeto o su sabor define una dimensión cualitativa. El análisis factorial da una estructura dimensional a los datos, en el sentido de indicar las características comunes en ellos, y permite reducir el número de variables. Por su parte, el método de k-means permite identificar grupos 
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				de casos relativamente homogéneos. En esta ocasión, el agrupamiento de empresas permitió mostrar la importancia del tipo de gobernanza de cada una en la cadena y asociarlo con otras características.

				d) Presentación de resultados

				Después de presentar la metodología sigue la sección de resultados, en la que se describe la evidencia encontrada y su interpretación. Como señalan Evans y Gruba (2005), en métodos complejos con interacción entre distintas variables es difícil separar los resultados de las implicaciones. Su recomendación es organizar los resultados en términos de las hipótesis planteadas. La tentación es poner toda la información, pero eso puede ser contraproducente; por ellos es importante ser selectivos. Para organizar esta sección es conveniente identificar temas en los datos y luego crear y presentar una tipología.

				La presentación de los resultados depende de la metodología utilizada. Algunos trabajos que se presentan en este libro utilizan de manera predominante a la estadística descriptiva o multivariada, y otros, modelos econométricos.

				Por ejemplo, en el caso de Moreno-Brid, et ál. (2016), los resultados se presentan separando sus efectos multiplicadores por el lado de la demanda; por el lado de la oferta, identificando el impacto por sectores y, por último, los resultados del cambio estructural en la economía y la manufactura. En este trabajo, además de la presentación de los cuadros de los efectos del multiplicador, se hace un uso muy interesante de las 
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				gráficas para resaltar un resultado importante de la investigación, como el impacto del coeficiente de inversión sobre el crecimiento, tal como se presenta en la Gráfica 1.

				Gráfica 1. México. Coeficiente de inversión fija (% pib) y crecimiento económico anual. 1960-2015 (promedios por periodo)

				Fuente: elaboración Propia con datos del INEGI, BIE, Estadística Históricas de México 2014, Información Afregada, 2016

				Los resultados obtenidos de metodologías muy complejas pueden ilustrarse en forma clara mediante gráficas; por ejemplo, Nava (2015) incluye como parte de la actividad laboral los perfiles por edades del ingreso corriente de los hogares según condición de acceso a los servicios de salud del jefe del hogar. Las gráficas muestran 10 segmentos de línea continua que representan las 10 cohortes de estudio, basadas en las edades del jefe del hogar en intervalos de cinco años. A su vez, cada línea se integra por 10 puntos que representan las encuestas utilizadas. Dado que las cohortes se componen por intervalos de cinco años y se tienen 10 cohortes, es común que cada una se superponga con las 
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				cohortes contiguas; es decir, se tiene información a las mismas edades para diferentes cohortes, pero en distintos momentos cronológicos, como se observa en las gráficas 2 y 3.

				Gráfica 2. México: Ingreso corriente con acceso a servicios de salud (pesos mensuales, 2010=100)

				Fuente: Elaboración propia con base en enigh 1994-2014, inegi.

				Gráfica 3. Ingreso corriente sin acceso a servicios de salud (pesos mensuales, 2010=100)

				Fuente: Elaboración propia con base en enigh 1994-2014, inegi.
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				Los mapas constituyen una herramienta ideal para presentar los resultados de análisis regionales. Así, en Armendares, et ál. (2018), los autores presentan mapas regionales para ilustrar el comportamiento de distintas variables entre estados o regiones: ingreso laboral medio, pobreza y pobreza extrema, como se observa en la Gráfica 4.

				Gráfica 4. Diferencias regionales del ingreso laboral mediano, sector rural 2006/2018

				Fuente: Elaboración propia con datos de la enoe.

				Para la exposición de resultados econométricos, la primera consideración es presentar clara y precisamente los resultados de las estimaciones en cuadros que incluyan los coeficientes estimados, los errores estándar para cada variable y la significancia estadística, como los P value o símbolos. Es importante reportar los errores estándar debido a que proporcionan una estimación del grado de variación o la incertidumbre alrededor de la estimación puntual, y por tanto permiten a los lectores tener más información de los coeficientes, particularmente de aquellos con errores estándar elevados; también, permiten calcular los intervalos de confianza y evaluar la inferencia que se realiza (Freedman, 2007). Sirva de ejemplo el cuadro de Brown y Guzmán (2014).
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				Cuadro 1. Los determinantes de la productividad

				Fuente: Resultados de las estimaciones Brown y Guzmán (2014).

				Si bien es necesario analizar los errores estándar y los P value para determinar hasta qué punto los coeficientes de las variables son estadísticamente significativos, no es suficiente. También debemos analizar si los signos de los coeficientes fueron los esperados, si fue comparada la magnitud de los coeficientes, de ser posible con otras investigaciones, y el efecto que tienen las variables independientes en la dependiente, calculando sus elasticidades. Incluso en algunas ocasiones es de ayuda para lector presentar gráficas de estas elasticidades, como realizaron Brown y Guzmán (2014) en la Gráfica 5:
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				Gráfica 5. Elasticidades de las variables de la ecuación de los determinantes de la innovación

				Fuente: Brown y Guzmán (2014).

				Si el método econométrico lo requiere, presentar las pruebas estadísticas correspondientes de manera concisa.

				En algunas ocasiones los resultados no son estadísticamente significativos o son contrarios a la hipótesis o la evidencia de otros autores. Esto debe reportarse con exactitud, y explicar la posible razón de esas diferencias; por ejemplo, Nava, Brown y Domínguez (2014) señalan:

				Contrariamente a lo pensado, nuestros resultados muestran que el efecto de la presencia de adultos de 65 años y más es positivo en la tasa de ahorro, tanto en las jefaturas femeninas (1.2) como en las masculinas (0.8). Una explicación posible es que entre las personas de edades avanzadas aparece con mayor frecuencia el motivo precaución, relacionado con la incertidumbre sobre la salud o la atención médica (Butelmann y Gallego, 2001), pero también es factible que cooperen y apoyen tanto económicamente como en el cuidado de los integrantes menores.
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				El comentario que más teme un investigador por parte de un editor o revisor es que en el artículo hay un análisis problemático o pobre, una inadecuada interpretación o uso improcedente de los datos. Es importante no sólo presentar la evidencia, sino también interpretarla y relacionarla con las hipótesis e investigaciones anteriores. Para que el autor pueda hacer una buena interpretación, Belcher (2019) recomienda que ésta:

				Sea coherente o congruente, para lo cual debe plantearse la pregunta: ¿Su interpretación se alinea con la evidencia, es congruente con cualesquiera hechos relacionados, o ignora o viola algunos de éstos?

				Esté conectada; es decir: ¿Su interpretación asume que los objetos, textos, personas y procesos están conectados y, por lo tanto, siempre orgánicamente moldeándose y alterándose unos a otros?

				Esté fundamentada tanto en la teoría como en el entorno de lo que se estudia.

				Mencione el tema de la novedad. ¿Hasta qué punto la interpretación aporta nuevas perspectivas a la conversación o simplemente ensaya lo que otros ya han dicho?

				Señale el tema de las implicaciones. ¿Concluye su interpretación con implicaciones o recomendaciones?

				Las implicaciones no necesariamente son esenciales y en muchas ocasiones se encuentran en las conclusiones; por ejemplo, en Brown y Guzmán (2014):
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				En la decisión de las empresas para ejercer gastos en la innovación tienen un impacto positivo el acceso al crédito, la transferencia de tecnología, los recursos de la inversión extranjera y la apropiabilidad del conocimiento. En cambio, no fueron relevantes la cooperación entre empresas, el tamaño del establecimiento y las exportaciones. Estos resultados señalan la necesidad de una política industrial que contribuya a eliminar los obstáculos que enfrentan las empresas para acceder al crédito o a la transferencia tecnológica. También ponen de relieve la pertinencia de contar con un sistema de protección intelectual fuerte que asegure a los empresarios el retorno de sus inversiones en innovación. La evidencia muestra, además, la falta de cooperación entre las empresas. En tal sentido, se requiere fomentar una cultura de cooperación entre las empresas, y de éstas con las universidades y centros de desarrollo. En resumen, se advierte la necesidad de un entorno favorable micro y meso, que incentive los esfuerzos de innovación.

				No necesariamente la presentación de los resultados y la interpretación están separadas. En la mayoría de los casos las interpretaciones están entreveradas con la presentación de los datos. De cualquier forma, lo importante es que haya un balance entre ambas (Belcher, 2019); por ejemplo, Loria y Ramos (2007) incluyen sus resultados e interpretación en la sección “Análisis y discusión de Resultados”, y Nava (2015) en “Perfiles de ingreso consumo y ahorro” presenta la evidencia de estos perfiles y analiza los resultados frente a otras investigaciones y sus implicaciones:

				Estos resultados coinciden con la literatura que da cuenta de las condiciones de precariedad en el mercado laboral. García (2013) documenta el bajo nivel de ingresos de los trabajadores asalariados y enfatiza que la situación empeora cuando se trata de trabajadores que no cuentan 
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				con prestaciones sociales o contratos. El análisis que aquí se presenta muestra que estas condiciones de deterioro se extienden de los jefes de hogar ocupados a la unidad familiar.

				6. Introducción y conclusiones

				Después del análisis y la interpretación de resultados es el momento de escribir dos partes cruciales del trabajo: la introducción y las conclusiones. En la introducción se debe dejar claro el contexto de la investigación, interesar a los lectores en el trabajo y proporcionar brevemente un marco para entender los alcances. En las conclusiones se aclara a los lectores en qué medida el argumento se logró probar, y se sugieren nuevas investigaciones o extensiones al trabajo.

				6.1. Redacción de la introducción

				Para redactar la introducción, Turabian (2013) sugiere iniciar con el contexto de la investigación respecto a otras y establecer el argumento. En esta fase hay que volver sobre la reflexión realizada en el planteamiento del problema y sobre la formulación de la pregunta, las hipótesis, la metodología y los resultados.

				En esta sección es necesario dejar claro cuál es la ganancia de leer el artículo; no es lo mismo la importancia del tema que el interés de los lectores, a los que hay que motivar para que lean el trabajo. Según Belcher (2019, pp. 190-196), el interés puede surgir por…

			

		

	
		
			
				.

			

		

		
			[image: ]
		

		
			
				106

			

		

		
			[image: ]
		

		
			
				Una audiencia que tiene interés en el tema, enfoque, problema o solución.

				La literatura: “El artículo llena un vacío, extiende investigaciones previas o corrige investigaciones anteriores”.

				El método: “Su modelo o metodología tiene un fuerte valor explicativo: es nuevo, lo inventó; revela algo útil que puede resolver problemas que a la gente le importan; ilumina un tema previamente desconocido o poco entendido; o remodela marcos más grandes de comprensión, implicaciones y recomendaciones”.

				Los resultados: “Los hallazgos, resultados o interpretaciones tienen una gran ventaja, porque arrojan nueva luz sobre el tema, revelan un nuevo tema o cambian la forma en que las personas ven el tema”.

				Las implicaciones: El artículo “demuestra efectos problemáticos e injustos de un fenómeno o efectos positivos y útiles en el mundo”.

				Las recomendaciones: “El artículo ayuda a otros a actuar poderosamente sobre el tema en cuestión dándoles recomendaciones particulares”.

				Por último, en la introducción también es necesario mencionar la organización del artículo y su estructura.
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				6.2. Redacción de las conclusiones

				Una buena conclusión es aquélla que resume el argumento y su relevancia de forma eficaz y atrayente (Belcher, 2019). El autor, al sintetizar el argumento, debe reafirmar su fortaleza, la de la evidencia que la apoya, y la pertinencia de los hallazgos de la investigación. En segundo lugar, debe señalar sus implicaciones y relacionar este argumento a un contexto más amplio.

				También deben incluirse las limitaciones y futuras líneas de investigación. Algunos autores (Booth, Colomb, Gregory & William, 2003; Turabian, 2013) señalan que pueden utilizarse los mismos elementos de la introducción, pero en orden inverso. Por ejemplo, empezar con el punto principal, continuar con los resultados y terminar con las posibles nuevas investigaciones. Es recomendable hacer conclusiones menos extensas que la introducción.

				7. Abstract o resumen

				El abstract o resumen es una versión condensada del artículo para indicar lo que se investigó. En el resumen, se aclara sobre qué trata el artículo, se delimitan las ideas y se identifican las más importantes. Esta sección también sirve como una herramienta de diagnóstico: si no es posible escribir un resumen del artículo, entonces se carece de foco (Belcher, 2019). Según la misma autora, el abstract debe “contar una historia”; es decir, señalar el problema del artículo, establecer el argumento, los métodos utilizados de manera breve y revelar los resultados más importantes.
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				Mediante el recorrido que hicieron los investigadores para mostrar sus investigaciones hemos tratado de hacer explícitas las rutas y obstáculos que se presentan en el quehacer investigativo en distintas áreas temáticas de la economía. Con la presentación de estos trabajos en los capítulos siguientes pretendemos aportar una metodología que permita a los estudiantes diseñar y exhibir de forma clara y precisa su investigación.
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				Se sugiere formular una (o varias) preguntas de investigación, que te permitan reflexionar sobre sobre lo siguiente:

				¿Es obvia la respuesta a mi pregunta sin investigación?

				¿Puedo investigar esta pregunta en el tiempo disponible?

				¿De qué forma debe responderse mi pregunta?

				¿Cuál me imagino que será la posible respuesta a mi pregunta?
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				Para ir estructurando tu trabajo, elige entre cinco y siete artículos que consideres importantes para tu investigación. Inicia su análisis elaborando este cuadro y comparando los artículos.

				
					Artículo 1

				

				
					Artículo 2

				

				
					Artículo 3

				

				
					Artículo 4

				

				
					Artículo 5

				

				
					Autores

				

				
					Título

				

				
					Preguntas de investigación

				

				
					Hipótesis

				

				Identifica los conceptos clave, las limitaciones o contribuciones de las investigaciones. Analízalas y pregúntate por:

				el debate en la literatura

				las diferencias o similitudes frente tu investigación

				fuentes de información

				variables de análisis

				método de análisis
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				segunda parte

				LA APROXIMACIÓN EMPÍRICA DESDE DISTINTAS RAMAS DE LA ECONOMÍA
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				III. Salarios en México: Una aproximación a la investigación empírica

				Juan Carlos Moreno-Brid16, Joaquín Sánchez Gómez17, Lizzeth Gómez18, Isabel Salat19 y Luis Ángel Monroy-Gómez-Franco20

				1 Planteamiento y objetivo del problema de investigación

				La investigación a la que hace referencia este texto forma parte de un conjunto de análisis sobre los resultados de las Reformas Estructurales llevadas a cabo entre 2012 y 2018, coordinado por el Instituto Belisario Domínguez del Senado de la República. Para nosotros, la principal motivación fue insistir en la importancia que tiene la evolución de los salarios como determinante del nivel de bienestar de la población. Nuestra primera inquietud fue estudiar la relación que existe entre la dinámica salarial con el lento crecimiento de la economía mexicana y la aguda y persistente desigualdad. Sobre la marcha, nos preguntamos, por ejemplo, cómo es este fenómeno en las diferentes regiones del país y en qué medida afecta en el nivel de bienestar de la población.

				Nuestra investigación comenzó por analizar el carácter macroeconómico de la evolución de los salarios, tomando en cuenta que esta variable está asociada a objetivos clave del desarrollo y crecimiento económico 
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				del país, y algunos de ellos tienen trade-offs potenciales. El primero que identificamos fue el bienestar de la población, pues el ingreso de las personas depende en gran medida de salarios y remuneraciones al trabajo. En este terreno es necesario saber si el salario o ingreso de esa población alcanza por lo menos a cubrir la canasta básica alimentaria o, mejor aún, la de bienestar mínimo de los hogares. Al mismo tiempo, consideramos el carácter competitivo que tienen los salarios en el mercado internacional, por repercutir en los costos unitarios de mano de obra. Lo que han demostrado múltiples estudios que anteceden al nuestro es que el carácter maquilador de la cierta manufactura mexicana ha tendido a presionar a la baja a los salarios, lo que se manifiesta incluso en el ámbito político; por ejemplo, en muchas de las discusiones sobre la política a seguir respecto a la ruta de recuperación de los salarios mínimos.

				Posteriormente, en nuestro análisis micro nos concentramos en caracterizar la heterogeneidad salarial y las brechas respecto a la productividad, a través de una aproximación regional y por sector de actividad económica; y cómo esta relación incide en la acumulación de capital fijo en el espacio y en las diferentes ramas.

				Situados ya en la relevancia de la investigación desde las perspectivas mencionadas, el trabajo analiza la evolución de los salarios desde a) su participación en el ingreso nacional; b) su heterogeneidad por educación, género, región, color de piel, etnia y localidad; c) brechas con la productividad por tipo de actividad; d) desigualdades en mercados formales e informales, y e) poder de compra en diferentes canastas de consumo. Igualmente se revisan los enfoques sobre política de salarios mínimos de diversos organismos internacionales y se describe la política de México.
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				2. Marco de referencia. Políticas salariales: Propuestas y prácticas seleccionadas, desde una perspectiva internacional

				Si bien el enfoque principal del documento fue la política salarial (Moreno Brid, et ál., 2018), tuvimos presente que múltiples intervenciones de política económica y social inciden en los salarios, tales como las políticas de protección social, migratorias, de tecnología, entre otras. Tan solo en el mercado laboral repercuten directamente medidas como las de promoción de empleo, reparto de utilidades, seguros de desempleo, capacitación, salario mínimo y negociación colectiva, por mencionar algunas. Por ello, investigamos cuáles de las anteriores medidas se encuentran vigentes a nivel nacional y por entidad federativa. Adicionalmente, consideramos que era necesario tomar en cuenta los diferentes enfoques y recomendaciones en materia de política laboral de los organismos internacionales, asociaciones empresariales y medios de comunicación seleccionados, como The Economist y Financial Times.

				Primeramente, tener presente la visión de diferentes organismos internacionales ayuda a la investigación a poseer un referente teórico conceptual sobre el tema que se está trabajando. También da lugar a considerar líneas de investigación que ya han estudiado otros expertos, permitiendo así ampliar y profundizar más en el tema, abordando y concentrándose en cuestiones que no se han estudiado aún o simplemente son poco consideradas y pueden representar gran relevancia para la investigación. Se seleccionó a la Organización Internacional del Trabajo (oit), la Comisión Económica para América Latina y el Caribe (cepal), el Banco Mundial (bm) y la Confederación Sindical Internacional (ituc), 
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				en sus visiones sobre el sistema de salarios, procurando destacar su concepción sobre el salario mínimo, la forma como se determina y sus sugerencias de política salarial.

				En segunda instancia, diversificar la perspectiva sobre el tema que se está abordando es parte importante de una investigación; por ello, el trabajo no sólo se centró en la visión de organismos internacionales, sino también en la de medios de comunicación que han expresado y difundido la importancia y preocupación por el salario mínimo, particularmente The Economist y Financial Times. Sus análisis han tomado relevancia a nivel internacional, contribuyendo al debate sobre las políticas del salario mínimo en muchos países; motivos por los cuales se eligieron ambos medios de comunicación para presentar su perspectiva en el trabajo.

				3. Estrategia empírica

				3.1. Búsqueda de bases de datos

				Dado que uno de los principales objetivos del presente estudio es propiciar una mejor asimilación del análisis metodológico de la trayectoria que ha seguido el salario en México, es importante identificar las bases de datos a utilizar y el proceso de elaboración de la visualización de los indicadores que ayudarán a un análisis más detallado.

				Las bases de datos empleadas para los propósitos de este estudio fueron la Encuesta Nacional de Ocupación y Empleo (enoe), el Índice 
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				Nacional de Precios al Consumidor (inpc) y el Producto Interno Bruto (pib) –los cuales se encuentran en la página del Instituto Nacional de Estadística y Geografía (inegi)–, así como también la base respectiva de las entidades federativas encontrada en el Marco Geoestadístico Nacional, la de las canastas básica y compuesta del Coneval, y los datos de salario promedio de países miembros de la ocde. En los próximos apartados explicaremos a mayor profundidad las bases de datos y cómo utilizarlas.

				3.2. Construcción de indicadores

				Los indicadores cuantitativos son parte fundamental de toda investigación empírica, ya que muestran, bajo datos confiables, relevantes y oportunos (“duros”), evidencia que puede ratificar o desmentir nuestras hipótesis. Por ello, es importante presentar indicadores que sean relevantes al tema de estudio que se está proponiendo. Para fines del presente trabajo, el indicador fundamental es el salario real, objetivo principal de nuestra investigación. Dada su relevancia, nos detenemos a presentar en detalle la construcción de indicadores del salario real en el siguiente apartado.

				3.3. Construcción de indicadores del salario real

				Es importante tener clara la diferencia que existe entre el salario real y el salario nominal. El primero expresa el monto de remuneración que el trabajador recibe, una vez descontando el efecto erosionante de la inflación sobre su poder adquisitivo. En cuanto al segundo, es aquel 
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				cuya retribución es la percibida en términos monetarios. Generalmente, los datos del salario están disponibles en términos nominales, por lo cual, para finalidades del trabajo, se deben convertir a términos reales; esto debido a que normalmente la evolución del salario nominal dista de reflejar su evolución en cuanto a su poder de compra. Para otros estudios puede ser importante enfocarse sólo en los salarios nominales; por ejemplo, aquellos sobre inflación. Dependiendo de lo que se busca investigar y mostrar con los datos, se debe decidir entre utilizar términos nominales o reales; en nuestro caso, se decidió utilizar el salario real. Para hacer la transformación de los datos nominales a reales se emplea la siguiente fórmula, conocida como el deflactor de precios, en la que lo único que se debe hacer es dividir los precios nominales –en este caso el salario nominal– entre el inpc.

				Donde:

				WR: salario real

				W: salario nominal

				P: nivel de precios (Índice Nacional de Precios al Consumidor)
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				3.4. Construcción de gráficos

				Parte del análisis económico es la importancia de presentar datos de la mejor y más clara manera, de tal forma que el lector logre entender fácilmente el objetivo que se busca expresar. Por tal motivo, para este estudio presentaremos dos formas de exposición de gráficos salariales: gráficos de evolución y gráficos comparativos.

				Gráficos de evolución salarial

				Los gráficos de evolución son utilizados para mostrar los datos a través del tiempo. Sirven, en especial, cuando se busca visualizar los cambios que ha tenido una variable; en este caso, el salario en un periodo determinado. Es conocido que México presenta el salario promedio más bajo de los países de la ocde, lo cual podemos comprobar mediante un gráfico evolutivo a partir de la base de datos de Average wage (salario promedio) que se encuentra en el apartado Indicators (Indicadores) de la pestaña Data de la página oficial de la ocde. La base se descarga en formato .csv seleccionando los países miembros de la organización.

				Tomando algunos gráficos de la investigación base de “Salarios en México” del Balance de Reformas Estructurales del ibd, vemos que el Gráfico 1 muestra la participación de salarios medios en el pib. Para su construcción se utilizó el pib de México en millones de pesos base 2013, el salario medio base 2013 y la población ocupada, y todos los datos para el periodo 1993-2017. Esta información fue obtenida del inegi y la ocde.
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				Cuando se cuenta con los datos se procede a obtener la participación de los salarios medios en el pib realizando el siguiente cociente:

				Los datos resultantes quedarán expresados en decimales. Es usual transformarlos a porcentajes y proceder a graficar. En esta ocasión, dado que buscamos presentar datos a través del tiempo, el gráfico más correcto es de tipo lineal.

				Gráfico 1. México: Particiación de salarios medios en el PIB

				Fuente: Elaboración propia con datos de la ocde.

				Parte crucial del análisis empírico es la interpretación que se le da a los datos. Ellos, por sí solos, no hablan. Por eso es fundamental contextualizar el periodo que se está estudiando y, bajo una perspectiva histórica y teórica, dar una justificación de lo que muestra. Así, ya que se tiene la gráfica podemos realizar con mayor detalle el análisis sobre la evolución 
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				del salario para el periodo de estudio (1993-2017). La gráfica muestra que la proporción del salario medio en el pib ha tenido bastantes variaciones a lo largo del tiempo. Sin embargo, en las últimas décadas se observa una tendencia a la baja. Se puede apreciar que la caída más profunda de los salarios medios como participación en el pib fue durante la crisis de 1994, periodo en el cual México abrió su mercado a nivel internacional, se firmó el tlcan y hubo una crisis de balanza de pagos, el peso cayó a niveles muy bajos dada una depreciación profunda y la economía se contrajo. Desafortunadamente, los niveles previos a la crisis no se han recuperado, a pesar de haber transcurrido alrededor de tres décadas. Lo peor es que, en vez de una recuperación, aunque sea lenta, la realidad es que vamos en picada. La participación del salario en el pib se está reduciendo más cada año.

				Gráficos comparativos

				Los gráficos comparativos nos ayudan a contrastar datos en uno o más periodos de tiempo. Así, podemos hacer una combinación de datos de tal forma que obtengamos resultados comparativos y de evolución para presentarlos en un sólo gráfico y tener un mejor panorama para su análisis. Para beneficio del lector, construiremos los gráficos comparativos de la investigación de “Salarios en México” referenciada con anterioridad.

				El Gráfico 2 muestra una comparación de índices entre el salario medio de cotización al imss y el salario mínimo en el periodo 1973-2017. Lo primero que se debe hacer es descargar las bases de salarios medios 
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				de cotización del imss, el salario mínimo general promedio y el inpc para el periodo correspondiente, los cuales se obtienen del imss, inegi y la Conasami.

				Exponemos los datos en términos reales para un análisis acorde a nuestros fines; para ello, debemos realizar dos cálculos: primero, generar el salario medio de cotización real –deflactando los datos de la misma forma en que explicamos el deflactor con anterioridad–, dividir el salario medio de cotización del imss entre el inpc y obtener los datos reales para cada año; después, realizar el mismo cálculo para el salario mínimo.

				Una vez obtenidos los datos en términos reales procedemos a construir el índice para cada variable, para lo cual se divide el dato del año que se está analizando respecto al dato del año base. En este caso se utilizó el año 1980 como referencia.

				Este procedimiento se realiza para ambas variables –salario medio de cotización y salario mínimo– y así se genera el índice por año para cada uno, con lo cual graficamos los resultados.
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				Gráfico 2. Salario Medio de Cotización al IMSS y Salario Mínimo

				Fuente: Elaboración propia con datos de IMSS, CONASAMI e INEGI. (Para 2016 y 2017 se tomó el salario medio de cotización menos $10.50, (que es la diferencia estimada por el IMSS) en virtud de que la serie histórica de salario medio de cotizaciones se descontinuó.

				Una vez graficados los datos, se procede a efectuar su análisis. En la gráfica se puede observar cómo ambos presentan relativamente la misma tendencia, y es en 1988 cuando comienza a establecerse una brecha de alrededor de 20 a 30 puntos que coloca al salario medio de cotización por encima del salario mínimo, brecha que se ha conservado en el transcurso del tiempo.

				Para construir el gráfico siguiente, se hizo una comparación de tres variables: el salario mínimo, la línea de bienestar mínima (lbm) y la línea de bienestar (lbe)21. Los datos que utilizamos son los del costo de la canasta básica, de la canasta compuesta22, y el salario mínimo promedio, los cuales se encuentran en las estadísticas de Coneval. Para generar las líneas de bienestar, utilizamos las canastas del sector urbano. Para fines de su comparación con el salario mínimo, deben ponderarse hacia arriba para tomar en cuenta el número de miembros de la familia que 
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				en promedio deben ser sustentados por el ingreso de un trabajador. Se considera que en promedio el ingreso de un trabajador debe cubrir las necesidades de dos miembros familiares. Por lo cual se debe multiplicar cada canasta del sector urbano por dos, para cada año de estudio, lo que nos generará las líneas de bienestar. En cuanto al salario promedio, lo que se busca son los salarios mensuales; por lo tanto, simplemente tomamos el dato del salario mínimo promedio y lo multiplicamos por 30, ya que los datos del Coneval se encuentran cuantificados por jornada laboral. Así, al multiplicarlos por 30, que son las jornadas que tiene un mes, obtenemos el salario mínimo mensual.
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				Gráfico 3. Salario mínimo y líneas de bienestar: 1992-2017

				Fuente: Elaboración propia con datos de Coneval y stps klems.
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				Una vez obtenidos los datos, se grafican y se analizan. El Gráfico 3 muestra el comparativo entre dos líneas de bienestar y el salario mínimo del periodo 1993 a 2017. Se observa que a partir de la crisis de 1994 comienza a expandirse la brecha, con lo que desafortunadamente se incumple el mandato constitucional del salario mínimo, pues debe ser tal que se encuentre al menos sobre la línea de bienestar económico y claramente se aprecia que para 2017 el salario mínimo no se encuentra ni siquiera sobre la línea de bienestar mínimo.

				3.5. Elaboración de mapas regionales

				Nuestra investigación no se limita a la elaboración de simples gráficos que normalmente vemos en libros y documentos de economía, sino que además se realiza un análisis regional, elaborando mapas que nos permitan visualizar las diferencias de ingresos laborales que existen por regiones y por sector.

				Actualmente, dada la información y los distintos paquetes estadísticos y lenguajes de programación con los cuales contamos, podemos hacer análisis de datos a gran escala en los que, en general, las mayores limitaciones surgen de los propios institutos de estadística que, en ocasiones, no brindan la información de manera eficaz. En economía, los programas más utilizados son Stata, Python y R; el primero es un paquete estadístico, mientras que los dos últimos son lenguajes de programación. Para este estudio utilizamos Stata.

				Se elaboraron mapas que muestran las diferencias salariales por región a nivel nacional para dos años específicos (2006 y 2018). Es importante 
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				destacar que, si bien un mapa con datos para un solo año nos puede ayudar analizar y visualizar de mejor manera la información, los análisis comparativos brindan un panorama más detallado de la evolución y el progreso en el tiempo. Por tal motivo se decidió hacer la comparación para los dos años mencionados.

				Para la construcción de los mapas, fue necesario descargar la Encuesta Nacional de Ocupación y Empleo (enoe) que se encuentra en los micro datos del inegi. Esos datos están organizados trimestralmente, por lo cual se descargaron todos los trimestres de cada año de estudio. Para el presente trabajo se utilizaron las encuestas correspondientes a los años 2005-2018. Para el último año se utilizó únicamente el primer trimestre, dado que al momento de realizar la investigación era el único disponible. Los datos a descargar fueron aquellos de extensión .dta, para que el programa estadístico que utilizamos los pudiera leer.

				Los mapas que se muestran dentro de los hallazgos de investigación se llevaron a cabo mediante un proceso algorítmico en Stata. El algoritmo permite visualizar información específica sobre un archivo de tipo geográfico (.shp), de tal forma que se pueda realizar un análisis de datos espaciales. Para el trabajo base de “Salarios en México” se tomaron los datos de ingreso laboral y el porcentaje de población en pobreza extrema, los cuales se pegaron a un archivo con georreferencia de México a través de códigos del programa Stata. Como resultado se tienen mapas que muestran la información seleccionada por regiones y por año.
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				4 Hallazgos de la investigación

				Se presentaron los resultados mediante mapas regionales, en los que se compara el ingreso laboral mediano del sector rural con la línea de bienestar mínimo correspondiente para el primer trimestre del 2006 y 2018. Estos mapas ilustran la distribución en la república de los salarios por nivel salarial: en rojo intenso están los salarios altos, de 7 a 10 veces el salario mínimo, y conforme baja el color disminuye el nivel salarial, hasta llegar al amarillo, que corresponde a 3.5 veces el nivel salarial.

				Mapa 1. Diferencias regionales del ingreso laboral mediano, sector rural 2006/2018

				Fuente: Elaboración propia con datos de la enoe.

				Como se ve en el Mapa 1, para el año 2006, los ingresos en el norte son de alrededor de nueve veces la línea de bienestar; desafortunadamente, el sur percibe tres veces menos que el norte, es decir tres veces la línea de bienestar. Para 2018 podemos ver que las cifras han cambiado; sin embargo, la gran brecha entre el norte y el sur sigue persistiendo. Se observa que existe un empobrecimiento relativo en la medida en que 
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				los valores superiores de la distribución de medianas del ingreso laboral bajaron del rango “7-10 veces la línea de bienestar mínimo” a sólo “6-6.5 veces”.

				Otra forma de presentar los resultados es mediante un mapa que refleja la proporción de la población de cada estado que vive en hogares cuyo ingreso laboral per cápita es menor a la línea de bienestar mínimo. Análogamente a los mapas anteriores, la información se muestra bajo un degradado de colores por estado y para los dos años de estudio, facilitando la comparación de las variables en dos momentos distintos.

				Mapa 2. Diferencias regionales en el porcentaje de la población en pobreza laboral 2006/2018

				Fuente: Elaboración propia con datos de la enoe.

				Al igual que en el comparativo entre el ingreso laboral mediano y el monto de la línea de bienestar mínimo, el contraste regional es notable. Hay una mayor proporción de casos cuyo ingreso laboral es inferior al monto de la línea de bienestar mínimo en los estados ubicados en el 
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				sur-sureste que en el resto del país. Es preocupante que, en dichos estados, más del 50 % de la población está en esa situación, mientras que en el norte la proporción es sustancialmente menor.

				5. Conclusiones

				En esta sección se buscó reafirmar la importancia de los hallazgos de la investigación y sus consecuencias en el desempeño de la economía. La evidencia empírica aquí presentada, junto con la de diversos estudios especializados, demuestran que, de antaño, el mercado laboral nacional ha sufrido un deterioro importante. No obstante que las tasas de desocupación e informalidad no muestran una evolución especialmente problemática, buena parte de los indicadores relevantes del mercado de trabajo sí lo hacen. Los ingresos laborales han perdido impulso23 –incluso han disminuido en algunas regiones–, en ciertos sectores productivos, las condiciones de trabajo se han precarizado, la pobreza laboral aflige a un porcentaje elevado de la población y la participación de los salarios en el ingreso continúa con su tendencia descendente.

				Con base en las herramientas metodológicas que señalamos anteriormente, pudimos identificar algunos determinantes (de corto y largo plazos) en el desempeño del mercado de trabajo en México. Quizá el más importante es la trampa de lento crecimiento en la que se encuentra sumida la economía mexicana, ligada a una formación bruta de capital fijo con acotado dinamismo y una estructura exportadora cuya competitividad, en proporción no despreciable, depende de bajos costos de la mano de obra.
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				Otro aspecto que se buscó realzar fueron las políticas económicas adoptadas en el periodo estudiado y las recomendaciones de política. Elemento adicional que actúa en similar dirección ha sido el descuido que las reformas estructurales han dado al mercado interno como motor de expansión de la economía mexicana. En aras de colocar a las exportaciones como la palanca de impulso de la economía nacional, de manera simplificada, se tendió a ver a los salarios más como elemento de costo de producción que como impulso a la demanda interna. Éstos tendían a verse en el prisma analítico convencional en que se basaron las reformas como, en última instancia, determinados por la evolución de la productividad; en consecuencia, como un resultado más de la tecnología que de decisiones de política pública. Puesto de otra manera, la desigualdad en la distribución funcional del ingreso salió del monitor de la agenda de desarrollo detrás de las reformas estructurales y, ergo, de las preocupaciones de los responsables de la política económica y social. En consecuencia, quizá la recomendación más importante en políticas públicas para impulsar un crecimiento robusto y sustentable, sin desestabilizar críticamente las variables macroeconómicas nominales, es instrumentar una nueva agenda de desarrollo que coloque a la desigualdad en el centro de las prioridades de las políticas económicas, no sólo de las sociales, como ha sugerido el Grupo Nuevo Curso de Desarrollo de la unam. Punto importante es que deberá dar prelación al mercado interno como motor de expansión de la actividad productiva; preferencia que se vuelve imperante ante el fracaso de la estrategia seguida por ya tres décadas centrada en el export-led growth para sacar a la economía mexicana de su trampa de lento crecimiento.

				En todo caso, lo que se debe buscar, más allá de la reforma de la Comisión Nacional de Salarios Mínimos, es que el Estado tome su papel de árbitro en la distribución funcional del ingreso con el propósito firme de reducir la 
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				asimetría existente entre el trabajo y el capital en la negociación laboral. Al respecto, es indispensable que la estrategia para el fortalecimiento del salario mínimo sea abordada por la nueva administración con una perspectiva de largo plazo de combate a la desigualdad y la pobreza, y con atención a su sustentabilidad macroeconómica y política, sin descarrilar equilibrios clave en ambos campos. Ello será un paso inmenso en la política salarial y social hacia un modelo de desarrollo más incluyente.
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				IV. Inversión, cambio estructural y crecimiento

				Juan Carlos Moreno-Brid24, Esteban Pérez Caldentey25,Joaquín Sánchez Gómez26, Kevin Sandoval27 e Ismael Valverde28

				1. Hacia el planteamiento del problema de investigación

				Las motivaciones que guiaron la presente investigación surgen en un contexto en el que el crecimiento de la economía mexicana ha sido decepcionante: de 1987 a 2015 se expandió a una tasa real anual de 2.55 %; prácticamente una tercera parte de lo que creció de 1961 a 1981, cuya tasa promedio de expansión fue de 6.35 %. Partimos de ello para analizar cómo el giro en el modelo de desarrollo y cambio estructural –que incidió en la modificación del patrón de especialización productiva hacia un crecimiento basado en las exportaciones– ha sido insuficiente para garantizar que la economía mexicana crezca de manera sostenida.

				La fundamentación de nuestra pregunta de investigación se basa en la reflexión sobre el impacto de las políticas públicas para generar un crecimiento sostenido. Las reformas impulsadas a principios de la década de 1980 buscaron que el sector externo ocupara un papel central en el nuevo modelo de desarrollo; además, se pensaba que la retirada del 

			

		

		
			
				
					
						[image: ]
					

				

				
					
						[image: ]
					

				

				
					
						[image: ]
					

				

				
					
						[image: ]
					

				

				
					
						[image: ]
					

				

			

			
				
					
						[image: ]
					

					
						
							[image: ]
						

					

				

				
					
						Juan Carlos Moreno Brid

						Matemático por la UNAM, Maestria por CIDE, y doctor en Economía por la Universidad de Cambridge, Reino Unido. Profesor Titular C, miembro del SNI, del Grupo Nuevo Curso de Desarrollo y del comité asesor técnico. del CEESP. Presidente Ejecutivo del Centro de Investigación Económica y Presupuestaria (CIEP). Co-fundador de la World Economic Association; hoy con más de 18,000 miembros a nivel mundial.

					

				

			

			
				
					
						[image: ]
					

					
						
							[image: ]
						

					

				

				
					
						Esteban Pérez Caldentey 

						Es Oficial Superior de Asuntos Económicos y Coordinador de la Unidad de Financiamiento en la CEPAL. Tiene una maestría y doctorado en economía por la New School for Social Research. También ha trabajado en las sedes subregionales de la CEPAL en México y Trinidad y Tobago. Es miembro del comité editorial de Investigación Económica, International Journal of Political Economy, co-editor del Review of Keynesian Economics y co-editor del World Economic Review. También es co-editor en Jefe del Palgrave Dictionary of Economics. Es autor de la primera biografía intelectual sobre Roy Harrod (Palgrave Macmillan, 2019)

					

				

			

			
				
					
						[image: ]
					

					
						
							[image: ]
						

					

				

				
					
						Joaquín Sánchez Gómez

						Egresado de la licenciatura en Economía por la Universidad Nacional Autónoma de México. Actualmente se desempeña como Profesor Adjunto de las materias de Introducción a la Teoría Económica y Economía Mexicana I en la Facultad de Economía de la UNAM y consultor para diferentes dependencias de gobierno y organismos internacionales, como lo han sido la Organización Internacional del Trabajo (OIT), el Programa de Naciones Unidas para el Desarrollo (PNUD) y la Comisión Económica para América Latina y el Caribe (CEPAL). Sus principales temas de trabajo han estado relacionados con el análisis regional de la economía, los mercados de trabajo y el comercio internacional. Como ponente en seminarios y foros, ha participado en discusiones organizadas por el Instituto Belisario Domínguez del Senado de la República, el Posgrado en Economía del Instituto Politécnico Nacional, la OIT, la Facultad Latinoamericana de Ciencias Sociales (FLACSO) y la UNAM.

					

				

			

			
				
					
						[image: ]
					

					
						
							[image: ]
						

					

				

				
					
						Jamel Kevin Sandoval 

						Es maestro en Economía por la Facultad de Economía de la UNAM, cuenta con diversos cursos de capacitación impartidos por el FMI, el Banco de Francia y el CEMLA, así como en Visiting School durante 2016 en la CEPAL, Santiago de Chile. Actualmente se desempeña como economista en Banco de México dentro de la Gerencia de Investigación de Política Monetaria, donde trabaja con modelos de simulación tipo DSGE para la toma de decisiones

					

				

			

			
				
					
						[image: ]
					

					
						
							[image: ]
						

					

				

				
					
						Ismael Dionisio Valverde Ambriz

						Es Maestro en Economía por la UNAM, estudiante de doctorado en la misma institución y actualmente es profesor de Macroeconomía y Microeconomía en la Facultad de Economía. Ha colaborado en diversos proyectos de investigación en el Colegio de México, la Comisión Económica para América Latina y el Caribe (CEPAL), el Banco Interamericano de Desarrollo, la FAO, entre otros. Se especializa en los temas de política monetaria y sistema financiero. Es editor en diversas plataformas de difusión económica como exploring-economics.org; en el Institute for New Economic Thinking es parte del equipo de trabajo del Financial Stability Working Group, miembro del equipo editorial de la Revista de Economía Mexicana y colaborador de Economía a Detalle en el Excelsior.

					

				

			

		

	
		
			
				.

			

		

		
			[image: ]
		

		
			
				144

			

		

		
			[image: ]
		

		
			
				Estado de la esfera económica, en particular en cuanto a la inversión en infraestructura, sería reemplazada por la inversión privada. Por dicha vía, aumentaría la competitividad de la economía mexicana en el comercio internacional y mejorarían las condiciones de vida de los trabajadores. Siguiendo esa línea, las reformas de mercado fueron exitosas para explotar las ventajas comparativas de la economía mexicana en la industria manufacturera, no sólo en la producción de bienes intensivos en trabajo, sino también en industrias de media-alta tecnología.

				Sin embargo, destaca la desaceleración de la economía en un contexto de baja inflación y reducción del déficit fiscal. Detrás del abatimiento de la tasa de expansión económica del país, debe subrayarse la notable pérdida de impulso de la inversión, especialmente la pública, debido al cambio del papel del Estado en el desarrollo económico. De ahí que como autores planteamos el siguiente problema de investigación: analizar el desempeño de la inversión fija y su relación con la transformación de la estructura productiva y el crecimiento de la economía mexicana desde una perspectiva de largo espectro, y las implicaciones que ha tenido la reconfiguración de la participación del Estado en la economía en el periodo posterior a las reformas, en particular en cuanto a la pauta de la inversión pública.

				La hipótesis de la investigación a la cual refiere este texto fue que la insuficiente formación de capital fijo condujo a la trampa de lento crecimiento en la que lleva inmersa la economía mexicana durante las últimas tres décadas. En particular, la drástica reducción del papel del Estado en la esfera económica y como pilar fundamental del desarrollo derivó en la caída progresiva de la inversión pública, y es factor determinante del muy lento crecimiento económico de largo plazo.
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				2. Marco empírico

				En el apartado “Tres décadas de reformas: grandes logros y mayores pendientes” se analizaron las distintas etapas de desarrollo para comparar el desempeño del periodo 1960-1981 –bajo el viejo modelo–, frente al que tuvo en 1988-2015 –ya bajo el nuevo modelo de reformas estructurales centradas en robustecer la estabilización macroeconómica nominal y reducir el papel del Estado en la esfera económica–. Específicamente se analiza el comportamiento de las exportaciones, la inversión privada y pública, y el crecimiento económico. Para ello, se utilizó información estadística disponible en el portal del Instituto Nacional de Estadística y Geografía (INEGI), en particular, datos de las series encontradas en el Banco de Información Económica (BIE), Estadísticas Históricas de México e Información Agregada y del Banco de México.

				3. Proceso metodológico y trabajo empírico

				Una vez expuesto el contexto histórico que guiaba nuestra investigación, nos dimos a la tarea de construir series de largo plazo para analizar la formación de capital fijo desde la demanda agregada y, posteriormente, por grandes grupos de actividad económica. Lo anterior, mediante el cálculo de multiplicadores y la composición sectorial.
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				3.1. Construcción de series históricas

				Debido a que no se contaba con series de tiempo como las requeridas para este trabajo, fue necesario crearlas; esto implicó varias dificultades antes de poder elegir el método adecuado. En la elaboración de series históricas pueden utilizarse tres tipos de métodos diferentes de retropolación29, los cuales, siguiendo a Blades (2000) y Hexeberg (2000), pueden clasificarse dentro de dos grandes grupos: a) el reproceso detallado y b) las técnicas de estadística y empalme.

				El reproceso detallado

				De acuerdo con la cepal (2016), el reproceso detallado consiste en elaborar las cuentas nacionales o las series de tiempo previas al año base que se posee. Esto implica recrear la serie estadística a partir de nuevas fuentes de información estadística, construcción de nuevas bases de datos por componente de indicador, análisis de métodos de construcción de series idóneos para cada variable, y conceptos y clasificaciones utilizados.

				La compilación y construcción de series basadas en este método busca ser consistente en todo momento con las definiciones de conceptos y clasificaciones de las series revisadas, permitiendo obtener nuevos datos basados en la misma “infraestructura” metodológica y estadística de la serie original que posee un año base distinto30. Debido a la complejidad que presenta la realización de un reproceso detallado de las series, es 
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				más útil emplear ejercicios estadísticos que homologuen series a lo largo del tiempo, para lo cual pueden emplearse diversas técnicas de interpolación o empalme, como se explica a continuación.

				Técnicas estadísticas y de empalme

				Éstas se subdividen en técnicas de interpolación y método del indicador.

				Interpolación de años base

				El enfoque de interpolar sugiere encontrar dos series de año base distinto para periodos de tiempo que no se cruzan; es decir, contar con una serie de c a c+n, y otra que vaya de c+n+2 hasta c+n+i, donde n e i simulan números naturales cualesquiera, y que exista entre ambas series al menos un periodo de datos intermedios que no se contemplan por ninguna de las dos series (esto es c+n+1).

				De esta forma, la interpolación se ejecuta sobre los años intermedios y el investigador puede usar la serie interpolada más la última serie publicada. El problema general radica en, tras conocer dos puntos de cada serie, encontrar un valor intermedio, como sigue:
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				Donde  representa el vector de origen (la serie de año base anterior), , el vector de llegada (la serie con nuevo año base), y  es el periodo a interpolar.
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				El dilema de la interpolación reside en que pasan infinitas funciones a través de la expresión analítica empleada. La familia de funciones más sencillas que pueden calcularse son las estructuras polinomiales, por lo que el polinomio de menor grado que pase por los  puntos dados suele ser la función a usar.

				En consecuencia, la interpolación puede dividirse por ejercicios lineales y no lineales, y el polinomio interpolador es aquél cuya solución única puede encontrar los puntos de las series usadas. Una de las formas más fáciles de resolver este problema es utilizando una interpolación lineal de la forma siguiente:

				Hasta aquí, estos métodos permiten unir series de tiempo de una misma variable a través de periodos diferentes. Sin embargo, poco puede hacerse cuando la variable en cuestión ha tenido alteraciones en su definición y registro de contabilidad. Más aún si la serie en cuestión es diferente en magnitudes (por el uso de una nueva contabilidad) o difiere la estructura interna de la serie entre cada muestra (como se supone que ocurre durante los cambios de año base), lo que provoca que la interpolación de series “distintas” tenga nula significancia o falta de contenido para toda investigación práctica. Asimismo, sin información adicional del comportamiento temporal de la variable de estudio, es 
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				altamente complejo para el investigador decidir cuál es la interpolación adecuada que puede utilizarse, lo cual dificulta la estrategia de selección del método numérico. En suma, aunque la interpolación puede ser un método alternativo interesante, si se desea mantener cierta consistencia entre las series cuando éstas han cambiado de orden o estructura, resulta complicado mantener idóneamente este procedimiento.

				Método del indicador

				En aquellos casos en los que la información estadística a emplear está disponible para un sólo punto del tiempo, y los nuevos datos no son comparables entre sí (lo que anula el uso de un proceso de interpolación), pueden empalmarse las series usando un indicador representativo entre ambas trayectorias. Este indicador suele extraerse de la serie de tiempo más confiable que se tenga para un periodo de tiempo donde la retropolación ya haya quedado verificada. Esta serie representa el punto de referencia que determina tanto el nivel general de la serie como un indicador representativo, y las demás series serán expresadas en términos de la general con la ayuda de dicho indicador, que permite reproducir movimientos de las series en el tiempo. Así, un indicador comúnmente utilizado para empalmar series son las tasas de variación; esto consiste en la aplicación de las tasas de crecimiento de la serie antigua al nivel revisado de la serie que representa el punto de referencia para la investigación.

				La selección de la serie que sirve como punto de referencia es clave en el proceso de empalme, y una de las sugerencias de las Naciones Unidas consiste en siempre encadenar “hacia atrás” utilizando como 
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				punto de referencia las series más nuevas. Con el paso del tiempo, la estructura de los precios relativos del periodo base tiende a hacerse progresivamente menos pertinente para las situaciones económicas de los últimos periodos, hasta llegar al punto en que resulta inaceptable continuar usándola para realizar medidas de volumen de un periodo siguiente. En tal caso, puede ser necesario actualizar el periodo base y empalmar la antigua serie con la serie del nuevo periodo base (Naciones Unidas, 1993, p. 423).

				4. Dificultades empíricas

				Al realizar la construcción de las series históricas nos enfrentamos con el problema de que los resultados obtenidos variaban considerablemente en función del método usado. Por ejemplo, en el método del indicador, el dilema fue que, en la selección del “indicador”, éste puede provenir de cualquier año base que se tenga, de forma que pueden generarse distintos empalmes de series y surge la incógnita de qué año base elegir de manera significativa. En particular, la selección del indicador de encadenamiento es de vital importancia para los órdenes de magnitud de la nueva serie histórica, como se puede apreciar en la Gráfica 1:
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				Gráfica 1. México: Formación bruta de capital fijo para distintos años base

				Fuente: Elaboración propia con datos del INEGI, 2017.

				Como se aprecia en la gráfica 1, cuando se encadenan a valores de 2008, la formación bruta de capital fijo tiene un rango entre 13 y 23 puntos del pib en promedio; pero la misma serie expresada en su conjunto a precios de 1970 amplía su intervalo de 12 a 29 puntos del pib, lo que puede resultar de vital importancia cuando se intentan atender preguntas respecto a cuánta inversión es necesaria en el país o, lo que es peor, cuánto se invierte en México. En apariencia, esto es indeterminado a la luz de la carencia de cifras históricas.

				El problema se agrava si el método del indicador se extiende a los componentes de una variable agregada. En el caso particular de esta investigación, el estudio de los componentes de la inversión por origen (público y privado) era central dentro del análisis requerido, pero el método del indicador resultaba inapropiado para establecer un orden de magnitud certera. Fue notorio que la desagregación de la inversión y su encadenamiento cuentan diferentes historias dependiendo del indicador representativo que se elija; en otras palabras, con las cifras dadas por 
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				el inegi, el orden de magnitud varía dependiendo del año base al que se decida expresar las cifras. En general, la recomendación citada de las Naciones Unidas (1993) supone que es mejor trabajar siempre con las últimas cifras que con las anteriores, de suerte que la técnica de empalme se geste siempre dentro las series que cuenten con datos más actuales.

				En consecuencia, este trabajo comenzó por expresar series históricas en términos del último año base de publicación (2008), a partir de lo cual se extrapolaron las series hacia atrás siguiendo el método descrito del indicador. No obstante, conforme se avanzó en este procedimiento hacia los componentes de la formación bruta de capital se hizo patente una de las dificultades que posee empíricamente el método del indicador, y que en la literatura se reconoce como el problema de la aditividad.

				Cuando se empalma por direcciones estadísticas (como es la interpolación o el método del indicador), se pierde consistencia sectorial e intersectorial entre las variables, lo que impide que en el proceso de retropolación se puedan replicar al mismo tiempo las variables agregadas y sus componentes de manera exacta. El resultado general es que la suma de componentes no es reconciliable con el resultado general, evidenciando una inconsistencia aditiva entre las series. En otras palabras, si se encadena por un método estadístico (como el del indicador), la suma de las partes no da como resultado el todo de las mismas, haciendo inconsistentes las series.

				Entonces, la solución propuesta por este trabajo consistió en plantear una mezcla entre las técnicas de empalme utilizando dos “indicadores” de referencia: el primero como las variaciones expresadas de la serie agregada (la formación bruta de capital total), y la segunda por medio de 

			

		

	
		
			
				.z

			

		

		
			[image: ]
		

		
			
				153

			

		

		
			[image: ]
		

		
			
				un indicador como las proporciones fijas de los coeficientes de inversión pública y privada aplicadas sobre la serie agregada. En ambos casos se prefirieron datos más nuevos sobre los más viejos, por lo que se empalmó a precios de 2008 y se conservaron las proporciones de las series más nuevas respecto a las más viejas para aquellos años donde el periodo coincidía. El resultado fue la obtención de series históricas que son comparables en a) la variación agregada, y b) en la proporción por componente.

				5. Modelo de contabilidad del crecimiento

				Una vez elaboradas las series históricas, construimos un modelo basado en la contabilidad del crecimiento que permite estimar los multiplicadores del ingreso, y la contribución de las exportaciones, de la inversión pública y del crecimiento del pib real. Asimismo, retomamos las series que publica inegi sobre la contabilidad del crecimiento mediante la medición de la Productividad Total de los Factores (klems). Con ello, nos aproximamos al análisis de la inversión desde dos perspectivas: la oferta y la demanda.

				La inversión por el lado de la demanda

				Para determinar cuál ha sido el cambio de motor de la economía mexicana hicimos el cálculo del multiplicador de la actividad económica y los coeficientes de ahorro e importaciones en distintas pautas de 
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				expansión. Empleamos un sencillo modelo en el que tomamos como factores exógenos a la inversión y las exportaciones, y estimamos el peso relativo de éstos como impulsores del crecimiento del pib:

				(1) Y=C+I+X-M

				(2) C=C0+c(Y)

				(3) M=M0+m(Y)

				Derivando la tasa de crecimiento real del pib para un periodo determinado:

				(4) 

				(5) 

				Los dos sumandos dentro del paréntesis rectangular del lado derecho corresponden, respectivamente, a la contribución de la inversión y de las exportaciones al crecimiento del pib. Cada uno, por construcción, se define como el producto de su tasa de crecimiento en el periodo en cuestión ponderada por su participación en el pib en el año inicial. La letra alfa (α) en el lado derecho representa al “multiplicador” tradicional dado, como indica la expresión (5), por el inverso de la suma del coeficiente de ahorro (s) y de la participación de las importaciones (m).
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				La inversión por el lado de la oferta

				La acumulación de capital es el eslabón fundamental que impulsa el cambio estructural, por tanto, es importante analizarla como un elemento que incide en la tasa de crecimiento de largo plazo. Con la finalidad de medir los cambios en la estructura productiva después de las reformas, buscamos medir la composición sectorial de la inversión. Para ello, tomamos las estadísticas de inegi en las que se cuantifica el crecimiento económico por el aporte a través de los factores de la producción: la metodología klems. Además, empleamos otra metodología para la medición del cambio estructural a nivel sectorial.

				5.1. Medición de cambio estructural

				Hace tiempo, la unctad propuso una metodología para medir el cambio estructural de una economía o sector. El índice se construye como la sumatoria de los valores absolutos de la diferencia de las participaciones porcentuales de las ramas o sectores de actividad que componen el total, en el año inicial y en el final del periodo en cuestión. La cifra resultante se divide entre dos a fin de que, por construcción, el índice tenga una cota máxima del 100 % si el cambio es absoluto, y una cota mínima de 0 % si no hay cambio alguno en periodo.

				Se consideraron dos variables para el análisis que nos ocupa: el pib y los acervos netos de capital fijo; la introducción de esta última es importante, en tanto que es el acervo –y no la inversión, el flujo– la variable relevante como insumo en la función de producción. Así, el capital entra al igual que el acervo de los demás factores productivos. La formación bruta de 
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				capital fijo es sólo un aproximado del fortalecimiento de la capacidad de producción, en tanto que su volumen debe relativizarse en función de la magnitud del acervo neto de capital inicial al que se agrega. Su grado de aproximación puede diferir por la depreciación y por el impacto diferencial que tiene de la intensidad en su uso (véase Arslanalp, et al, 2010).

				Extendiendo el trabajo previo, se analiza a mayor nivel de desagregación la estructura de los acervos netos de capital, del pib y de la formación bruta de capital. No está demás señalar que, por su propia construcción metodológica, la magnitud del coeficiente de cambio estructural depende no sólo del periodo en cuestión, sino también, y por mucho, del nivel de desagregación. El índice tiende a arrojar cifras más elevadas; es decir, a detectar mayores cambios en la estructura productiva, mientras mayor sea el grado de desagregación.

				6. Resultados de la investigación

				6.1. La inversión por el lado de la demanda

				La presentación de resultados se realiza mediante varios cuadros y gráficas. Por el lado de la demanda, el primer cuadro se refiere a la estimación del multiplicador del ingreso y peso relativo de la inversión agregada y de las exportaciones como motores del crecimiento; el segundo distingue el multiplicador de la inversión privada y de la pública.
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				Las estimaciones de los multiplicadores mostraron que en los dos periodos analizados (1960-1981 y 1988-2015) las exportaciones han crecido con mayor dinamismo que la inversión. Sin embargo, en parte debido a la caída del multiplicador en más del 50 % durante dicho periodo, el ritmo del crecimiento del pib se ha ralentizado. Por otro lado, como se muestra en la siguiente gráfica, la caída del multiplicador resulta del alza persistente del coeficiente de importación, dado que la tasa de ahorro se ha mantenido con escasa variación.

				Gráfica 2. México: Tasas de ahorro, coeficiente de importación y multiplicador

				Asimismo, como se muestra en el Cuadro 1, la tasa media de expansión anual del pib real en el primer periodo (6.35 %) virtualmente triplica la del segundo (2.55 %). Esta pérdida de dinamismo también se ve en la inversión, pues en 1960-1981 creció a 8.4 % anual y en 1988-2015 a 4.2 %. Las exportaciones se expandieron más en el primer lapso (9.1 % anual) que en el segundo (5.6 %). El Cuadro 4 también nos muestra cómo se ha modificado el aporte relativo de las exportaciones y de la inversión al crecimiento del pib en cada subperiodo. En 1960-1981, la 
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				contribución de la inversión (0.74) fue dos veces y media mayor que la de las exportaciones (0.30). Su peso relativo se revierte en 1988-2015: el coeficiente de las exportaciones (0.58) casi duplica al de la inversión (0.32). En ese sentido, cabe afirmar que las reformas colocaron al sector exportador como motor de la economía mexicana.

				Cuadro 1. México: Multiplicador del ingreso

				Fuente: Elaboración propia con datos de inegi, bie, Estadísticas Históricas de México, 2014. Información agregada, 2016.

				A pesar de ello, ahora se crece más lentamente; es decir, el redireccionamiento hacia afuera del motor de expansión no se reflejó en mayor dinamismo de la economía mexicana. En efecto, en estas siete décadas el alza del cociente de inversión en maquinaria y equipo –o el de la inversión privada– se ha acompañado de una desaceleración de largo plazo de la economía. Bien puede ser que, debido al alto contenido importado de la oferta de maquinaria y equipo, no se vea una relación positiva, estable entre los coeficientes de inversión y el crecimiento económico de corto plazo del país. En ese mismo sentido, estaría la 
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				posible fractura de los procesos de encadenamientos internos por la apertura comercial, la apreciación cambiaria y la eliminación de la política industrial.

				6.2. La inversión por el lado de la oferta

				A nivel sectorial

				El análisis de la inversión por sectores mostró que la transformación de la estructura productiva de la economía mexicana en las últimas tres décadas condujo a la mayor presencia de ciertas ramas en la formación bruta de capital fijo. Destacan tres en este terreno: a) la fabricación de equipo de computación; por mucho, la más dinámica; b) la fabricación de equipo de transporte; y c) el transporte terrestre de pasajeros, excepto el ferrocarril. Le siguen, con un avance menor, el autotransporte de carga y la fabricación de maquinaria y equipo, así como servicios profesionales y servicios relacionados con el transporte.

				En el Cuadro 2, del periodo 1990-2014, en el primer cuadrante se incluyen las actividades cuyo ritmo de acumulación de acervos netos de capital fijo y de expansión del pib están por encima de la media nacional, listados de acuerdo al dinamismo de sus procesos de acumulación neta de acervos de capital fijo: servicios profesionales, alquiler de marcas registradas, procesamiento electrónico de información, apoyo a los negocios, comercio, servicios financieros, transporte por ferrocarril, transporte de carga, servicios de transporte, computación y comunicación, y suministro de agua, entre otros.
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				En el anverso de la matriz se encuentran las ramas de actividad cuyos acervos netos de capital fijo decrecieron entre 1990 y 2014: prendas de vestir, insumos textiles, industria de la madera e instalaciones recreativas. Mientras que aquellas que contrajeron su actividad económica en el mismo periodo fueron servicios médicos, asociaciones y organizaciones, cría de animales, transporte aéreo e impresión y conexos.

				En la industria manufacturera, el punto más álgido alcanzado se dio entre 2010-2014; hacia el final de este periodo, alcanzó su máximo histórico de 27 %; además, fue el sector en el cual la intensidad de uso del capital fijo aumentó más. Si bien este desempeño es consistente con el cambio en la agenda de desarrollo a inicios de 1990, la mitad de la inversión fija se destina al sector de servicios generales.

				En esa tesitura, pese al dinamismo manufacturero, la economía mexicana ha presentado una continua desaceleración. Es relevante que cerca de la mitad del capital invertido en la manufactura se concentre en sectores que tienen un bajo impacto en el crecimiento económico agregado. Por ejemplo, la producción de equipos de computación, comunicación, software, maquinaria y equipo concentra cerca del 30 % del capital total destinado a la industria manufacturera; sin embargo, estas ramas se encuentran más bien desintegradas de las cadenas locales de valor, con ello, su incidencia en el crecimiento es relativamente bajo.
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				Cuadro 2. México: Crecimiento del acervo neto de capital y del pib

				Fuente: Elaboración propia con datos de inegi; Sistema de Cuentas Nacionales, Productividad Total de los Factores, Modelo klems, 2016

				7. Conclusiones de la investigación

				En las conclusiones resumimos brevemente el comportamiento de la formación del capital fijo en los dos periodos analizados como antecedente a la presentación de los resultados. Destacamos los resultados más importantes de la investigación y, por último, reflexionamos en algunas características de la economía mexicana en los periodos de estudio. Por otro lado, también indagamos sobre la evolución de la formación de capital fijo, tomando como referente dos subperiodos: el primero (1960-1981) caracterizado por un modelo basado en la sustitución de importaciones, donde el Estado lideraba el proceso de industrialización; el segundo (1988-2015), con la implementación de reformas de mercado que derivaron en una reducción de la participación del Estado en la esfera económica.
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				En el texto al que hacemos referencia, mostramos que uno de los principales retos a los que se enfrenta la economía mexicana es el lento crecimiento asociado a recortes progresivos en la inversión pública. De hecho, la caída de la inversión pública no ha sido compensada por un incremento de la participación de la inversión privada en el total. De manera que el cociente de inversión total respecto al pib se mantuvo en un nivel por debajo del alcanzado en 1981. En dicho escenario, no fue desatinado afirmar que la pérdida de impulso de la inversión fue uno de los factores que contribuyeron a explicar la desaceleración de la economía mexicana. Así, ésta desarrolló una alta dependencia del sector externo para lograr cada vez menores tasas de crecimiento. El éxito exportador de México acentuó la dualidad del aparato productivo en que algunas grandes empresas en ramas de actividad muy seleccionadas se han convertido en exitosos competidores mundiales, con tecnología de punta, pero con un magro e insuficiente contacto con los proveedores nacionales de insumos y bienes intermedios.

				Por otro lado, está la enorme cantidad de pequeñas empresas marginadas del sector exportador que atienden, con fuertes restricciones en el acceso al crédito y a la tecnología, al mercado interno. Dicho mercado se debilita por la creciente concentración del ingreso, evidenciada por el deterioro del poder de compra de las remuneraciones laborales medias y por la caída de la participación de la masa salarial en el pib. Esto último lleva a la imperiosa necesidad de tomar a la desigualdad como preocupación central –junto con la promoción del crecimiento apoyada en la inversión pública y privada– de la agenda de desarrollo y, por ende, de la política macroeconómica.
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				V. La ley de Okun: Una relectura para México, 1970-2004

				Manuel Ramos García

				1. El inicio: El tema y planteamiento del problema de investigación

				El punto de partida de la investigación fue la revisión a fondo del artículo original de Okun (1962) y de los principales autores que trataron de actualizar o adaptar el método original con la intención de poner a prueba la hipótesis de Okun para varios países. La ley de Okun es un planteamiento empírico y, en ese sentido, este trabajo también lo es.

				La inquietud para hacer esta investigación fue la tesis de licenciatura de uno de los autores acerca de un tema importante de la macroeconomía: el efecto del desempleo sobre el producto, conocido ahora como la ley de Okun (1962), calcula los puntos porcentuales del producto potencial que se pierden al aumentar en un punto el desempleo. En este trabajo el planteamiento era actualizar las estimaciones de esta la ley y utilizar una nueva metodología de estimación econométrica.
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				2. Antecedentes teóricos y empíricos de la investigación

				Nuestro primer marco de referencia fueron las tres especificaciones econométricas del trabajo original de Okun con las que buscaban demostrar que existía una sólida relación estadística bidireccional entre desempleo y crecimiento económico para la economía de Estados Unidos (véase el Cuadro 1).

				Cuadro 1. Modelos de Okun

				De esta revisión concluimos que ni el autor ni los libros de texto de macroeconomía ni tampoco los artículos académicos sobre el tema cuestionaban varios aspectos fundamentales sobre estas especificaciones y sus resultados. Se ocupaban centralmente de estimar los parámetros de la ley de Okun con diversas técnicas econométricas y de contrastarlos con los originales. Como señalaban Barreto y Howland (1993), era sorprendente que “en la época actual” (principios de la década de los noventa) no se identificara el orden de integración de las series ni se 
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				realizara el pertinente análisis, con rigor econométrico, de causalidad entre el producto y la tasa de desempleo. Era probable que sucediera lo mismo para las series originales de Estados Unidos, así como para las de un amplio grupo de países –particularmente México–. Así que nuestra pregunta era: ¿Hasta qué punto la hipótesis original de Okun se mantiene para México utilizando modelos estructurales de series de tiempo?

				En cuanto a los antecedentes empíricos, se eligió a los autores más citados sobre el tema y que trataron de poner a prueba la hipótesis de Okun para sus países. De ahí los resultados de estudios para países desarrollados que se reportan en el Cuadro 2A (Alemania, Australia, Canadá, Estados Unidos, Francia, Inglaterra, Italia y Japón) y de América Latina (Colombia, Chile, Venezuela, Uruguay, Costa Rica, Brasil, Panamá, Perú, México, Argentina, Paraguay y Bolivia) en el Cuadro 2B.

				Cuadro 2. La ley de Okun: Algunos países
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				Cuadro 3. Algunos países de América Latina

				3. Estrategia empírica para contestar la pregunta de investigación (adecuación o no del método utilizado)

				Un aspecto de la estrategia empírica era elegir la forma funcional para la especificación del modelo. El trabajo partió de las formas funcionales utilizadas por Okun. La primera es un modelo en diferencias para evitar problemas de espuriedad y garantizar que la serie sea estacionaria; la segunda incluía la tendencia, y la tercera consistía en obtener el producto potencial como una tendencia lineal. Se estimaron los coeficientes de las tres ecuaciones originales con el enfoque de los modelos estructurales de series de tiempo (modelos estado-espacio). En primer lugar, a través del filtro de Kalman (1960) se estimaron los componentes o estados inobservables del sistema dinámico y, en segundo término, para evitar espuriedad econométrica, probamos cointegración entre las variables con base en un modelo de vectores autorregresivos.
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				La selección de las variables para la estimación de los modelos fue la parte más complicada. Se usaron variables proxy. Primero se tuvo que definir el desempleo y el producto potencial. Okun define el producto potencial como el nivel de producto máximo que se alcanza en una economía cuando se combinan de forma óptima los recursos. Entonces, este valor es un techo, lo que implica que la economía está siempre trabajando por debajo de ese nivel. En contraste, la literatura contemporánea dice que, en lugar de partir del producto máximo para el análisis, debe calcularse el producto óptimo; es decir, aquél que no genere inflación; por ejemplo, nairu.

				Las variables se construyeron a partir de los datos que proporciona el inegi. Para el producto se usó el pib a precios constantes. Respecto a la tasa de desempleo, debido a que no se contaba con información oficial para un periodo largo (1970-2004), se construyó este indicador de una manera ad hoc. Definimos a la tasa de desempleo como tade = ((pea-pò) / pea), que difiere notablemente en nivel y variación de la serie trimestral oficial generada por el inegi, la cual se muestra en la Gráfica 1. En el artículo se advierte de los problemas de este indicador y se justifica su uso a partir de la técnica econométrica utilizada.

				A través de este pseudopanel es posible seguir el comportamiento medio de las variables de interés de grupos de hogares a través del tiempo; en este caso, del ahorro corriente. Los promedios se calcularon utilizando datos ponderados.
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				4. Presentación de los resultados

				El análisis de los resultados que se presentan en el Cuadro 3 permitió resaltar la bondad estadística de los modelos empleados, la cual radica en su sensibilidad dinámica; es decir, la diferencia principal de los parámetros estimados originalmente por Okun y los estimados en esta investigación estriba en que estos últimos varían en el tiempo; más aún, los componentes capturan los movimientos de largo plazo. Por ejemplo, “la ecuación [4] indica que, en ausencia de crecimiento, la tasa de desempleo cambiaría año con año en una proporción de 2.349, pero multiplicada por las variaciones de µt. De manera similar al artículo de Okun, los resultados de [6] muestran que la economía mexicana ha sufrido una reducción de 2.661 para cada observación (también multiplicada por las variaciones de µt) en su capacidad de generar empleos.

				Cuadro 4. México: Resumen de resultados

				Una cuestión importante es que las variables involucradas en cada ecuación, además de presentar el mismo orden de integración, están 
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				cointegradas; es decir, que se demostraba satisfactoriamente la existencia de causalidad bidireccional en las variables participantes. La evidencia de estas pruebas se colocó en el anexo del artículo publicado.

				5. Conclusiones

				Iniciamos con lo que pensamos que eran las contribuciones de este trabajo; sobre todo en el aspecto metodológico:

				Hemos puesto especial interés en la fundamentación teórica y política económica, así como en el proceso estocástico que caracteriza a las series de tiempo, para validar la ley de Okun en México datos anuales, 1970-2004. Al hacerlo hemos logrado especificaciones estadísticamente robustas que prueban con solvencia que, tal como planteó Okun en 1962, variaciones en el producto potencial y corriente traen consigo variaciones en la tasa de desempleo.

				En segundo lugar, resaltamos el resultado más importante de la investigación:

				Nuestro principal hallazgo es que el coeficiente de Okun se encuentra en el intervalo 2.08 2.5, resultado congruente con una economía que sufre alto desempleo, que es intensiva en fuerza de trabajo y que reporta baja productividad.

				En tercer lugar, señalamos la importancia que tienen los resultados para México:
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				La evolución que han mostrado las variables de empleo y desempleo en México en las dos últimas décadas se explican en estas hipótesis. En efecto, la inserción de México en la globalidad desde mediados de los años ochenta se ha sustentado, principalmente, en estimular las maquilas intensivas en fuerza de trabajo (que presentan muy bajos encadenamientos interindustriales) y en descuidar la agricultura tradicional. En consecuencia, no es de extrañar que la contribución del producto y del empleo de los sectores agropecuario y manufacturero continúe disminuyendo. El primero, por una importante descomposición productiva que aumenta la presión de la fuerza de trabajo sobre los sectores informales urbanos y los servicios de baja calidad. Y el segundo, porque la industrialización que se ha seguido con la apertura comercial no ha sido la más adecuada en los términos referidos.
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				VI. Innovación y productividad en las empresas manufactureras mexicanas

				Flor Brown y Alenka Guzmán

				1. Selección de tema y postulación del problema

				El proceso a seguir para formular un problema claro no fue inmediato. El desafío de mostrar las características de la relación entre la innovación y la productividad ha sido un tema importante para muchos economistas, y el asunto de la productividad industrial había sido por algún tiempo un área de nuestro interés.

				Al revisar la literatura encontramos que la relación entre innovación y productividad había inspirado numerosos estudios.

				Algunos se habían centrado básicamente en la discusión teórica y metodológica (Solow, 1957; Hall, Mairesse y Mohnen, 2010; Hall y Maireisse, 2011), otros orientaron sus investigaciones a indagar cómo contribuye el gasto en id de las firmas en su desempeño y su productividad (Pakes y Griliches, 1984). En cambio, en unos más, la inquietud se dirigió a examinar la relación entre id, patentes, inversión neta y el valor de mercado de la firma (Ben-Zion, 1984).
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				También pudimos constatar que el diseño y la aplicación de encuestas a firmas sobre indicadores de insumos y productos del conocimiento, así como el desarrollo de nuevas técnicas econométricas favorecieron la ampliación de investigaciones. Los países industrializados aventajan en este tipo de análisis, como dan cuenta varias publicaciones. Ciertos países de América Latina habían sido estudiados individualmente y de manera comparativa desde mediados de la década del 2000, con indicadores de innovación y de productividad diversos, y resultados disímiles. En un trabajo previo, la relación entre el gasto tecnológico de las empresas y la productividad no tuvo resultados satisfactorios. Para el caso de México encontramos estudios adicionales con resultados mixtos (Raffo, et ál., 2008).

				Localizamos estudios para Estados Unidos, Francia, Alemania, Holanda, Suecia e Italia que muestran un efecto positivo de la innovación y desarrollo (id) en la productividad, aunque también encontramos resultados mixtos (Janz, Lööf y Peters, 2004; Lööf y Heshmati, 2006; Therrien y Hanel, 2005; Van Leeuwen y Klomp, 2006; Mairesse y Robin, 2009; Polder, Van Leeuwen, Mohnen y Raymond, 2010). En otras palabras, las proposiciones de la teoría no estaban apoyadas por los resultados. Esto podría haber sugerido dos cosas: a) que la teoría no se considera como una explicación efectiva o b) que la metodología y los conceptos utilizados no eran los adecuados. Por tanto, era necesario profundizar en la literatura para poder formular preguntas adecuadas.

				Descubrimos varias explicaciones para la falta de contundencia de los resultados. La primera que nos llamó la atención señalaba que el gasto en id no necesariamente captura todos los aspectos de la innovación. Una solución sugerida era cambiar del enfoque de la “innovación como insumo” al de la “innovación como producto”. En otras palabras, incluir en 
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				la ecuación de los determinantes de la productividad los resultados de la inversión en id: capacitación, adopción de tecnología, nuevos productos, etcétera, que son el resultado del esfuerzo de innovación. Además, en otros estudios (Crépon, et ál., 1998) se señalaba que no sólo era necesario analizar la relación entre la productividad y la innovación, sino también el proceso que va de la innovación a la productividad; es decir, primero, investigar las características de la propensión a innovar de las empresas; después, cuáles son los factores que inciden en el esfuerzo de innovación cuando las empresas deciden innovar y, por último, de qué manera incide el esfuerzo de innovación en la productividad.

				Dada la complejidad de la relación entre la productividad y la innovación, consideramos necesario plantear las siguientes preguntas: ¿Cuál es la propensión a innovar de las firmas manufactureras en México? ¿Qué factores determinan el esfuerzo en innovación en las firmas manufactureras? ¿El mayor esfuerzo de innovación de las empresas influye en una mayor productividad laboral?

				2. Análisis del marco de referencia teórico: Cómo se relaciona con la pregunta de investigación

				Una vez planteadas las preguntas de investigación, nos dimos a la tarea de investigarlas en la literatura para elaborar el marco teórico. Según los libros de metodología de la investigación, la función más importante de un marco teórico es explicar por qué, cómo y cuándo ocurre un fenómeno. La revisión de la literatura debe permitir identificar si existe una teoría completamente desarrollada que se aplique al problema de investigación, 
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				si hay un debate, si hay piezas sueltas o si existen descubrimientos parciales que sugieren variables potencialmente importantes para el problema de investigación.

				Para dar orden a la exposición, la organizamos en tres aspectos eje de la investigación: a) naturaleza de los esfuerzos de la innovación, b) los factores que explican a la innovación, y c) la relación entre innovación y productividad, cada uno de los cuales fue examinado por orden cronológico. A continuación, se detalla cómo se estructuraron estos subtemas en el marco teórico.

				2.1. Naturaleza de los esfuerzos de innovación

				El primer tema a analizar se refiere a las decisiones del tipo de innovación de las empresas. Desde la década de los noventa, varios autores (Nelson, 1990; Weinstein, 1988; Dosi, 1988; Lundvall, 1992; Weinstein, 1992) consideraban al creciente gasto en investigación y desarrollo como un indicador de la intensificación de los procesos de innovación, especialmente en las industrias de alta tecnología.

				Autores posteriores (Boyer y Didier, 1998) mostraron que la naturaleza de la innovación de las empresas no solamente se explica por los gastos en id, sino también por otros indicadores de la actividad de innovación, como las patentes y licencias, el diseño de productos y procesos, y otros gastos que terminan por confluir en innovaciones incrementales o incluso radicales en procesos y productos.
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				2.2. El impacto de la id en la innovación: La función de la producción del conocimiento

				Una vez que se identificaron procesos de innovación en las empresas, el siguiente paso en el análisis fue examinar la asociación de tal esfuerzo con los resultados de la innovación en nuevos procesos o productos. La información de estos nuevos procesos o productos puede provenir de las patentes o marcas (Freeman, 1982; Schmookler, 1962; Hurmelinna, 2005), de la información que dan las empresas en cuanto a sus nuevos procesos o productos, o de diseños registrados en las encuestas cuando no están patentados (Basberg, 1987).

				2.3. El esfuerzo por innovar y la productividad laboral de las firmas

				La asociación entre innovación y productividad se cierra considerando a la innovación como un “insumo” que incide en la productividad, como señalan Hall, Maireisse y Mohnen (2010). Es decir, se analiza el efecto de los determinantes en la productividad laboral con una función en la cual, además de los insumos capital y trabajo, se incluye la variable insumo de la innovación calculada previamente con el esfuerzo de la innovación.

				En suma, la revisión de la literatura mostró la complejidad de la relación entre innovación y productividad, la cual involucra pasos intermedios que un modelo econométrico de una sola ecuación no puede capturar. Como señalamos en el artículo, “El efecto de la innovación en la productividad 

			

		

	
		
			
				.

			

		

		
			[image: ]
		

		
			
				186

			

		

		
			[image: ]
		

		
			
				depende de las características del esfuerzo de innovación por parte de las empresas y del impacto que los nuevos procesos y/o diseños tienen en la productividad laboral”.

				3. Estrategia empírica para contestar la pregunta de investigación (adecuación o no del método utilizado)

				Para elegir una metodología, el investigador debe revisar los distintos enfoques metodológicos para analizar sus limitaciones y ventajas, y justificar la metodología elegida. En este caso, algunas metodologías no se adaptaban a nuestras preguntas; por ejemplo, los modelos econométricos de una ecuación no aportaban resultados contundentes porque no permitían examinar secuencialmente el proceso de innovación y su influencia en la productividad. Por tanto, era necesario buscar una metodología que de manera recursiva permitiera partir del esfuerzo de innovación, de la creación de nuevos procesos y productos, y de su relación con el incremento de la productividad. Encontramos que el modelo propuesto por Crepon, Duget y Mairesse (1998), conocido como cdm, se acercaba a nuestros objetivos. Este modelo tiene una estructura integrada por las tres etapas arriba mencionadas: a) la naturaleza de la innovación, b) el impacto de la id en la innovación, y c) el esfuerzo de la innovación y la productividad. Esta secuencia se expresa en cuatro ecuaciones: (1) la decisión de la empresa para participar en inversiones en id; (2) la intensidad con la que la empresa se compromete a innovar; es decir, las inversiones en id; (3) la función de producción 
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				de conocimiento que vincula la intensidad de id con la innovación; y (4) la función de producción en la que la innovación es un insumo (Griffith, Huergo, Mairesse y Peters, 2006).

				Para proponer la especificación del modelo que pretendíamos estimar fue necesario asegurarnos de contar con una base de datos adecuada y, posteriormente, adaptar el modelo cdm a esta información, planteando las ecuaciones a estimar con las hipótesis de los signos esperados.

				3.1. La selección de una base de datos adecuada

				Tener una base de datos adecuada en el análisis industrial presenta muchos desafíos: puede haber incompatibilidades, falta de actualización, ausencia de algunas variables necesarias para nuestro análisis o imposibilidad de trabajar en el nivel de desagregación deseado. Esto no fue una excepción en esta investigación. Al momento de efectuar el trabajo se contaba con varias bases industriales: Censo Económico, la enestyc 2005 y la encuesta industrial anual, y la encuesta de innovación del Conacyt, entre otras. Estas bases cuentan con variables comunes, pero algunas aparecen sólo en una de ellas. Esto generó algunos problemas para contar con la base que incluyera todas las variables necesarias de las distintas fuentes; por ejemplo, de la eia, las actividades económicas de los establecimientos manufactureros, ingresos, gastos, personal ocupado e inversión en acervos físicos y remuneraciones; de la enestyc, información de la organización de la producción y de las actividades de innovación; y del Censo Industrial, la información de las marcas y las patentes que se preguntó por única vez en el Censo de 2005. Finalmente, como opción de último recurso, 
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				acudimos al inegi para construir un panel con la información de las tres fuentes en los años 2004, 2005 y 2006 a nivel de establecimiento. Es necesario señalar que acceder a microdatos toma mucho tiempo: a nosotras nos tomó más de seis meses tener la base; por ello, no es recomendable para tesis de licenciatura o maestría. En estos casos, el nivel de subsector o sector es aconsejable.

				3.2. Especificación del modelo

				De acuerdo al marco teórico y al modelo elegido en este trabajo, se decidió estimar un modelo de cuatro ecuaciones –como el de Crepon, Duget, y Mairesse (1998): cdm– que se organizaron en dos niveles: el primero analiza la naturaleza del esfuerzo de innovación y sus determinantes, y el segundo se refiere a los determinantes de la productividad.

				Primer nivel de la estimación

				Este nivel está integrado por dos ecuaciones: la propensión a innovar (dtec) y el esfuerzo de innovación (letec), que propusimos estimar con un modelo de Heckman (1979).

				Ecuación 1: La propensión a innovar

				(1) dtec = β0 + β1 exportaciones + β2 tamaño + β3 Mercado + β4 Industrias innovadoras + ε1,iy
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				En donde…

				La variable dependiente (dtec) es binaria; es igual a uno (1) cuando el establecimiento invierte en tecnología, y a cero (0) en caso contrario.

				Exportaciones: Se refiere al porcentaje de las exportaciones en las ventas totales del establecimiento. Con esta variable se pretende estimar el efecto positivo que se espera de las exportaciones en la innovación como resultado de la competencia y el aprendizaje de las empresas.

				Tamaño: Es una variable binaria con uno (1) para las empresas grandes de más de 500 empleados. En la literatura se señala la existencia de una relación positiva entre el tamaño y la innovación (Benavente, 2006; Tacsir, Crespi, Zuñiga, Arias y Vargas, 2012). Aunque en algunos casos la relación puede no ser lineal (Kamien y Schwartz, 1975).

				Mercado: Es la participación del establecimiento en su rama de actividad industrial. Se toma como variable proxy del éxito de la innovación, considerando que el éxito de la empresa, fruto de la innovación, le asegura una mayor participación en el mercado, ya sea por el acceso a nuevos nichos del mercado o por la incorporación de nuevos clientes (Therrien y Hanel, 2005). En tal sentido se espera una relación positiva asociada a la decisión de invertir en innovación.

				Industrias innovadoras: Es una variable ficticia (dummy) para las divisiones industriales que identificamos como “innovadoras”; es decir, aquéllas con un gasto en tecnología mayor al promedio industrial (industria química, metalmecánica y otras).
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				Ecuación 2: Determinantes del esfuerzo de innovación

				procdesi,t = γo + γ2ieteci,t + γ3λi,t + γ4exportacionesi,t + γ5tamañoi,t + γ6transferencia de tecnologíai,t + γ7industrias innovadorasi,t + γ8 inversión extranjera directai,t + ηi,t (2)

				Una forma alternativa de presentación de las variables y sus hipótesis podría ser la siguiente:

				Cuadro 1. Presentación de variables

				Fuente: Brown y Guzmán (2014).

				Segundo nivel de la estimación

				Este nivel, al igual que el primero, consta de dos ecuaciones que se estiman simultáneamente: la función de producción del conocimiento (procdes) y la de los determinantes de la productividad con la metodología 
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							Variable dependiente

						

						
							Letec

							Gasto en tecnología en logaritmos.

						

						
							En esta variable están consignados todos aquellos gastos que integran los esfuerzos de innovación de las empresas. Podrían incluso estar considerados los gastos de id que las empresas no reportan como tales.

						

						
							Variables independientes

						

						
							Hipótesis

						

						
							Publicidad

							Logaritmo de los gastos efectuados por la empresa en publicidad.

						

						
							Se espera un efecto positivo en la innovación debido a los esfuerzos de las empresas para ganar clientes y aumentar su participación en el mercado.

						

						
							Patentes y marcas

							Variable binaria igual a uno (1) si el establecimiento tiene derechos de propiedad intelectual —debido a sus registros de una marca—, si tiene registrada una patente o ambos casos.

						

						
							Esta variable nos permite analizar la importancia que tienen las actividades relacionadas con la apropiabilidad de la innovación.
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							Inversión extranjera directa.

							Variable binaria igual a uno (1) cuando el establecimiento cuenta con una participación de la inversión extranjera en su capital de más del 25 %, y a cero (0) en caso contrario.

						

						
							Esperamos encontrar un efecto positivo en la innovación como resultado de los recursos con los que cuenta la id, aunque algunos autores no confirman esta hipótesis (Dussel).

						

						
							Exportaciones

							Porcentaje de las exportaciones en las ventas del establecimiento.

						

						
							Esperamos un efecto positivo en el gasto en tecnología.

						

						
							Mercado

							Participación de la producción del establecimiento en el producto total de la rama industrial a la que pertenece.

						

						
							Puede considerarse como una aproximación al éxito de la innovación del establecimiento y, por tanto, el signo esperado es positivo. 

						

						
							Cooperación

							Variable binaria igual a uno (1) para los establecimientos que pertenecen a corporativos.

						

						
							Bajo el supuesto de que la información y cooperación es habitual en esta forma de organización e incide de manera positiva en la innovación.
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							Transferencia de tecnología

							Variable binaria igual a uno (1) para los establecimientos que recibieron transferencia de tecnología.

						

						
							Debido a que se vincula al efecto de aprendizaje y desarrollo de capacidades tecnológicas, esperamos que reditúe positivamente en los rendimientos de la inversión en id.

						

						
							Acceso al financiamiento de las empresas

							Variable binaria igual a uno (1) para los establecimientos con acceso al crédito.

						

						
							Las empresas que tienen acceso al crédito probablemente tienen recursos para incidir positivamente en la innovación.

						

						
							Año 2004

							Variable ficticia (dummy) con uno (1) para el año 2004.

						

						
							Año 2005

							Variable ficticia (dummy) con uno (1) para el año 2005.
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				de modelos con tratamiento a los efectos endógenos (endogenous treatment effects models) (Heckman, 1979; Heckman, 1978; Cameron, 2005; Wooldridge, 2009).

				Ecuación 3: Función de la producción del conocimiento

				procdesi,t = γo + γ2ieteci,t + γ3λi,t + γ4exportacionesi,t + γ5tamañoi,t + γ6transferencia de tecnologíai,t + γ7industrias innovadorasi,t + γ8 inversión extranjera directai,t + ηi,t (3)

				En donde…

				Procdes, proceso y diseño: Es la variable dependiente binaria con uno (1) para las empresas con cambios en sus procesos de producción o diseño. No estamos considerando a las patentes como variable dependiente en razón de que éstas aún son marginales, lo que está asociado a una escasa cultura de protección intelectual. El éxito de los esfuerzos de innovación de las empresas se registra más bien en los nuevos procesos y diseños que se reportan en las encuestas.

				ietec: Es el nivel estimado de los gastos en innovación en las dos ecuaciones anteriores para todas las empresas.

				λ: es la inversa de Mills que permite corregir posibles sesgos de selección.

				Tamaño del establecimiento: Es una variable dummy con uno (1) para las empresas pequeñas, dos (2) para las medianas y tres (3) para las grandes.
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				Acceso a la tecnología.

				Industrias innovadoras.

				Inversión extranjera directa.

				Ecuación 4: Determinantes de la productividad

				lpti,t = Φ0 + Φ1 insumo de la innovacióni,t + Φ2 remuneraciones por personai,t + Φ3 capital por personai,t + Φ4 mercadoi,t + Φ5 inversión extranjera directai,t + Φ6 reingeneríai,t + Φ7 calidad totali,t+ ui.t	(4)

				Donde…

				lpt: es la productividad laboral en logaritmos.

				Predicción del insumo de la innovación proveniente de la función del conocimiento.

				Acervo de capital fijo: Es una variable tradicional utilizada en las funciones de tipo Cobb Douglas que, al igual que el trabajo, contribuye al incremento de la productividad.

				Remuneraciones por persona: Esta variable es considerada una aproximación al capital humano. En ausencia de información detallada de la calidad y cantidad del capital humano, se ha considerado conveniente utilizar a las remuneraciones como un indicador de la calidad del capital humano. A mayor competencia y habilidades del personal, se tendrá una mejor remuneración (Mulligan y Sala-i-Martin, 199531; Laroche y Mirelle, 2000).
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				 Reingeniería: Es una variable que se refiere a la capacidad de absorción del conocimiento y que puede dar lugar a mejoras en la productividad laboral. Es una variable binaria con uno (1) para los establecimientos que realizaron cambios en sus procesos productivos.

				Calidad total: Es una variable binaria con uno (1) para los establecimientos que cuentan con sistemas de control de calidad en sus procesos productivos y que por ello demandan mano de obra calificada.

				Mercado: Es la participación de la producción del establecimiento en el producto total de la rama industrial a la que pertenece.

				Inversión extranjera directa: Es una variable binaria igual a uno (1) cuando el establecimiento cuenta con una participación de la inversión extranjera en su capital de más de 25 %, y a cero (0) en caso contrario.

				4. Presentación de los resultados

				Como gran parte de nuestras variables eran binarias, presentamos para ellas la distribución de cada una de las variables, y para las continuas, los promedios, como se observa en el Cuadro 1.
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				Cuadro 2. Características de los establecimientos

				Fuente: Elaboración propia con base en eia (2004, 2005 y 2006), enestyc (2005) y Censo Industrial (2005).

				Estimar los modelos arriba indicados fue complicado, porque en varias ocasiones se modificó la especificación, quitando o poniendo variables y usando logaritmos. Es importante que el investigador no se desespere y sea cuidadoso en el manejo de la base de datos.

				A continuación, presentamos los resultados del modelo cdm, diferenciando el primer nivel de la estimación del segundo primer nivel.

				Cuadro 3. Ecuación 1: Propensión a innovar
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				Cuadro 4. Ecuación 2: Los determinantes del esfuerzo de innovación

				Fuente: Brown y Guzmán (2014).

				4.2. Segundo nivel

				Cuadro 5. Ecuación 3: La función de la producción del conocimiento

				Fuente: Brown y Guzmán (2014).
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				Cuadro 6. Ecuación 4: Los determinantes de la productividad

				Fuente: Brown y Guzmán (2014).

				Si bien es necesario analizar los errores estándar y los P value para determinar hasta qué punto los coeficientes de las variables son estadísticamente significativos, no es suficiente. También debemos analizar si los signos de los coeficientes fueron los esperados, si fue comparada la magnitud de los coeficientes, de ser posible con otras investigaciones, y el efecto que tienen las variables independientes en la dependiente, calculando sus elasticidades.

				En este trabajo los coeficientes estimados del modelo cdm eran difíciles de interpretar en todas las ecuaciones, porque en ambos niveles estimamos ecuaciones de selección en las cuales la variable dependiente era binaria, y por ello sólo interpretamos el signo esperado de los coeficientes. Fue posible calcular los efectos marginales y las elasticidades de las ecuaciones sólo en las de la propensión a innovar y los determinantes de la productividad. En éstas, la variable dependiente es continua y la estimación se realiza con el método de mínimos cuadrados ordinarios (gráficas 1 y 2).
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				Gráfica 1. Elasticidades de las variables de la ecuación de los determinantes de la innovación

				Fuente: Brown y Guzmán (2014).

				Otra manera de presentar las elasticidades es calcular, por ejemplo, un 10 % de aumento en las variables independientes.

				Gráfica 2. Variación de la productividad laboral frente a un incremento de 10 % de cada variable

				Fuente: Brown y Guzmán (2014).
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				Una vez calculados los efectos marginales o las elasticidades, el siguiente paso es reflexionar sobre las hipótesis planteadas para cada una de las variables. Por ejemplo, el cálculo de las elasticidades de la última ecuación permitió corroborar el impacto positivo del insumo de la innovación en la productividad laboral; esto se calculó con dos coeficientes: el asociado con la predicción del insumo de la innovación –calculado en la función de producción del conocimiento– y el asociado al esfuerzo de innovación –calculado en la segunda ecuación–. Así, fue posible afirmar que las empresas que innovan tienen un nivel de productividad que es 1.3 veces más alto que las empresas que no innovan. De acuerdo al coeficiente del esfuerzo de innovación y un aumento de 10 % en este esfuerzo, hay un incremento de 2.4 % en la productividad del trabajo.

				Posteriormente, se comparan los resultados con los de otras investigaciones, si es posible, para cada variable involucrada.

				En esta investigación, si bien había consenso sobre el signo positivo del coeficiente asociado al esfuerzo de la innovación en la función de la productividad, no lo había en relación con su magnitud. En comparación a otros estudios de países latinoamericanos, cuyo coeficiente va de 0.1 a 1.92 (Cassoni y Ramada, 2010; Crespi y Zúñiga, 2012), nuestra investigación de México reveló que el coeficiente estimado era de 0.1432.

				Procedimos en la misma forma para las demás variables; por ejemplo, la elasticidad del capital físico de 0.35 en la industria manufacturera mexicana era menor en comparación a la elasticidad de 0.7 en el caso de Chile (Benavente, 2006).
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				5. Conclusiones

				Para redactar las conclusiones seguimos la norma de reiterar los hallazgos de la investigación, mencionar sus limitaciones y las futuras líneas de investigación.

				Este trabajo muestra que para analizar el efecto de la innovación en la productividad es necesario tomar en consideración todo el proceso: el esfuerzo en la innovación, que puede resultar exitoso o no, la invención y su capacidad de apropiación, la introducción de la innovación en los procesos de producción o en los mercados mediante nuevos diseños (productos) y, finalmente, sus efectos en la productividad.

				Nuestros resultados confirman la hipótesis en el sentido de que las empresas mexicanas con mayor propensión a innovar son las grandes y las que tienen apropiabilidad de sus invenciones, pero no las que exportan ni según por su participación en el mercado.

				En la decisión de las empresas para ejercer gastos en la innovación tienen un impacto positivo el acceso al crédito, la transferencia de tecnología, los recursos de la inversión extranjera y la apropiabilidad del conocimiento. En cambio, no fueron relevantes la cooperación entre empresas, el tamaño del establecimiento y las exportaciones. Estos resultados señalan la necesidad de una política industrial que contribuya a eliminar los obstáculos que enfrentan las empresas para acceder al crédito o a la transferencia tecnológica. También ponen de relieve la pertinencia de contar con un sistema de protección intelectual fuerte que asegure a los empresarios el retorno de sus inversiones en innovación. La evidencia muestra, además, la falta de cooperación entre las empresas. En tal sentido, se requiere fomentar una cultura de cooperación entre 
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				las empresas, y de éstas con las universidades y centros de desarrollo. En resumen, se advierte la necesidad de un entorno favorable micro y meso, que incentive los esfuerzos de innovación.

				En la función del conocimiento se encontró que el esfuerzo en innovación —estimado a partir de las dos primeras ecuaciones del modelo—, conjuntamente con las exportaciones y el tamaño de los establecimientos, determinó la innovación registrada en nuevos procesos y diseños. Contrariamente a lo esperado, se identificó que las empresas nacionales tienen mayor innovación en producto y diseño que las extranjeras.

				De lo anterior se desprende la pertinencia ineludible de una política industrial que reconozca las disparidades de capacidades tecnológicas y la relación compleja entre las empresas nacionales y extranjeras, y propicie una mayor inserción de las locales en los encadenamientos industriales. En la medida en que las empresas nacionales destinen mayores esfuerzos a la innovación y sean capaces de absorber la tecnología externa y de frontera, se tendrán efectos positivos en la innovación y, en consecuencia, en la productividad laboral.

				Finalmente, se corrobora la hipótesis de que el insumo de la innovación y el capital humano tienen un impacto sustantivo en la productividad laboral. Las variables calidad total y reingeniería, que fueron consideradas en la función de productividad, no resultaron significativas. Una explicación posible es el hecho de que estas variables corresponden a rutinas que han sido incorporadas en industrias maduras y que no se asocian necesariamente con la innovación. No fue posible apreciar el efecto de la diferencia entre industrias, porque la variable de control entre industrias innovadoras y no innovadoras no resultó significativa.
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				Entre las limitaciones de esta investigación estuvo la de no contar con una encuesta de innovación a nivel de establecimiento que incluyera variables como investigación y desarrollo, cooperación entre empresas y universidades, y apoyo y/o subsidios públicos hacia las empresas. Otra limitante fue la de no disponer de información de un periodo más largo y reciente.

				El uso de variables proxy puede repercutir en las estimaciones, en la magnitud y en los signos de los coeficientes en las distintas ecuaciones. El hecho de que los países no tengan información homogénea dificulta las comparaciones entre ellos. Por tanto, se hace indispensable construir encuestas homogéneas que incluyan variables que den cuenta de los esfuerzos de innovación y productividad. Este es un reto para desarrollar en futuras investigaciones.

			

		

	
		
			
				.

			

		

		
			[image: ]
		

		
			
				202

			

		

		
			[image: ]
		

		
			
				6. Referencias

				Basberg, B. 1987. “Patents and the Measurement of Technological Change: A Survey of the Literature”. Research Policy.

				Benavente, José M. T. 2006. The role of research and innovation in promoting productivity in Chile. Economics of Innovation and New Technology, 15, 301–315.

				Ben-Zion, U. 1984. “The R&D and Investment Decision and its relashionship to the firms’s market value: some preliminary results”. En (Editor), Z. G. (Ed.). R&D, Patents and Productivity. Chicago: National Bureau of Economic Research, The Universty of Chicago Press.

				Boyer, R. & M. Didier. 1998. Innovation et croissance. Paris, Conseil d’Analyse économique, La documentation Française.

				Cameron, A. C. & Trivedi, P. K. 2005. Microeconometrics: Methods and Applications, New York, Cambridge University Press.

				Cassoni, A. & M. Ramada. 2010. Innovation, R&D, Investment and Productivity: Uruguayan Manufacturing Firms. idb Working Paper Series. Inter-American Development Bank: Department of Research and Chief Economist.

				Crepon B., Duguet E. & J. Mairessec. 1998. Research, Innovation and Productivity: An Econometric Analysis at the Firm Level. Economics of Innovation and New Technology, 7, 115-158.

			

		

	
		
			
				.z

			

		

		
			[image: ]
		

		
			
				203

			

		

		
			[image: ]
		

		
			
				Crespi G. & P. Zuñiga. 2012. Innovation and Productivity: Evidence from Six Latin American Countries. World Development, 40, 273–290.

				Dosi, G. 1988. The Nature of the Innovative Process. En Dosi, G. E. A. (Ed.). Technical Change and Economic Theory. Londres y Nueva York: Pinter Publishers.

				Freeman, C. 1982. Recent development in Science and Technology Indiators: A review. spru, Universidad de Sussex, documento de trabajo.

				Griffith, R., Huergo, E., Mairesse, J. & B. Peters. 2006. Innovation and productivity across four European countries. Oxford Review of Economic Policy.

				Hall, B. H., J. Mairesse & P. Mohnen. 2010. Measuring the Returns to R&D. In Hall, B. H. a. N. R. (Ed.). Handbook of Economics of Innovation. Amsterdam and New York: Elsevier.

				Hall, B. H. & J. Mairesse. 2011. Empirical Studies of Innovation in the Knowledge-driven Economy. Economics of Innovation and New Technology.

				Heckman, J. 1978. Dummy endogenous variables in a simultaneous equation system. Econometrica, 46, 931–959.

				Heckman, J. 1979. Sample selection bias as a specification error. Econometrica, 47, 153–61.

			

		

	
		
			
				.

			

		

		
			[image: ]
		

		
			
				204

			

		

		
			[image: ]
		

		
			
				Hurmelinna, P. & K. Puumalainen. 2005. Dynamics of industry and innovation: Organizations, networks and systems. Documento presentado en la Conferencia druid Dynamics of Industry and Innovation: Organizations, Networks and Systems. Copenhague.

				Janz, N., Lööf, H. & B. Peters 2004. Innovation and Productivity in German and Swedish Manufacturing Firms: Is there a Common Story? Problems & perspectives in management.

				Kamien, M. I. & N. L. Schwartz. 1975. Market Structure and Innovation: A Survey. Journal of Economic Literature, 13, 1-37.

				Loof Hans, & A. Heshmati. 2006. On the Relationship Between Innovation and Performance: a Sensitivity Analysis. Economics of Innovation and New Technology, 15, 317–344.

				Lundvall, B. Å. 1992. National Systems of Innovation: Towards a Theory of Innovation and Interactive Learning, London, Pinter.

				Mairesse, J. & S. Robin. 2009. Innovation and productivity: A firm-level analysis for French Manufacturing and Services using CIS3 and CIS4 data (1998-2000 and 2002-2004). Paris: crest-ensae.

				Mulligan, C. B. & Martín X. Sala-I. 1995. A labour –income- based measure of the value of Human Capital: An application to the States of Unitated States. In National Bureau of Economic Research (Ed.). Washnigton.

				Nelson, R. R. 1990. Capitalism as an engine of progress. Research Policy.

			

		

	
		
			
				.z

			

		

		
			[image: ]
		

		
			
				205

			

		

		
			[image: ]
		

		
			
				Pakes Ariel & Zvi Griliches. 1984. Patents and R&D at the Firm Level: A First Look. In E. Zvi Griliches (Ed.). Chicago: University of Chicago Press.

				Polder, M., Mohnen Pierre & Wladimir Raymond. 2010. Productivity effects of innovation modes. In S. Netherlands (Ed.). The Hague/Heerlen.

				Raffo, J., Lhuillery, S. & L. Miotti. 2008. Northern and southern innovativity: A comparison across European and Latin American countries. The European Journal of Development Research.

				Schmookler, J. 1962. Economic sources of inventive activity. The Journal of Economic History, 22, 1-20.

				Solow, R. 1957. Technical change and the aggregate production function. The Review of Economics and Statistics, 39, 312-320.

				Tacsir, E., Crespi, G., Zúñiga, P, Arias Ortiz, P. E. & F. Vargas. 2012. Innovation for economic performance: The case of Latin American and Caribbean firms, Washington, Inter-American Development Bank. Competitiveness and Innovation Division.

				Therrien Pierre & P. Hanel. 2005. Innovation and Productivity: Summary Results for Canadian Manufacturing Establishments. Disponible http://www.csls.ca/ipm/ipm22.asp

				Van Leeuwen George & L. Klomp. 2006. On the contribution of innovation to multi-factor productivity growth. Economics of Innovation and New Technology, 15, 367–390.

			

		

	
		
			
				.

			

		

		
			[image: ]
		

		
			
				206

			

		

		
			[image: ]
		

		
			
				Weinstein, O. 1988. Production et circulation des conaissances scientifiques et technologiquers: La recherche-développement comme activité économique spécifique. En (Editor), F. M. (ed.) La production des services et sa géographie, Cahiers Lillois d’Économie et de Sociologie.

				Weinstein, O. 1992. La R&D et théorie de la firme. Economie appliquée, vol. 45, pp. 79-104.

				Wooldridge, J. M. 2009. Introductory Economics: A Modern Approach, South-Western: Cengage-Learning.

			

		

	
		
			
				.z

			

		

	
		
			
				.

			

		

	
		
			
				.

			

		

		
			[image: ]
		

		
			[image: ]
		

	
		
			
				.

			

		

	
		
			
				.z

			

		

		
			
				211

			

		

		
			[image: ]
		

		
			
				VII. México: Inserción de los servicios de tic en las cadenas globales de valor, capacidades y política pública

				Lilia Domínguez y Flor Brown

				1. La selección de tema y postulación del problema

				La selección del tema surgió de un trabajo previo33 en el que con seis estudios de caso analizamos el proceso mediante el cual las empresas de software en México se insertaron en la cadena global de valor, los obstáculos que enfrentaron y la observación de la importancia de la subcontratación en la industria de tecnologías de información (ti). A partir de estas entrevistas y de la revisión de estadísticas para México (Select Estrategia, sc, 2014), fue posible apreciar la importancia de la subcontratación o outsourcing en el mercado de ti y de la penetración de las cadenas globales de valor. La industria de ti ya contaba con varios trabajos sobre el tema con aportaciones interesantes (Hualde, 2008; Mochi, 2009), sin embargo, la inserción de las empresas en las cadenas globales de valor no había sido suficientemente estudiada; así que había varios aspectos que nos interesaba continuar examinando a profundidad.
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				El primero era conocer la ubicación de las empresas en los nódulos de la cadena de valor, dado el grado de complejidad de los servicios, y explorar su relación con las capacidades empresariales. Una segunda cuestión era si el tipo de gobernanza de la cadena incide sobre las exportaciones de las empresas y qué otros factores, como la complejidad del producto, había que considerar. Por último, una preocupación adicional era el efecto de la política pública sobre las actividades de las empresas en la cadena global de valor.

				2. Análisis del marco de referencia teórico: Cómo se relaciona con la pregunta de investigación

				El marco de referencia teórico se basó en una revisión de los principales aportes sobre el concepto de las cadenas globales de valor. Esta teoría cobró auge a mediados de la década de los noventa con autores como Gereffi (1994), y Gereffi, Humphrey y Sturgeon (2005). Estas cadenas se conforman de cientos de miles de transacciones alrededor del mundo, condicionadas por la capacidad de las empresas para manejar información compleja, transferir tecnología, controlar a los productores o distribuir el poder entre sí. En estas cadenas, las empresas líderes con frecuencia son multinacionales y pueden decidir reglas sobre qué, cómo, cuándo y a qué precios se deben producir los servicios, lo que resulta en un tipo de involucramiento de los participantes en la cadena. En algunas ocasiones el papel de empresa líder lo asumen firmas de países en desarrollo que exportan. Las relaciones entre cliente y proveedor van desde una relación de mercado hasta la constitución de redes, en las que hay distintos niveles de cooperación (Morrison, Pietrobelli & Rabellotti, 2006), lo cual trae al centro de esta teoría el concepto modo de gobernanza.
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				Los analistas de estas teorías han señalado que la inserción en las cgv supone una oportunidad para las exportaciones de las economías emergentes y el escalamiento en el valor agregado de la cadena. La teoría de las cadenas globales de valor ha dado énfasis a factores tecnológicos, como la fragmentación del proceso productivo y a la estrategia global de las multinacionales. Sin embargo, en la cadena, la ubicación de la empresa no puede explicarse solamente por la oportunidad de exportar. Según algunos estudiosos de la fragmentación, los avances en la codificación del conocimiento facilitan la subcontratación mediante instrucciones precisas; no obstante, como ha sido señalado por la teoría evolucionista, la codificación nunca es completa (Morrison, Pietrobelli y Rabellotti, 2006), de ahí que sea necesario examinar la manera en que la información, el conocimiento y los materiales se transmiten de un nódulo a otro. Esto pone al frente del análisis la importancia de la acumulación de capacidades por parte de las empresas y la posibilidad de asimetrías a lo largo de la cadena, dando lugar a distintas modalidades de coordinación o gobernanza, las cuales influirán en la posibilidad del upgrading (Morrison, Pietrobelli y Rabellotti, 2006).

				Al final, esto nos permitió concluir que las capacidades y las relaciones entre las empresas son el eje del análisis de la gobernanza; por esa razón elegimos la taxonomía de gobernanza de Sturgeon (2008), que está basada en la interacción cliente-proveedor, las capacidades tecnológicas y la propiedad del capital de la empresa.

				En el trabajo se plantean dos hipótesis a) el desarrollo y sofisticación tecnológica de la tic mexicana están asociados a la gobernanza de la cgv; b) la política pública ha propiciado que las empresas mexicanas se integren a las grandes cadenas transnacionales.
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				Estrategia empírica para contestar la pregunta de investigación (adecuación o no del método utilizado)

				3.1. Fuente de información

				Dada la ausencia de microdatos, optamos por hacer entrevistas basadas en un cuestionario. Antes de realizar el cuestionario y elegir las empresas, la estrategia de investigación abarcó tres niveles: macro, meso y microeconómico. Para el nivel macroeconómico se investigó el comportamiento de la industria de las tic en México con datos oficiales. En el nivel mesoeconómico nos pareció esencial entrevistar a las instituciones que median entre las empresas y el nivel estatal o federal (asociaciones, consejos o cámaras de esta cadena). Asimismo, entrevistamos agentes clave en el quehacer del diseño de las políticas estatales y federales como herramientas para facilitar la entrada de empresas transnacionales y de empresas locales proveedoras de la cadena.

				Al hacer las entrevistas a las asociaciones, cámaras y consejos de la industria de las tic, partimos de un conjunto de preguntas cuya finalidad era conocer sus características, sus estrategias o programas para impulsar el desarrollo de sus asociados, los apoyos del gobierno hacia estos organismos, la opinión de los programas del gobierno, los retos de la industria para integrarse a la cadena y, por último, los nombres de empresas interesantes de investigar (ver Cuadro 1 como ejemplo de cuestionario).
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				 Cuadro 1. Ejemplo de entrevista a cámaras y asociaciones

				Fuente: Domínguez, Brown y Carrera (2017).

				Se entrevistó a funcionarios del gobierno federal y estatal con el fin de conocer las características de los programas principales y el acceso a estadísticas no publicadas; su evaluación personal de los programas y principales obstáculos; la forma de utilización de los programas por parte de las empresas y el desempeño económico de éstas; las tendencias de la industria y los desafíos a futuro. Por último, entrevistamos a expertos en las tic en universidades y centros de investigación, con el fin de conocer su visión sobre la problemática de la industria, logros y obstáculos. A nivel microeconómico, entrevistamos a 50 empresas cuyos nombres fueron sugeridos por los entrevistados; de ellas, sólo 42 estuvieron anuentes a ser entrevistadas y contestar el cuestionario. Además, cabe señalar que los conocimientos derivados de las entrevistas nos permitieron elaborar el cuestionario que se presenta en el anexo.

				Estábamos conscientes de que lo óptimo era tener una muestra representativa desde el punto de vista estadístico, pero no era posible. En nuestro caso, el número de empresas estaba limitado por dos factores: el tiempo y el presupuesto. Los criterios para elegirlas fueron 
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						1. ¿Cuáles son los antecedentes de la institución?

						2. Año de inicio.

						3. Objetivo original y cambios en los objetivos.

						4. ¿Cuáles son los programas más importantes y cuáles han sido los resultados?

						5. ¿Qué variaciones han ocurrido con el tiempo en los programas principales?

						6. ¿Qué tan representativa es su membrecía de la industria local?

						7. ¿Cómo califican el nivel de empresarialidad de sus asociados?

						8. ¿Cómo califica la propensión a innovar de las empresas asociadas?

						9. ¿Califican sus asociados el valor aportado por la asociación a la empresa?

						10. ¿Qué apoyo reciben del gobierno y en qué lo aplican?

						11. ¿Qué opinión tienen de los instrumentos de política a los que pueden acceder las empresas de la industria?

						12. En su opinión, ¿qué falta y por qué?

						13. ¿Qué tan frecuente es la participación de las empresas de capital nacional en la cadena global de valor de las TIC?

						14. ¿Cuáles son los principales retos de las empresas para integrarse en la cadena de valor global y/o local en fases de mayor valor agregado?
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				su diversidad en cuanto a su actividad, el tamaño de la empresa, su nivel de exportaciones y la ubicación geográfica en las zonas más importantes del país para las tic.

				El cuestionario constaba de 20 preguntas alrededor de los siguientes temas: edad de la empresa y breve historia, valor del tipo de servicio, tamaño, formación de capacidades tecnológicas, condición de calidad y certificación, outsourcing, orientación exportadora, relaciones con clientes y proveedores, acceso y uso de instrumentos de política gubernamental, potencialidades de innovación, y economías de aglomeración (ver anexo).

				3.2. Procesamiento de los datos

				Es siempre aconsejable presentar las características de la muestra según los criterios que se consideren importantes; en este caso era el tamaño de la empresa, las ventas, las exportaciones y su lugar en la cadena. El fin era referenciar esta muestra con la industria y evaluar su importancia y sus limitaciones; esto puede hacerse gráficamente o recurrir a esquemas propuestos en la literatura especializada. Nuestro interés era identificar en qué nódulo de la cadena estaba cada empresa, así que tomamos como punto de partida un esquema de la cadena propuesto por Fernandez-Stark, Bamber y Gereffi (2011) para ubicarlas; ello también nos permitió estimar el valor del producto al utilizar la metodología de estos autores (ver Gráfica 1).
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				Gráfica 1. Posición de las empresas en la cadena de valor

				Fuente: Elaboración propia con base en Gereffi G. Fernandez-Stark, K. (2010)

				El siguiente paso en el procesamiento de la información fue utilizar las respuestas para la construcción de variables. Asignamos puntos a las distintas preguntas, como se señala en el Cuadro 2. En la asignación de puntos para la variable de la gobernanza consideramos necesario subdividirla en relacional, que se refiere a las empresas que se caracterizan por sus altas capacidades, y con servicios de mayor complejidad, y relacional cautiva para aquéllas que tienen un nivel medio de capacidades y complejidad del producto, y reciben asistencia de su proveedor.
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				Cuadro 2. Asignación de puntos a las variables

				Fuente: Domínguez, Brown y Carrera (2017).

				Con la intención de analizar las características de la cadena global de valor del software, desechamos una técnica econométrica debido al carácter selectivo de la muestra y al reducido número de empresas. Se optó por utilizar técnicas multivariadas, como el análisis factorial; el método de rotación utilizado fue el de varimax.

				4. Presentación de los resultados

				El análisis factorial permitió agrupar a las variables en grupos o factores. Como se sugiere en la literatura, elegimos los factores que explican el mayor porcentaje de la varianza entre las variables. Así, se identificaron cuatro factores que explicaban 70 % del total de la varianza. El primer factor que explicaba 30 % lo identificamos como Capacidad y complejidad, debido a que las cargas factoriales más altas se asociaban con la complejidad del producto, el valor, la presencia intensa de programas de recursos humanos, el esfuerzo de certificación y la calidad. El segundo 
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				factor con 19 % de la varianza fue Innovación y políticas, ya que, como se observa en el Cuadro 3, en este factor las cargas factoriales más altas corresponden al uso de políticas, la madurez de las empresas y la innovación. El tercer factor, Economías externas, con 16 % de la varianza explicada, muestra una relación entre las economías de aglomeración y la vinculación o interacción entre empresas. En el último factor, Comunalidades, destaca el coeficiente de carga de la subcontratación, que explica un menor porcentaje de la varianza (10 %, ver Cuadro 3).

				Cuadro 3. Análisis factorial

				Fuente: Domínguez, Brown y Carrera (2017).

				Con el fin de contestar la primera pregunta –sobre la relación entre el tipo de gobernanza de la cadena, las exportaciones de las empresas y qué otros factores, como la complejidad del producto había que considerar–, se decidió agrupar a las empresas; para ello, optó por el método k-means, que utiliza los puntos factoriales obtenidos con el análisis factorial34 e identifica grupos relativamente homogéneos. Con esto se obtuvieron tres clusters.
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				El agrupamiento de empresas permitió mostrar la importancia del tipo de gobernanza de cada empresa en la cadena y asociarlo con otras características. El menor puntaje en gobernanza se registró en el clúster I; como se observa en el Cuadro 4, este grupo tiene el mayor porcentaje de empresas de gobernanza cautiva (menos de 2 puntos), son predominantemente jóvenes, de tamaño pequeño a mediano, y con los valores en las otras variables más bajos en términos relativos a los otros clusters. El mayor puntaje en la variable gobernanza corresponde al clúster III con empresas de gobernanza relacional o jerárquica que también tienen valores altos en las otras variables; es decir, tienen altas capacidades, en recursos humanos y tecnología, altos niveles de certificación y calidad, y servicios más complejos.

				Cuadro 4. Clúster análisis de las empresas (basado en los puntos del análisis factorial)

				Fuente: Domínguez, Brown y Carrera (2017).

				También se identificó el tipo de servicios de las tic por clúster; se encontró que el clúster III (gobernanza relacional-jerárquica) contaba con la 
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				mayor diversificación y los servicios con más alto valor agregado (kpo), contrario al clúster I (gobernanza cautiva), que sólo ofrecen servicios ito (Gráfica 2).

				Gráfica 2. Actividades en la cadena

				Fuente: Domínguez, Brown y Carrera (2017).

				Por último, para analizar la pregunta sobre el efecto de la política en las actividades de las empresas, se examinaron las características de los agrupamientos en torno a sus exportaciones, propiedad de capital extranjero, valor de producto y nivel de subcontratación. Se observa en el Cuadro 5 que el clúster con gobernanza relacional y jerárquica (clúster III) registró altos porcentajes de exportaciones, valor de producto y subcontratación con propiedad extranjera.
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				5. Conclusiones

				El primer paso para la elaboración de las conclusiones fue presentar una recapitulación de las condiciones de la industria de las tic en México. Luego, continuamos con la presentación de los resultados más importantes respecto a las preguntas planteadas en el inicio; por ejemplo, en relación con la primera pregunta destacamos como resultado que no se encontró un patrón tan claro como el propuesto por la teoría respecto a la gobernanza, por lo que propusimos un nivel de transición de gobernanza cautiva-relacional. También reseñamos que de acuerdo con nuestros hallazgos del análisis multivariado (análisis factorial y de clusters) fue posible agrupar a las empresas en tres grupos. Brevemente describimos el número de empresas por grupos, sus características en cuanto a capacidades tecnológicas, certificaciones, calidad y exportaciones, y su nivel de gobernanza: jerárquica, relacional, cautiva-relacional y cautiva.

				Sobre la segunda pregunta, en cuanto a la relación de la gobernanza con las estrategias de las empresas, no se encontró un patrón claro de asociación entre exportaciones y gobernanza o entre subcontratación y gobernanza. En relación con las políticas públicas, se mencionaron las diferencias en el uso de las políticas e instrumentos entre los tres clusters.

				La tercera pregunta se refería a los obstáculos que enfrentan las empresas para insertarse en la cadena; ahí, destacamos los obstáculos más mencionados por las empresas y tratamos de dar recomendaciones de política con base en la literatura y opiniones de expertos.

				Finalmente sugerimos algunas recomendaciones de política derivadas de los resultados de la investigación.
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				VIII. Diferencias de género en los factores asociados al ahorro de los hogares en México

				Isalia Nava, Flor Brown y Lilia Domínguez

				1. El inicio de la investigación: El tema

				La idea central que dio origen a esta investigación se originó en una charla informal entre las autoras. La experiencia individual en temas particulares como ahorro y género contribuyó a la selección del tema central. Respecto al ahorro, una de las autoras había estudiado el efecto de los cambios en la estructura demográfica sobre el ahorro de los hogares (Nava, 2014). En relación con el género, dos de las autoras habían analizado las diferencias entre mujeres y hombres en la actividad económica, el mercado de trabajo y las condiciones laborales (Domínguez y Grossman, 2013ª; Domínguez y Grossman, 2013b). Estos antecedentes llevaron a plantear que las desigualdades entre sexos también se expresaban de manera diferenciada en el ahorro.

				La revisión bibliográfica del tema de ahorro y género ayudó a identificar dos elementos centrales: primero, a la economía del género como la perspectiva principal que guiaría la investigación; segundo, identificar que se trataba de un tema no estudiado para el caso mexicano; es decir, la propuesta de investigación cumplía con el cometido de ser 
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				novedosa. Quizás éste fue el principal elemento que nos estimuló a trabajar intensamente y que contribuyó a superar los obstáculos que se fueron presentando a lo largo del trabajo. A partir de estos antecedentes, comenzamos a estructurar formalmente la idea de la investigación.

				2. Hacia el planteamiento del problema de investigación

				En primer lugar, había que definir con claridad el objetivo de la investigación. La revisión bibliográfica mostró que los trabajos estudiaban el ahorro de los hogares como si éstos se comportaran conforme al modelo del “hogar unitario”, en el que una sola función de utilidad representaba sus preferencias. Pese a eso, los estudios de género enfatizaban la existencia de roles de género y de condiciones socioeconómicas diferenciadas entre mujeres y hombres, lo que llevó a plantear que estas desigualdades se extendían a los patrones de ahorro. Al mismo tiempo, investigaciones como la de Seguino y Floro (2003) mostraban evidencia de que los cambios en el ingreso relativo de las mujeres influían en el poder de negociación dentro del hogar y, por extensión, tenían un impacto en el ahorro de los hogares.

				Así, se planteó como propósito central de la investigación el análisis de las diferencias entre las decisiones de ahorro de los hogares con jefaturas femenina y masculina en México, durante el año 2008. Particular atención se dedicó a la delimitación del espacio geográfico, del tiempo y de la semántica. Las preguntas que guiaron la investigación fueron ¿Cuáles son los factores que determinan el ahorro de los hogares? y ¿Cuáles son las diferencias según sexo de la jefatura?
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				3. Antecedentes teóricos y empíricos de la investigación

				La elaboración de los antecedentes se dividió en dos grandes temáticas: a) factores determinantes del ahorro y b) diferencias de género en el ahorro. La primera recopilaba los antecedentes bibliográficos sobre factores explicativos del ahorro de los hogares. Dado que se encontraron pocos estudios que incorporaban el género, en la segunda se presentó un esfuerzo por vincular las desigualdades entre sexos con las diferencias de comportamiento del ahorro.

				A su vez, la sección “Los factores determinantes del ahorro” considera los modelos macro y microeconómicos del ahorro. Iniciamos con la explicación del comportamiento del ahorro con los modelos conceptuales macroeconómicos, tomando como primera referencia el modelo keynesiano; continuamos con las críticas a estos planteamientos de Kuznets (1946), Brady y Friedman (1947), Duesenberry (1949) y Modigliani (1949); posteriormente, se presentó un breve repaso sobre los contenidos de los modelos tradicionales, como la hipótesis de ciclo de vida (Modigliani y Brumberg, 1954) y la hipótesis del ingreso permanente (Friedman, 1957).

				En cuanto a los modelos microeconómicos del ahorro en los hogares, la idea era analizar cómo modificaron los modelos anteriores al suprimirse los supuestos simplificadores e incorporarse otros elementos que resultan especialmente importantes en la toma de decisiones. Así, presentamos la discusión sobre la evidencia empírica para el análisis del ahorro en los hogares, a partir tanto de las proposiciones de la teoría keynesiana como de la hip y la influencia de las variables sociodemográficas:
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				Ingreso: Se documentó una relación positiva entre el ahorro de los hogares y el ingreso corriente en países desarrollados (Bosworth, Burtless y Sabelhaus, 1991; Poterba, 1994; Browning y Lusardi, 1996) y en desarrollo (Székely, 1998; Denizer, Holger e Ying, 1998; Attanasio y Székely, 1999). Además de una relación positiva entre el ahorro y el ingreso permanente (Dynan, Skinner y Zeldes, 2000; Butelmann y Gallego, 2001).

				Educación: Se revisó el uso de la variable como proxy del ingreso (Dynan, Skinner y Zeldes, 2000; Butelmann y Gallego, 2001). También, se abordó el debate en torno al efecto de esta variable sobre el ahorro. Si bien es cierto que la mayoría de los estudios reportan una relación positiva (Browning y Lusardi, 1996; Attanasio, 1998), autores como, Burney y Khan (1992) encuentran que la tasa de ahorro puede disminuir conforme aumenta la escolaridad.

				Edad: Se repasó el efecto de esta variable sobre el ahorro. La mayoría de las investigaciones toman como marco explicativo la hipótesis del ciclo de vida.

				Configuración de los hogares: Se analizaron las distintas posturas sobre el efecto del tamaño del hogar sobre el ahorro (Elfindri, 1990; Browning y Lusardi, 1996), la composición de la familia, la presencia y el número de infantes en el hogar, y las familias monoparentales (Bosworth, Burtless y Sabelhaus, 1991).

				Situación conyugal: Se documentó el efecto del matrimonio como una institución que interviene en los patrones de ahorro (Lupton y Smith, 1999).
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				Incertidumbre laboral, acceso efectivo a mercados financieros y a redes formales e informales, y participación en los sistemas de pensiones: se incorporaron al análisis, variables poco estudiadas, pero que son relevantes para países en desarrollo con mercados financieros incompletos y desempleo (Butelmann y Gallego, 2000).

				La revisión sobre determinantes evidenció la ausencia de investigaciones con contenido de género y una extrapolación de roles y estereotipos de género. Así, en la sección “Diferencias de género en el ahorro” iniciamos con un planteamiento crítico hacia el concepto de hogar unitario, en el que no es posible diferenciar los motivos de ahorro de los integrantes, en cuanto a las diferencias de género. Por el contrario, en los hogares donde se combinan los ingresos, las diferencias de las motivaciones para ahorrar de las mujeres y de los hombres dependen del poder relativo de negociación.

				Esto nos llevó a analizar dos factores que inciden en el poder de negociación en el hogar: los materiales (activos, educación, salario y empleo) y los externos (institucionales, como el sistema de propiedad, las leyes de divorcio, las políticas públicas de subsidios, la presencia de instrumentos financieros accesibles y la religión). De ahí que el análisis de las diferencias en los determinantes de las decisiones sobre el ahorro dependa de estas variables.
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				4. Estrategia empírica para contestar la pregunta de investigación (adecuación o no del método utilizado)

				La estrategia empírica consta de dos secciones: la primera tiene un carácter metodológico y conceptual, y la segunda presenta los resultados del modelo.

				En la sección “El ahorro y el género en los hogares mexicanos” dedicamos unos párrafos a los temas siguientes que ilustran la estrategia empírica que seguimos: la discusión sobre el tipo de hogar, la presentación de la base de datos, la propuesta del modelo econométrico, el cálculo del ahorro y la construcción de las variables. La revisión de los trabajos sobre el tema sirve para examinar la evidencia sobre el comportamiento de las variables y establecer hipótesis.

				4.1. Tipo de hogar

				El análisis de las diferencias de género hacía importante alejarse de una concepción patriarcal que identifica al hombre como proveedor de ingresos y jefe de familia, y a las mujeres como responsables del cuidado y de la crianza de las y los hijos. Esto excluye a aquellas mujeres que comparten la proveeduría económica y que en muchas ocasiones son las principales contribuyentes en el hogar. Por tanto, se distingue entre el uso de la jefatura femenina o masculina de jure y de facto. El concepto de jure se refiere a la jefatura declarada, que generalmente se utiliza en los censos y las encuestas. El concepto de facto utiliza el sexo del principal perceptor de ingresos familiares para determinar si un 
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				hogar está encabezado por una mujer o por un hombre. La definición de jefatura de facto es relevante para nuestro análisis, ya que los hogares no son unidades armónicas con preferencias idénticas, sino que existen asimetrías internas de poder, recursos y capacidad de negociación en el interior de los hogares.

				4.2. Base de datos

				Elegimos como base de datos a la Encuesta Ingreso Gasto de los Hogares, debido a sus características: cobertura, representatividad y variables incluidas.

				4.3. Metodología para el cálculo del ahorro

				Seguimos a Sekely (1998), que lo define como la diferencia entre el ingreso del hogar y el gasto en bienes de consumo no durable. Los gastos en bienes de consumo durable no forman parte de la definición, porque se realizan como una inversión para el hogar; es decir, representan la adquisición de bienes en el presente para el consumo futuro. Así, con la información de la ENIGH se estimó el ahorro restando del total de los ingresos corrientes del hogar el consumo en bienes no durables (se incluyen los componentes monetario y no monetario). Este cálculo se presenta en el Cuadro 1 para los hogares de jure y de facto.
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				4.4. Propuesta del modelo econométrico y presentación de la evidencia sobre el comportamiento de las variables

				La revisión de la evidencia empírica de las variables requirió un proceso de búsqueda de los trabajos realizados para el caso de México, porque nos interesaba ver si sus resultados correspondían a la teoría establecida y a nuestra estadística descriptiva, con lo cual pudimos establecer hipótesis de comportamiento para la especificación del modelo propuesto.

				La sección “Los determinantes del ahorro: resultados de la estimación del modelo” inicia con la fundamentación de la metodología econométrica seleccionada: modelo tipo Tobit.

				La estimación de los modelos que analizan los determinantes del ahorro generalmente tiene un sesgo de selección, debido a que la decisión de ahorrar es endógena al modelo y, por tanto, el grupo de individuos que ahorra no es aleatorio; así, los modelos de variable dependiente limitada requieren una evaluación estadística para determinar su pertinencia. Por tanto, para analizar hasta qué punto existe un problema de endogeneidad, se estimó un modelo tipo Heckman en dos etapas, con el que se comprobó que el punto de censura no es endógeno al modelo y, entonces, la mejor opción es estimar un modelo Tobit para los hogares de facto con jefatura femenina y masculina, por separado, a partir de la variable latente y*, que cumple los supuestos de distribución normal, homoscedástica y con una media condicional lineal.

				La presentación de los resultados requirió, en primer lugar, analizar las pruebas que validan el cumplimiento de los supuestos estadísticos del modelo (R2 de Mac Fadden y la de Cox y Snell). Calculamos tres efectos marginales sobre las variables explicativas: sobre la variable 
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				latente y* (los hogares con tasas de ahorro positivas y negativas); sobre la variable condicionada a y > 0 (aquellos hogares con tasas de ahorro positivas); y sobre la variable observada sin condicionar a y > 0 (incluye la información de todos los hogares con los valores censurados).

				Observamos que las estimaciones iban en la misma dirección (presentan el mismo signo). Elegimos para el análisis de los resultados tomar como referencia el cálculo realizado con los valores censurados, ya que, como señala Wooldridge (2009), la variable que interesa analizar es la que incluye a todos los hogares. Estos resultados los presentamos en el Cuadro 3 del artículo publicado.

				Finalmente, dedicamos unos párrafos a contrastar los resultados con las hipótesis planteadas en el marco de referencia. Encontramos que la relación entre el ahorro y la educación está influida por la relación ahorro-ingreso (tal como observan Bernheim y Scholz, 1993; Attanasio, 1998; Attanasio y Székely, 1999); sin embargo, fue sorprendente que los niveles menores a preparatoria no afectaran estadísticamente las tasas de ahorro en los hogares dirigidos por un hombre, como sí ocurrió en los encabezados por una mujer.

				Estos resultados sugieren que la educación, además de un efecto en el ingreso, crea mayor conciencia –más notoria entre las mujeres– sobre prevenir para un futuro incierto; ello con mayor intensidad incluso en los niveles más altos de educación.

				Nuestros hallazgos comprueban la relación del ahorro con el empleo, ilustrada por la asociación positiva entre las tasas de ahorro y el número de personas que trabajan y perciben un ingreso en todos los hogares. Las remesas –principalmente en los hogares femeninos– y los activos 
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				en el hogar aumentan la tasa de ahorro, pero no sucede lo mismo con los donativos y los apoyos gubernamentales, ya que reducen las tasas de ahorro.

				En cuanto a las variables relacionadas con los factores institucionales, no se registraron efectos contradictorios. En todos los casos su repercusión sobre las tasas de ahorro es negativa en ambos tipos de hogares, lo que sugiere que contribuyen a una menor incertidumbre frente a contingencias futuras y, por tanto, es posible consumir más en el presente. Una contribución para los estudios de género es que se confirma la asociación negativa de las horas dedicadas al trabajo doméstico con la tasa de ahorro en los hogares de jefatura femenina en una proporción no desdeñable, como resultado de las desigualdades de las cargas del trabajo en el hogar.

				5. Conclusiones

				Iniciamos las conclusiones con el resumen de los resultados

				Este trabajo muestra que los factores que afectan al ahorro son distintos entre los hogares de jefatura femenina y masculina; por tanto, la teoría del ahorro de los hogares debe reconocer estas diferencias. Algunos factores, como la escolaridad primaria, secundaria, los apoyos gubernamentales y las horas dedicadas al trabajo doméstico no inciden en las tasas de ahorro de los hogares de jefatura masculina, pero sí en las femeninas. Con algunas excepciones, como la contribución a la seguridad social y los gastos financieros, en donde la propensión marginal al ahorro es mayor 

			

		

	
		
			
				.z

			

		

		
			[image: ]
		

		
			
				239

			

		

		
			[image: ]
		

		
			
				en los hogares con jefatura masculina, nuestros resultados muestran que las variables del modelo tienen efectos marginales mayores en el caso contrario.

				Comparamos los resultados con los de otros autores y los interpretamos a la luz de las hipótesis.

				Encontramos que la relación que se establece entre el ahorro y la educación está influida por la relación ahorro-ingreso (tal como señalan Bernheim y Scholz, 1993; Attanasio, 1998; Attanasio y Székely, 1999); sin embargo, fue sorprendente que los niveles menores a preparatoria no afectan estadísticamente las tasas de ahorro en los hogares dirigidos por un hombre, como sí ocurrió en los encabezados por una mujer. Estos resultados sugieren que la educación, además de un efecto en el ingreso, crea mayor conciencia –más notoria entre las mujeres– sobre prevenir para un futuro incierto; ello con mayor intensidad incluso en los niveles más altos de educación.

				Nuestros hallazgos comprueban la relación del ahorro con el empleo, ilustrada por la asociación positiva entre las tasas de ahorro y el número de personas que trabajan y perciben un ingreso en todos los hogares. Las remesas –principalmente en los hogares femeninos– y los activos en el hogar aumentan la tasa de ahorro, pero no sucede lo mismo con los donativos y los apoyos gubernamentales, ya que reducen las tasas de ahorro. En cuanto a las variables relacionadas con los factores institucionales no se registraron efectos contradictorios.

				Terminamos con la contribución, las limitaciones de la investigación y futuras líneas de trabajo.
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				IX. Seguridad social en los hogares de México: un análisis de cohortes sintéticas un análisis metodológico

				Isalia Nava Bolaños

				1. El surgimiento de la idea de investigación

				El inicio de una investigación requiere de una idea que permita tener un acercamiento con la realidad objetiva. Son diversos los motores que pueden impulsar ideas: la inspiración, la oportunidad, la necesidad de cubrir huecos de conocimiento o la conceptualización (Hernández-Sampieri, 2014). En este caso, los orígenes de la idea de investigación se remontan a la tesis de doctorado en Estudios de Población en El Colegio de México, que tenía como objetivo central analizar el efecto de las remesas en los patrones de ahorro a lo largo del ciclo de vida. Durante cinco años estudié el comportamiento del ahorro de los hogares a lo largo del ciclo de vida, es decir, en el contexto de un análisis dinámico y no transversal, como comúnmente se estudia. Estos serían los primeros antecedentes que decantaron mi interés por abordar el ahorro como línea de investigación.

				Cuando se eligió estudiar el ahorro en los hogares de México, se buscó problematizar el tema, había que convertir el análisis del ahorro en un 
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				tema de interés que le diera sentido a la investigación. Para ello, fue necesario revisar las principales transformaciones sociales, económicas y demográficas en México, que pudieran vincularse con el ahorro. En la revisión de estos cambios la seguridad social aparece como un factor relevante. La evidencia empírica daba cuenta de la relevancia de la seguridad social, como mecanismo de protección y bienestar para toda la población. Sin embargo, en la práctica, este mecanismo sólo funcionaba para un segmento reducido de la población. De acuerdo a los datos de la Encuesta Nacional de Ocupación y Empleo en el segundo trimestre de 2015, sólo 37.0 % de la población ocupada contaba con acceso a atención médica por parte del trabajo. A pesar de la relevancia del tema, cuando se realizó la revisión bibliográfica se encontraron escasos antecedentes bibliográficos; por lo tanto, existía la necesidad de atender un hueco en la investigación.

				Con base en estos antecedentes comienza a definirse claramente el tema de investigación y se plantea la necesidad de vincular el estudio del ahorro en los hogares de México con la seguridad social.

				2. El planteamiento del problema de investigación

				El primer aspecto en el que trabajé, una vez definido el tema de investigación, fue el objetivo y las preguntas de investigación. Se partió de considerar que en la literatura sobre ahorro individual y ahorro de los hogares es común analizar los perfiles etarios del ingreso, consumo y, en consecuencia, del ahorro a partir del comportamiento de la Hipótesis 
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				de Ciclo de Vida (HCV) (Deaton, 1997). La HCV plantea que el consumo es una función del ingreso permanente y que el ahorro tendrá una forma de joroba o U invertida.

				Este planteamiento dio lugar a las siguientes preguntas: ¿El perfil de ahorro de la población ocupada en México sigue el patrón sugerido por la HCV? ¿Qué diferencias existen en el perfil de ahorro de la población ocupada según condición de acceso a las instituciones de salud? Por lo general, la población trabajadora sin protección social enfrenta una serie de desventajas que se reflejan en el deterioro de sus condiciones económicas; la evidencia empírica da cuenta de bajos niveles de ingreso y situaciones de adversidad frente a la ausencia de la protección social (Ramírez, 2008).

				Con base en estos antecedentes, se definió como objetivo analizar los perfiles etarios del ahorro corriente de los hogares en México según condición de acceso de los jefes de hogar a los servicios médicos por parte del trabajo.

				Particular atención se dedicó a la justificación de la investigación. Son distintos los criterios para evaluar la importancia potencial de un estudio; puede ser conveniencia, relevancia social, implicaciones prácticas, valor teórico o utilidad metodológica (Hernández-Sampieri, 2014). En este caso resultaba relevante revisar si la población trabajadora sin protección social genera ahorro y si esos recursos acumulados les permiten suavizar su consumo a lo largo de la vida y, lo que es más importante, si ese ahorro garantizará su consumo durante sus años de retiro. Así, se trata de una investigación con relevancia social e implicaciones prácticas, que justificaban emprenderla.
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				3. Antecedentes históricos de la investigación

				En la sección titulada “Seguridad social, principios y alcances” se consideró importante presentar una revisión de los orígenes y fundamentos de la seguridad social y, después, el análisis de la situación del empleo y de la desprotección social entre los trabajadores mexicanos.

				En la primera parte se definió la seguridad social según la Organización Internacional del Trabajo (1984) y se analizaron sus antecedentes desde el año 1920, tanto desde el punto de vista internacional —con los distintos convenios, declaraciones y pactos— como de la adopción por el gobierno mexicano. Esto, con el fin de proveer brevemente un contexto del tema de investigación, en relación con los elementos normativos que fundamentan el acceso a la seguridad social.

				Otro aspecto que se resaltó fue la necesidad de distinguir en el análisis de la seguridad social entre seguro social y asistencia social (Marco, 2004). En el caso de México, la asistencia social es limitada y cuenta con recursos escasos (Tamez y Eibenschutz, 2008). Mientras tanto, el seguro social cuenta con las cuotas a cargo de los trabajadores asegurados, demás sujetos obligados, como los patrones, y contribuciones a cargo del Estado. En el caso de México, al igual que en otros países de América Latina, la protección social se refiere básicamente a la protección de la fuerza de trabajo.

				En la segunda parte, se analizó la situación del empleo y la desprotección social entre la población trabajadora mexicana; se mostró que la población ocupada en México registró aumentos significativos en los últimos años, al pasar de 32.7 millones en el año 1995, a 38 millones en 2000, a 40.8 millones en 2005 y alcanzar los 44.7 millones en 2010. En el análisis 
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				de la población ocupada los trabajadores subordinados y remunerados también registraron incrementos; en el año 2000 representaron 63.9 % y aumentaron su participación a 65.6 % en 2010. En relación con los trabajadores por cuenta propia, éstos registran los porcentajes más altos en los años 1995 y 2003, al representar 25.4 % y 24.8 %, respectivamente (Gráfica 1). Se trata de un segmento de la fuerza laboral que, de acuerdo con García (2013), es motivo de preocupación por los bajos niveles de ingreso y la casi total ausencia de prestaciones sociales. Así, la evidencia empírica mostraba que sólo un segmento muy reducido de la población ocupada contaba con acceso a las instituciones de salud pública y, algunos sólo contaban con servicios de salud. Estos antecedentes permitieron entender la relevancia de analizar a las y los trabajadores subordinados y remunerados según condición de acceso a prestaciones de servicios médicos por parte del trabajo.

				Gráfica 1. México: Población ocupada según posición 1995-2010 (segundo trimestre)

				Fuente: Elaboración propia con base en Indicadores Estratégicos de la ENOE, INEGI
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				4. Antecedentes teóricos: Hipótesis de ciclo de vida

				Para sustentar teóricamente la investigación se avanzó simultáneamente en dos aspectos. Primero, se revisaron las principales teorías sobre el ahorro. Por un lado, las formulaciones de tipo keynesiano planteaban que el ingreso disponible corriente era el principal determinante del consumo y el ahorro. Mientras que los modelos de la HCV propuesta por Modigliani y Brumberg, y la hipótesis del ingreso permanente, desarrollada por Friedman, se basaban en procesos de optimización intertemporal (Villagómez, 1993). Segundo, se revisó el marco teórico que sustentaba a las investigaciones previas sobre ahorro a nivel de los hogares mexicanos y se encontró que en la mayoría de los trabajos el marco teórico propuesto se basaba en el modelo de ciclo de vida.

				La HCV se basa en un criterio de optimización intertemporal que permite a las personas mantener constante su utilidad marginal de consumo a lo largo de la vida, considerando que su ingreso no siempre es igual a su consumo y que este último es una función del ingreso permanente. Modigliani y Brumberg (1954) plantean que, en los años de juventud, cuando los ingresos son bajos, los individuos desahorran; más tarde, en los años de madurez de vida activa, cuando el ingreso laboral es mayor al consumo, se procede a ahorrar; en las edades de retiro nuevamente se desahorra. Así, el ahorro describe un perfil de U invertida.
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				5. Estrategia metodológica

				5.1. Base de datos

				La fuente de información seleccionada para el análisis fueron los microdatos de la Encuesta Nacional de Ingresos y Gastos de los Hogares (ENIGH). Se trata de la fuente de datos más completa para el análisis de los ingresos y gastos de los hogares, relacionado con su monto, procedencia y distribución; por ende, del ahorro. Además de incluir una vasta cantidad de variables sobre las características ocupacionales y sociodemográficas de la población, y sobre las características de la infraestructura de la vivienda y el equipamiento del hogar. Esto se refleja en el hecho de que la mayoría de las investigaciones sobre ahorro utilizan esta fuente de información.

				En relación con el periodo de análisis, se trabajó con las encuestas de 1994, 1996, 1998, 2000, 2002, 2004, 2006, 2008, 2010, 2012 y 2014. La selección de estos años fue resultado de la comparabilidad en diseño, metodología y cuestionario (Díaz, 2015).

				5.2. Las variables centrales

				La variable central de la investigación es el ahorro; sin embargo, ésta no aparece directamente en la base de datos, sino que es necesario calcularla. Lo primero que se realizó fue una revisión sobre la operacionalización de la variable ahorro. Con base en Székely (1998), el ahorro se obtuvo a partir 
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				de restar el gasto en consumo corriente que realizan los integrantes del hogar del ingreso corriente. Por lo tanto, resultaban centrales las variables de ingreso corriente y gasto corriente de los hogares. Para deflactar las variables se utilizó el Índice Nacional de Precios al Consumidor base 2010.

				Para el análisis del ahorro, según condición de acceso a la seguridad social, se identificó a los hogares donde el jefe o jefa se encuentran ocupados y tienen acceso a las prestaciones que otorgan las instituciones de salud, así como aquellas unidades en donde los jefes ocupados carecen de estas prestaciones. Para ello, fue necesario identificar las siguientes variables en las bases de datos de 1994 a 201435.

				Jefe o jefa del hogar: Persona reconocida como tal por los residentes habituales de la vivienda.

				Jefe del hogar ocupado: La variable se construyó a partir de la condición de ocupación del jefe del hogar durante el mes pasado y la verificación de la ocupación.

				Jefe del hogar ocupado según condición de acceso a servicios médicos: La variable se construyó a partir de las prestaciones sociales que otorga el empleo.
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				5.3. Construcción del pseudopanel

				A partir del marco teórico propuesto era deseable contar con información sobre el ahorro de las personas de manera consecutiva en el tiempo; sin embargo, en la ENIGH no se aplican los cuestionarios a las mismas personas en varios años, sino que es un muestreo aleatorio simple para años no consecutivos. Siguiendo la sugerencia de las investigaciones que para el caso de México analizan al ahorro como un fenómeno intrínsecamente dinámico, se propuso construir un pseudopanel o panel sintético.

				El pseudopanel consistió en la construcción de 10 cohortes sintéticas con base en el año de nacimiento de las jefaturas de los hogares en intervalos de cinco años. Dado que las personas comparten algunas características comunes, fue posible identificar al mismo grupo en distintos periodos de tiempo (Deaton, 1985). La muestra se restringió a aquellos jefes en edades 20-74, debido a que en los extremos disminuía el número de unidades familiares (Verbeek, 2007).

				Así, la primera cohorte (las más antigua) corresponde a las jefas y jefes que pertenecen a la generación [1925-1929]; en el año de la primera encuesta en 1994, tendrían entre 65 y 69 años de edad, en el segundo año de la encuesta, en 1996, alcanzarían las edades 67-71, en el año 1998 tendrían entre 69 y 73 años, y así sucesivamente hasta la última encuesta. Mientras tanto, la décima cohorte (la más joven) corresponde a las jefaturas que nacieron en el periodo [1970-1974], cuyas edades en la encuesta de 1994 fluctuarían entre 20 y 24 años; en 1996 habrían cumplido los 22 y 26 años, y así repetidamente hasta llegar al año 2014, donde tendrían entre 40 y 44 años de edad (Cuadro 1).
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				Cuadro 1. Construcción del pseudopanel

				Fuente: Elaboración propia.

				Enseguida, se construyeron dos submuestras: i) cohortes donde el jefe de hogar es un trabajador subordinado y remunerado con prestaciones de servicios médicos por parte del trabajo y 2) cohortes donde los jefes de hogar, cuya posición en la ocupación corresponde a un trabajador subordinado y remunerado sin prestaciones de servicios médicos.

				Un elemento importante fue la revisión de las precisiones estadísticas por cohorte y año de la encuesta y según condición de acceso a servicios médicos. Para ello se calculó el coeficiente de variación. Este coeficiente da cuenta de la precisión de la estimación, los valores próximos a 0 % indican una mayor precisión estadística del dato. Para garantizar la calidad estadística de la información, sólo se utilizó la información donde el coeficiente de variación fue menor a 25 %.
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				6. Resultados

				En la sección de resultados se presentaron los perfiles por edad del ingreso, consumo y ahorro. Con la finalidad de facilitar la exposición de los resultados se utilizaron gráficas para ilustrar el comportamiento de cada variable. Lo primero que se hizo fue explicar la interpretación de las gráficas: los segmentos de línea continua representan las 10 cohortes, basadas en las edades de las jefas y jefes de hogar en intervalos de cinco años; además, cada línea se integra por 10 puntos, que corresponden al año de cada encuesta. En la Gráfica 1 se ilustra el perfil del ingreso corriente promedio. Así, en la cohorte [1925-1929] se observa el ingreso medio a una edad promedio de 67 años en 1994; 69 en 1996; 71 en 1998 y así sucesivamente. Mientras que para la cohorte más joven [1970-1974] se presenta el ingreso promedio a una edad media de 22 años en 1994; 24 en 1996 y 26 en 1998.

				Gráfica 2. México: Ingreso corriente según condición de acceso a servicios de salud

				Fuente: Elaboración propia con base en enigh 1994-2014, inegi.
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				En la interpretación y análisis de los resultados se tomaron en cuenta los siguientes elementos: la comparabilidad entre cohortes según condición de acceso a servicios de salud. La articulación de los resultados con el planteamiento de la HCV. Por ejemplo, en el caso del ingreso promedio de los hogares se encontró que contrario a lo que presupone la HCV, a finales de la vida no se aprecian descensos significativos; además, entre los hogares donde el jefe de hogar no tiene acceso a los servicios de salud, el perfil por edades es más plano y los ingresos medios son inferiores. Los resultados coinciden con la literatura que da cuenta de las condiciones de precariedad en el mercado laboral. García (2013) documenta el bajo nivel de ingresos de los trabajadores asalariados y enfatiza que la situación empeora cuando se trata de trabajadores que no cuentan con prestaciones.

				A partir del pseudopanel es posible seguir el comportamiento del ingreso, consumo y ahorro; sin embargo, el perfil por edades que se describió previamente y que quedó ilustrado en la Gráfica 1 muestra tres efectos simultáneos: edad, cohorte y tiempo. El efecto edad, da cuenta del comportamiento de las variables como una función de la edad. El efecto cohorte se refiere a las diferencias entre generaciones; así, la variable se puede comportar de manera diferente para las personas que nacieron entre [1970-1974] y las de [1960-1964], debido a que el comportamiento de las generaciones es distinto. El efecto periodo, identifica eventos históricos en determinados momentos del tiempo, por lo que afecta a toda la población. Por ejemplo, la caída del ingreso promedio que se registra para todas las cohortes en el año 1996, producto de los estragos de la crisis económica que vivió el país a finales de 1994 y durante 1995.

				Enseguida, con el objetivo de identificar el efecto edad en el ahorro de los hogares, se estimó un modelo de regresión de la tasa de ahorro 
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				siguiendo el procedimiento utilizado por Deaton (1997), donde  es el promedio de la tasa de ahorro por cohorte; las variables explicativas son las  variables dicotómicas para las edades  y cohortes ; y las nuevas variables de periodo , que cumplen con la condición de ortogonalidad a una tendencia lineal y suman cero.
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				A través de la prueba de Wald se revisó la significancia conjunta de los efectos edad, cohorte y periodo. Después de controlar por los efectos cohorte y periodo, se encontró que el efecto edad en la tasa de ahorro no describe un perfil de U invertida como lo predice la hcv; no hay desahorro en las edades avanzadas. Particular atención se dedicó a justificar los hallazgos; es posible que la población en edades avanzadas ahorre más frente a la incertidumbre que ante la presencia de enfermedades crónico-degenerativas y discapacitantes; a ellos se agrega la incertidumbre sobre la esperanza de vida y el momento de la muerte; además, es posible que exista un motivo herencia que incentive la acumulación del ahorro en las edades avanzadas (Kim, et ál., 2012). Asimismo, puede haber un efecto selectividad, que lleve a incluir en la muestra a las personas mayores en una mejor situación económica (Deaton, 1997).
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				Gráfica 3. Efecto edad en la tasa de ahorro según acceso a servicios de salud

				7. Conclusiones

				Esta sección comenzó con un resumen de los hallazgos principales para después hablar de las implicaciones y líneas futuras de investigación.

				En relación con los resultados de la investigación, se rescató que los perfiles por edades del ingreso y gasto en consumo muestran un alto grado de paralelismo en ambas variables; en consecuencia, poco ahorro. También, que después de controlar los efectos cohorte y periodo, el análisis de regresión muestra que el perfil por edad del ahorro corriente de los hogares no describe una forma de joroba o U invertida como lo ilustra la HCV. Además, en los hogares donde el jefe de hogar no tiene acceso a los servicios médicos se observa una caída del ahorro en las primeras edades y un efecto positivo en las edades más avanzadas; mientras que en los hogares con jefes con acceso a servicios médicos el ahorro aumenta hacia finales de la vida y disminuye después de los 60 años.
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				Sobre las implicaciones de los resultados se mencionó que estos adquieren relevancia en un contexto en el que la precariedad laboral se mantiene elevada y se vislumbra un empeoramiento en los últimos años. A ello se agrega la dinámica de envejecimiento de la población. En este sentido, las recomendaciones de política pública que pueden desprenderse de estos resultados apuntan hacia la necesidad de empleos que garanticen la protección social de los trabajadores.

				En términos de futuras líneas de investigación, se destacó la importancia de incorporar en el análisis de regresión los factores explicativos que afectan los perfiles, así como analizar la trayectoria de la tasa de ahorro de otros grupos de población.
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				X. Lecciones y enseñanzas

				El objetivo del libro ha sido proporcionar, desde un enfoque pragmático, herramientas para definir la estrategia de investigación en temas de economía aplicada. El principio fue que, para aprender a investigar, es útil conocer el recorrido que hacen los investigadores para elaborar un trabajo. En este último capítulo revisamos algunas características importantes de los trabajos presentados, como el título, la estructura y las enseñanzas para tesistas de licenciatura, estudiantes de maestría y doctorado, y profesores que inician su trabajo académico.

				Las exigencias para las tesis y los artículos en revistas especializadas son muchas; por ejemplo, en lo referente a la estructura. En un trabajo bien estructurado las ideas están organizadas jerárquicamente. Como señala Petchko (2018), sin una estructura fuerte, un artículo o tesis carece de esqueleto y las ideas se empantanan.

				Un artículo o tesis se estructuran a partir del argumento. La finalidad es lograr una disposición coherente en la que cada sección se organice argumentativamente en una estructura lógica donde nada esté fuera de lugar. Por lo general, los trabajos incluyen introducción, revisión de la literatura, marco teórico o conceptual, metodología, resultados y conclusiones. Belcher (2019) propone la siguiente estructura que es frecuente en los artículos de revistas científicas (Recuadro 1).
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				Recuadro 1. Estructura artículos

				Fuente: Belcher (2019).

				Sin embargo, las secciones específicas de cada trabajo de investigación y el contenido de éstas dependen de los requerimientos de la institución, de las disciplinas específicas, del tipo de trabajo –tesis, monografía, reporte, artículo para revista de investigación especializada, revista para público general–, del estilo del autor o de los deseos del supervisor. Como resultado, los textos pueden parecer distintos (Petchko 2018), aunque siguen algunas líneas generales, como se observa en los trabajos analizados (Recuadro 2).

				La revisión de los distintos trabajos permite ver importantes diferencias entre ellos. La estructura de un ensayo es distinta a la de un reporte o un artículo de investigación. Así, la estructura del primer capítulo (ensayo teórico-metodológico) es introducción-desarrollo-conclusiones. Mientras tanto, los otros trabajos utilizan una estructura similar a la del Recuadro 1 con algunas diferencias. Los trabajos que no hacen uso de modelos econométricos y tienen un carácter histórico (capítulos 3 y 4) no tienen la sección de discusión de resultados que sí aparecen en otros 
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				casos (capítulos 5, 6 y 7). Se puede apreciar que los nombres de las secciones y subsecciones a menudo son distintos a los del Recuadro 1; sin embargo, el contenido se corresponde.

				Recuadro 2. Estructura en los artículos originales

				En los diferentes índices, el primer título se refiere a lo que se aborda en el capítulo, mientras que los demás plantean la relación entre dos o más variables; algunos abundan en lo que se hizo, como el segundo y el último trabajo, y otros simplemente señalan la relación a partir de la cual se hizo la pregunta.

				En cuanto a las enseñanzas, comenzamos por el trabajo “Reflexiones sobre el proceso de investigación en ciencias sociales”, de Martín Puchet Anyul; posteriormente, incluimos las principales lecciones que se pueden inferir de las estrategias de investigación que reseñamos en los capítulos de los demás autores.
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				El capítulo de Martín Puchet proporciona lecciones importantes sobre el proceso de investigación. La primera es entender a la investigación como un conjunto de etapas para plantear y resolver un problema; sin embargo, llegar al problema no es fácil; es un camino de aproximaciones sucesivas.

				El investigador joven debe distinguir el problema de investigación de las ocurrencias, casos de brechas, ausencias, fallas, polarizaciones, etcétera, en las realidades culturales, sociales, políticas y económicas. El problema de investigación requiere construirse y plantearse mediante un conjunto de recursos de aproximación que hacen posible formularlo y, luego, abordarlo. Derivado de lo anterior, es importante dejar claro que las investigaciones no solucionan, resuelven o transforman de forma directa la ocurrencia real, sino que contribuyen o aclaran algunos aspectos que permitan su disminución.

				En el inicio, el investigador transita entre la elección del tema, la identificación de un asunto y la formulación del problema a investigar. El primero es el resultado de una clasificación a priori de las materias o situaciones de interés, y el asunto tiende a ser una derivación del tema.

				El autor transmite que el proceso de investigación está lleno de vicisitudes y no avanza de forma lineal, sino en aproximaciones sucesivas que deben llevar del ramillete de temas a un asunto, y de ahí hacia un problema que trascienda intereses momentáneos. Es un proceso que genera ansiedad y angustia porque no siempre hay claridad en la búsqueda. Después de mucho investigar queda la sensación de que ya todo fue escrito. El buscador presenta un texto que comprende, que aísla temas, propone una temática y que motiva el asunto de su investigación mediante recursos de diversa índole. Nadie entiende; la exposición es clara para 
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				quien la hace, es densa y caótica para los otros. El proceso continúa hasta que define un esbozo de pregunta (o de preguntas) y la somete a varias pruebas ante sus dudas: ¿Constituye una duda auténtica?, ¿hay forma de plantearla?, ¿existen, en principio, condiciones para su solución? Finalmente, sus dudas e inseguridad disminuyen y propone su pregunta de investigación.

				Una enseñanza importante es que hay que escribir y decidir sobre lo dicho; hay que volver sobre lo escrito y valorar antes de tomar la siguiente decisión. Sucede que a menudo el investigador joven y el tesista se paralizan, pero, como señala el autor, cuando las acciones se expresan en el lenguaje y se vuelve sobre ellas es posible generar lo que sigue. Hay que reconocer que algo se está comunicando y que de alguna manera se está interactuando. La recursividad muestra a) que hay que valorar y luego continuar o retornar según el resultado de cada paso dado y b) que tareas argumentales y prácticas decisorias se conectan y se retroalimentan en cada una de sus respectivas secuencias. La lectura de este trabajo sugiere que no hay que desestimularse y que a veces después de un descanso se halla claridad.

				Plantear hipótesis y definir la estrategia de la investigación es la última etapa del proceso de búsqueda que lleva a elaborar el proyecto de investigación. La lección más importante que nos deja el trabajo es que el proceso de investigación no entra realmente en su momento crucial si no están planteados un problema y unas hipótesis. Estas últimas provienen de la revisión de nuestras preguntas, lo que permite apreciar dependencias de distintos tipos entre ellas, su jerarquía u orden de importancia. Hasta que las relaciones entre preguntas y respuestas no se aclaren, no es posible diseñar la estrategia para sostener las hipótesis formuladas.
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				En suma, Martín Puchet nos alerta sobre la importancia del problema de investigación, de las dificultades para plantearlo y la necesidad de formular las hipótesis. Otro aspecto a tener en cuenta es que no hay que perder el ánimo ante la posible falta de claridad que puede presentarse en esta etapa de la investigación.

				Los siguientes capítulos corresponden al análisis de estrategias empíricas de investigación que buscan reproducir el camino que siguieron los autores en sus trabajos, sus retos y la manera en que solucionaron las dificultades del proceso. Los autores siguieron distintas estrategias de investigación debido a la diversidad de temas, metodologías, prismas de análisis, público y revistas de publicación.

				Como se mencionó anteriormente, los investigadores no siempre usan teorías formales; a menudo utilizan teorías más bien sueltas, que incluso toman de otras áreas. Esto es especialmente cierto en la investigación de la política pública, que a menudo es interdisciplinaria. Este tipo de trabajo probablemente está dirigido a un público amplio interesado en el tema y en las políticas públicas que se derivan de este análisis. Así, en el trabajo de Juan Carlos Moreno-Brid, Lizzeth Gómez, Luis Ángel Monroy-Gómez-Franco, Isabel Salat y Joaquín Sánchez, “Salarios en México: Una aproximación a la investigación empírica”, los autores se centran en la estrategia empírica para analizar la evolución de los salarios desde distintos ángulos. La forma en que se presenta la dinámica de los salarios a través de la construcción de indicadores, gráficos y mapas regionales sugiere que, si bien no se enuncian explícitamente la pregunta de investigación y las hipótesis, aparecen de forma implícita en el proceso.
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				En otro trabajo de política pública, Moreno-Brid, Pérez-Caldentey, Kevin-Sandoval y Valverde, en el capítulo “Inversión, cambio estructural y crecimiento”, parten de un marco histórico para poner a prueba la hipótesis de que “la insuficiente formación de capital fijo conduce a la trampa de lento crecimiento en la que lleva inmersa la economía las últimas tres décadas”.

				Un problema de investigación puede ser mirado desde otra perspectiva o disciplina; por ejemplo, para construir su marco histórico, los autores partieron de la teoría keynesiana y seleccionaron los conceptos, variables relevantes para la pregunta de investigación y las relaciones entre éstas.

				Una enseñanza del trabajo es que analizar la historia económica a la luz de los conceptos, variables y relaciones conjeturadas es una estrategia de investigación útil en trabajos de política pública. Así, con la construcción de series históricas, gráficos y el análisis de un modelo de contabilidad, los autores postulan que “uno de los principales retos a los que se enfrenta la economía mexicana es el lento crecimiento asociado a recortes progresivos en la inversión pública”. Derivado de que se trata de un tema de largo plazo, este trabajo nos muestra que a menudo los autores enfrentan el reto de construir sus propias series para crear un marco histórico.

				A menudo los investigadores jóvenes y tesistas se enfrentan con ansiedad a la selección de un tema y a la definición de un problema antes de iniciar su trabajo; están conscientes de que deben hacer una contribución al conocimiento. Esto genera una gran angustia y retrasa el avance en esta fase. El trabajo de Manuel Ramos García, “La ley de Okun: Una relectura para México, 1970-2004”, muestra que las investigaciones anteriores dejan cabos sueltos que pueden retomarse. Como señala 
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				Belcher (2019), lo novedoso puede ser una variación; escribir algo diferente sobre lo que ya existe puede ser suficientemente original. En este trabajo la novedad consiste en proveer un enfoque nuevo ante evidencia antigua; es decir, desarrollar una nueva perspectiva con un nuevo método para viejos datos.

				Así, de una revisión a fondo del artículo original de Okun (1962) y de los principales investigadores que trataron de actualizar o adaptar el método, los autores concluyen que no aparecen cuestionamientos a aspectos fundamentales sobre las especificaciones y sus resultados. En particular, les parece inquietante que no se identificara el orden de integración de las series ni se realizara el pertinente análisis, con rigor econométrico de causalidad entre el producto y la tasa de desempleo. De modo que su pregunta de investigación fue “¿Hasta qué punto la hipótesis original de Okun se mantiene para México utilizando modelos estructurales de series de tiempo?”.

				Una enseñanza de este trabajo es que leer, leer y leer para buscar cabos sueltos es una estrategia antes de iniciar una investigación.

				Previamente al inicio de la investigación, las autoras Flor Brown y Alenka Guzmán, del capítulo 6, “Innovación y productividad en las empresas manufactureras mexicanas”, investigaron, y al no existir una base de microdatos que reuniera todas las variables que necesitarían en la investigación, la solicitaron al inegi. Esta es una primera lección importante, porque a menudo los investigadores pueden enfrentarse a no contar con la información pertinente después de avanzado un proyecto.

				La segunda lección de este trabajo radica en la organización de las ideas en la revisión de la literatura, lo que permitió a las autoras teorizar sobre 

			

		

	
		
			
				.z

			

		

		
			[image: ]
		

		
			
				275

			

		

		
			[image: ]
		

		
			
				la realidad de un proceso innovador, qué factores son más importantes para que éste ocurra y cómo se interrelaciona con la productividad. En su marco conceptual, las investigadoras concluyen que no sólo era necesario analizar la relación entre la productividad y la innovación, sino también el proceso que va de la innovación a la productividad.

				El capítulo también nos enseña que un buen marco conceptual puede sentar las bases para seleccionar una metodología adecuada, que en este caso tenía que considerar la naturaleza de la innovación, el impacto de la id en la innovación, y el esfuerzo de la innovación y la productividad.

				El capítulo 7, “México: Inserción de los servicios de tic en las cadenas globales de valor, capacidades y política pública”, de Lilia Domínguez, Sergio Carrera y Flor Brown es un trabajo de naturaleza empírica sobre un tema que había atraído el interés de muchos estudiosos, pero no plenamente estudiado a nivel de las empresas.

				La lección del trabajo es que la investigación en economía industrial a nivel micro involucra varios pasos. El primero fue consultar a los distintos agentes del sector a nivel mezo (gobierno, universidades y centros de investigación, y asociaciones industriales), mediante entrevistas ordenadas para recabar información sobre la industria en particular y sobre las empresas, sus logros y obstáculos. El segundo fue elaborar los cuestionarios para las empresas con preguntas claras, completas y accesibles para quien procesara la información y que recabara datos sobre las variables de control y las explicativas.

				Sin embargo, hay variables que no se pueden investigar directamente con el cuestionario y se deben construir a partir de preguntas. Así, el tercer paso fue obtener las distintas variables a examinar a partir de las 
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				respuestas. Luego, fue posible –al procesar variables cualitativas en cuantitativas– utilizar la estadística multivariada, en particular el análisis factorial y de clúster. Ello permitió identificar grupos de empresas con distintas características de gobernanza y relacionarlas con las medidas de política y las exportaciones.

				Es importante tomar en cuenta que este tipo de investigaciones conlleva mucho esfuerzo y recursos financieros; también es un trabajo de equipo, y requiere tiempo para realizar las entrevistas. Todo esto debe tomarse en consideración al elegir un tema de estas características.

				La novedad del trabajo del capítulo 8, “Diferencias de género en los factores asociados al ahorro de los hogares en México”, de Isalia Nava, Flor Brown y Lilia Domínguez, es del tipo III de Belcher (2015): empareja evidencia con un enfoque existente. Esta última autora cita a Disraeli (1870), cuando señala que la originalidad del tema está en su tratamiento; es decir, un mismo problema puede ser mirado desde diferentes ángulos, disciplinas o áreas. La perspectiva que se adopta determina el enfoque, al decidir cómo se enmarca el problema y diseñar el estudio. La finalidad es contribuir a un nuevo entendimiento. Las autoras parten de la conjunción de dos perspectivas teóricas distintas: los determinantes del ahorro en los hogares y el enfoque de género, que postula la existencia de roles de género y de condiciones socioeconómicas diferenciadas entre mujeres y hombres. Este enlace de enfoques les permitió, mediante la revisión crítica de la literatura, elaborar el marco de referencia, encontrar puntos de partida para el análisis y definir conceptos necesarios para la investigación, lo que constituye la primera enseñanza del trabajo.

				En primer lugar, definen el concepto de hogar no como un hogar unitario en el sentido de que una sola función de utilidad representaba 
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				sus preferencias, sino que hay roles de género y de condiciones socioeconómicas diferenciadas entre mujeres y hombres, que pueden incidir en la negociación en el hogar. En segundo lugar, era necesario definir en los hogares al principal perceptor de ingresos familiares para determinar si un hogar está encabezado por una mujer o por un hombre; es decir, utilizar la definición de jefatura de facto.

				A partir de lo anterior establecieron las variables y las relaciones entre éstas para analizar los factores que inciden en el poder de negociación en el hogar: los materiales (activos, educación, salario y empleo) y los externos (institucionales, como el sistema de propiedad, las leyes de divorcio, las políticas públicas de subsidios, la presencia de instrumentos financieros accesibles, y la religión).

				La segunda enseñanza del trabajo radica en la justificación del método. Se señala que la estimación de los modelos que analizan los determinantes del ahorro generalmente tiene un sesgo de selección, debido a que la decisión de ahorrar es endógena al modelo y, por tanto, el grupo de individuos que ahorra no es aleatorio; así, los modelos de variable dependiente limitada requieren una evaluación estadística para determinar su pertinencia.

				Resumiendo, este trabajo destaca por la cuidadosa definición de conceptos que permitió delimitar nuevas variables y relaciones de análisis. Asimismo, resalta por la forma en que seleccionaron y adaptaron la metodología.

				La novedad del trabajo, “Seguridad social en los hogares de México: Un análisis de cohortes sintéticas, un análisis metodológico”, de Isalia Nava, es la de desarrollar un nuevo enfoque con un método diferente para viejos datos.
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				La forma en que la autora soluciona el problema de la falta de información de una serie de observaciones consecutivas de los individuos a lo largo del tiempo sobre los ingresos y gastos es muy instructiva. Para ello, construyó con la información de la enigh un pseudopanel, en el cual las cohortes se definieron a partir de la literatura revisada con base en el año de nacimiento del jefe de hogar en intervalos de cinco años.

				El trabajo muestra la importancia de identificar submuestras para comparar el efecto de una variable sobre otra. En este caso, la primera corresponde a las cohortes sintéticas o grupos de hogares, donde el jefe de hogar es un trabajador subordinado y remunerado con prestaciones de servicios médicos por parte del trabajo; la segunda incluye a los jefes de hogar, cuya posición en la ocupación corresponde a un trabajador subordinado y remunerado sin prestaciones de servicios médicos.

				Otro aspecto ilustrativo del trabajo está en la presentación y análisis de sus resultados. El uso de gráficos de los perfiles por edades del ahorro y sus componentes es muy útil para la presentación de resultados y comprobación de hipótesis; por ejemplo, ilustran que el ingreso promedio de los hogares presenta un ligero perfil en forma de U invertida. Contrario a lo que presupone la hcv, a finales de la vida no se aprecian descensos significativos; además, entre los hogares donde el jefe de hogar no tiene acceso a los servicios de salud, el perfil por edades es más plano y los ingresos medios son inferiores.

				En resumen, este trabajo ilustra la manera en que puede lograrse un artículo novedoso al solucionar el problema de la falta de datos consecutivos de los individuos a lo largo del tiempo. De igual manera 
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				muestra que una presentación de resultados clara y creativa puede transformar ideas complejas en ideas accesibles para la redacción de un artículo.

				Esperamos que las lecciones que se derivan de este libro sean útiles para entender diferentes estrategias que pueden utilizarse en el proceso de investigación económica. Reiteramos que es importante leer este libro de forma activa buscando relacionar lo leído con el trabajo de investigación y recordar que el avance de la investigación no es lineal y requiere paciencia y esfuerzo.
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				EJERCICIOS

			

		

		
			
				Lee con atención los ejemplos de pre-proyectos en las páginas 175 y 180 y formula un pre-proyecto de investigación que, como máximo en cinco cuartillas, conste de lo siguiente:

				Formulación del problema (1 cuartilla)

				Antecedentes o motivación del problema: un 1/3 de cuartilla como máximo.

				Planteamiento del problema: una pregunta central: dos o tres renglones

				Algunas preguntas derivadas y la aclaración de sus términos: 2/3 de cuartilla menos 2 o 3 renglones más lo que sobre de los antecedentes

				Aclaraciones conceptuales o formales necesarias para comprender formulación del problema y las preguntas (una cuartilla)

				Hipótesis (una cuartilla y media)

				Enunciados de soluciones tentativas del problema o respuestas posibles de las preguntas formuladas 

				Relaciones y vínculos que tienen las hipótesis con el planteamiento del problema
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				Forma en que funcionan y se conectan las hipótesis para resolver el problema

				Estrategia de investigación (una cuartilla y media)
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				El estudio de las drogas en el Uruguay de las nuevas regulaciones36

				Mariana Gerstenblüth37

				1. Antecedentes. Uruguay se ha embarcado, recientemente, en la implementación de políticas que apuntan a la regulación del consumo y comercialización del tabaco, el alcohol y la marihuana.

				El consumo de drogas se asocia a consecuencias negativas sobre la salud de los individuos, logros educativos, niveles de ingreso, conductas delictivas, etc. Además, desde el punto de vista económico, esto repercute en los costos que se imponen a los sistemas de salud por el tratamiento de los adictos y de aquellos que se ven perjudicados por la externalidad del consumo. A modo de ejemplo, de acuerdo con Sloan, et ál. (2004), el costo total de un fumador en Estados Unidos es de entre 106 000 y 220 000 dólares, cifra que se compone, fundamentalmente, de costos soportados por el sistema de salud y otras externalidades que son financiadas por la población en su conjunto, no únicamente los fumadores.

				En términos de salud, en el mundo, 12 % de las muertes de adultos son atribuibles a enfermedades relacionadas con el consumo de tabaco o la exposición al humo de tabaco, cifra que se incrementa a 16 % en el caso de América (OPS, 2013). En Uruguay, el 14.5 % de todas las muertes se relaciona con el tabaquismo (Sandoya, 2011).
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				Por otra parte, el alcohol, una de las sustancias psicoactivas más comúnmente usadas en el mundo, representa uno de los riesgos más importantes para la salud. Su ingesta se asocia directamente con algunas enfermedades, así como con la intensidad con la que afectan otras. Es el causante principal de más de 60 tipos de enfermedades y traumatismos (OMS, 2011).

				De acuerdo a la VI Encuesta Nacional de Hogares sobre consumo de drogas (Junta Nacional de Drogas, 2015), la prevalencia de 30 días de consumo de alcohol es de 32.1 %, 29.5 % la de tabaco y 6.5 % la de marihuana, notoriamente más baja, pero a diferencia de las demás, crece sistemáticamente desde 2001.

				Pese a que las consecuencias negativas de la adicción son bien conocidas, los esfuerzos realizados por los países no han logrado prevenir, sobre todo a los jóvenes, de experimentar con este tipo de sustancias, hecho que podría explicarse sobre todo por la importancia del efecto de los pares en este tipo de conductas (Clark y Lohéac, 2007).

				2. Planteamiento del problema. El estudio de las drogas es particularmente importante en el contexto de las re-regulaciones que en materia de drogas se han llevado a cabo últimamente en nuestro país. A medida que el proceso avanza, parece necesaria la incorporación de evidencia científica que dé cuenta de los resultados de las acciones ya tomadas, a la vez de proveer evidencia que colabore en la construcción de las nuevas etapas. Es para ello importante una cabal comprensión de la conducta adictiva, sus consecuencias en materia de salud y de desempeños y las potenciales formas de lidiar con la misma. Todo ello conduce al objetivo de la tesis doctoral, responder a la siguiente pregunta: ¿Es pertinente la política de drogas en Uruguay?
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				3. Aclaraciones conceptuales. Nuestro país se ha embarcado últimamente en la implementación de diversas políticas que apuntan, fundamentalmente, a la regulación del consumo y comercialización de las dos principales drogas legales: el tabaco y el alcohol, y de la marihuana que no era legal. Los cambios regulatorios en materia de la lucha contra el tabaquismo son los únicos que, aunque siempre sujetos a reformulaciones, han sido plenamente implementados en nuestro país.

				Respecto a la primera, Uruguay se encuentra desde 2005 en la vanguardia, al ser el primer país de América del Sur en ratificar el Convenio Marco de la OMS para el Control del Tabaco (CMCT) y el primer país de ingresos medios en promulgar la legislación que creó ambientes 100 % libres de humo. En la actualidad, los productos del tabaco tienen una fuerte carga tributaria, se prohíbe toda forma de promoción y existen importantes restricciones de empaquetado.

				Respecto al cannabis, en 2013 se crea el mercado regulado del cannabis para uso no médico. El aspecto medular de la norma refiere a las tres formas de acceder al cannabis que se producirá en el marco de este mercado regulado: por cultivo doméstico, a través de las farmacias habilitadas por el MSP o siendo miembro de un club canábico. Las exigencias respecto al consumo serán las mismas que en el caso de los productos del tabaco. Existen además en el país otras regulaciones más generales respecto al combate al tráfico, comercialización y consumo de drogas de mayor antigüedad.

				El estudio de las adicciones y las medidas regulatorias asociadas se fundamentan en las consecuencias negativas de las mismas; por ejemplo, los adictos presentan peores logros educativos, fruto, entre otros, de una mayor valoración del ocio y preferencias temporales sesgadas hacia el 
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				presente (Glaser, 2009; Van Ours y Williams, 2009). Además, French et ál. (2001), DeSimone (2002), Huang et ál. (2011) y Hara et ál. (2013) encuentran una relación negativa entre el consumo de drogas y el empleo. Estas diferencias en los desempeños refuerzan las consecuencias negativas sobre la salud ya mencionadas.

				Culminado dicho proceso, se dará lugar al diseño de un experimento, a fin de recoger evidencia, a través de la técnica de eye tracking, relativa a la política antitabaco. En particular, se conocerá qué elementos del paquete de cigarrillos son importantes a la hora de la elección del consumidor. Dicha información hará posible estudiar el efecto de tales medidas en el comportamiento de los consumidores, así como proveer información para el diseño de pasos posteriores. Esta aproximación es particularmente novedosa.

				Respecto al uso de encuestas, para la realización de la investigación se dispone de la Encuesta Nacional sobre Consumo de Drogas en Estudiantes de Enseñanza Media. La misma es realizada en las aulas de liceos públicos y privados y centros de enseñanza técnica a estudiantes de entre 13 y 17 años. Tiene periodicidad bianual y se encuentra disponible desde 2003. También se dispone de la Encuesta Nacional sobre Consumo de Drogas, la cual es un módulo de la Encuesta Continua de Hogares, para población de 12 a 65 años residentes en ciudades de más de 10 000 habitantes. Ambas encuestas fueron realizadas por la Junta Nacional de Drogas en Uruguay y están disponibles para otros países latinoamericanos.

				Las características de dichas fuentes de información, así como su disponibilidad temporal y geográfica, proveen los insumos necesarios 
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				para la correcta evaluación de la política pública llevada a cabo en materia de drogas, proveyendo elementos adicionales a la hora de establecer la pertinencia en materia regulatoria.

				4. Hipótesis y su relación con el problema. Las hipótesis que conducen esta tesis doctoral son las que siguen.

				Existen mecanismos comportamentales que conducen al individuo a la adicción, hechos que conllevan importantes efectos negativos desde el punto de vista económico. Lo anterior se traduce en conocer si…

				existen efectos de grupos de pares.

				los adictos presentan una mayor valoración del presente.

				se sostienen teorías tales como la adicción racional (Becker y Murphy, 1988).

				el desempeño económico del individuo se ve afectado por la adicción.

				La política en materia regulatoria podría haber perseguido objetivos que no se alinean con el cometido de un diseño capaz de revertir dicha situación.

				Podría haber una disonancia entre las acciones efectivamente implementadas y los objetivos que se persiguen.
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				¿La nueva ola de regulaciones fue exitosa?

				¿Se logró una disminución en la prevalencia del consumo?

				¿Existen actualmente formas de consumo que podrían considerarse más “responsables”?

				¿Han mejorado los desempeños de los adictos y exadictos?

				Las etapas futuras deben ser contemplar la evidencia disponible.

				En definitiva, deben comprenderse los mecanismos que conducen al individuo a consumir drogas, cuál es el efecto del entorno, cuales son las consecuencias actuales y esperadas, etc. En otros términos, se plantea la necesidad de analizar si las medidas regulatorias vigentes y las que se proponen, se adecúan a lo que la evidencia empírica muestra acerca de cuán exitosas han sido las políticas ya implementadas y en qué dirección debería avanzar la regulación a futuro.

				La política de drogas podría calificarse como exitosa sí, al menos, tiene en cuenta los aspectos comportamentales que conducen a los individuos a la adicción, se acerca a estándares definidos en términos de menor consumo, reduce consecuencias económicas negativas y disminuye el gasto, entre otros. Responder a estas preguntas es instrumental al objetivo de establecer la verdadera pertinencia de la política de drogas en Uruguay; esto es, con base en la teoría y la evidencia empírica.
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				5. Estrategia de investigación. El diseño de la investigación será fundamentalmente de corte cuantitativo, haciendo uso de técnicas experimentales, así como del análisis de información proveniente de encuestas. Además de ello, en una primera etapa, se prevé una exhaustiva revisión bibliográfica en la que se establezca con claridad, desde el punto de vista económico, las causas del comportamiento adictivo, consecuencias y posibilidades regulatorias.

				Culminado dicho proceso, se dará lugar al diseño de un experimento, a fin de recoger evidencia, a través de la técnica de eye tracking, relativa a la política antitabaco. En particular, se conocerá qué elementos del paquete de cigarrillos son importantes a la hora de la elección del consumidor. Dicha información hará posible estudiar el efecto de tales medidas en el comportamiento de los consumidores, así como proveer información para el diseño de pasos posteriores. Esta aproximación es particularmente novedosa.

				Respecto al uso de encuestas, para la realización de la investigación se dispone de la Encuesta Nacional sobre Consumo de Drogas en Estudiantes de Enseñanza Media. La misma es realizada en las aulas de liceos públicos y privados y centros de enseñanza técnica a estudiantes de entre 13 y 17 años. Tiene periodicidad bianual y se encuentra disponible desde 2003. También se dispone de la Encuesta Nacional sobre Consumo de Drogas, la cual es un módulo de la Encuesta Continua de Hogares, para población de 12 a 65 años residentes en ciudades de más de 10 000 habitantes. Ambas encuestas fueron realizadas por la Junta Nacional de Drogas en Uruguay y están disponibles para otros países latinoamericanos.
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				Las características de dichas fuentes de información, así como su disponibilidad temporal y geográfica, proveen los insumos necesarios para la correcta evaluación de la política pública llevada a cabo en materia de drogas, proveyendo elementos adicionales a la hora de establecer la pertinencia en materia regulatoria.
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				Las relaciones entre movimientos sociales, gobierno y Estado en Uruguay, 2005-2018. Movimientos feministas, por la diversidad sexual y en torno a conflictos vinculados al ambiente y los bienes comunes38

				Mariana Fry39

				1. Antecedentes. En los últimos años han emergido en Uruguay nuevos movimientos y conflictos sociales como el feminismo, el movimiento por la diversidad sexual y los conflictos vinculados al ambiente y los bienes comunes. Éstos han demostrado una gran capacidad de movilizar a la ciudadanía y de plantear nuevos temas en la agenda política nacional. En contraste con esta tendencia, la producción teórica sobre el tema ha sido escasa en la academia uruguaya. Este proyecto busca aportar a la comprensión de estos procesos.

				Desde el punto de vista conceptual, el estudio de las relaciones entre movimientos sociales, gobierno y estado adquiere especial relevancia en el contexto de los gobiernos progresistas. Las teorías clásicas en esta materia (McAdam, McCarthy y Zald, 1999; Tarrow, 1994; Tilly, 1998) han señalado que la apertura de las élites gobernantes supone un cambio en la estructura de oportunidades políticas favorable al desarrollo de acciones colectivas. Se buscará aquí problematizar y complejizar esta afirmación para entender el contexto uruguayo. En nuestro país el vínculo entre movimientos sociales, Estado y gobiernos progresistas reviste una 
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				complejidad propia, tanto por sus particularidades nacionales como por su inscripción en América Latina. La esfera política se ve tensionada entre las exigencias del capital transnacional y las transformaciones pautadas por agendas globales, por un lado, y los reclamos y exigencias desplegadas desde los movimientos sociales, por otro (Bringel y Falero, 2016). Paralelamente, los vínculos entre el partido de gobierno y los movimientos sociales han sido históricamente estrechos en términos políticos y programáticos (Falero, 2006), existiendo una importante conexión entre ambas esferas, la cual se reconfigura con la llegada del Frente Amplio al gobierno. Desde esta perspectiva se buscará reelaborar las formulaciones clásicas para entender la complejidad de las relaciones entre movimientos sociales, Estado y gobiernos progresistas en Uruguay.

				2. Planteamiento del problema. Esta investigación busca analizar los movimientos sociales en Uruguay en el ciclo progresista (2005-2018), se focaliza en el estudio de las relaciones que establecen con el gobierno y el Estado, y en el modo en que éstas condicionan su desarrollo. Para ello, se estudiarán en profundidad tres casos: el movimiento feminista, el movimiento por la diversidad sexual y los movimientos surgidos en conflictos vinculados al ambiente y los bienes comunes. La pregunta que orienta el trabajo será la siguiente: ¿Qué oportunidades se generan en el contexto de los gobiernos progresistas para la emergencia de luchas sociales? ¿Qué constricciones y límites se producen? ¿Cómo impactan estas relaciones en la elaboración de los objetivos y estrategias de los movimientos?

				3. Aclaraciones conceptuales. Distintas escuelas han enfatizado diversos aspectos en el estudio de los movimientos sociales y acciones colectivas. De acuerdo con McAdam, McCarthy y Zald (1999), éstas pueden clasificarse según los elementos que ponen de relieve a la hora 
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				de estudiar estos fenómenos: el enfoque de las “oportunidades políticas” (McAdam, Tarrow y Tilly). Destaca la importancia del sistema político a la hora de definir las oportunidades y constricciones para la acción colectiva. Los trabajos centrados en las “estructuras de movilización” concentran su análisis en los canales formales e informales a través de los cuales la gente participa en la acción colectiva (McCarthy, Zald); mientras que los estudios dedicados a los “procesos enmarcadores” (Touraine, Melucci) focalizan en los procesos colectivos e interactivos de interpretación, atribución y construcción social de significados a través de los cuales los individuos y grupos definen su situación y se implican en acciones colectivas. En los años 80-90 surgen teorías de síntesis, que combinan, de forma variada, estos elementos, siendo una de las obras más destacadas la de Tarrow (1994).

				La investigación aquí propuesta recoge en primera instancia los aportes de la escuela norteamericana de las “oportunidades políticas” y su foco en el contexto, y los inscribe a su vez en la síntesis realizada por Tarrow, que articula este análisis con elementos provenientes de otras escuelas. Sin embargo, entiende que estos distintos niveles en el análisis de los procesos colectivos no deberían trabajarse en términos de adición sino de imbricación. En particular, se sostiene aquí que los significados que orientan la acción (“procesos enmarcadores”) se producen no sólo a partir de las interacciones entre quienes desarrollan la acción colectiva (tal como ha sido formulado por Melucci, 1994), sino también a partir de las interacciones de éstos con el sistema político. Retomando los aportes de Tilly (Aguilar, 2009), el foco se colocará entonces en las relaciones sociales en las que se implican los movimientos sociales, entendidas como espacio de producción de significados y orientaciones para la acción, y a la vez como espacio de producción de límites y oportunidades.
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				4.1. Hipótesis. Hipótesis generales: Los progresismos generan oportunidades para el surgimiento de la acción colectiva, a partir de su mayor permeabilidad a reclamos sociales y de su cercanía programática a los mismos (tal como había sido señalado por los abordajes clásicos). Pero también generan límites para el despliegue de los movimientos sociales, los cuales se expresan en un nivel práctico, en la definición concreta de qué derechos pueden concederse, y en un nivel simbólico, en la definición de qué reclamos pueden formularse y con qué profundidad40. El proceso de elaboración y simbolización mediante el cual se producen los objetivos y estrategias de los movimientos sociales es relacional, se produce a partir de interacciones con el sistema político.

				Hipótesis específicas: Los límites que se imponen al desarrollo de los movimientos sociales están condicionados por compromisos estatales con otros Estados y empresas, y por las agendas globales que colocan determinados temas en términos de agenda de derechos. Pero a la vez son objeto de disputa y reformulación permanente, se van transformando en el marco de las relaciones entre gobiernos y movimientos sociales. Finalmente, estas constricciones operan de forma distinta de acuerdo al grado de cercanía política entre movimientos sociales y gobierno.

				4.2. Descripción de cómo funcionan las hipótesis. El papel de las hipótesis se relaciona con el tipo de investigación a realizar, que consiste en un estudio de caso que busca describir e interpretar un fenómeno y, a partir de allí, contribuir al desarrollo teórico en este campo de investigación. En este sentido, las hipótesis no se formulan con la lógica de la contrastación o refutación, ligada a la tradición de investigación cuantitativa, de matriz hipotético-deductiva, sino con el cometido de explicitar las nociones que guiarán la investigación. Se trata de nociones transitorias, que podrán ser transformadas o reelaboradas de acuerdo al avance en la revisión 
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				bibliográfica y en el trabajo de campo de la presente investigación. Las mismas tienen la función de guiar el proceso de desarrollo teórico que se pretende realizar a partir de la presente investigación; entendiéndose por desarrollo de teoría la creación de conceptos o la modificación de conceptos existentes, la complejización de hipótesis que surgen de teorías anteriores, la construcción de interpretaciones sobre fenómenos poco estudiados (Coller, 2005).

				5. Estrategia de investigación. Para el desarrollo de la presente investigación se realizará un estudio de caso múltiple de tipo cualitativo que buscará, de forma holística y contextual, comprender los fenómenos bajo estudio. La investigación a realizar será de corte instrumental (Stake, 1999), dado que, si bien se incorporará una descripción profunda de cada uno de los casos bajo estudio, el énfasis estará puesto en la discusión y complejización de las teorías disponibles para el análisis de los movimientos sociales. De este modo, se seleccionarán aquellos casos que permitan analizar las relaciones entre gobiernos progresistas y movimientos sociales y sus efectos en el desarrollo de estos últimos41. Las técnicas de recolección de información a utilizar serán la investigación documental y la entrevista en profundidad, siguiendo el planteo de Vallés (1999). Dado que el periodo a estudiar consiste en un ciclo relativamente extenso (2005-2018), se comenzará realizando un análisis de prensa para historizar los movimientos estudiados y generar una descripción de cada uno de ellos, la cual podrá complementarse mediante la realización de entrevistas a informantes calificados. En una segunda instancia se realizarán entrevistas en profundidad a integrantes de los movimientos estudiados y se analizarán documentos producidos por dichas organizaciones, con el objetivo de reconstruir sus relaciones con los gobiernos progresistas y con el Estado. Finalmente, se compararán los casos y se construirá una tipología de relaciones entre movimientos 
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				sociales, gobierno y Estado; se analizará la relación que guarda esa tipología con los respectivos desarrollos de dichos movimientos. El proceso de recolección y análisis de información se organizará mediante un diseño flexible (Mendizábal, 2006).
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